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ColumbusEnergy Podstawowe informacje o Spotce Columbus Energy SA

Nazwa Spotki COLUMBUS ENERGY Spotka Akeyjna

Siedzibai adres Krakow, 31-234 Krakow, ul. Kuznicy Kottgtajowskie] 13, nr tel./fax: 12 311 33 13

Strona internetowa | poczta
elektroniczna

biuro@columbusenergy.pl, http:// www.columbusenergy.pl

43.21 Wykonywanie instalacji elektrycznych

35.11 Wytwarzanie energii elektryczne]

42.22 Roboty zwigzane z budowa linii telekomunikacyjnych i elektroenergetycznych
Przedmiot dziatalnosci 43.22 Wykonywanie instalacji wodno-kanalizacyjnych, cieplnych, gazowych | klimatyzacyjnych

35.12 Przesytanie energii elektrycznej

35.13 Dystrybucja energii elektrycznej

35.14 Handel energig elektryczng
Kapitat zaktadowy Kapitat zaktadowy wynosi /2.863.778,42 zt

Sad Rejonowy dla Krakowa - Srédmiescia w Krakowie, Wydziat XI Gospodarczy Krajowego Rejestru
KRS

Sadowego pod numerem 373608

REGON 2418113803
NIP 92492163154
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Cobmt}t'LEnergy Podstawowe informacje o Spotce Columbus Energy SA

Nazwa Spotki COLUMBUS ENERGY Spotka Akeyjna

Dawid Zielinski - Prezes Zarzadu
tukasz Gorski - Wiceprezes Zarzadu

/arzad Spotki

Pawet Urbanski - Przewodniczacy Rady Nadzorcze|

Janusz Sterna - Cztonek Rady Nadzorczej

Macie| Fersztorowski - Cztonek Rady Nadzorcze]
Rada Nadzorcza Spoftki Stawomir Majtyka - Cztonek Rady Nadzorcze]

tukasz Kaleta - Cztonek Rady Nadzorczej

Leszek Lenko - Cztonek Rady Nadzorczej

Kapitat zaktadowy wynosi /2.863.7738,42 zt 1 dzieli sie na:
a) 10 000 000 akcji zwyktych na okaziciela serii A o wartosci nominalnej 0,27 zt kazda, akcje sg dopuszczone do

obrotu na rynku NewConnect
b) 5 002 400 akcji zwyktych na okaziciela serii B o wartosci nominalnej 0,27 zt kazda, akcje sa dopuszczone do

obrotu na rynku NewConnect
c) 1 000 000 akcji zwyktych na okaziciela serii C o wartosci nominalnej 0,27 zt kazda, akcje serii C nie sg

dopuszczone do obrotu
d) 700 000 akcji zwyktych na okaziciela serii D o wartosci nominalnej 0,27 zt kazda, akcje serii D nie sg

dopuszczone do obrotu
e) 253 163 446 akcji serii E zwyktych na okaziciela o wartosci nominalnej 0,27 zt kazda, akcje serii E nie s

dopuszczone do obrotu

Kapitat Zaktadowy Spoftki
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ColumbusEnergy Aktualny akcjonariat Spotki Columbus Energy SA

Imie | Nazwisko Liczba akcji Liczba gtosow % g1OSOW
1 January Ciszewski * 91592724 33,94% 91592 724 33,94%
2 PRIME2 SA™ 93214432 34,54% 93214432 34,54%
3. Pawet Szymula *** 21864030 3,10% 21864030 3,10%
4 Marek Sobieski 17899477 6,63% 17899477 6,63%
5 Pozostali akcjonariusze 45295 183 16,78% 45295 183 16,78%
Ogotem: 269 865 846 100% 269 865 846 100%

Doszta do skutku emisja akcji serii F, ktore zostaty objete w wysokosci 13.493.293 (trzynascie miliondw czterysta dziewiecdziesiat trzy tysigce dwiescie dziewiecdziesiat trzy) akcji serii F zwyktych na
okaziciela o wartosci nominalnej 0,27 zt (dwadziescia siedem groszy) kazda. Po zarejestrowaniu przez sad rejestrowy akcji serii F kapitat zaktadowy wynosi¢ bedzie 76.506.967,53 zt (stownie:

siedemdziesiat szes¢ miliondw piecset szesc tysiecy dziewiecset szescdziesigt siedem ztotych 53/100) ztotych.
*bezposrednio i posrednio poprzez JR HOLDING S.A. i KPM INVEST Sp. z 0.0. oraz Kuznica Centrum Sp. z 0.0., a takze 50 % udziatow w Ganador Sp. z 0.0. posiadanych przez JR HOLDING S.A.

** Dawid Zielinski posrednio poprzez PRIME2 SA w ktorym posiada 100 % akgji

“** bezposrednio i posrednio poprzez GK Invest Forbau Sp. z 0.0. Sp. kom. i Forbau Sp. z 0.0., a takze 50 % udziatdw posiadanych w Ganador Sp. z 0.0. przez GK Invest Forbau Sp. z 0.0. Sp. kom.
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List Zarzadu Columbus Energy SA

Drodzy Akcjonariusze,

Zarzqd Columbus Energy S.A. majqc na uwadze zmieniajgce sie uwarunkowania rynku, gtownie zapotrzebowanie Klientow, jak i zmiany regulacji
energetycznych w Polsce niezaleznych od Spotki prezentuje informacje o realizacji strategii rozwoju Emitenta i zmianie niektorych zatozen wraz
z aktualizacjq prognoz finansowych na lata 2016-2020.

Najistotniejszym elementem zmiany w strategii jest:

- poszerzenie oferty o finansowanie sprzedazy instalacji bezposrednio przez instytucje kredytujgce wspotpracujgce z Columbus Energy. W grudniu 2016 r.
miato miejsce podpisanie przez Spotke listu intencyjnego z NEST BANK SA 1 rozpoczecie prac zmierzajgcych do zawarcia urmowy o wspotpracy

w zakresie zarowno odkupu wierzytelnosci klientow z tytutu sprzedanych "Abonamentow” jak | bezposredniego finansowania klientow Columbus Energy S.A.
na zakup instalacji fotowoltaicznych;

- przesuniecie masowego montazu instalacji fotowoltaicznych w ramach programu abonamentowego z roku 2016 na 201 7;

- wprowadzenie finansowania pomostowego poprzez emisje akcji do kwoty 10,5 min. zt, ktora przeprowadzona zostanie w 1 kw 2017/ roku;

- konserwatywne prognozowanie sprzedazy opartej o finansowanie dotacyjne i dqgzenie do uniezaleznienia sie do wptywu regulacji i dostepnosci dotacji

dla rozwoju oferty rynkowej Spotki - jest to m.in. spowodowane brakiem decyzji NFOSIGW o ponownym uruchomieniu programu PROSUMENT;

- uwzglednienie w prognozach sprzedazy i realizacji nowego produktu ,termomodernizacja wraz z inansowaniem’ dla klientow indywidualnych;
Zmodyfikowana | dopasowana do warunkow rynkowych strategia krystalizuje scenariusz dalszego rozwoju Columbus Energy.

Zatozenia sprzedazowe:
Spotka skutecznie pozyskuje nabywcow na swoje produkty. Zarzqgd poszukat rozwigzan w kwestii zabezpieczenia finansowania na realizacje programu
abonamentowego. To wielkie wyzwania na najblizsze lata dla Columbus Energy SA, aby dynamizowac sprzedaz w oparciu o finansowanie przez Spotke

nabywanych produktow przez klientow, co uniezaleznia catkowicie Spotke od dotacji, czy inansowania zewnetrznego. -


http://m.in/

List Zarzadu Columbus Energy SA

Gtowne zatozenia strategii i prognoz:
Spotka realizuje jako pierwsza w Polsce oferte ,Abonament na stonce” - dtugoterminowy produkt finansowania instalacji fotowoltaicznych dedykowany dla
witascicieli domow jednorodzinnych. Oferta cenowa Abonamentu wprowadzona od pazdziernika 2016 r. zostata nieznacznie zmodyfikowana w stosunku do
oferty z czerwca 2016 r., co miato na celu jej lepsze dostosowanie do oczekiwan klientow. Najwiekszq przewagq konkurencyjng Spotki pozostaje prosty
i rynkowy model finansowania zakupu instalacji dajgcy naszym klientom oczekiwane korzysci ekonomiczne, a jednoczesnie niezaleznosc od niepewnej
dotacji panstwowej. Produkt cieszy sie bardzo duzym zainteresowaniem. Prezentowane wyniki modelu finansowego odzwierciedlajg najbardziej
prawdopodobne zatozenia sprzedazowe | zostaty oparte o starannie zweryfikowane zatozenia rynkowe i regulacyjne. Kluczowe dla strategii jest to, ze Spotka
niezaleznie od programow dotacyjnych moze generowac stabilne zyski z biezqgcej sprzedazy. Gtownym aktywem dtugoterminowym Spotki sq naleznosci z
tytutu sprzedawanych abonamentow. Nowy kapitat bedzie pozyskiwany poprzez emisje akcji, obligacji oraz inne dtugoterminowe instrumenty dtuzne w tym
sprzedaz naleznosci. Dzieki nim Spotka bedzie skutecznie realizowac program abonamentowy w petnym zakresie. Czesc sprzedanych instalacji bedzie mogta
by¢ finansowana bezposrednio przez partnera finansowego (np. NEST BANK SA), a pozostata czesc klientow bedzie finansowana ze srodkéw wtasnych
Spotki. Celem Zarzqgdu jest zbudowanie potencjatu sprzedazowego i zasobow do realizacji 10 000 instalacji rocznie i osiggniecie ponad 55 min zt zysku
netto juz od 2019 roku, a 70 min zt zysku netto w 2020 roku.
Do 2020 r. celem jest sprzedanie, montaz i sfinansowanie 34 000 domowych instalacji fotowoltaicznych, a do 2022 r. ponad 60 OO0 montazy.
Ponadto Spotka zamierza rozwijac oferte o nowe produkty w segmencie oszczednosci energii i poprawy efektywnosci energetycznej. Pierwszym produktem
bedzie oferta kompleksowej termomodernizacji domow jednorodzinnych wraz z dtugoterminowym finansowaniem dla klientow indywidualnych,
ktora zostanie wprowadzona juz w 2017/r.
Jestesmy przekonani co do konkurencyjnosci fotowoltaiki jako technologli przysztosci | o przewadze naszej oferty abonamentowe] w stosunku
do alternatywy, jakqg bedzie coraz drozszy zakup energii z sieci. Uwazamy ponadto, ze w najblizszych latach nalezy sie spodziewac rosngcego popytu
na produkty dajgce klientom wymierne oszczednosci w rachunkach za energie | ciepto. Zapraszamy do zapoznania sie z najwazniejszymi zatozeniami
strategii rozwoju na lata 2016-2020.

Dawid Zielinski - Prezes Zarzqdu oraz tukasz Gorski - Wiceprezes Zarzqdu; Krakow, 31 grudnia 2016r.



Columbus Energy SA to kompleksowa ustuga energetyczna z finansowaniem

O firmie

Columbus Energy S.A. oferuje petny zakres ustug przy zakupie i instalacji paneli fotowoltaicznych: od projektu, pozyskania finansowania, fizycznej instalacji, podtgczenia
do sieci oraz serwisu. Podstawowym segmentem rynkowym sg gospodarstwa domowe. Firma specjalizuje sie w instalacjach dachowych | gruntowych. Do dzisiaj firma
pozyskata ponad 1500 klientow 1 wykonata ponad 600 instalacji, dzieki czemu jest gtownym dostawca fotowoltaiki w potudniowe] Polsce i jednym z najwiekszych

w Polsce. Obecnie zatrudnia ok. 80 osob. Columbus Energy S.A. jest notowana na rynku New Connect i wejdzie na gtowny parkiet GPW w 2017 roku.

Charakterystyka rynku

Udziat energii stoneczne] w rynku w krajach takich jak Niemcy czy Wielka Brytania, a wiec krajach o podobnym do Polski nastonecznieniu, wynosi odpowiednio /% 1 3%.
W Polsce jest to ok. 0,05%. Podobnie wygladaja roznice jesli chodzi o liczbe instalacji: w Niemczech jest to ok. 1,5 min, w Wielkie] Brytanii 800 tysiecy. Ostatnie badania
rynkowe z marca 2016 r. przeprowadzone przez CBOS wsrod witascicieli domow jednorodzinnych, wskazuja na duze zainteresowanie posiadaniem witasnych
odnawialnych Zzrédet energii. Wedtug CBOS zainteresowanych taka inwestycjg w perspektywie 2-3 lat jest ok. 1 mIn wtascicieli domow (22% z 5 mIn wszystkich domow

w Polsce). Zaktadajac, ze tylko potowa zainteresowanych faktycznie zrealizowataby taka inwestycje oznaczatoby to ok. 0,5 mln instalacji i o wartosci na poziomie
10-12 mld zt.

Oczekiwania klientow

Spadek cen technologii fotowoltaiczne] oraz wprowadzenie net-meteringu dla matych instalacji poprawia optacalnosc wtasnej produkcji. VW naszej opinii oszczednosci
finansowe mozna uzyskac¢ bez dodatkowego wsparcia i subsydiow. Columbus Energy S.A. przeprowadzit pilotazowg sprzedaz wsrod potencjalnych klientow, z ktore;
wynika, ze na decyzje dotyczace zakupu instalacji fotowoltaicznej kluczowy wptyw ma sposob ptatnosci. Okazuje sie, ze model ptatnosci oparty o wieloletni system
ratalny, z mozliwie niskg ptatnoscig poczatkowa, mogtby istotnie przyczynic sie do decyzji o zakupie. Atrakcyjnosc tego modelu polega gtownie na tym, ze zakup
finansowany jest w znacznym stopniu z oszczednosci w ptatnosciach za zakup energii z sieci, gdyz w miejsce zakupu energii z sieci produkowana bytaby wtasna energia z
instalacji fotowoltaiczne|. Pojawienie sie oferty rynkowej opartej o program ratalny to punkt zwrotny w rozwoju polskiego rynku instalacji prosumenckich. Dlatego
Columbus Energy S.A. wprowadza na rynek jako pierwsza firma w Polsce produkt, w ktorym ptatnosci za realizacje instalacji odbywajg sie na podstawie 15-letnigj
umowy | majg forme miesiecznego abonamentu, tzw. sprzedaz abonamentowa.
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o Columbus Energy SA to kompleksowa ustuga energetyczna z finansowaniem
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Szacujemy, ze skumulowana wartosc rynku, na ktorym bedzie dziata¢ Columbus Energy S.A. urosnie przez nastepne 15 lat do ok. 150 mld zt, tj. ok. 20% rocznie. Tempo wzrostu jest
poréwnywalne do bogatszych krajéw takich jak Niemcy, USA czy Chiny przez ostatnie 15 lat. W naszej ocenie mozna zaktadac, ze przy spadku kosztéw technologii (koszty PV spadty o
ok. 70% przez ostatnie 8 lat) i rosngcej swiadomosci ekologicznej tempo rozwoju rynku w krajach o potencjale Polski bedzie zblizone do historycznych wynikdw krajow rozwinietych.
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o Columbus Energy SA to kompleksowa ustuga energetyczna z finansowaniem

DZIS 2018 PO 2020

TERMOMO- m TERMOMO- m
DERNIZACIA m DERNIZACIA m
CHtOD CHtOD - CHtOD [ ]
CIEPLO CIEPLO CIEPLO
o o u . o O .
DOMY INSTYTUCJIE* BIZNES DOMY INSTYTUCIJE BIZNES FARMY PV DOMY INSTYTUCIE BIZNES FARMY PV

Nasza wizja jest zbudowanie firmy energetycznej zajmujacej sie kompleksowg ustuga energetyczng (energia elektryczna, ciepto, chtéd) z wykorzystaniem nowych technologii

(fotowoltaika, pompy ciepta, termomodernizacja) - wizja dla tzw. Ery Energetyki Rozproszonej. Ustugi te chcemy taczy¢ z dtugoterminowym finansowaniem. Spotka zamierza
rozbudowac oferte o nowe produkty i nowe segmenty odbiorcow.
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DZIAL TECHNICZNY

Posiadamy najlepsze zasoby ludzkie,
wyksztatconych inzynierdow, ktorzy
sprostajg najambitnieszym wyzwaniom.

°rzewaga nad konkurencjg

DOSKONALOSC W DZIALANIU

Doswiadczenie kadry zarzadzajacej,
zespotu sprzedazowego oraz operacyjnego
daje gwarancje sukcesu.

R n e
e -

PRAWO ENERGETYCZNE

Jestesmy specjalistami w interpretacji
| poruszaniu sie po prawie energetycznym

W

ColumbusEnergy

SIEC PARTNEROW

Dziat sprzedazy rozwijamy poprzez
poszerzanie umow agencyjnych i partnerskich
w catej Polsce. Jestesmy wszedzie.

KOMPLEKSOWOSC UStUG

Nasz cel to dostarczanie ustug ,pod klucz”.

11



Dostarczamy

hajwyzsze]
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Gtowne zatozenia strategii rozwoju Columbus Energy SA: lata 2016-2020

1. Wprowadzenie.
Columbus Energy SA przygotowat strategie rozwoju oraz prognozy finansowe na najblizsze lata w oparciu o dotychczasowa dziatalnos¢ w branzy

fotowoltaiki oraz w oparciu o wprowadzenie do oferty produktu tj. sprzedazy i montazu instalacji fotowoltaicznych w ramach oferty ,Abonament
na stonce”. W sprzedazy abonamentowej klienci podpisuja umowe dtugoterminowa, w ktorej zobowigzujg sie uiszczac optaty miesieczne w zamian
za montaz instalacji na ich nieruchomosci. Columbus Energy SA sprzedaje instalacje, a spotka zalezna (Columbus Energy Finanse Sp. z 0.0.)

lub wspotpracujacy partner finansowy udziela pozyczki klientowi.

Jest to innowacyjne podejscie do finansowania rozwoju rynku fotowoltaiki w Polsce poprzez rynek kapitatowy. Columbus Energy jest pionierem
takiego finansowania | najwiekszym dostawcg tego produktu w Polsce. Stato sie to mozliwe mi in. za sprawg nowelizacji Ustawy o Odnawialnych
/rodtach Energii, obowiazujace] od 1 lipca 2016r., ktéra dla klientdow indywidualnych tzw. ,prosumentédw” wprowadzata system tzw.

Jopustow” (jest to mechanizm okreslany rowniez jako net-metering).

Columbus Energy SA planuje sprzedac i zamontowac w latach 2016-2020 ponad 34 000 instalacji,
ado 2022 r. ponad 60 000 o tacznej mocy ponad 200 000 kWp. (200 MWp),
o wartosci rynkowej ponad 1 mld zt netto.
Columbus Energy powinna juz od 2020roku generowac ponad 70 mln zt zysku netto rocznie.
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Gtowne zatozenia strategii rozwoju Columbus Energy SA: lata 2016-2020

2.Scenariusze rozwoju: kluczowe planowane wydarzenia w zyciu Spotki w latach 2016-2020.

Strategia Columbus Energy SA zaktada sciezke rozwoju, opartg o rozne zrodta finansowania, ktore moga dziatac rownolegle

lub alternatywnie. Gtownym motorem napedowym przychodow | zyskow w spotce jest realizacja sprzedazy instalacji fotowoltaicznych w oparciu
O program abonamentowy. Jest on przetomowy na rynku polskim, a Columbus Energy jest pionierem takiego finansowania dla konsumentow

| llderem tego rozwigzania. Ponize] prezentacja gtownych zatozen poszczegolnych scenariuszy finansowania:

1. Scenariusz A finansowania Spotki oparty jest o finansowanie gtownie poprzez rynek kapitatowy:
Spotka pozyskuje 30% potrzeb kapitatowych z emisji akcji Spotki;
Pozostate /0% pozyskuje poprzez instrumenty finansowe dtuzne tj. kredyt, czy obligacje;

2.Scenariusz B oparty jest o czesciowe pozyskanie kapitatu z emisji akcji, a gtdwnym generatorem zyskoéw jest zamiana aktywow (naleznosci)
poprzez sekurytyzacje, bezposrednig sprzedaz naleznosci instytucjom finansowym lub finansowanie klientow bezposrednio przez banki.
Ten scenariusz nie zaktada potrzeby uruchamiania dtugo i srednio terminowych instrumentow dtuznych.

3. Scenariusz C oparty jest o pozyskanie strategicznego inwestora branzowego lub finansowego, ktory pokryje potrzeby kapitatowe (30%)
oraz zapewni badz zagwarantuje finansowanie dtuzne.

Model finansowy, o ktory oparte sa prognozy finansowe, zaktada rownolegte i najbardziej optymalne potaczenie powyzszych scenariuszy
| zostat przygotowany w oparciu o aktualne rozmowy, negocjacje i otrzymane oferty od instytucji finansowych. Spoétka po zbadaniu
aktualnego i przysztego popytu na swoje produkty i ustugi jest pewna, ze zatozenia w modelu finansowym sa zaprojektowane z nalezyta
starannoscia.

14



Gtowne zatozenia strategii rozwoju Columbus Energy SA: lata 2016-2020

Ponizej prezentujemy najwazniejsze liczby i daty.
Columbus Energy w 2016r..:
A) zamontuje pierwsze 150 instalacji ze srodkdw wtasnych z ponad 700 podpisanych uméw abonamentowych;

Columbus Energy w 2017r.:

A) przeprowadzi emisje akcji do kwoty 10,5 mIn zt zapewniajaca kapitat wtasny do realizacji sprzedazy instalacji fotowoltaicznych w ramach
programu abonamentowego w latach 2017-2018;

B) zakontraktuje 4000 klientow na zakup instalacji fotowoltaicznych, z czego 80% w ramach programu abonamentowego;

C) rozpocznie realizacje zakontraktowanych zlecen w sektorze sakralnym i Jednostek Samorzadu Terytorialnego;

D) zamontuje min. 2500 instalacji, z czego 80% w ramach programu abonamentowego;

E) rozpocznie sprzedaz nowego produktu ,termomodernizacja domow” w abonamencie, z czego sprzeda ponad 200 i zrealizuje 50 kontraktows;

Columbus Energy w 2018k

A) zrealizuje 5000 montazy instalacji fotowoltaicznych;

B) bedzie kontynuowac realizacje kontaktow w sektorze sakralnym i JST;

C) zakontraktuje na 2019 rok 10 000 instalacji z czego min. 80% w ramach programu abonamentowego;

F) zakontraktuje ponad 500, a zrealizuje min. 200 inwestycji w ramach termomodernizacji domow w abonamencie;

Columbus Energy w 20191 2020r.:
A) zrealizuje w sumie >24 000 montazy w dwa lata;
B) wypracuje standard pozyskiwania 12 000 nowych klientéw rocznie;

C) sprzedai zrealizuje ponad 1500 inwestycji w ramach termomodernizacji domow.

15
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ColumbusEnergy

Spotka przedstawia zaplanowane zdarzenia/zatozenia
W scenariuszu na lata 2016-2020.

Columbus Energy w 20171 2018k

A) podpisze umowy z instytucjami finansowymi zapewniajace
realizacje programu abonamentowego | finansowania produktow

Columbus Energy w formie sekurytyzacji naleznosci, emisji
instrumentow dtuznych i emisji akcji umozliwiajace w tym okresie

Gtowne zatozenia strategii rozwoju Columbus Energy SA: lata 2016-2020

Duza czes¢ domow w Polsce buduje sie
na projektach Columbus Energy, domy

$g pasywhne, z haszymi pethymi systemami,
potowa klientéw kupuje je w kredycie,
potowa w PPA.

Od 2018 realizowany jest projekt spotki w sktad
ktérego wchodza inni producenci elementow/
urzadzen wyposazenia domow; spotka sprze-
daje projekty domoéw z abonamentami.. howe
domy ze wszystkimi urzadzeniami na etapie
projektowania i budowy.

sprzedaz produktow o wartosci powyzej 1 mld zt.

B) wprowadzi do oferty nowe produkty oparte
0 energooszczednosc dla klientow | bedzie je finansowac

Columbus Energy staje sie gtownym

w podobnej konstrukcji do programu abonamentowego;
dostawcg mediow dla domow jednoro-
dzinnych. w ktéorym zamontowane sg @

C) bedzie poszukiwac mozliwosci stania sie operatorem medidw

OZE tzw. jeden rachunek.

dla domow jednorodzinnych w oparciu o OZE 1 produkty

Start sprzedazy i montazu instalacji produku-

eﬂel’gOOSZCZQd Nne. jacych ciepto/pompy ciepta, rekuperacja oraz
.. ) ) . Termomodernjzacja i inne produkty, w formule
D) wizjg Columbus Energy jest to, aby produkty i ustugi byty .Abonamentu’.

kontraktowane na etapie projektowania i budowy domu.

Columbus Energy staje sie wiodacym do-
stawcag systemow fotowoltaicznych dla
domow jednorodzinnych w Polsce.

Start sprzedazy i montazu instalacji
fotowoltaicznych w formule ,Abonamentu”.
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Gtowne zatozenia strategii rozwoju Columbus Energy SA: lata 2016-2020

3. Aktualna oferta Columbus Energy SA w ramach programu abonamentowego (po zmianach od pazdziernika 2016r.)

1. Gtéwne warunki Abonamentu na Stonce na dzien zawarcia umowy: miesieczna optata, indeksacja, optata instalacyjna i okres Abonamentu.

1 1 9 Gwarantujemy, Jednorazowa Okres
ze indeksacja abonamentu opfata instalacyjna finansowania
Z*/ 2.6 kWp nigdy nie przekroczy abonamentu
Stoneczny START

169..... 2,3, 1900, 15.

Stoneczna RODZINA

+ WIBOR 3 M Z mozliwoscig

wczesniejszej,
Zt/6.0 kWp bezkosztowej

sptaty

Stoneczna PRZYSTAN
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Gtowne zatozenia strategii rozwoju Columbus Energy SA: lata 2016-2020

4. Rozwoj zasobow ludzkich. Sprzedaz: Doradcy Energetyczni.

Spotka zamierza w najblizszych kwartatach objac zasiegiem terytorialnym catg Polske. Aktualnie sprzedaje na terytorium okoto

notowy Polski, 7z najwieksza intensywnoscia w Matopolsce, Slasku, centralnej Polsce i Pomorzu. Pilotazowo dziata w regionach
Dolny Slask i Wielkopolska.

100

100 |

75 7

50
50 -
30
25 -
5 6
0 - .

6 6
2017Q1 2017Q2 2017Q3 2017Q4 6 istriejace oddzialy
M lloS¢ regionéw B llos¢ Doradcéw Energetycznych e planowane oddziaty
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Gtowne zatozenia strategii rozwoju Columbus Energy SA: lata 2016-2020

5. Polityka dywidendowa.
Spotka poczawszy od roku 2018 zamierza do 50% zysku netto przeznaczac na wyptate dywidendy dla Akcjonariuszy.

Pozostata czesc zysku bedzie reinwestowana we wktad wtasny w finansowanie programu abonamentowego

6. Przeniesienie notowan spotki na rynek regulowany GPW.

Celem Zarzadu Spotki jest przeniesienie notowan na rynek regulowany Gietdy Papierow Wartosciowych S.A. w Warszawie wraz
Z Ubieganiem sie o dopuszczenie do obrotu na tym rynku akcji serii C, D, E | F. Biorac pod uwage dotychczasowe dokonania Spotki

oraz osiggniete wyniki jak rowniez je] dynamiczny rozwoj, Zarzad bedzie dazyt, aby prospekt emisyjny zostat ztozony do Komisji
Nadzoru Finansowego w terminie najpozniej do konca pierwszego potrocza 2017/ roku;

Abonament na stonce.

DAJEMY DOBRA ENERGIE.

Zycie moze by¢ prostsze - w Columbus Energy wierzymy, Ze kazdy powin-
ien cieszy¢ sie swojg niezaleznoscig | kontrolg codziennego Zycia. Wiemy
rowniez, jak przetaczy¢ takze Ciebie na wiasng energie stoneczng, abys
‘0szczedzal od pierwszego dnia!




Prognozy finansowe: lata 2016-2020

/. Prognozy finansowe 2016-2020
Przychody/EBITDA/ Zysk netto

Skonsolidowane wyniki finansowe Columbus Energy 2016-2020 w min zt

500 zt mIn

438 zt min

375 zt min

313 zt min

250 zt mIn

[min zt]

188 zt mIn

125 zt min

63 zt min

B Przychody
. EBITDA
B ZYSK netto
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Columt}lK‘,Enefgy Prognozy finansowe: lata 2016-2020 - SCENARIUSZ A

/. Prognozy finansowe 2016-2020
AKTYWA/DEUG

Skonsolidowane wyniki finansowe Columbus Energy 2016-2020 w min zt.

2016 2017 2018 2019

B AKTYWA
= SKUMULOWANY DtUG

2020
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Columb‘l'J,sEnergy Prognozy finansowe: lata 2016-2020 - SCENARIUSZ A

/. Prognozy finansowe 2016-2020
/YSK/1 akcje - zaktadajac docelowsq ilosc akcji na 350 min szt.

Skonsolidowane wyniki finansowe Columbus Energy 2016-2020 w min zt.

2017 2018 2019

W ZYSK netto / 1 akcje

2020
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ColumbusEnergy Prognozy finansowe: lata 2016-2020

/. Prognozy finansowe 2016-2020

Podsumowanie

Przychody [min z1] 7.3 20 189 350 481
EBITDA [mIn zt] 0,04 17 39 /1 93
/ysk netto [mIn zt] 0,1 13 31 55 70
Aktywa [min z1] 10,8 57 141 289 470
Dtug [min zt] O 0 19 55 102

Zysk /1 akcje [zt] 0] 0,04 0,09 0,16 0,20



GRUPA

& R HOLDING

R | S - ——
- -\- > - — —

Tresc niniejszej prezentacji podlega ochronie prawnej przewidzianej prawem autorskim. Kopiowanie, rozpowszechnianie [ odtwarzanie materiatow
lub ich czesci opublikowanych w niniejszym dokumencie jest dozwolonewytqgcznie pod warunkiem uzyskania wczesniejszej zgody Columbpus Energy
S.A. Kazda kopia materiatu musi by¢ w widoczny sposob opatrzona firmag (nazwaq) autora oraz wskazaniem, z jakiego dokumentu pochodzi. Kazde
naruszenie praw autorskich Emitent bedzie sc:gaf przy'pomocy prawern przev\//clzwmych sroc/kovv




