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Doswiadczony lider z ponad 20-lethim stazem w sprzedazy technicznej w strukturach miedzynarodowych.
Petnigc kluczowe stanowiska menadzerskie w dotychczasowych organizacjach, specjalizowata sie
w technologiach przetwérstwa tworzyw sztucznych, m.n. wirysku tworzyw termoplastycznych,
formowaniu tworzyw spienionych EPS i EPP, termoformowaniu i ekstruzji, a takze technikach
dekoracyjnych.

Wczesniej Dyrektor Sprzedazy i Techniczny w Knauf Industries Polska, gdzie z sukcesem zarzgdzata
portfelem kluczowych klientdw oraz zespotem handlowym i R&D. Laureatka nagrody Global Knauf
Leadership w 2019 za sukcesy Zespotu Techniczno-Handlowego i wprowadzenie spotki na wyzszy poziom
swiadczonych ustug.

Jako Sales Development Manager w Groupe Plastivaloire, rozwijata biznes w Europie Wschodnigj,
zwiekszajgc przychody i rentowno$¢ oraz umachiajgc pozycje firmy. Kierowata miedzynarodowymi
zespotami projektowymi i wspdtpracowata z klientami m.in. ze Skandynawii. Odpowiadata za dziatania
marketingowe, organizacije targdw oraz promocije firmy na rynkach miedzynarodowych.

Swoje pierwsze szlify biznesowe zdobywata w B.M. Plastic odpowiadajgc lokalnie za zakupy, a nastepnie
za sprzedaz w centrali zlokalizowanej w Bergamo (Wtochy).

W 2017 ukonhczyta Executive Master of Business Administration (MBA) na Akademii Leona KoZminskiego
w Warszawie, a takze Professional Coaching w ramach Bennewicz Institut Kognitywistyki. Postuguje sie
biegle jezykami angielskim i wtoskim, ukohczyta ltalianistyke.



