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Prezentacja do raportu okresowego
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Nasza misja i wizja rozwoju

Misjg PragmaGO® jest wsparcie rozwoju matych i $rednich przedsigbiorstw w Polsce i UE

Jestemy  skoncentrowani  na  finansowaniu

przedsiebiorcéw z sektora MSP.

Chcemy by¢ partnerem, kidry dostarcza uslugi
szybko i wygodnie oraz doradeg dla Klienta
$redniej wielkosci, oferujgcym unikalne i uszyte na
miare rozwigzania finansowe.

Wartos¢é

Dostarczamy kapitat obrotowy
firmom sektora MSP szybko
i wygodnie.

f= |

Procesy

Inwestujemy w rozwigzania IT,
aby nasza stale rozwijajqca sig oferta
produktéw byta tatwa w uzyciu.

O

Kreuijemy nowe produkty i nieustannie je
dopasowujemy do zmieniajgcych sie  potrzeb
Klientéw.

Inwestujemy w najnowoczesniejsze rozwigzania IT,
aby nasza oferta produktéw byta tatwa i wygodna
W uzyciu.

Trendy

# Z modelu klasycznego offline zmienilismy
v sie w FinTech, ktéry dostarcza rozwigzania

finansowe online/offline.

. Zespot

»
Rﬁﬂ Stale inwestujemy w rozwdj naszych

pracownikéw, ktérzy kreujq konkurencyjnoéé
i innowacyjno$¢ organizacii.

STRATEGIA PRAGMA FAKTORING

NA LATA 2017-2020

tgczymy unikatowe kompetencje
z technologiq, aby korzystaé z efektu dzwigni

operacyijnej i zwigksza¢ skale biznesu.

Nasz  model  biznesowy jest  skalowalny
na rynku polskim i w UE.
Ryzyko
Posiadamy ekspercki system projektowania
decyzji kredytowych i 20 lat doswiadczen

w finansowaniu i windykacji MSP.

Kapitat

Mamy zdywersyfikowane zrédfa
finansowania dziatalnosci, niskie

bariery dalszego rozwoju.


https://inwestor.pragmafaktoring.pl/wp-content/uploads/2017/10/Pragma-Faktoring-Strategia-2017-2020-wybrane-aspekty.pdf

Strategia — ewolucja modelu biznesowego

Transakcje

Srednie > Mate

i duze i $rednie

Kanaty sprzedazy

Offline > Online

Konkurowanie z podmiotami
bankowymi

— Jakoscig produktéw
Akceptowcmym i wygodnym dla Klienta
ryzykiem > sposobem ich dostarczania
i realizowania

Planowane efekty realizacji

_ D ¢

Rozwéj w segmencie rynku Pozycja lidera
o bardzo duzych perspektywach w finansowaniu
(niskie nasycenie ustugq w grupie matych i mikro firm, istotna
docelowej) i relatywnie duzych pozycja rynkowa
barierach wejscia (kompetencje w finansowaniu $rednich firm

w zakresie specyfiki ryzyka
finansowego MSP)

Wysoka rentfowno$é
dziatalnosci dzigki efektywnosci
portfela i wysokiej dzwigni
operacyijnej uzyskanej przy
wsparciu technologii

e e

Nizsza szkodowosé Duzy portfel Klientéw
porffela dzieki unikalnym z mozliwoscig dostarczenia
kompetencjom w zakresie im szerokiej gamy produktéw

zarzqdzania ryzykiem wlasnych i obcych; lepsze
finansowania MSP wspartym standingi finansowe Klientéw
technologiq dzigki atrakcyjnosci produktéow

i efektywnej dystrybucii
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ReCI I IZC’CIC’ STI'CI teg Il strumier gotéwki przekierowany na produkty PragmaGO®

Warto$é¢ nowego biznesu (sfinansowane faktury) w min PLN
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—&— PragmaGO®

Zwigkszanie nakladéw na biznes PragmaGO® jest uzasadnione wyzszq rentownosciq i niskq szkodowosciq portfela.

Srednia warto$é (tys. PLN)
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Zwigkszona dywersyfikacja portfela sprzyja polepszaniu wskaznikéw ryzyka.

Wartosé sfinansowanych faktur ,klasyczny biznes” w min PLN
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—&— obrét kwartalnie
Spadek obrotéw w obszarze produktéw klasycznych miat zwigzek z zamykaniem transakcji o niskich marzach lub zbyt
wysokim poziomie ryzyka. Proces ten wyhamowat w 2019 r., odnotowujemy stabilny popyt na ustugi klasyczne przy
akceptowalnej relacji ceny i ryzyka.

Udziat top10*
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—=&— Klienci TOP10 —&— Odbiorcy TOP10
Zmniejszajqca sig koncentracja portfela, poza korzysciami w obszarze ryzyka, ma tez pozytywny wplyw na stabilnosé
biznesu-minimalizowane sq negatywne skutki utraty kluczowych Klientéw.
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Realizacja strategii

Najszersza oferta produktéw onlinowych na rynku

© Lepsze dopasowanie ceny, struktury i formy prawnej umowy
©  Wzrost skali dziatalnosci - zmiana potrzeb, wzrost wolumenu

VIl 2017

Mikrofaktoring
online

State finansowanie
z limitami do 250k.

Ustuga realizowana

0d2012r. W 2017,

zeskalowana dzigki
przeniesieniu do

ONLINE.

IX2017

Nanofaktoring
online

Wykup pojedynczych
faktur do kwoty 50k
bez statej umowy
wspdtpracy.

12018

S

Wykup faktur
online 250k

Pomocnicze
finansowanie
obrotowe dla

wigkszych klientéw

w momentach pikéw
zaméwien lub

zachwian plynnosci.

12018

h

Faktoring
online

State finansowanie

z limitami do 1 mln zt.

VII2018

-

=1

Finansowanie
zakupéw
i zobowiqgzan
online

Finansowanie zakupu
dowolnego produktu
z ptatnoéciq roztozong
od 3 do 12 miesigcy.

VIl 2018

Programy
white label

Dzigki zaawanasowanej
technologii
rozpoczelismy
wspotprace
z partnerami, jako
provider produktéw,
proceséw i systemow IT.

X2019

LA
ool

)

Prefinansowanie
faktoringowe

Udzieleniu
dodatkowego
finansowania-zaliczki
na poczet przysztych
rozliczen
faktoringowych,

z ktérych nastepnie
bedzie spfacana.



Efekty realizacii strategii

Wzrost liczby klientéw
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—a— ilos¢ Klientow, kidrzy skorzystali z ustug finansowania w danym okresie

Rosngca rentowno$é portfela — marza na portfelu
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—&— renfowno$¢ portfela (%) przychody/naleznosci po odpisach

NPL/OBROT (prawdopodobieristwo defaultu)

6,0% 4,9% 5,0% 5,0%

4,0%
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Procent naleznosci zapadalnych w danym okresie pozostajgcy niesptacony po uplywie 3 miesiecy po miesigeu
zapadalnosci, tj. czesé portfela, w stosunku do kidrej Spétka rozpoczyna dziatania twardej windykadii
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Dziatalnos$é¢ w 2019 roku

Kluczowe fakty

Zmiana nazwy Spdtki

na PragmaGO S.A.

Dalsze polepszenie

ryzyka portfela ’ﬂ?
=

Skokowy wzrost skali

PragmaGO® [ .

Sprzedaz Leaselink
i wygenerowanie zysku
transakcyjnego

Oddtuzenie - bardzo
duza przestrzen do
finansowania wzrostéw

Zmiany w modelu
= dystrybuciji

Wyplata 4,1 min zt
— dywidendy



Dziatalnos$é¢ w 2019 roku

Wyniki segmentu PragmaGO®

Q17 nQ1z  HQ'17 IvQ'17  1Q'18

Obroty (mln zt) 15,6 21,1 26,4 40,2 441
Naleznosci (mln zt) 7,7 10,8 141 20,1 25,6
Przychody (mln zf) 09 1,2 1,3 0 2,7
llo$¢ Klientéw 86 112 139 255 298
lloé¢ transakgii 2763 4026 5175 7032 7224

*dane wraz z portfelem Pragma Faktor serwisowanym przez PragmaGQO®

Przychody PragmaGO ®/przychody caty portfe
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—— Udziat przychodéw w PragmaGO® w catym portfelu w %
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VQ'18
71,3
32,2

2,8
375

12 504

Q19
74,2
36,6

3,0
459

12 945

na 1o  HQ1e IvQ'i9

87,0 98,8
42,5 51,7
3,5 4,2
569 845

14 997 16 684

Portfel PragmaGO ®/caly portfel

28%

40%. 41% 46%  A47%

o
31% 35%
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—— Udziat portfela PragmaGO® w catym portfelu w %

109,5
55,2
4,2
926

16 896

Wysoka rentowno$é produktéw PragmaGO® pozwala zwigkszaé udziat przychodéw PragmaGQO® szybciej niz udziat porifela. Obecnie PragmaGO® generuje wigkszosé przychodéw Spétki —

Pragma Faktoring staje si¢ PragmaGO®.
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Sprzedaz Leaselink

Podsumowanie transakji

© 8 marca tego roku udafo sie sfinalizowaé roczny proces poszukiwania inwestora dla spétki Leaselink. Nabyweq zostata
Grupa mBank przejmujgc 100% udziatéw.

©  tqgczna warto$é transakeji wyniosta 102 min zf, z czego 88 mln ztotych przypadto na Pragma Faktoring (22,6 mln zt za
udziaty i 65,1 mIn zt za refinansowanie catosci zadtuzenia). Warto$é ksiegowa posiadanych przez PFA udziatéw LL
wynosita na dzier transakeji 10,1 min zt.

©  Oprécz jednorazowego zysku, transakcja w $rednim i dtugim okresie bedzie miata pozytywny wptyw na rozwdj spétki.
Uwolniona gotéwka, uwzgledniajgc nawet zerowq szkodowosé, pracowata na nizszej rentownosci niz $rednia z portfela
naleznosci wobec podmiotéw niepowigzanych. Zwolnienie znacznych srodkéw finansowych umozliwi zwiekszenie skali
dziatalnoéci operacyjnej w zakresie faktoringu.

© W krétkim terminie wptyw bedzie jednak negatywny, przejsciowa spfata niewymagalnych zobowigzan tylko czeéciowo
zneutralizuje utrate przychodéw z 65 mlin zt pracujgcych naleznosci.



Podsumowanie wynikéw finansowych

Dane o portfelu wierzytelnosci faktoringowych

Wartosé¢ sfinansowanych faktur

Warto$é wyptaconych érodkéw

Catkowite wplywy ze sfinansowanych
faktur

Saldo sfinansowanych faktur na koniec
okresu

Saldo wyptaconych srodkéw (KF) na koniec
okresu

Saldo naleznego wynagrodzenia (NH) na
koniec okresu

Saldo KF i NH na koniec okresu
Odpisy indywidualne i na przysziq

szkodowo$é

Saldo KF i NH na koniec okresu po
odpisach

*dane wraz z portfelem Pragma Faktor serwisowanym przez PragmaGO®
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1Q"18
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139,2

154,1

116,9

99,3

10,2
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51

104,4

1Q"18
182,0
157,7

162,3

107,5

89,8

10,7
100,5

7.1

93,4

Q18
139,2
116,3

154,0

95,0

79,3

10,5
89,9

74

82,4

VQ'18
142,9
117,7

156,4

85,1

69,6

10,0
79,6

11,8

67,8

1Q"19
130,7
107,3

139,3

84,4

69,4

9,6

79,0

Q"19
139,3
115,5

142,8

87,5

73,0

9,7
82,6

121

70,6

na19
152,6
129,2

148,6

100,5

84,5

9.9
94,4

12,6

81,8

IVQ'19
1713
146,0

167,7

103,7

88,2

9.9
98,1

14,4

83,7

Legenda

miedzy 80
sfinansowanej faktury

- dane z pominieciem transakeji z

podmiotami powigzanymi

W ramach realizaciji Strategii nastgpifo zmniejszenie niskomarzowego portfela klasycznego,

ktéry dodatkowo charakteryzowat sie wyzszg szkodowoscig. Skutkowato to zmniejszeniem

sald naleznosci.

W 2019 w kazdym kolejnym kwartale odnotowujemy wzrost obrotéw i portfela.

Portfel, szczegéblnie w zakresie PragmaGO®, generuje bardzo wysokie i regularne przeptywy
gotéwkowe.
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Podsumowanie wynikéw finansowych il

Charakterystyka ryzyka portfela — wybrane aspekty a

NPL/OBROT (prawdopodobieristwo defaultu)

10,0%
4,9% o 5,0% 5,0%
5,0% o 2.8%
0 l\./—-—uw 1,2% 1,3%
0,0% = ]
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*Procent naleznosci zapadalnych w danym okresie pozostajgcy niesplacony po uplywie 3 miesigcy po miesiqcu zapadalnosci, 1. czg$é portfela, w stosunku do ktérej Spétka rozpoczyna
dziatania twardej windykacji (prawdopodobierstwo defaultu).

Przeprowadzone w trakcie 2018 r. zmiany w strukturze portfela oraz w zakresie zarzgdzania ryzykiem i windykacjg, o takze rozwdj narzedzi IT
wspierajgcych te obszary, doprowadzity do znacznego zmniejszenia puli biezqgcych naleznoéci ulegajgcych opdznieniu i kierowanej do dziatar
windykacyjnych. Widoczna na wykresie poprawa jako$ci zarzqdzania biezqcym portfelem przekiada sie na zmniejszanie udziatu NPL w portfelu.

(11)
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Podsumowanie wynikéw finansowych

Podsumowanie przychodéw (dane w tys. zi) 2019
Przychody, w tym: 24136
Przychody faktoringowe 19 255
Przychody serwiserskie (Pragma Faktor) 1113
Koszty operacyjne (15 644)
Wyniki na sprzedazy 8492
Wyniki na dziafalnosci 3980
Przychody finansowe 11 370
Koszty finansowe (6 730)
Wynik brutto 6620
Wynik netto 6878

Warto$éé portfela netto

80143
20000 76 645
70000 10%
60 000
5%
50 000
40 000 0%

IVQ'18 1Q'19 Q"9 na'19 IvVQ'19

I oleznosci bez podmiotéw powigzanych po odpisach (PFA + PF)
—— udzial naleznosci handlowych w portfelu netto
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Warto$¢ stinansowanych faktur (w tys. zi)

139 369

vVQ'18

W wartos¢ sfinansowanych faktur bez podmiotéw powigzanych (PFA + PF)

4883

IVQ'18

152 551

137 347

127 622 I
1Q"19 Q"1 naQ'19e

Wartoéé przychoddéw
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4923

4624 l
1Q'19 Q19 mnaQ'e

W warto$¢ przychodéw bez podmiotéw powigzanych (PFA + PF)

170 960

vVQ'1e

5743

vVQ'19
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Finansowanie dziatalnosci B

Obecny wskaznik zadtuzenia netto spétki wynosi 133% podczas gdy warunki emisji obligacji pozwalajg PragmaGO® zadluzaé¢ sie do poziomu 400%.

© 4 lipca 2019 r. PragmaGO® zakorczyla sukcesem
Obecne zrédfa finansowania Potencijat finansowania wzrostu skali emisie 4 letnich obligacji w wysokosci 10 min zt
(dane w min Z’f) dziatalnoéci (done w mln Z,f) potwierdzajgc wysokg zdolno$é do emisji dfugu
réwniez w nowych realiach rynkowych; emisja nie
6 16 przewidywata podwyzszenia marzy w stosunku do
poprzednich  serii  obligacji, ~zmieniono  zakres
9 zabezpieczer finansowania m.in. poprzez rezygnacje
46 o4 z poreczenia Pragma Inkaso SA, co bedzie miec
pozytywny wplyw na wyniki finansowe (koszt
poreczenia przy saldzie obligacji z kodca 2018 r.
wynosif rocznie ok. 660 tys. zi).
© PragmaGO® jest doswiadczonym  emitentem
116 obligaciji; od 2011 r. wyemitowata 16 serii obligacji o
wartoéci 218 mln; wszystkie emisje zostaly objete w
B Zwigkszenie diugu bilansowego do poziomu konwenantowego COfOﬁCi,’ 10 serii o wartosci 155 mln zt ZOSfCI{.O
B Wykorzystanie posiadanej gotéwki splaconych terminowo lub przed terminem w formie
W Wykorzystanie linii pozabilansowej gOféWkOWéi, bez rolowania.

m Obligacie mKredyty ®KW ® Finansowanie pozabilansowe*

PragmaGO® bez barier w postaci koniecznosici dokapitalizowania moze zwigkszyé swdj porifel trzykrotnie, o przeszto 140 min zI; warto$¢ ta bedzie sie zwigkszaé stosownie do
akumulowanego zysku (warto$é zysku oraz zwigkszenie diugu pod wzrost kapitatéw wiasnych).

PRAGMACO



Gtéwne Przewagi Konkurencyjne

Y | & j, Eﬂ — -
1 ! | W [=—|
= . =
At
Najszersza na rynku IT - wieloproduktowy, wydaijny system 20 lat doswiadczen Szerokie kanaty dystrybucji
pozabankowym oferta obstugujgcy pozyskiwanie w finansowaniu i windykacji MSP - czfery mocne strumienie
produktéw online i obstuge biznesu zaimplementowanych w systemy IT naptywu biznesu

Pozycje konkurencyjng PragmaGO® oceniamy jako istoing z korzysinymi perspektywami. Konkurenci majg w wiekszosci do$é mtode modele
biznesowe i zdecydowanie krétsze doswiadczenia w zakresie zarzgdzania ryzykiem porifela MSP. Skala dziatalnosci Konkurentdw jest istotnie
mniejsza, paleta produktéw ubozsza, a mozliwosci wzrostu wigkszosci z nich mogq ogranicza¢ m.in. wysoki poziom zadtuzenia i jego
krétkoterminowosé.



Mikrofaktoring — otoczenie konkurencyjne il

© W ostatnich dwéch latach nastqpit wysyp projektéw pozycjonujgcych sie jako fintechowe rozwigzania dla matych i mikroprzedsiebiorcow,
przyspieszajgcych wplywy z faktur sprzedazowych wystawionych na odroczony termin ptatnosci.

© Wiele z nich nie zaczeto realnej dziatalnosci operacyijnej, ale kilku podmiotom udato sie zbudowaé kilku-kilkunasto milionowe portfele. Czeéé z nich
realizuje ustugi mikrofaktoringowe tradycyjnymi modelami dystrybucji, cze$é nastawiona jest na sprzedaz onlinowq.

© Zbudowanie takich relatywnie matych porffeli okupione zostato jednak bardzo duzym kosziem, spétki osiggnety krytyczne poziomy dzwigni
finansowej i wielomilionowe straty.

Portfel mikro Caly portfel Diug/BY Diug/Portfel Zysk netto

Pragma Faktoring SA 32,2 151,6 322% 86% 1.3

Finiata Sp. z 0.0. 18,6 18,6 Ujemne BV 129% (3,6)
NFG SA 17,2 17,2 430% 139% (3,6)
Faktoria Sp. z 0.0. (Grupa NestBank) 14,6 14,6 329% 79% (7,6)
Monevia Sp. z 0.0 13,1 13,1 628% 114% 0,4

InviPay SA w restrukturyzacii 12,0 12,0 Ujemne BV 250% (18,7)
SMEO SA 3,9 3,9 23288% 439% (4,6)

Zrédto: Dane w oparciu o opublikowane przez spétki sprawozdania finansowe; dane Pragma skonsolidowane, w portfelu mikro Pragma ujety segment PragmaGO® a nie uwzgledniono Leaselink.

Portfel mikro 2018 Portfel mikro 2017 % yoy
Pragma Faktoring SA 32,2 20,1 160% Segment mikrofaktoringu rozwija sie kilkukrotnie szybciej
sl g = o 18,6 12,5 149% niz caly rynek, ale mimo to, przy relatywnie duzych
NASEZ 17.2 1.6 148% kosztach projektéw i szkodowosci portfeli, droga nowych
Monevia Sp. z 0.0 13,1 9 132% na rynku podmiotéw do dochodowosci i efektywnosci
IviPay SA w restrukturyzacii 12,0 34,9 35% modeli moze byé d’fugo.
Faktoria Sp. z 0.0. (Grupa NestBank) 14,6 0 n/a
SMEO SA 3,9 0 n/a
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