Szanowni Panstwo,

Rok 2016 okazat sie przetomowy w historii spétki Prochnik S.A. Zmiana dostawcéw, ktéra umozliwita
zasadniczg przebudowe oferty produktowej pozwolita na skokowg zmiane wielkosci realizowanych
przychoddéw. Wszystkie oferowane kategorie, w tym najwazniejsza, jakg sg garnitury odnotowaty
zdecydowane wzrosty, a tgczna ilos¢ sprzedanych sztuk siegneta 293,6 tysiecy sztuk wobec 188,8 w
roku ubiegtym. Powyzsze pozwolito zrealizowa¢ 56,4 min ztotych przychoddéw a tym samym osiggnac
przyrost o ca 12 min ( 26% ) w stosunku do ubiegtego roku. Co wazne, gtdwnym motorem rosngcych
przychodéw byta marka Adam Feliks Prochnik ktdrej odziez trafita do znacznie szerszego kregu
odbiorcéw. Nie mniej istotny dla przysztosci spotki byt wzrost przychoddw realizowanych w Internecie,
gdzie udato sie niemal potroi¢ rezultaty osiggniete w 2015 roku. Udziat rynku e-commerce w
przychodach ogdétem za rok 2016 przekroczyt 10% i z duzym prawdopodobienstwem w 2017 roku
bedzie jeszcze wyzszy co potwierdza obecng strategie spotki polegajgcg na konsekwentnym
rozbudowaniu oferty w tym segmencie rynku. Rok 2016 pozwolit potozy¢ ostateczny fundament pod
przyszty rozwdj spotki cho¢ wymaga ona jeszcze optymalizacji w dziedzinie kosztéw. Te dokonaja sie w
roku 2017 zamykajac ostatecznie proces rewitalizacji marki Préochnik.

Nie bytoby wynikédw 2016 roku, gdyby nie zespdt ludzi odpowiedzialnych za ich realizacje. Im a takze
wszystkim partnerom ktdrzy obdarzyli nas zaufaniem chciatbym serdecznie podziekowac¢ za minione
miesigce. Jestem przekonany, ze w tym gronie w roku 2017 osiggniemy znacznie wiece;.

Z powazaniem,
Rafat Bauer
Prezes Zarzadu
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