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th ZALACZNIK DO RB NR 17/2025

WYBRANE SKONSOLIDOWANE DANE FINANSOWE

(w tys. PLN) OKRES 3 MIESIECY ZAKONCZONY

31.03.2025 31.12.2024 31.03.2024
Przychody z dziatalno$ci operacyjnej razem 580 294 465 416 555 948
Koszty dziatalno$ci operacyjnej razem (315 817) (267 802) (204 965)
Zysk z dziatalnosci operacyjnej (EBIT) 264 477 197 614 350983
Przychody finansowe 13 870 16 713 17 928
Koszty finansowe (43 788) 17 628 (270)
Zysk przed opodatkowaniem 234 559 231955 368 641
Podatek dochodowy (40 636) (41971) (65 895)
Zysk netto 193 923 189 984 302 746
(w tys. PLN) STAN NA DZIEN

31.03.2025 31.12.2024 31.03.2024
Srodki pieniezne wiasne 1770079 1619512 1332284
Srodki pieniezne wtasne + obligacje 2202 811 2 044 204 2 128 406
Kapitat wlasny 2194 116 2003 641 2038 746
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WYBRANE SKONSOLIDOWANE DANE OPERACYJNE (KPI)

OKRES 3 MIESIECY ZAKONCZONY

31.03.2025 31.12.2024 31.03.2024
Nowi klienci' 194 304 158 018 129 747
Klienci razem 1543 785 1361 564 1018 899
Liczba aktywnych klientow? 735 389 608 271 416 607
Depozyty netto (w tys. PLN)3 4 126 679 2535913 1896 812
Srednie przychody operacyjne na aktywnego klienta
(w tys. PLN)* 08 0,8 1,3
Obrét instrumentami pochodnymi CFD w lotach® 1907 974 1657 390 1527 139
Rentowno$¢ na lota (w PLN)® 277 253 344
Obrét instrumentami pochodnymi CFD w wartosci
nominalnej (w min USD) 937 867 727 854 581 865
Rentownos¢ za 1 milion obrotu instrumentami pochodnymi
CFD w wartosci nominalnej (w USD)” v 147 229
Obroét akcjami i ETP w wartosci nominalnej (w min USD) 4145 3125 1873

" Liczba nowych klientow Grupy w poszczegéinych okresach.

2 Liczba klientow, ktérzy w okresie: (i) przeprowadzili co najmniej jedng transakcje i/lub (i) posiadali otwartg pozycje, i/lub (iii) posiadali wolne $rodki na
rachunku.

3 Depozyty netto stanowig depozyty wptacone przez klientow, pomniejszone o kwoty wycofane przez klientéw w danym okresie.

4 Przychody z dziatalno$ci operacyjnej Grupy w danym okresie podzielone przez liczbe aktywnych klientow w danym kwartale.

5 Lot stanowi jednostke transakcyjng obrotu instrumentami finansowym. Wielko$¢ lota rézni sie dla poszczeg6inych instrumentéw finansowych. W przypadku
transakcji na instrumentach CFD opartych o waluty, w tym kryptowaluty, lot odpowiada 100 000 jednostek waluty bazowej. W pozostatych przypadkach
warto$¢ lota okreslona jest w tabeli specyfikacji instrumentdw, ktéra jest dostepna tutaj. Prezentowana warto$¢ nie uwzglednia obrotu CFD na akcje i ETP
w przypadku ktérych 1 lot rowna sie 1 akcji. W zwigzku z ujednoliceniem definicji lota dla instrumentéw CFD opartych na kryptowalutach z definicjg stosowang
dla instrumentéw CFD opartych na walutach, gdzie warto$¢ 1 lota to 100 000 jednostek waluty bazowej, dane zostaty odpowiednio skorygowane w okresach
poréwnawczych.

5 Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto skorygowany o wynik na akcjach i ETP oraz wynik na CFD na akcje i EPT podzielony przez obrét
instrumentami pochodnymi CFD w lotach.

” Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto skorygowany o wynik na akcjach i ETP przeliczony na walute USD wedtug kursu stanowigcego $rednig
arytmetyczng $rednich kurséw okre$lonych przez Narodowy Bank Polski na ostatni dzien kazdego miesigca okresu sprawozdawczego, podzielony przez
obrét instrumentami pochodnymi CFD w warto$ci nominalnej (w min USD).

194 304

NOWYCH KLIENTOW
W | KWARTALE 2025 ROKU
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KOMENTARZ ZARZADU DO WSTEPNYCH WYNIKOW

, , W | kwartale 2025 r. XTB skutecznie kontynuowato realizacje zatozonej strategii, koncentrujgc sie na
cigglym poszerzaniu bazy klientow. Zakoriczony kwartat potwierdzit efektywnosc tych dziatan, co pozwolito
Grupie pozyskac rekordowe ponad 194 tys. nowych klientow (+49,8% r/r) i tym samym przekroczy¢ liczbe
1,5 min wszystkich klientéw (wzrost o 51,5% r/r). Jednoczesnie rekordowa byta takze liczba aktywnych
klientéw, ktéra wzrosta o 76,5% r/r z 416,6 tys. w | kwartale 2024 r. do 735,4 tys.

Skonsolidowany zysk netto w | kwartale 2025 r. wyniést 193,9 min PLN wobec 302,7 min PLN rok
wczesniej. Skonsolidowane przychody osiggnety wartos¢ 580,3 min PLN (I kwartat 2024 r.: 555,9 min PLN)
przy kosztach dziatalnosci operacyjnej na poziomie 315,8 min PLN (I kwartat 2024 r.: 205,0 min PLN).

Zysk netto w ujeciu kwartalnym (w tys. PLN)

302 746

249 049

203 826 189 984 193 923
160 300

118 183 121 127

Il kw. 2023 Il kw. 2023 [V kw. 2023 | kw. 2024 |l kw. 2024 [l kw. 2024 |V kw. 2024 | kw. 2025

Na osiagniety w | kwartale 2025 r. skonsolidowany zysk netto miat w gtéwnej mierze wptyw rekordowy
poziom przychodéw operacyjnych bedacy konsekwencjg budowania bazy klientéw, potgczony
z zapowiedzianym na poczatku roku wzrostem poziomu kosztow operacyjnych zwigzanym z dynamicznym
rozwojem Grupy XTB oraz intensyfikacjg dziatan marketingowych.

PRZYCHODY Z DZIALALNOSCI OPERACYJNEJ

W | kwartale 2025 r. Grupa odnotowata rekordowy poziom przychodéw operacyjnych wynoszacy 580,3 min PLN
(wzrost 0 4,4% r/ri 24,7% k/K). Istotnymi czynnikami determinujgcymi ich warto$¢ byta konsekwentnie powiekszana
liczba aktywnych klientow (wzrost o 76,5% r/r), potgczona z ich duzg aktywnoscig transakcyjng wyrazong m.in.
w liczbie zawartych kontraktéw CFD w lotach (wzrost o0 24,9% r/r), czy w obrocie instrumentami pochodnymi CFD
w wartosci nominalnej w min USD (wzrost o 61,2% r/r). W rezultacie obrét instrumentami pochodnymi wyniést
1 908,0 tys. lotow (I kwartat 2024: 1 527,1 tys. lotéw), zas w wartosci nominalnej 937 867 min USD (I kwartat 2024:
581 865 min USD).

| kwartat 2025 r. pod kgtem charakterystyki rynkowej, w szczegélnosci wystepowania dtugich i wyraznych trendéw,
podobny byt do IV i lll kwartatu 2024 r. Rentownos$¢ na lota osiggneta w okresie raportowanym warto$¢ 277 PLN
i byta nizsza o 67 PLN r/r.

e OQOO :


https://www.instagram.com/xtb_polska/
https://x.com/xtbpl
https://www.facebook.com/xtbpl?locale=pl_PL
https://www.xtb.com/pl
https://www.linkedin.com/company/xtb

th ZALACZNIK DO RB NR 17/2025

OKRES 3 MIESIECY 31.03.2025 31.12.2024 30.09.2024 30.06.2024 31.03.2024 31.12.2023 30.09.2023 30.06.2023
ZAKONCZONY

Przychody

z dziatalnosci
operacyjnej razem
(w tys. PLN)

Obroét instrumentami
pochodnymi CFD 1907974 1657390 1627978 1461670 1527139 1497241 1684508 1673871
w lotach’

580 294 465 416 470234 381838 555 948 506 710 280 988 293 134

Rentownos$¢ na lota
(w PLN)?

Obrét instrumentami
pochodnymi CFD

w warto$ci nominalnej
(w min USD)

Rentownos$¢ za

1 milion USD obrotu
instrumentami
pochodnymi CFD

w wartos$ci nominalnej
(w USD)?

277 253 272 232 344 322 154 166

937 867 727 854 695 315 621 544 581 865 548 927 593 232 547 088

144 147 167 142 229 219 110 122

' Lot stanowi jednostke transakcyjng obrotu instrumentami finansowym. Wielko$c lota rozni sie dla poszczegéinych instrumentow finansowych. W przypadku
transakcji na instrumentach CFD opartych o waluty, w tym kryptowaluty, lot odpowiada 100 000 jednostek waluty bazowej. W pozostatych przypadkach
warto$¢ lota okreslona jest w tabeli specyfikacji instrumentdw, ktéra jest dostepna tutaj. Prezentowana warto$¢ nie uwzglednia obrotu CFD na akcje i ETP
w przypadku ktérych 1 lot réwna sie 1 akcji. W zwigzku z ujednoliceniem definicji lota dla instrumentédw CFD opartych na kryptowalutach z definicjg stosowang
dla instrumentéw CFD opartych na walutach, gdzie warto$¢ 1 lota to 100 000 jednostek waluty bazowej, dane zostaty odpowiednio skorygowane w okresach
poréwnawczych.

2 Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto skorygowany o wynik na akcjach i ETP oraz wynik na CFD na akcje i EPT podzielony przez obrét
instrumentami pochodnymi CFD w lotach.

3 Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto skorygowany o wynik na akcjach i ETP przeliczony na walute USD wedtug kursu stanowigcego $rednig
arytmetyczng $rednich kurséw okre$lonych przez Narodowy Bank Polski na ostatni dzieri kazdego miesigca okresu sprawozdawczego, podzielony przez
obrét instrumentami pochodnymi CFD w warto$ci nominalnej (w min USD).

OKRES ZAKONCZONY: 3 MIESIACE 12 MIESIECY
31.03.2025 31.12.2024 31.12.2023 31.12.2022 31.12.2021 31.12.2020 31.12.2019

Przychody z dziatalnosci

operacyjnej razem 580 294 1873 436 1618 385 1451 954 625 595 797 750 239 304
(w tys. PLN)

Obrét instrumentami

pochodnymi CFD 1907974 6274177 6779 816 6592928 4045882 3113375 1638 595
w lotach’

Rentownos¢ na lota

(w PLN)2 277 275 227 212 144 249 140

Obrét instrumentami
pochodnymi CFD

w wartosci nominalnej
(w min USD)

937867 2626577 2285891 2 259 588 1737 351 1021 835 541510

Rentownos$é za 1 milion

USD obrotu instrumentami

pochodnymi CFD 144 169 164 142 92 197 111
w warto$ci nominalnej

(w USD)?

" Lot stanowi jednostke transakcyjng obrotu instrumentami finansowym. Wielko$c lota rozni sie dla poszczegoinych instrumentow finansowych. W przypadku
transakcji na instrumentach CFD opartych o waluty, w tym kryptowaluty, lot odpowiada 100 000 jednostek waluty bazowej. W pozostatych przypadkach
warto$¢ lota okre$lona jest w tabeli specyfikacji instrumentdéw, ktéra jest dostepna tutaj. Prezentowana warto$¢ nie uwzglednia obrotu CFD na akcje i ETP
w przypadku ktérych 1 lot rowna sie 1 akcji. W zwigzku z ujednoliceniem definicji lota dla instrumentéw CFD opartych na kryptowalutach z definicjg stosowang
dla instrumentéw CFD opartych na walutach, gdzie warto$c 1 lota to 100 000 jednostek waluty bazowej, dane zostaty odpowiednio skorygowane w okresach
poréwnawczych.

2 Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto skorygowany o wynik na akcjach i ETP oraz wynik na CFD na akcje i EPT podzielony przez obrot
instrumentami pochodnymi CFD w lotach.

3 Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto skorygowany o wynik na akcjach i ETP przeliczony na walute USD wedtug kursu stanowigcego $rednig
arytmetyczng Srednich kurséw okre$lonych przez Narodowy Bank Polski na ostatni dzieri kazdego miesigca okresu sprawozdawczego, podzielony przez

obrét instrumentami pochodnymi CFD w wartosci nominalnej (w min USD).
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Rozpatrujgc strukture osiagnietych przychodéw pod katem klas
instrumentéw mozna zauwazyé, ze w | kwartale 2025 r. prym

wiodty CFD (ang. contract for difference) oparte na indeksach.

Ich udziat w przychodach w analizowanym okresie wyniost
52,3% (I kwartat 2024 r.: 41,9%). To konsekwencja m.in. duzej
dochodowosci na instrumentach CFD opartych o niemiecki
indeks akcji DAX (DE40), amerykanski indeks US 100, czy tez
amerykanski indeks US 500.

Druga najbardziej dochodowsg klasg aktywéw byty instrumenty
CFD oparte na towarach. Ich udziat w strukturze przychodéw
siegnat 29,1% wobec 48,7% rok wczesniej. Byto to zwigzane
z wysokg dochodowoscig obrotu na instrumentach CFD opartych
na notowaniach cen gazu ziemnego, ztota oraz kawy.
Przychody na instrumentach CFD opartych o waluty stanowity
13,5% wszystkich przychodéw, wobec 23,2% rok wczesniej.
Najbardziej dochodowymi instrumentami finansowymi w tej
klasie byty instrumenty CFD oparte o kryptowaluty: ripple, bitcoin
oraz o pare walutowg EURUSD.

52,3% 27 7Trn

UDZIAt W STRUKTURZE PRZYCHODOW RENTOWNOSC NA LOTA
CFD OPARTYCH NA INDEKSACH

STRUKTURA PRZYCHODOW WG KLASY AKTYWOW (W %)

| kwartat 2025 r. IV kwartat 2024 r. | kwartat 2024 r.

® CFD na indeksy u CFD na waluty CFD na towary " pozostate
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(w tys. PLN) OKRES 3 MIESIECY ZAKONCZONY
31.03.2025 31.12.2024 31.03.2024
CFD na indeksy 299 663 66 092 232 166
CFD na towary 166 783 268 567 269 432
CFD na waluty 77 278 108 716 36 853
CFD na akcje i ETP 6498 15129 6 881
CFD na obligacje 68 465 258
CFD razem 550 290 458 969 545 590
Akcje i ETP 22 888 9 391 8127
Wynik z operacji na instrumentach finansowych brutto 573 178 468 360 553 717
Bonusy i rabaty wyptacane klientom (3772) (6 337) (1 589)
Prowizje wyptacane brokerom wspoétpracujgcym (11 560) (17 519) (12 530)
Wynik z operacji na instrumentach finansowych netto 557 846 444 504 539 598

Przychody operacyjne XTB powstaja: (i) ze spreadow (réznicy

miedzy ceng sprzedazy — offer a ceng kupna — bid);

(ii) z prowizji i optat naliczanych klientom; (iii) z naliczanych

punktow swapowych (stanowigcych koszt utrzymywania
pozycji w czasie) oraz (iv) z wyniku netto (zyskow
pomniejszonych o straty) z dziatalnosci XTB w zakresie market

making.

Model biznesowy stosowany przez XTB taczy w sobie cechy

modelu agencyjnego oraz modelu market maker, w ktérym
Spoéika jest strong transakcji zawieranych i inicjowanych przez
klientow. XTB nie angazuje sie, sensu stricto, w transakcje
realizowane na wtasny rachunek w oczekiwaniu na zmiany cen

lub wartosci instrumentéw bazowych (tzw. proprietary trading).

Stosowany przez XTB hybrydowy model biznesowy
wykorzystuje tez model agencyjny. Dla przyktadu na
wiekszosci instrumentéw CFD opartych o kryptowaluty XTB
zabezpiecza te transakcje z partnerami zewnetrznymi,
przestajgc praktycznie by¢ drugg strong transakcji (oczywiscie
z prawnego punktu widzenia nadal jest to XTB).

Przyjety w Spétce w petni zautomatyzowany proces zarzadzania ryzykiem ogranicza ekspozycje na zmiany
rynkowe oraz zmusza do zabezpieczania pozycji w celu utrzymywania wiasciwych pozioméw wymogow
kapitatowych. Dodatkowo, XTB realizuje bezposrednio na rynkach regulowanych lub w alternatywnych systemach
obrotu wszystkie transakcje na akcjach i ETP oraz na instrumentach CFD opartych o te aktywa. XTB nie jest market

makerem dla tej klasy instrumentow.
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W model biznesowy XTB wpisana jest duza zmiennos$¢ przychodow z okresu na okres. Na wyniki operacyjne wptyw
majg przede wszystkim: (i) zmienno$¢ na rynkach finansowych i towarowych; (ii) liczba aktywnych klientow;
(iii) wolumen zawieranych przez nich transakcji na instrumentach finansowych; (iv) ogdlne warunki rynkowe,

geopolityczne i gospodarcze; (v) konkurencja na rynku FX/CFD oraz (vi) otoczenie regulacyjne.

Co do zasady, na przychody Grupy pozytywnie wplywa wyzsza aktywnos¢ rynkéw finansowych i towarowych
z uwagi na to, ze w takich okresach obserwuje sie wyzszy poziom obrotdw realizowanych przez klientéw Grupy
oraz wyzszg rentownos¢ na lota. Korzystne dla Spotki sg okresy wystepowania wyraznych i dtugich trendow
rynkowych i wtadnie w takich momentach osigga najwyzsze przychody. W zwigzku z tym, wysoka aktywnosc¢ rynkow
finansowych i towarowych prowadzi co do zasady do zwiekszonego wolumenu obrotéw na platformach
transakcyjnych Grupy. Natomiast spadek tej aktywnosci oraz mniejsza liczba transakcji dokonywanych przez
klientow Grupy prowadzi do zmniejszenia przychoddéw operacyjnych Grupy. Z uwagi na powyzsze, przychody
operacyjne i rentowno$¢ Grupy mogg spadac¢ w okresach niskiej aktywnosci rynkéw finansowych i towarowych.
Ponadto, moze pojawi¢ sie bardziej przewidywalny trend, w ktérym rynek porusza sie w ograniczonym zakresie
cenowym. Prowadzi to do powstania tendencji rynkowych, dajgcych sie przewidzie¢ z wyzszym
prawdopodobienstwem niz w przypadku wiekszych kierunkowych ruchéw na rynkach, co tworzy sprzyjajgce
warunki do transakcji zawieranych w waskim zakresie rynku (ang. range trading). W takim przypadku obserwuje
sie wigkszg liczbe transakcji przynoszacych zyski klientom, co skutkuje do obnizenia wyniku Grupy z tytutu market

making.

Zmienno$¢ oraz aktywnos¢ rynkow wynika z szeregu czynnikow zewnetrznych, z ktérych czes$¢ jest
charakterystyczna dla rynku, a cze$¢ moze by¢ powigzana z ogélnymi warunkami makroekonomicznymi. Moze ona
w sposob istotny wptywac na przychody osiggane przez Grupe w kolejnych kwartatach, co jest charakterystyczne
dla modelu biznesowego Grupy.

KOSZTY DZIALALNOSCI OPERACYJNEJ

Koszty dziatalnosci operacyjnej w | kwartale 2025 r. uksztattowaty sie na poziomie 315,8 min PLN i byty o 110,9
min PLN wyzsze od tych rok wczesniej (I kwartat 2024 r.: 205,0 min PLN). Najistotniejsze zmiany wystagpity w:

= kosztach marketingowych, wzrost o 59,9 min PLN wynikajgcy gtéwnie z wyzszych naktadéw na kampanie
marketingowe online oraz offline;

= kosztach wynagrodzen i $wiadczen pracowniczych, wzrost o 22,2 min PLN, gtéwnie za sprawg wzrostu
zatrudnienia;

=  kosztach prowizji, wzrost o 12,5 min PLN wynikajacy z wiekszych kwot zaptaconych dostawcom ustug
ptatniczych, za posrednictwem ktérych klienci deponujg swoje srodki na rachunkach transakcyjnych;

= pozostatych ustugach obcych, wzrost o 12,6 min PLN w nastepstwie poniesienia gtéwnie wyzszych naktadow
na: (i) systemy IT i licencje (wzrost o 8,3 min PLN r/r) oraz (ii) ustugi wsparcia informatycznego (wzrost
0 1,9 min PLN r/r).
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(w tys. PLN) OKRES 3 MIESIECY ZAKONCZONY
31.03.2025 31.12.2024 31.03.2024
Marketing 141 034 116 855 81106
Wynagrodzenia i $wiadczenia pracownicze 95 043 84 277 72 845
Koszty prowizji 33 834 28 647 21324
Pozostate ustugi obce 29 551 23 048 16 961
Amortyzacja 5 866 5123 4748
Pozostate koszty 4 226 4823 1935
Podatki i optaty 3 809 2770 3841
Koszty utrzymania i wynajmu budynkéw 2454 2259 2205
Koszty dziatalnosci operacyjnej razem 315 817 267 802 204 965

W ujeciu k/k koszty dziatalnos$ci operacyjnej byly wyzsze o 48,0 min PLN, na co gtéwny wptyw miat wzrost
0 24,2 min PLN naktadéw na dziatania marketingowe online oraz offline, nastepnie wzrost o 10,8 min PLN kosztéw
wynagrodzen i $wiadczen pracowniczych, wynikajgcych gtdwnie ze wzrostu zatrudnienia, oraz wzrost 0 6,5 min
PLN pozostatych ustug obcych, a takze zwigkszeniu o 5,2 min PLN kosztéw prowizji wynikajgcych z wigekszych
kwot zaptaconych dostawcom ustug ptatniczych, za posrednictwem ktoérych klienci deponujg swoje $rodki na
rachunkach transakcyjnych. Naktady te zwiekszane sg stopniowo, a dziatania, na ktére Spotka je przeznacza

zwigzane sg $cisle z realizacjg celéw strategicznych.

W zwigzku z dynamicznym rozwojem XTB, Zarzad ocenia, ze w 2025 r. tgczne koszty dziatalnosci operacyjnej
moga ksztattowac sie na poziomie wyzszym nawet o okoto 40% do tego, jaki zaobserwowano w 2024 r. Priorytetem
Zarzadu jest dalszy przyrost bazy klienckiej oraz budowanie marki globalnej. W konsekwencji realizowanych
dziatan naktady na marketing mogg wzrosng¢ o okoto 80% w stosunku do roku ubiegtego, przy jednoczesnym
zatozeniu, ze Sredni koszt pozyskania klienta powinien by¢ poréwnywalny do tego jaki zaobserwowalismy w latach
2023 - 2024.

Ostateczny poziom kosztéw dziatalnosci operacyjnej uzalezniony bedzie w szczegdlnosci: od tempa wzrostu
zatrudnienia i wysokosci zmiennych skfadnikdw wynagrodzen wyptaconych pracownikom, poziomu wydatkéw
marketingowych, tempa ekspansji geograficznej na nowe rynki oraz wptywu ewentualnych nowych regulacji i innych

czynnikdw zewnetrznych na poziom przychodow osigganych przez Grupe.

Poziom wydatkow marketingowych uzalezniony
bedzie od oceny ich wptywu na wyniki i rentownos¢
Grupy, tempa ekspansji zagranicznej oraz stopnia
responsywnosci  klientéw na  podejmowane
dziatania. Do wzrostu zatrudnienia w Grupie
przyczyniaC sie bedzie jej dynamiczny rozwdj,
o zarowno na nowych, jak i istniejacych juz rynkach.

v a3 e
X0 2acani - - . .. . .
St Z kolei na wysokos¢ zmiennych skiadnikéw

wynagrodzen wptywac beda wyniki Grupy.
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KLIENCI

XTB posiada solidny fundament w postaci stale rosngcej bazy oraz liczby aktywnych klientow. W | kwartale 2025 r.
Grupa odnotowata kolejny rekord w tym obszarze pozyskujac 194 304 nowych klientéw wobec 129 747 rok
wczesniej, co daje wzrost 0 49,8%. Analogicznie do liczby nowych klientéw, rekordowa byta takze liczba aktywnych
klientéw. Wzrosta ona z 416 607 do 735 389, tj. 0 76,5% rr.

OKRES 3 MIESIECY 31.03.2025 31.12.2024 30.09.2024 30.06.2024 31.03.2024 31.12.2023 30.09.2023 30.06.2023
ZAKONCZONY

Nowi Klienci! 194304 158018 108104 102569 120747 77267 67505 62994
Klienci razem? 1543785 1361564 1213554 1113554 1018899 897573 826042 762624
- jozba axtywnyeh 735389 701089 586395 502554 416607 418423 355461 307 511

Liczba aktywnych
klientow w kwartale*

Koszty dziatalnosci

735 389 608 271 522 899 470 811 416 607 335 406 281101 259 318

operacyjnej razem, 315817 264 615 208 526 205 408 204 965 187 669 164 966 157 377
w tym: (w tys. PLN)
- Marketing 141 034 116 855 71613 75234 81 106 69 081 58 585 54 823

Sredni koszt

pozyskania Klienta® 0,7 0,7 0,7 0,7 0,6 0,9 0,9 0,9

" Liczba nowych klientow Grupy w poszczegolnych kwartatach.

2 Liczba klientow na koniec poszczegdlnych kwartatow.

3 Liczba aktywnych klientow odpowiednio w okresie 3 miesigcy 2025 r. oraz 12, 9, 6 i 3 miesigcy 2024 r. oraz 12, 9 i 6 miesigcy 2023 r. Aktywny klient, to klient,
ktory w okresie: (i) przeprowadzit co najmniej jedng transakcje i/lub (i) posiadat otwartg pozycje, i/lub (iii) posiadat wolne $rodki na rachunku.

4 Aktywny Klient, to klient, ktéry w okresie: (i) przeprowadzit co najmniej jedng transakcje i/lub (ii) posiadat otwartg pozycje, i/lub (iii) posiadat wolne srodki na
rachunku.

5 Sredni koszt pozyskania klienta zdefiniowany jest jako wydatki marketingowe w kwartale podzielone przez liczbe nowych klientéw w tym samym kwartale.

OKRES ZAKONCZONY 3 MIESIACE 12 MIESIECY

31.03.2025 31.12.2024 31.12.2023 31.12.2022 31.12.2021 31.12.2020 31.12.2019
Nowi Klienci! 194304 498438 311971 196864 189187 112025 36555
Klienci razem? 1543785 1361564 897573 614934 420157 255791 149304
Liczba aktywnych Klientow? 735389 701089 418423 270560 193180 108312 46642
ksli'eeggj,liaba aktywnych 735389 504648 283980 186053 125463 61527 30 250

Koszty dziatalnos$ci operacyjnej
razem, w tym: (w tys. PLN)

- Marketing 141 034 344 808 263 924 222 369 120 101 87 731 37716
Sredni koszt pozyskania klienta® 0,7 0,7 0,8 1.1 0,6 0,8 1,0

315817 883 514 694 231 558 567 348 772 282 004 173 892

" Liczba nowych klientow Grupy w poszczegblnych okresach.

2 Liczba klientéw na koniec poszczegolnych okresow.

3 Liczba aktywnych klientow odpowiednio w okresie 3 miesiecy 2025 r. oraz w okresie 12 miesiecy w poszczegélnych latach. Aktywny klient, to klient, ktory
w okresie: (i) przeprowadzit co najmniej jedng transakcje i/lub (ii) posiadat otwartg pozycje, i/lub (iii) posiadat wolne $rodki na rachunku.

* Srednia kwartalna liczba klientéw odpowiednio w okresie 3 miesiecy 2025 r. oraz w okresie 12 miesiecy w poszczegdinych latach, ktérzy (i) przeprowadzili
co najmniej jedng transakcje i/lub (ii) posiadali otwartg pozycje, i/lub (iii) posiadali wolne $rodki na rachunku w okresie.

5 Sredni koszt pozyskania klienta zdefiniowany jest jako wydatki marketingowe w danym okresie podzielone przez liczbe nowych klientéw w tym samym

okresie.

Priorytetem Zarzadu jest dalszy przyrost bazy klienckiej prowadzgcy do umocnienia pozycji rynkowej XTB na
Swiecie poprzez dotarcie z ofertg produktowg do klienta masowego. Dziatania te wspierane sg i bedg przez szereg
inicjatyw, miedzy innymi przez wprowadzanie do oferty nowych produktéw, celowane akcje promocyjne czy tez

edukacje finansowg dedykowang klientom Spotki oraz osobom zainteresowanym $Swiatem inwestycji. Ambicjg

e OQOO :


https://www.instagram.com/xtb_polska/
https://x.com/xtbpl
https://www.facebook.com/xtbpl?locale=pl_PL
https://www.xtb.com/pl
https://www.linkedin.com/company/xtb

th ZALACZNIK DO RB NR 17/2025

Zarzadu w 2025 r. jest pozyskiwanie srednio co najmniej 150 - 210 tys. nowych klientow kwartalnie. W nastgpstwie

realizowanych dziatan w pierwszych 28 dniach kwietnia 2025 r. Grupa pozyskata fgcznie 56,4 tys. nowych klientow.

DZIALANIA MARKETINGOWE

Obok rozwoju technologii, sita napedowg XTB pozostajg réwniez
dziatania marketingowe. Ich realizacja jest Scisle zwigzana z celami
strategicznymi Grupy: statego zwiekszania udziatu w globalnym rynku
fintechow, dgzeniem do uzyskania pozycji jednego z lideréw na
miedzynarodowym rynku ustug inwestycyjnych oraz pozyskaniem

klienta masowego.

W | kwartale 2025 r. aktywno$¢ Grupy XTB w obszarze marketingu
skupiata sie na krajowych oraz zagranicznych kampaniach
reklamowych typu OOH (ang. Out of Home), czyli wykorzystujgcych
zewnetrzne nosniki typu bilbordy czy plakaty w przestrzeni publicznej

Praykiad nosnika z kampanii reklamowe; np. na przystankach komunikacji miejskiej etc.

w Czechach.
W Polsce kampania promowata konto IKE, a jej hasto to

.Inwestowanie zaczynam od IKE”. Na rynkach =zagranicznych,
kampania miata miejsce w Czechach, Stowacji, Niemczech, Portugalii
oraz w Rumunii. Jednocze$nie, na wskazanych rynkach XTB

Erhalten Sie . . . -
Zinsen auf Ihr prowadzito takze kampanie telewizyjne.

freies Guthaben
Czesc¢ tych dziatan bedzie kontynuowana takze w drugim i w kolejnych
kwartatach 2025 r. Zatozeniem strategii komunikacyjnej na biezacy
rok, jest stata obecno$¢ marki XTB w mediach reklamowych w kraju

oraz za granica.

Przyktad nos$nika z kampanii reklamowej
w Niemczech.

Przyktad nosnika z kampanii
reklamowej w Rumunii.
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APLIKACJA INWESTYCYJNA ALL-IN-ONE

Ambicjg Zarzadu jest aby XTB kojarzyto sie z wiodgcg aplikacjg inwestycyjng All-in-One w Europie, oferujgca
klientom fatwe, inteligentne i wydajne sposoby zawierania transakcji, inwestowania i oszczedzania, zapewniajgc

jednoczesnie natychmiastowy dostep do ich pieniedzy.

Ostatnimi laty postepuje transformacja XTB z brokera CFD w nowoczesny podmiot FinTech dostarczajgcy

uniwersalng aplikacje inwestycyjng. Transformacja ta kontynuowana bedzie w 2025 r. i w kolejnych latach.

Nowi klienci (UE) - pierwszatransakcja (%)
100%
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I kw. 2024 2023 2022 2021 2020 2019
2025 2024

mAkcje ®ETP Plany inwestycyjne Kontrakty CFD

Liczba transakcji na akcjach, ETP i planach inwestycyjnych
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31.03.2025 31.12.2024 31.12.2023 31.12.2022 31.12.2021 31.12.2020 31.12.2019
Warto$¢ nominalna instrumentéw pochodnych klientéw na koniec okresu
m Warto$¢ nominalna instrumentéw posiadanych przez klientéw na rachunkach (akcje i ETP)

= Srodki pienigzne klientow
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INNOWACJE PRODUKTOWE W 2025 R. | PLANY NA KOLEJNE LATA

W | kwartale 2025 r. XTB kontynuowato rozpoczety jeszcze w roku poprzednim proces intensywnego pozyskiwania
nowych klientéw, ze szczegdlnym uwzglednieniem oséb zainteresowanych dtugoterminowym inwestowaniem
pasywnym oraz szeroko rozumianym zarzgdzaniem finansami. Spétka konsekwentnie dazy do przyciggniecia
nowych grup klientéw, co jest mozliwe dzigki udostepnianiu uniwersalnej aplikacji inwestycyjnej, wdrazaniu nowych
produktow i ustug oraz wprowadzeniu zmian, ktére zwiekszajg komfort korzystania z aplikacji mobilnej i platformy
XTB.

Do wszystkich zmian i wdrozen Spdétka przygotowywata sie systematycznie od kilku kwartatéw, czego przejawem
jest staty rozw¢j Dziatu Produktu i Technologii, a takze prowadzone przez jego zespodt prace deweloperskie oraz
badawczo-rozwojowe, zwigzane réowniez z odpowiedzialnym wdrozeniem technologii bazujgcych na sztucznej

inteligenciji.

Pierwszy kwartat 2025 r XTB rozpoczeto od uruchomienia ustugi eWallet dla klientow w Polsce. Wirtualny portfel
we wskazanym okresie aktywowato blisko 22 tys. klientéw, z czego 43% w Polsce oraz 57% z zagranicy. Od kornca
marca 2025 r. w ramach tej ustugi mozliwa jest bezprowizyjna wymiana walut za posrednictwem Kkarty
wielowalutowej XTB. Mozliwos¢ ta jest dostepna dla wszystkich posiadaczy wirtualnego portfela bez limitow i bez
dodatkowych warunkéw. eWallet jest ustugg udostepniajgcg wielowalutowg karte obstugujgcg bezgotéwkowe
ptatnosci w sklepach, transakcje mobilne i bezdotykowe wyptaty gotéwki z bankomatéw na caltym Swiecie.
Umozliwia ona klientom prowadzenie kont aktualnie w siedmiu walutach: EUR, USD, GBP, PLN, HUF, RON i CZK
oraz szybkie i bezptatne przelewy srodkéw pomiedzy kontami. Klienci majg zapewniony natychmiastowy dostep do
swoich $rodkdéw oraz mogg ptaci¢ kartg wystawiong na licencji Mastercard przez DiPocket UAB, Instytucje
Pienigdza Elektronicznego zarejestrowang przez Bank Litwy. Ustuga eWallet obecnie jest dostepna dla klientéw
z Polski, Czech, Portugalii, Rumunii, Stowacji, Niemczech, Franciji, Hiszpani i we Wtoszech.

Kolejne istotne zmiany w ofercie produktowej, ktére byly zapowiadane, zostaty wprowadzone pod koniec marca br.
i dotyczyly kategorii produktow dedykowanych dtugoterminowemu oszczedzaniu, w tym na cele emerytalne.
W Polsce w ramach konta IKE (Indywidualne Konto Emerytalne) dodano zlecenia oczekujgce, co byto odpowiedzig
na zapotrzebowanie zgtaszane przez klientéw XTB. Dla klientéw z Wielkiej Brytanii udostepniono mozliwosé
przeniesienia posiadanego juz konta ISA (ang. Individual Savings Account) do XTB. Mozliwe jest przeniesienie

catego konta lub tylko czesci aktywow.

Najwiekszg nowoscig byto jednak uruchomienie konta PEA (fr. Plan d'Epargne en Actions) dla klientéw we Francji.
Posiadacze tego konta mogg inwestowa¢ w akcje i fundusze ETF z korzystnymi warunkami podatkowymi jak
zwolnienie z podatku dochodowego od zyskow kapitatowych, jesli inwestycje sg przechowywane na koncie przez

co najmniej 5 lat. Maksymalny limit wptat na PEA wynosi 150 tys. euro dla jednego klienta.

W kolejnych kwartatach 2025 r., XTB bedzie kontynuowac strategie budowania uniwersalnej aplikacji inwestycyjnej,
ktorej oferta przeznaczona jest dla kazdego inwestora, chcacego efektywnie zarzagdzaé swoimi srodkami, zaréwno
krotko — jak i ditugoterminowo. Spétka planuje wprowadzenie do oferty kolejnego produktu z segmentu

inwestowania dtugoterminowego: konta IKZE w Polsce.

Spotka widzi réwniez potencjat do dalszego rozwoju segmentu produktéw dla aktywnych inwestoréw. XTB jest na
etapie dalszych analiz i prac przygotowawczych zwigzanych z wprowadzeniem do oferty opcji. Intencjg Spotki jest
réwniez zaoferowanie inwestorom mozliwosci handlu kryptowalutami. W oczekiwaniu na uchwalenie ustawy
dostosowujgcej polskie przepisy do Rozporzgdzenie MICA, XTB prowadzi prace zwigzane zaréwno
z opracowaniem niezbednych dokumentéw prawnych, jak i wprowadzaniem technologicznych zmian w aplikaciji

i platformie XTB, ktére pozwolg na dodanie kryptoaktywéw do oferty.
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Przedstawiony powyzej plan produktowy odpowiada aktualnemu stanowi wiedzy i zasobéw. XTB planuje dodanie
nowych produktéw do swojej oferty jeszcze w 2025 roku, natomiast realizacja tego planu jest uzalezniona m.in. od
czynnikbw zewnetrznych, ktdre sg poza kontrolg Spotki, jak wspotpraca z zewnetrznymi dostawcami, uzyskanie
niezbednych zgdd regulacyjnych czy uchwalenie ustawy o kryptoaktywach. W zwigzku z tym, plan produktowy

moze ulec zmianom i modyfikacjom.

BUDOWANIE PRZEWAGI KONKURENCYJNEJ W SEGMENCIE FIN-TECH

XTB jako podmiot technologiczny dziatajgcy AUtOI’Ska
w sektorze finanséw prowadzi w sposob ciggly

prace polegajgce na opracowywaniu i rozwijaniu Platforma XTB

wysoce innowacyjnych, kompleksowych rozwigzan

w  dziedzinie transakcji oraz  inwestycji
internetowych w instrumenty finansowe. Czyni to
Spotke  organizacjg typu FinTech. Celem
powyzszych prac jest opracowywanie
innowacyjnych technologii i rozwigzan
pozwalajgcych w szczegdlnosci na dalszy rozwo;j
oferty produktowej. XTB jest wtascicielem szeregu
autorskich rozwigzan technologicznych, w tym

nowoczesnej platformy inwestycyjnej xStation.

W | kwartale 2025 r. Spotka uruchomita czat Al dla

wybranej grupy klientow w Polsce. Testy tego rozwigzania na rynku krajowym pozwolg na jego docelowe
wprowadzenie na wszystkie rynki, na ktérych XTB jest obecne. Czat Al bedzie wspomagat dziatanie zespotu
Wsparcia Klienta. Ponadto, w efekcie prac rozpoczetych jeszcze w 2024 r. zostat odswiezony i uproszczony panel
obstugi (interfejs) aplikacji mobilnej by byta ona bardziej intuicyjna i nie przyttaczata szczegdlnie nowych klientow

liczbg dostepnych opcji.

Prace technologiczne, ktére Spoétka stale realizuje majg na celu rozwoj narzedzi niezbednych do sprawnego
funkcjonowania systemow transakcyjnych XTB, efektywnej egzekucji zlecen, sprawnego procesu pozyskiwania
nowych klientéw (tzw. onboardingu) oraz dalszy rozwdj narzedzi wspierajgcych wewnetrzne procesy w firmie
w efekcie zidentyfikowanych potrzeb rozwojowych. Wsréd tego rodzaju najwazniejszych prac, ktére miaty miejsce
w raportowanym okresie mozna wskaza¢ modernizacje architektury systemu w celu poprawy efektywnosci oraz

podniesienia poziomu bezpieczenstwa transakcji.

Obszary badawcze skupiajg sie na funkcjonalnosciach i bezpieczehstwie dziatania systemoéw, proceséw i baz
danych. Prowadzone sg réwniez prace badawczo-rozwojowe ukierunkowane na rozwdj nowych systemoéw

elektronicznego obrotu.

Z uwagi na przyjeta strategie biznesowg opierajgcg sie na rozwoju nowych technologii, w ramach struktury XTB
wyodrebniony zostat Dziat Produktu i Technologii, w ktérym znakomitg czes$¢ personelu stanowig osoby wykonujace
prace badawczo-rozwojowe. Przedmiotowe prace majg znaczacy, niemalze strategiczny wplyw na dziatalnosé
gospodarczg prowadzong przez XTB. Nie tylko przektadajg sie na poziom generowanych przychodow przez XTB,
ale rowniez s kluczowe w procesie budowania i utrzymywania wysoce konkurencyjnej pozycji Spoétki na globalnym
rynku kapitatowym.
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Ponizsza tabela przedstawia liczbg osdb zatrudnionych w Dziale Produktu i Technologii oraz koszty ponoszone

przez ten dziatk:

OKRES ZAKONCZONY 3 MIESIACE 12 MIESIECY
31.03.2025  31.12.2024 31.12.2023 31.12.2022 31.12.2021 31.12.2020 31.12.2019

Koszty Dziatu Produktu

i Technologii (w tys. PLN) 57 522 166 250 94 770 58 381 36 616 27 159 21151
Liczba oséb zatrudnionych
w Dziale Produktu i 523 498 429 282 176 129 116

Technologii'

" Osoby zatrudnione w oparciu 0 umowe o prace, umowe zlecenia oraz $wiadczgce ustugi w oparciu o umowe B2B.

DYWIDENDA

Polityka dywidendowa XTB zaktada rekomendowanie przez Zarzad Walnemu Zgromadzeniu wyptaty dywidendy
w kwocie uwzgledniajgcej poziom zysku netto prezentowany w jednostkowym rocznym sprawozdaniu finansowym
Spotki oraz szereg réznych czynnikow dotyczgcych Spotki, w tym perspektyw dalszej dziatalnosci, przyszitych
zyskoéw, zapotrzebowania na $rodki pieniezne, sytuacji finansowej, poziomu wspoétczynnikow adekwatnosci
kapitatowej, planéw ekspansji, wymogow prawa w tym zakresie, jak i wytycznych KNF. W szczegdélnosci Zarzad,
zgtaszajgc propozycje dotyczgce wyptaty dywidendy, kierowat sie bedzie koniecznoscig zapewnienia
odpowiedniego poziomu wspotczynnikow adekwatnosci kapitatowej Spoétki oraz kapitatu niezbednego do rozwoju
Grupy.

Zarzad podtrzymuje, ze jego zamiarem jest rekomendowanie w przysztosci Walnemu Zgromadzeniu podejmowania
uchwat w sprawie wyptaty dywidendy, przy uwzglednieniu czynnikow wskazanych powyzej, w kwocie na poziomie
od 50% do 100% jednostkowego zysku netto Spoétki za dany rok obrotowy. Jednostkowy zysk netto za | kwartat
2025 r. wyniést 190,3 min PLN.

W dniu 1 kwietnia 2025 r. Zarzad XTB S.A. podjagt uchwate zgodnie z ktérg zarekomendowat Radzie Nadzorczej
oraz Walnemu Zgromadzeniu Spotki podziat jednostkowego zysku netto za rok 2024 w kwocie 855,2 min PLN
w nastepujgcy sposob:

— poprzez wyptate dywidendy w kwocie 640,8 min PLN, tj. 5,45 PLN na jedng akcje,

— zatrzymanie pozostatej czesci zysku w kwocie 214,4 min PLN do dyspozycji Spétki przeznaczajgc jg na kapitat

rezerwowy.

W dniu 14 kwietnia 2025 r. Rada Nadzorcza Spotki pozytywnie odniosta sie do propozycji Zarzadu i w catosci jg
zaakceptowata. Nalezy przy tym zaznaczy¢, ze ostateczna decyzja co do wysokosci i warunkéw wyptaty dywidendy
zostang podjete przez akcjonariuszy Spotki na Zwyczajnym Walnym Zgromadzeniu, ktore zostato zwotane na dzien
14 maja 2025 .
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Poziomy tgcznego wspotczynnika kapitatowego (IFR) XTB w | kwartale 2025 r. obrazuje ponizszy wykres.

taczny wspéitczynnik kapitatowy Spéiki (IFR)
w | kwartale 2025 r.
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——tgczny wspdtczynnik kapitatowy (IFR)

—— Wymagany przez KNF tgczny wspdiczynnik kapitatowy (IFR) na koniec kazdego kwartatu pod wyptate 100% zysku w formie
dywidendy

taczny wspotczynnik kapitatowy informuje o relacji funduszy wiasnych do aktywoéw wazonych ryzykiem, czyli
pokazuje czy dom maklerski jest w stanie posiadanymi funduszami wtasnymi pokry¢ minimalny wymaog kapitatowy
z tytutu ryzyka rynkowego, kredytowego, operacyjnego i pozostatych. Na koniec | kwartatu 2025 r. tgczny
wspotczynnik kapitatowy w Spotce wyniost 189,3%.

190,3 wunewn 189,3

JEDNOSTKOWY ZYSK NETTO EACZNY WSPOLCZYNNIK KAPITALOWY
ZA | KWARTAL 2025 R. NA KONIEC | KWARTLU 2025 R.
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SRODKI PIENIEZNE WELASNE | ICH EKWIWALENTY

XTB lokuje czes$¢ swojej gotdwki w lokaty bankowe oraz instrumenty finansowe, tj. w obligacje skarbowe, obligacje
poreczone przez Skarb Panstwa oraz obligacje korporacyjne poreczone przez banki. Na dzien 31 marca 2025 r.
taczna warto$¢ wtasnych srodkéw pienieznych oraz obligacji wyniosta w Grupie XTB 2 202,8 min PLN, co stanowi

29,5% sumy bilansowej, z tego 1 770,1 min PLN przypadata na $rodki pienigzne, a 432,7 min PLN na obligacje.

Struktura srodkéw pienieznych XTB

31.03.2025 31.12.2024

SRODKI
PIENIEZNE WEASNE

OBLIGACJE
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EKSPANSJA ZAGRANICZNA

XTB ze swojg silng pozycjg rynkowg oraz dynamicznie rosngcg bazg klientow coraz $mielej buduje swojg obecnos¢
na rynkach pozaeuropejskich, konsekwentnie realizujgc strategie stworzenia marki globalnej. Zarzagd XTB ktadzie
gtébwny nacisk na rozwdj organiczny, z jednej strony zwiekszajgc penetracje rynkow europejskich, z drugiej budujgc
sukcesywnie swojg obecno$¢ w Ameryce tacinskiej i Azji. W $lad za tymi dziataniami sktad Grupy Kapitatowej
poszerza¢ si¢ moze o nowe podmioty zalezne. Warto nadmieni¢, ze ekspansja geograficzna jest procesem
realizowanym przez XTB w sposoéb ciagty, ktérego efekty roztozone sg w czasie. W 2025 r. wysitki Zarzadu skupia¢
sie beda na uzyskaniu niezbednych licencji i zezwolen oraz przygotowaniu potrzebnej infrastruktury do rozpoczecia
dziatalnosci w Brazylii oraz Indonezji. Spotka zaktada, ze rozpoczecie dziatalno$ci operacyjnej w Indonezji mozliwe
bedzie w | potowie 2025 r. Jezeli chodzi o Brazylie to aktualnie XTB jest w trakcie procesu pozyskiwania licencji na

tym rynku, ktory zgodnie z oczekiwaniami moze zakonczyc¢ sie w 2025 r.

W przypadku pozostatych rynkéw, Spotka moze sie pochwali¢ uzyskaniem licencji agenta papieréw warto$ciowych
w Chile, ktéra umozliwia oferowanie akcji spétek gietdowych ze swiata oraz funduszy ETF. Kolejnym krokiem bedzie
uruchomienie dziatalnosci operacyjnej w Chile. Ponadto, zgodnie z zapowiedziami, w Dubaju zostato otwarte drugie

biuro.

Rozwéj XTB mozliwy jest takze poprzez fuzje i przejecia, zwlaszcza z podmiotami ktére pozwolityby osiagnaé
Grupie synergie geograficzng (rynki wzajemnie sie uzupetniajgce). Tego typu transakcje Zarzad zamierza
realizowac jedynie w przypadku, gdy wigzac sie beda z wymiernymi korzysciami dla Spdiki i jej akcjonariuszy.

ZROWNOWAZONY ROZWOJ (ESG)

Odpowiedzialny i nowoczesny biznes nie moze funkcjonowaé bez uwzglednienia
kryteriow ESG w swoich dziataniach. XTB jako dynamicznie rozwijajacy sie
FinTech, ktéry rozumie definicje innowacyjnosci, wigcza zréwnowazone dziatania
w realizacje przyjetych celdw biznesowych, dazac do integracji obu tych obszaréw.
W 2024 r. Grupa XTB przyjeta zaktualizowang Strategie Zréwnowazonego

Rozwoju ESG (ang. Environmental, Social, Governance). W ramach

przeprowadzonego Badania podwajnej istotnosci, wytoniona zostata lista tematéw
istotnych, dotyczgcych zmian klimatycznych i gospodarki o obiegu zamknietym. Podjety zostat projekt identyfikacji

kluczowych szans i ryzyk klimatycznych, ktére pozwolg Grupie kompleksowo zarzgdza¢ obszarem zmian klimatu.

W | kwartale 2025 r. Spoétka dokonata standaryzacji systemu oceny pracowniczej w catej Grupie Kapitatowej XTB,
zostat takze opublikowany raport z Badania Satysfakcji Pracownikéw zrealizowanego przez dziat HR (ang. Human
Resources). W marcu br. opublikowane zostato pierwsze Os$wiadczenie o zrownowazonym rozwoju za 2024 r.

zgodne z Dyrektywg CSRD i poddane atestacji niezaleznego audytora.

Grupa XTB w swojej dziatalnosci biznesowej dostrzega takze potrzebe budowania wizerunku profesjonalnego
partnera na rynku instrumentoéw finansowych, realizujgc dziatania edukacyjne. Spétka opracowuje i udostepnia
tresci na temat instrumentéw inwestycyjnych, analizy rynkowe, kursy online dla inwestoréw poczatkujgcych oraz
bardziej doswiadczonych. Wiele dziatan prowadzonych jest za posrednictwem Fundacji XTB. Jej misjg jest
promowanie edukacji finansowej, budowanie $wiadomosci spotecznej oraz wspieranie dziatan na rzecz
zréwnowazonego rozwoju. Poprzez swoje dziatania, Fundacja chce wyréwnywac¢ szanse edukacyjne, inspirowac
i motywowac¢ do rozwoju na rzecz lepszego jutra, dzielgc sie wiedzg niezbedng w inwestowaniu i zarzadzaniu

finansami.
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