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PODSTAWA PRAWNA

Niniejszy raport roczny spotki Planet B2B S.A. z siedzibg w Warszawie, (,Spdtka”, ,Emitent”) zostat
sporzgadzony zgodnie z wymogami §5 ust. 1 Zatgcznika nr 3 do Regulaminu Alternatywnego Systemu
Obrotu - ,Informacje biezace i okresowe przekazywane w alternatywnym systemie obrotu na rynku
NewConnect” w zwigzku z zapisami §5 ust. 3 oraz ust. 6.1, 6.2i 6.3.

Dane finansowe przedstawione w niniejszym raporcie rocznym Spétki zawierajg dane za okres od dnia
1 stycznia 2021 do 31 grudnia 2021 roku oraz dane poroéwnawcze za analogiczny okres roku
poprzedniego, tj. od dnia 1 stycznia 2020 do 31 grudnia 2020 roku.

Niniejsze sprawozdanie zostaly sporzadzone zgodnie z Polskimi Standardami Rachunkowosci.
Wszelkie dane finansowe, o ile nie wskazano inaczej, zostaty zaprezentowane w ztotych polskich.
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PISMO ZARZADU

Szanowni Akcjonariusze,

Rok 2021 okazat sie dla Spotki rokiem przetomowym, w ktérym udato sie po raz pierwszy od lat osiggngc
zysk netto na koniec roku. Jeszcze we wrzesniu 2019 r. nie byto wiadomo jak potoczq sie losy Spotki.
Bylismy w bardzo trudnej sytuacji finansowej, nie prowadzilismy dziatalnosci. Dzieki pozyskaniu
stabilnego inwestora w postaci spotki B2B Online sp. z o.0. z siedzibg we Wroctawiu specjalizujgcej sie
od wielu lat w rozwigzaniach IT dla rynku e-commerce tj. udato sie przejs¢ radykalne zmiany w
dziatalnosci spotki — w tym rozpoczqc¢ nowq dziatalnos¢ w obszarze nowoczesnych rozwigzan IT dla
sektora e-commerce, sptacic zadtuzenie oraz w koncu rozpoczqgc etap planowania dalszego rozwoju w
oparciu o posiadany potencjat, ktory Spotka tworzy wspdlnie ze swoimi partnerami tj. B2B Online sp. z
0.0. oraz I-Dotcom LLC (USA).

Ponadto w roku 2021 udato nam sie wprowadzi¢ do alternatywnego systemu obrotu na rynku
NewConnect akcje spotki serii E, G, H i I. Uporzqdkowanie kwestii akcji byto kluczowe dla wielu
akcjonariuszy Spotki, ale réwniez otworzyto wieksze mozliwosci dla samej Spotki oraz uwiarygodnito jg
w oczach inwestorow i partneréw.

Rozwdj dziatalnosci Spotki pozwolit w roku 2021 r. osiggng¢ 1,36 min zt przychodow ze sprzedazy
realizowanych na rynku polskim i amerykanskim. Spotka wypracowata rowniez 468,8 tys. zt zysku na
dziatalnosci operacyjnej oraz 475,1 tys. zt zysku netto. Ponadto generowane przeptywy z biezqcej
dziatalnosci pozwolity na ostateczne uporzqgdkowanie spraw zwigzanych z poprzednimi dziatalnosciami
Spdtki, a takze pozwolity na intensyfikacje rozwoju w oparciu o zasoby wtasne oraz partnerow.

W ostatnich dwdch latach rynek e-commerce B2B, po czesci rowniez z uwagi na pandemie COVID-19,
bardzo dynamicznie rosnie. Widzimy ogromne zainteresowanie hurtowni, dystrybutorow czy
producentéw rozwigzaniami usprawniajgcymi dziatalnosc, obnizajgcymi koszty oraz zwiekszajgcymi
sprzedaz. Platforma B2B oferowana przez Emitenta idealnie wpisuje sie w ten trend.

Od poczgtku 2022 r. zintensyfikowaliSmy rozwdj sprzedazy posiadanych rozwigzan e-commerce i
licencji na rynku polskim, jak réwniez na rynku USA. W tym momencie szczegdlnie zwracamy uwage na
rynek amerykanski z uwagi na marze osiggane na tym rynku, jego wielkosc¢ oraz mozliwosc¢ oferowania
sprawdzonego rozwigzania jakim jest Platforma B2B, ktdra jest obecna na tym rynku od lat. Ponadto
caty czas staramy sie powiekszac¢ sie¢ partnerskg, ktora pozwala na dotarcie do szerszego grona
klientow. Prowadzimy rowniez dziatania promocyjne, bierzemy udziat w wydarzeniach targowych
dotyczqcych rozwiqzan dla rynku e-commerce. Zaktadamy, Ze ten zintensyfikowane dziatania wptyng
pozytywnie na wyniki finansowe w 2022 r.

Dziekuje wszystkim akcjonariuszom oraz inwestorom, i zapraszam do zapoznania sie z tresciqg
niniejszego raportu rocznego.

Z powazaniem,
Pawet Wieliczko

Prezes Zarzgdu
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WYBRANE DANE FINANSOWE ZA OKRES OD DNIA 1 STYCZNIA
2021 ROKU DO DNIA 31 GRUDNIA 2021 ROKU

Okres Okres Okres Okres
w tys. zt zakonczony zakonczony zakonczony zakonczony
31.12.2021 31.12.2020 31.12.2021 31.12.2020
PLN'000 PLN'000 EUR'000 EUR'000

Aktywa razem 737,45 280,67 160,34 60,82
Aktywa trwate 476,37 0,00 103,57 0,00
Aktywa obrotowe 261,09 280,67 56,77 60,82
Naleznosci dtugoterminowe 0,00 0,00 0,00 0,00
Naleznosci krétkoterminowe 176,69 228,21 38,42 49,45
Sli?;llv(;p;ieenri?ezznneei inne 68,05 2408 14,80 522
Zopouazania rezeny
gﬂ%%‘@g?;?:(‘)?lv . 0,00 0,00 0,00 0,00
dobowiazania 152,19 174,46 LS 37,80
Spggecg:g; netto ze 1359,37 358,43 L 80,11
Zysk (strata) ze sprzedazy 608,87 154,88 133,01 34,39
ggzlsa(:;ﬁt:j\)[ggI(_dl_?ialalnoéci 468,83 153,47 102,42 34,30
igzlc(ja(\fligavt/:\)nri):nec(jbrutto) 475,06 Y 199.78 R
Zysk (strata) netto 475,06 -23,30 103,78 -5,21

Podstawowe pozycje bilansu, rachunku zysku i strat oraz rachunku przeptywoéw pienieznych ze
sprawozdania finansowego przeliczono na EURO wedtug kurséw $rednich ustalonych przez Narodowy
Bank Polski zgodnie ze wskazana, obowigzujgca zasadg przeliczenia: na dzien 31 grudnia 2021 roku
Sredni kurs wynosit 4,5994 zt, na dzieh 31 grudnia 2020 roku $redni kurs wynosit 4,6148  zt.

Rachunek zyskow i strat i rachunek przeptywéw pienieznych wedtug kurséw srednich w odpowiednim
okresie, obliczonych, jako Srednia arytmetyczna kursow obowigzujgcych na ostatni dzien kazdego
miesigca w danym okresie: srednia arytmetyczna w okresie od 1 stycznia do 31 grudnia 2021 roku -
4,5775 zt, Srednia arytmetyczna w okresie od 1 stycznia do 31 grudnia 2020 roku — 4,4742 zi.

Przeliczenia dokonano poprzez podzielenie wartosci wyrazonych w tysigcach ziotych przez kurs
wymiany.
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SPRAWOZDANIE FINANSOWE SPOLKI PLANET B2B S.A. ZA ROK
OBROTOWY 2021

WPROWADZENIE DO SPRAWOZDANIA FINANSOWEGO

1. INFORMACJE OGOLNE

Planet B2B Spotka Akcyjna z siedzibg w Warszawie, ul. Chtodna 64, 00-872 Warszawa, zostata wpisana
do Krajowego Rejestru Sgdowego dnia 29 kwietnia 2013 roku pod numerem KRS 0000460219 przez
Sad Rejonowy dla Krakowa — Srédmiescia w Krakowie, XIl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru
Sadowego, na podstawie aktu notarialnego z dnia 18 grudnia 2012 roku (Rep. A nr 12521/2012) jako
nastepca prawny spotki Produkty Klasztorne sp. z 0.0. (nr KRS 0000150172). Czas trwania Spofki jest
nieoznaczony. Obecnie Spoétka wpisana jest do Krajowego Rejestru Sgdowego prowadzonego przez
Sad Rejonowy dla m. St. Warszawa — w Warszawie, Xl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru
Sadowego.

Zgodnie ze Statutem Spétki przedmiotem jej podstawowej dziatalnosci w okresie obrotowym 2021 byty:
sprzedaz hurtowa narzedzi technologii informacyjnej i komunikacyjne;j.

Przedmiotowe sprawozdanie finansowe obejmuje okres od dnia 1 stycznia do dnia 31 grudnia 2021
roku. W ciggu roku obrotowego nie zmieniono zasad wyceny aktywéw i pasywow.

2. ZALOZENIE KONTYNUACJI DZIALALNOSCI GOSPODARCZEJ

Sprawozdanie finansowe Spotki zostato sporzgdzone przy zatozeniu kontynuowania dziatalnosci
gospodarczej przez Spotke w okresie co najmniej 12 miesiecy po dniu bilansowym, czyli do dnia

31 grudnia 2021 roku. W biezgcym okresie obrachunkowym Spoétka osiagneta zysk netto w wysokosci
475 057,26 zt. Spotka prezentuje kapitaty wtasne w wysokosci 576 259,74 zt. Kapitat podstawowy Spofki
to 33 278 446,10 zi.

3. POLACZENIE SPOLEK HANDLOWYCH

W okresie obrachunkowym, za ktéry sporzadzono sprawozdanie finansowe, Spétka Planet B2B S.A.
Spotka Akcyjna nie posiadata udziatow lub akcji w innych podmiotach.

4. PRZYJETE ZASADY (POLITYKA) RACHUNKOWOSCI

Format oraz podstawa sporzgdzenia sprawozdania finansowego
Sprawozdanie finansowe zostato przygotowane zgodnie z przepisami ustawy z dnia 29 wrzesnia 1994
roku o rachunkowosci (tekst jednolity Dz. U. nr 76 z 2002 roku, z pézniejszymi zmianami — dalej ,UoR”).

Rachunek zyskow i strat Spotka sporzadzita w wariancie poréwnawczym.
Rachunek przeptywéw pienieznych sporzgdzono metodg posrednig.

Wartosci niematerialne i prawne

Na dzien 31 grudnia 2021 r. wartosci niematerialne i prawne wyniosty 476 366,67 zt.
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Srodki trwate

Srodki trwale sg wyceniane w cenie nabycia lub koszcie wytworzenia pomniejszonej o odpisy
gmortyzacyjne lub umorzeniowe, a takze odpisy z tytutu trwatej utraty wartosci.

Srodki trwate o niskiej jednostkowej wartosci poczgtkowej to znaczy ponizej 3 500,00 zt odnoszone sg
jednorazowo w koszty.

Srodki trwate w budowie

Nie wystgpity w 2021 roku.

Inwestycje w nieruchomosci oraz w wartosci niematerialne i prawne

Nie wystgpity w 2021 roku.

Inwestycje w jednostki podporzgdkowane i inne inwestycje dtugoterminowe

Nie wystgpity w 2021 r.

Inne inwestycje krotkoterminowe (z wytgczeniem Srodkow pienieznych i aktywow finansowych)
Nie wystgpity w 2021 roku.

Aktywa finansowe

Nie wystgpity w 2021 roku.

Zapasy

Na koniec roku 2021 w Spotce nie byto zadnych zapaséw.

Naleznosci krétko - i dtugoterminowe

Naleznosdci handlowe sg wykazywane w kwocie wymaganej zaptaty pomniejszonej o odpisy
aktualizujgce. Wartos¢ naleznosci aktualizuje sie uwzgledniajgc stopien prawdopodobienstwa ich
zaptaty poprzez dokonanie odpisu aktualizujgcego. Odpisy aktualizujgce warto$¢ naleznosci zalicza sie
odpowiednio do pozostatych kosztow operacyjnych lub do kosztéw finansowych - zaleznie od rodzaju
naleznosci, ktorej dotyczy odpis aktualizujgcy.

Naleznosdci umorzone, przedawnione lub niesciggalne zmniejszajg dokonane uprzednio odpisy
aktualizujgce ich wartos¢.

Naleznodci umorzone, przedawnione Ilub niesciggalne, od ktérych nie dokonano odpiséw
aktualizujgcych ich wartos¢ lub dokonano odpiséw w niepetnej wysokosci, zalicza sie odpowiednio do
pozostatych kosztow operacyjnych lub kosztéw finansowych.

Transakcje w walucie obcej

Spotka realizowata transakcje walutowe w zwigzku ze sprzedazg swoich ustug na rzecz podmiotow
amerykanskich w dolarze amerykanskim (USD).

Srodki pieniezne i ekwiwalenty srodkéw pienieznych

Srodki pieniezne w banku i w kasie wyceniane sg wedtug warto$ci nominalne;.
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Wykazana w rachunku przeptywéw pienieznych pozycja ,Srodki pieniezne” skilada sie
z gotéwki w kasie oraz lokat bankowych o terminie zapadalnosci nie dluzszym niz 3 miesigce, ktére nie
zostaty potraktowane jako dziatalnos¢ lokacyjna.

Rozliczenia miedzyokresowe
Spétka dokonuje czynnych rozliczen miedzyokresowych kosztéw, jezeli dotyczg one przysztych

okresow sprawozdawczych. Bierne rozliczenia miedzyokresowe kosztow dokonywane sg w wysokosci
prawdopodobnych zobowigzan przypadajgcych na biezgcy okres sprawozdawczy.

Kapitat podstawowy
Kapitat podstawowy jest ujmowany w wysokos$ci okreslonej w umowie i wpisanej w rejestrze sgdowym.

Roéznice miedzy wartoscig godziwg uzyskanej zaptaty a wartoscig nominalng udziatow sg ujmowane w
kapitale zapasowym.

Rezerwy
Rezerwy ujmowane sg wowczas, gdy na Spéice cigzy istniejgcy obowigzek (prawny lub zwyczajowy)
wynikajacy ze zdarzen przesztych i gdy jest pewne lub wysoce prawdopodobne, ze wypetienie tego

obowigzku spowoduje koniecznosé wyptywu Srodkdéw uosabiajgcych korzysci ekonomiczne oraz gdy
mozna dokonac¢ wiarygodnego oszacowania kwoty tego zobowigzania.

Kredyty bankowe i pozyczki oraz zobowigzania finansowe przeznaczone do obrotu
Na dzien 31 grudnia roku 2021 Spotka nie posiadata zadnego kredytu ani pozyczek.

W momencie poczgtkowego ujecia, kredyty bankowe i poZyczki sq ujmowane wedtug kosztu,
stanowigcego warto$¢ ofrzymanych Srodkow pienieznych, obejmujgcych koszty uzyskania
kredytu/pozyczki (koszty transakcyjne).

Uznawanie przychodéw

Przychody uznawane sg w takiej wysokosci, w jakiej jest prawdopodobne, ze Spdtka uzyska korzysci
ekonomiczne, ktére mozna wiarygodnie wycenic.

Sprzedaz towaréw i produktow

Przychody sg ujmowane w momencie, gdy znaczgce ryzyko i korzysci wynikajgce z prawa wiasnosci
towaréw badz produktéw zostaty przekazane nabywcy. Przychody obejmujg nalezne lub uzyskane
kwoty ze sprzedazy, pomniejszone o podatek od towardw i ustug (VAT
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Aktywa

Lp. Tytut e ey

A | AKTYWA TRWALE 476 366,67 0,00
I Wartosci niematerialne i prawne 476 366,67 0,00
1 Koszty zakorczonych prac rozwojowych

2 | Wartos¢ firmy

3 Inne warto$ci niematerialne i prawne 476 366,67 0,00
4 Zaliczki na warto$ci niematerialne i prawne

Il Rzeczowe aktywa trwale 0,00 0,00
1| $rodki trwate 0,00 0,00
a grunty (w tym prawo uzytkowania wieczystego gruntu)

b budynki, lokale i obiekty inzynierii ladowej i wodnej

c urzadzenia techniczne i maszyny

d $rodki transportu

€ | inne $rodki trwale

Srodki trwate w budowie 0,00 0,00

3 Zaliczki na $rodki trwate w budowie 0,00 0,00
Il | Naleznosci diugoterminowe 0,00 0,00
1 Od jednostek powigzanych

2 Od jednostek pozostatych

v Inwestycje dlugoterminowe 0,00 0,00
1 Nieruchomosci

2 Wartosci niematerialne i prawne

3 Dlugoterminowe aktywa finansowe 0,00 0,00

a8 | wjednostkach powigzanych

- udziaty lub akcje

- inne papiery warto$ciowe

- udzielone pozyczki

- inne dlugoterminowe aktywa finansowe

b w pozostatych jednostkach
- udziaty lub akcje 0,00 0,00

- inne papiery warto$ciowe

- udzielone pozyczki

- inne dlugoterminowe aktywa finansowe

Inne inwestycje diugoterminowe 0,00 0,00
v Dlugoterminowe rozliczenia migdzyokresowe 0,00 0,00
1 Aktywa z tytutu odroczonego podatku dochodowego
2 Inne rozliczenia miedzyokresowe 0,00 0,00
B | AKTYWA OBROTOWE 261 087,28 280 666,08
I | zapasy 12 730,00 16 272,41
1 Materiaty
2| Potprodukty i produkty w toku
3 Produkty gotowe
4 Towary
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5 | Zaliczki na dostawy 12 730,00 16 272,41
Il | Naleznosci krétkoterminowe 176 686,98 228 213,48
1 Naleznosci od jednostek powigzanych 0,00 0,00
a z tytulu dostaw i ustug, o okresie spfaty: 0,00 0,00
- do 12 miesigcy
- powyzej 12 miesiecy
b inne
2 Naleznosci od pozostalych jednostek 176 686,98 228 213,48
a z tytulu dostaw i ustug, o okresie spiaty: 52751,98 50 926,32
- do 12 miesiecy 52751,98 50 926,32
- powyzej 12 miesigcy
b z tytutu podatkéw, dotacii, cet, ubezpieczen spotecznych i zdrowotnych oraz
innych $wiadczen 123 935,00 177 287,16
¢ |inne
d dochodzone na drodze sadowej
I | Inwestycje krétkoterminowe 68 051,08 24 079,02
1 Krétkoterminowe aktywa finansowe 68 051,08 24 079,02
a8 | wjednostkach powigzanych 0,00 0,00
- udziaty lub akcje
- inne papiery warto$ciowe
- udzielone pozyczki 0,00 0,00
- inne krétkoterminowe aktywa finansowe
b w pozostatych jednostkach 0,00 0,00
- udziaty lub akcje
- inne papiery warto$ciowe
- udzielone pozyczki
- inne krétkoterminowe aktywa finansowe
c $rodki pieniezne i inne aktywa pieniezne 68 051,08 24 079,02
- $rodki pieniezne w kasie i na rachunkach 68 051,08 24 079,02
- inne $rodki pieniezne
- inne aktywa pieniezne
2 Inne inwestycje krotkoterminowe 0,00 0,00
v Krétkoterminowe rozliczenia miedzyokresowe 3619,22 1210117
c Nalezne wplaty na kapitat (fundusz) podstawowy
D | Udzialy (akcje) whasne
AKTYWA RAZEM 737 453,95 280 666,08

10
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Pasywa
Lp. Tytut iy iy
A | KAPITAL (FUNDUSZ) WLASNY 576 259,74 101 202,48
I Kapitat (fundusz) podstawowy 33278 446,10 33278 446,10
Il Nalezne wplaty na kapitat podstawowy (wielko$¢ ujemna) 0,00 0,00
Il | ydziaty (akcje) wiasne (wielko$é ujemna) 0,00 0,00
v Kapitat (fundusz) zapasowy
v Kapitat (fundusz) z aktualizacji wyceny
VI | Pozostate kapitaty (fundusze) rezerwowe
VI | zysk (strata) z lat ubieglych -33 177 243,62 -33 153 944,20
VIl | zysk (strata) netto 475 057,26 -23 299,42
IX Odpisy z zysku netto w ciagu roku obrotowego (wielko§¢ ujemna)
B | ZOBOWIAZANIA | REZERWY NA ZOBOWIAZANIA 161 194,21 179 463,60
I Rezerwy na zobowiazania 0,00 0,00
1 Rezerwa z tytutu odroczonego podatku dochodowego
2 Rezerwa na $wiadczenia emerytalne i podobne 0,00 0,00
- dlugoterminowa
- krétkoterminowa
3 Pozostate rezerwy 0,00 0,00
- dlugoterminowe
- krétkoterminowe
Il Zobowiazania dtugoterminowe 0,00 0,00
1 Wobec jednostek powigzanych 0,00 0,00
2 Wobec pozostatych jednostek
a8 | kredyty i pozyczki
b z tytulu emisji dtuznych papieréw warto$ciowych
c inne zobowigzania finansowe
d inne
Il | Zobowiazania krétkoterminowe 152 194,21 174 463,60
1 Wobec jednostek powigzanych 275,94 275,94
a z tytulu dostaw i ustug, o okresie wymagalno$ci 0,00 0,00
- do 12 miesigcy
- powyzej 12 miesiecy
b inne
C | kredyty i pozyczki 275,94 275,94
2 Wobec pozostatych jednostek 151 918,27 174 187,66
a8 | kredyty i pozyczki
b z tytulu emisji dtuznych papieréw warto$ciowych
c inne zobowigzania finansowe
z tytulu dostaw i ustug, o okresie wymagalno$ci 96 224,50 98 258,72
- do 12 miesiecy 96 224,50 98 258,72
- powyzej 12 miesiecy
e zaliczki otrzymane na dostawy 0,00
f zobowigzania wekslowe
9 z tytulu podatkdw, cel, ubezpieczen i innych 48 387,16 68 622,33

11



Planet B2B S.A.
Raport roczny za 2021 r.

h z tytulu wynagrodzen 7208,81 7208,81
i |inne 97,80 97,80
3 Fundusze specjalne 0,00 0,00
IV | Rozliczenia migdzyokresowe 9.000,00 5 000,00
1| Ujemna wartos¢ firmy 0,00 0,00
2 Inne rozliczenia migdzyokresowe 9 000,00 5 000,00
- dlugoterminowe 0,00 0,00

- krétkoterminowe 9 000,00 5 000,00
PASYWA RAZEM 737 453,95 280 666,08

Rachunek zyskoéw i strat (wariant poréwnawczy)

Narastajaco za okres
od 01.01.2021 do

Narastajaco za okres od
01.01.2020 do

31.12.2021. 31.12.2020.
A. Przychody ze sprzedazy i zréwnane z nimi, w tym: 1359 374,52 358 426,25
- od jednostek powigzanych
|. Przychody ze sprzedazy produktow 1359 374,52 358 426,25
Il. Zmiana stanu produktow (zwigkszenie-wart.dodatnia, zmniejsz.-warto$¢ ujemna)
[1l. Koszt wytworzenia $wiadczen na wiasne potrzeby jednostki
IV. Przychdd ze sprzedazy towardw i materiatow
B. Koszty dziatalnosci operacyjnej 750 504,12 203 542,21
|. Amortyzacja 119 433,33 -
I. Zuzycie materiatow i energii 1439,23
I1. Ustugi obce 599 277,99 196 804,21
IV. Podatki i optaty, w tym: 350,00 6 738,00
- podatek akcyzowy
V. Wynagrodzenia 22 050,00
VI. Ubezpieczenia spoteczne i inne $wiadczenia 3953,57
VIII. Pozostate rodzajowe 4.000,00
VIIl. Warto$¢ sprzedanych towaréw i materiatow
C. Zysk (strata) na sprzedazy (A-B) 608 870,40 154 884,04
D. Pozostate przychody operacyjne 0,10 14 521,05
|. Zysk ze zbycia niefinansowych aktywow trwatych
II. Dotacje
[1l. Inne przychody operacyjne 0,10 1452105
E. Pozostate koszty operacyjne 140 040,40 15 932,04
|. Strata z tytutu rozchodu niefinansowych aktywéw trwatych
1. Aktualizacja wartosci aktywdw niefinansowych
[1l. Inne koszty operacyjne 140 040,40 15 932,04
F. Zysk (strata) na dziatalnosci operacyjnej (C+D-E) 468 830,10 153 473,05
G. Przychody finansowe 14721,79 3705,82

|. Dywidendy i udziaty w zyskach, w tym:

- od jednostek powigzanych

1. Odsetki, w tym:

- od jednostek powigzanych

[1I. Zysk z tytutu rozchodu aktywéw finansowych w tym jednostki powigzane
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IV. Aktualizacja warto$ci inwestycji

IV. Inne 14.721,79 370582
H. Koszty finansowe 8 494,63 180 478,29
I. Odsetki, w tym: 129,00 169 281,18

- od jednostek powigzanych

II. Strata z tytutu rozchodu aktywow finansowych

[1I. Aktualizacja warto$ci inwestycji

IV. Inne 8 365,63 11197,11
l. Zysk (strata) brutto na dziatalno$ci gospodarczej (F+G-H) 475 057,26 -23 299,42
J. Wynik zdarzen nadzwyczajnych (J.1.-J.11.) 0,00 0,00
|. Zyski nadzwyczajne 0,00 0,00
II. Straty nadzwyczajne 0,00 0,00

R. Odpis wartosci firmy z konsolidacji

K. Zysk (strata) brutto (1+/-J-K) 475 057.26 .23 299.42
L. Podatek dochodowy

M. Pozostate obowiazkowe zmniejszenia zysku (zwigkszenia straty)

P. (Zysk) strata akcjonariuszy (udziatowcow) mniejszosciowych
N. Zysk (strata) netto (K-L-M)

475 057,26 -23 299,42

Zestawienie zmian w kapitale (funduszu) witasnym

Narastajaco za okres od | Narastajaco za okres od

Wyszczegdlnienie 01.01.2021 do 31.12.2021 | 01.01.2020 do 31.12.2020

I. | Kapitat (fundusz) wtasny 101 202,48 143 952,90
la. | Kapitat (fundusz) wiasny na poczatek okresu (BO), po korektach 101 202,48 143 952,90
1. | Kapitat (fundusz) podstawowy na poczatek okresu 33 278 446,10 33 392 586,10
1.1. | Zmiany kapitatu (funduszu) podstawowego 0,00 -114 140,00
a) | zwiekszenie ( z tytutu) 0,00 0,00

- | wydania udziatéw (emisji akcji) 0,00 0,00

b) | zmniejszenie (z tytutu) -114 140,00

- | umorzenia udziatéw (akcji) -114 140,00
1.2. | Kapitat (fundusz) podstawowy na koniec okresu 33 278 446,10 33 278 446,10

2. | Nalezne wptaty na kapitat podstawowy na poczatek okresu

2.1. | Zmiana naleznych wptat na kapitat podstawowy 0,00 0,00

a) | zwiekszenie ( z tytutu)

b) | zmniejszenie (z tytutu)

2.2. | Nalezne wptaty na kapitat podstawowy na koniec okresu 0,00 0,00

3. | Udzialy (akcje) wiasne na poczatek okresu
a) | zwiekszenie ( z tytutu) 0,00 0,00
- | udzialy przeznaczone do sprzedazy

- | udzialy przeznaczone do umorzenia

b) | zmniejszenie (z tytutu) 0,00 0,00

- | sprzedaz udziatow

3.1. | Udzialy (akcje) wiasne na koniec okresu 0,00 0,00
4. | Kapitat (fundusz) zapasowy na poczatek okresu 0,00 0,00
4.1. | Zmiany kapitatu (funduszu) zapasowego 0,00 0,00
a) | zwiekszenie ( z tytutu) 0,00 0,00

- | emisji akcji powyzej warto$ci nominalnej 0,00 0,00

- | z podziatu zysku (ustawowo)
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- | z podziatu zysku (ponad wymagana ustawowo minimalng warto$¢)
- | inne
b) | zmniejszenie (z tytutu) 0,00 0,00
- | pokrycia straty 0,00 0,00
4.2. | Stan kapitatu (funduszu) zapasowego na koniec okresu 0,00 0,00
5, Kapi.tal (fundusz) z ak.tuallizacji wyceny na poczatek okresu - zmiany 0,00 0,00
przyjetych zasad (polityki) rachunkowosci
5.1. | Zmiany kapitatu (funduszu) z aktualizacji wyceny 0,00 0,00
a) | zwiekszenie ( z tytutu)
- | wycena firmy
b) | zmniejszenie (z tytutu) 0,00 0,00
- | zbycia $rodkéw trwatych
5.2. | Kapitat (fundusz) z aktualizacji wyceny na koniec okresu 0,00 0,00
6. | Pozostate kapitaty (fundusze) rezerwowe na poczatek okresu 0,00 0,00
6.1. | Zmiany pozostatych kapitatéw (funduszy) rezerwowych 0,00 0,00
a) | zwiekszenie ( z tytutu)
b) | zmniejszenie (z tytutu)
6.2. | Pozostate kapitaty (fundusze) rezerwowe na koniec okresu 0,00 0,00
7. | Zysk (strata) z lat ubiegltych na poczatek okresu -33 153 944,20 -29 556 792,39
7.1. | Zysk z lat ubieglych na poczatek okresu
- | zmiany przyjetych zasad (polityki) rachunkowsci
- | korekty btedow
7.2. | Zysk z lat ubieglych na poczatek okresu, po korektach 0,00 0,00
a) | zwiekszenie ( z tytutu) 0,00 0,00
- | podziatu zysku z lat ubiegtych
b) | zmniejszenie (z tytutu)
7.3. | Zysk z lat ubiegtych na koniec okresu 0,00 0,00
7.4. | Strata z lat ubiegtych na poczatek okresu -33 153 944,20 -29 556 792,39
- | zmiany przyjetych zasad (polityki) rachunkowo$ci
- | korekty btedow
7.5. | Strata z lat ubieglych na poczatek okresu, po korektach -33 153 944,20 -29 556 792,39
a) | zwiekszenie ( z tytutu) 0,00 -3 597 151,81
- | przeniesienia straty z lat ubiegtych do pokrycia
b) | zmniejszenie (z tytutu) 0,00
7.6. | Strata z lat ubiegtych na koniec okresu -33 177 243,62 -33 153 944,20
7.7. | Zysk (strata) z lat ubiegtych na koniec okresu -33 177 243,62 -33 153 944,20
8. | Wynik netto 475 057,26 -23 299,42
a) | zysk netto 475 057,26
b) | strata netto -23 299,42
c) | odpisy z zysku
II. | Kapitat (fundusz) wtasny na koniec okresu (BZ) 576 259,74 101 202,48
I zKyaspkltja: ;?I?rg:;z)s::;?;)ny , po uwzglednieniu proponowanego podziatu 576 250,74 101 202,48
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Rachunek przeptywéw pienieznych (metoda posrednia)

Wyszczegblnienie (:‘I‘Iaais;gjza%cz za okres od Narastajaco za okres od
.01. 0 31.12.2021 01.01.2020 do 31.12.2020
A. Przeplywy srodkéw pienieznych z dziatalnosci operacyjnej
I Zysk (strata) netto 475 057,26 (23 299,42)
Il. Korekty razem 163 606,87 159 225,67
1. Amortyzacja 119 433,33 0,00
2. Zyski (straty) z tytutu réznic kursowych (1237,53) 0,00
3. Odsetki i udziaty w zyskach (dywidendy) 129,00 169 281,18
4. Zysk (strata) z dziatalno$ci inwestycyjnej 0,00
5. Zmiana stanu rezerw
6. Zmiana stanu zapasow 354241 1500,00
7. Zmiana stanu naleznosci 51 526,50 (62 654,25)
8. igsgjeskt?ﬂreéifgv:viqzah krétkoterminowych, z wyjatkiem (22 268,79) 80 855,70
9. Zmiana stanu rozliczen migdzyokresowych 12 481,95 (9801,17)
10. Inne korekty (19 955,79)
Ml Przeplywy pieniezne netto z dziatalnos$ci operacyjnej (I+/~l) 638 664,13 135 926,25
B. Przeptywy srodkéw pienieznych z dziatalnosci inwestycyjnej
I Wplywy 0,00 0,00
1 Zbycig wartosci niematerialnych i prawnych oraz rzeczowych 0,00 0,00
aktywéw trwatych
2 igxfeinwestycji w nieruchomosci oraz warto$ci niematerialne i 0,00 0,00
3. Z aktywow finansowych, w tym: 0,00 0,00
a) w jednostkach powigzanych 0,00 0,00
b) w pozostatych jednostkach 0,00 0,00
- zbycie aktywow finansowych
- dywidendy i udziaty w zyskach
- sptata udzielonych pozyczek dtugoterminowych
- odsetki
- inne wptywy z aktywéw finansowych
4. Inne wptywy inwestycyjne
IL. Wydatki 595 800,00 0,00
1 2;%0;:{ \Q/:Nr;(:jccti]niematerialnych i prawnych oraz rzeczowych 595 800,00
2. Inwestycje w nieruchomosci oraz wartosci niematerialne i prawne
3. Na aktywa finansowe, w tym: 0,00 0,00
a) w jednostkach powigzanych
b) w pozostatych jednostkach 0,00 0,00
- nabycie aktywdw finansowych 0,00 0,00
- udzielone pozyczki diugoterminowe
4. Inne wydatki inwestycyjne
M. Przeptywy pienigzne netto z dziatalnosci inwestycyjnej (I-1) (595 800,00) 0,00
C. Przeptywy srodkow pienieznych z dziatalnosci finansowej
I Wptywy 0,00 275,94
1 Wp+ywy negto z wydania udziatéw (emisji akcji)l i innych 0.00
instrumentow kapitatowych oraz doptat do kapitatu ’
2. Kredyty i pozyczki
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3. Emisja dtuznych papieréw wartociowych
4. Inne wplywy finansowe 275,94
Il Wydatki 129,00 169 281,18
1. Nabycie udziatéw (akcji) wtasnych 0,00
Dywidendy i inne wyptaty na rzecz wiascicieli
3 Inne niz wyptaty na rzecz wiascicieli wydatki z tytutu podziatu
zysku
4. Sptaty kredytéw i pozyczek 0,00
5. Wykup dituznych papieréw wartosciowych
6. Z tytutu innych zobowigzan finansowych
7. Ptatnosci zobowiazan z tytutu uméw leasingu finansowego
8. Odsetki 129,00 169 281,18
9. Inne wydatki finansowe
Ml Przeplywy pieniezne netto z dziatalnosci finansowej (I-1l) (129,00) (169 005,24)
D. Przeplywy pieniezne netto, razem (A.llI+/-B.lII1+/-C.1lI) 4273513 (33 078,99)
E. Bilansowa zmiana stanu srodkéw pienieznych, w tym: 43 972,06 57 154,80
- zmiana stanu $rodkéw pienieznych z tytutu réznic kursowych 1237,53
F. Srodki pienigzne na poczatek okresu 24 079,02 57 158,01
G. Srodki pienigzne na koniec okresu (F+/-D), w tym: 68 051,68 24 079,02
- 0 ograniczonej mozliwosci dysponowania
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DODATKOWE INFORMACJE | OBJASNIENIA

INFORMACJE O ZNACZACYCH ZDARZENIACH DOTYCZACYCH LAT UBIEGLYCH
UJETYCH W SPRAWOZDANIU FINANSOWYM ROKU OBROTOWEGO

Po dniu bilansowym do dnia sporzadzenia sprawozdania finansowego za okres obrachunkowy od dnia
1 stycznia do dnia 31 grudnia 2021 roku nie stwierdzono zdarzen z lat ubiegtych, ktére nie zostaty, a
powinny byc¢ ujete w sprawozdaniu finansowym okresu obrachunkowego.

INFORMACJE O ZNACZACYCH ZDARZENIACH, JAKIE NASTAPILY PO DNIU
BILANSOWYM, A NIE UWZGLEDNIONYCH W SPRAWOZDANIU FINANSOWYM

Po dniu bilansowym do dnia sporzadzenia sprawozdania finansowego za okres obrachunkowy od dnia
1 stycznia do dnia 31 grudnia 2021 roku nie wystgpity zdarzenia, ktére nie zostaty,
a powinny by¢ ujete w sprawozdaniu finansowym okresu obrachunkowego.

POROWNYWALNOSC DANYCH FINANSOWYCH ZA ROK POPRZEDZAJACY
Z DANYMI SPRAWOZDANIA FINANSOWEGO ZA BIEZACY OKRES OBRACHUNKOWY

Sprawozdania finansowe za biezacy okres obrachunkowy i poprzedni rok obrotowy sporzgdzono
stosujgc takg samg zasade (polityke) rachunkowosci, jak i metody prezentacji danych w sprawozdaniu
finansowym.

ZMIANY ZASAD (POLITYKI) RACHUNKOWOSCI W ROKU OBROTOWYM

W okresie sprawozdawczym, za ktory sporzgdzono sprawozdanie finansowe Zarzad Spétki nie
wprowadzit zadnych zmian w polityce (zasadach) rachunkowosci Spotki.

KOREKTA BLEDU PODSTAWOWEGO

W okresie sprawozdawczym, za ktory sporzgdzono sprawozdanie finansowe Zarzad Spétki nie
zidentyfikowat bledoéw dotyczgcych okresow ubiegtych.

WARTOSCI NIEMATERIALNE | PRAWNE

Spotka na dzien bilansowy 31 grudnia 2021 r. nie posiadata wartosci niematerialnych i prawnych.

RZECZOWE AKTYWA TRWALE

Spotka srodkéw trwatych nie posiada
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KAPITALY

Wysokos¢ kapitatu zaktadowego Spotki na dzien publikacji raportu wynosi 33 278 446,10 (stownie:
trzydziesci trzy miliony dwiescie siedemdziesigt osiem tysiecy czterysta czterdziesci sze$¢ ztotych
dziesieC groszy) i dzieli sie na:

a) 4.495.000 (stownie: cztery miliony czterysta dziewiecdziesigt pie¢ tysiecy) akcji zwyktych na
okaziciela serii A, o wartosci nominalnej 0,10 zt (dziesie¢ groszy) kazda akcja,

b) 4.500.000 (stownie: cztery miliony piecset tysiecy) akcji zwyklych na okaziciela serii B, o wartosci
nominalnej 0,10 zt (dziesie¢ groszy) kazda akcja,

c) 2.390.500 (stownie: dwa miliony trzysta dziewiecdziesiat tysiecy piecset) akcji zwyktych na okaziciela
serii C o wartosci nominalnej 0,10 zt (dziesie¢ groszy) kazda akcja,

d) 1.250.000 (stownie: jeden milion dwiescie piecdziesiat tysiecy) akcji zwyklych na okaziciela serii D o
wartosci nominalnej 0,10 zt (dziesie¢ groszy) kazda akcja,

e) 3.685.650 (stownie: trzy miliony szes¢set osiemdziesigt pie¢ tysiecy szescset piecdziesigt) akcji
zwyktych na okaziciela serii E o wartosci nominalnej 0,10 zt (dziesie¢ groszy) kazda akcja,

f) 265.563.630 (stownie: dwiescie szesédziesigt pie¢ miliondw piecset szesédziesigt trzy tysigce
szescset trzydziesci) akcji zwyklych na okaziciela serii F o wartosci nominalnej 0,10 zt (dziesie¢ groszy)
kazda akcja,

g) 41.779.061 (stownie: czterdziesci jeden milionéw siedemset siedemdziesigt dziewie¢ tysiecy
szesctdziesigt jeden) akcji zwyktych na okaziciela serii G o wartosci nominalnej 0,10 zt (stownie: dziesie¢
groszy) kazda akcja,

h) 3.413.620 (stownie: trzy miliony czterysta trzynascie tysiecy szesc¢set dwadziescia) akcji zwyktych na
okaziciela serii H o wartosci nominalnej 0,10 zt (stownie: dziesie¢ groszy) kazda akcja.

i) 5.707.000 (stownie: pie¢ miliondw siedemset siedem tysiecy) akcji zwyklych na okaziciela serii | o
wartosci nominalnej 0,10 zt (stownie: dziesie¢ groszy) kazda akcja.
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KOSZTY W UKLADZIE RODZAJOWYM

Rok zakoriczony dnia 31

Rok zakoriczony dnia 31

grudnia 2021 roku grudnia 2020 roku
Amortyzacja 119 433,33 0,00
Zuzycie materiatow i energii 1439,23 0,00
Ustugi obce 599 277,99 196 804,21
Podatki i optaty 350,00 6 738,00
Wynagrodzenia 22 050,00 0,00
Ubezpieczenia spoteczne i inne $wiadczenia 3953,57 0,00
Pozostate koszty rodzajowe 4.000,00 0,00
Koszty wedtug rodzaju, razem 750 504,12 203 542,21

POZOSTALE PRZYCHODY OPERACYJNE

Rok zakoriczony dnia 31
grudnia 2021 roku

Rok zakoriczony dnia 31
grudnia 2020 roku

Zysk ze zbycia Srodkdw trwatych oraz wartoSci
niematerialnych i prawnych wprowadzi¢ wartosci
wg rach. zysk/strat
Dotacje
Inne przychody operacyjne, w tym:
- rozwigzanie odpiséw aktualizujgcych wartos¢
naleznosci
- rozwigzanie rezerwy z tytutu...
- zwrécone, umorzone podatki

otrzymane zwroty kosztdw postepowania
spornego
- Z tytutu réznic inwentarzowych

-inne

0,10

14 521,05

Pozostate przychody operacyjne, razem

0,10

14 899,91
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POZOSTALE KOSZTY OPERACYJNE

Rok zakoriczony dnia 31
grudnia 2021 roku

Rok zakoriczony dnia 31
grudnia 2020 roku

Strata ze zbycia srodkow trwatych oraz wartosci
niematerialnych i prawnych

Aktualizacja warto$ci aktywéw niefinansowych, w
tym:
- odpis aktualizujgcy warto$¢ zapaséw
- odpis aktualizujgcy warto$¢ naleznosci
- pozostate
Inne koszty operacyjne, w tym:
- utworzone rezerwy z tyt. ...
- darowizny
- odpisane naleznosci
- koszty likwidacji Srodkdw trwatych
- koszty postepowania spornego
- koszty likwidacji zapasow
-inne

0,00

0,00

140 040,40

0,00

0,00

15 932,04

Pozostate koszty operacyjne, razem

140 040,40

15 932,04

KOSZTY FINANSOWE

Rok zakoriczony dnia 31

Rok zakoriczony dnia 31

grudnia 2019 roku grudnia 2020 roku

Odsetki, w tym: 129,00 169 281,18
- od jednostek powigzanych
Strata z tytutu rozchodu aktywéw finansowych 0,00 0,00
Aktualizacja warto$ci inwestycji
Inne

8 365,63 1119711
Koszty finansowe, razem 8 494,63 180 478,29

STRUKTURA SRODKOW PIENIEZNYCH DO RACHUNKU PRZEPLYWOW PIENIEZNYCH

31 grudnia 2021 roku

31 grudnia 2020 roku

Srodki pienigzne w banku 68 051,08 24 079,02
- rachunki biezace 68 051,08 24 079,02
- depozyty krétkoterminowe -
Srodki pieniezne w kasie 0,00 0,00
Inne srodki pieniezne - -
Srodki pienigzne, razem 68 051,08 24 079,02
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INFORMACJE O PRZECIETNYM ZATRUDNIENIU, Z PODZIALEM NA GRUPY
ZAWODOWE

Rok zakoriczony Rok zakoriczony
Grupa zatrudnionych dnia 31 grudnia 2021  dnia 31 grudnia 2020
roku roku
Zarzad 1 1
Pracownicy umystowi 0 0
Pracownicy fizyczni 0 0
Zatrudnienie, razem 1 1

INFORMACJE O WYNAGRODZENIU BIEGLEGO REWIDENTA LUB PODMIOTU
UPRAWNIONEGO DO BADANIA SPRAWOZDAN FINANSOWYCH

Ponizsza tabela przedstawia wynagrodzenie podmiotu uprawnionego do badania sprawozdan
finansowych nalezne za rok zakonczony dnia 31 grudnia 2021 roku i 31 grudnia 2020 roku w podziale
na rodzaje ustug:

Rok zakoriczony Rok zakoriczony
Rodzaj ustugi dnia 31 grudnia 2021  dnia 31 grudnia 2020
roku roku

Badanie rocznego sprawozdania finansowego 9000,00 6 000,00
Inne ustugi po$wiadczajace -
Ustugi doradztwa podatkowego

Pozostate ustugi

Razem 9 000,00 6 000,00

INFORMACJE O WYNAGRODZENIACH, LACZNIE Z WYNAGRODZENIEM
Z ZYSKU, WYPLACONYCH LUB NALEZNYCH OSOBOM WCHODZACYM
W SKLAD ORGANOW ZARZADZAJACYCH | NADZORUJACYCH

Wynagrodzenia (w zlotych) Rok zakorczony dnia dn?: I1;1zal:32r‘:iz: 2(\)’20
ynag y 31 grudnia 2021 roku oL

Zarzad Spotki 0,00 0,00

Wynagrodzenia, razem 0,00 0,00

Rok zakonczony Rok zakonczony

Wynagrodzenia (w zlotych) dnia 31 grudnia 2021  dnia 31 grudnia 2020
roku roku

Rada Nadzorcza Spotki 0,00 0,00

Wynagrodzenia, razem 0,00 0,00
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INFORMACJE O WSPOLNYCH PRZEDSIEWZIECIACH, KTORE NIE PODLEGAJA
KONSOLIDACJI

Spétka nie podejmowata wspolnych przedsiewziec, ktdre nie podlegajg konsolidaciji.

INFORMACJE O GRUPIE KAPITALOWEJ | TRANSAKCJACH Z JEDNOSTKAMI
POWIAZANYMI

Spétka nie tworzy grupy kapitatowe;j.

POLACZENIE SPOLEK HANDLOWYCH

W ciggu roku obrotowego Spdtka nie potaczyta sie z zadnymi jednostkami.

CHARAKTER | CEL GOSPODARCZY ZAWARTYCH PRZEZ JEDNOSTKE UMOW
NIEUWZGLEDNIONYCH W BILANSIE W ZAKRESIE NIEZBEDNYM DO OCENY ICH
WPLYWU NA SYTUACJE MAJATKOWA, FINANSOWA | WYNIK FINANSOWY
JEDNOSTKI.

W roku 2021 Spotka nie zawarta zadnych uméw nieuwzglednionych w bilansie, ktére miatyby wptyw na
sytuacje majgtkowa, finansowg i wynik finansowy Spotki.
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SPRAWOZDANIE ZARZADU Z DZIALALNOSCI SPOLKI W ROKU
OBROTOWYM 2021

| . WPROWADZENIE

Kraj siedziby Polska

Siedziba Spofki Warszawa

Forma prawna Spotka Akcyjna

Przepisy prawa Prawo polskie, zgodnie z Kodeksem Spotek Handlowych
Adres siedziby ul. Chtodna 64

Strona internetowa www.planetb2b.pl

REGON 351390348

NIP 683-168-74-39

KRS 0000460219

Planet B2B Spotka Akcyjna z siedzibg w Warszawie, ul. Chtodna 64, 00-872 Warszawa, zostata wpisana
do Krajowego Rejestru Sgdowego dnia 29 kwietnia 2013 roku pod numerem KRS 0000460219 przez
Sad Rejonowy dla Krakowa — Srodmiescia w Krakowie, Xl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru
Sadowego, na podstawie aktu notarialnego z dnia 18 grudnia 2012 roku (Rep. A nr 12521/2012) jako
nastepca prawny spotki Produkty Klasztorne sp. z 0.0. (nr KRS 0000150172). Czas trwania Spofki jest
nieoznaczony. Obecnie Spoétka wpisana jest do Krajowego Rejestru Sgdowego prowadzonego przez
Sad Rejonowy dla m. St. Warszawa — w Warszawie, XIll Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru
Sadowego.

Zgodnie ze Statutem Spotki przedmiotem jej podstawowej dziatalnosci w okresie obrotowym 2020
zgodnie PKD byta sprzedaz hurtowa narzedzi technologii informacyjnej i komunikacyjne;j.

Il ZDARZENIA DOTYCZACE DZIALALNOSCI W 2020 r.

1 PROFIL DZIALALNOSCI

Planet B2B S.A. jest spotka technologiczng, ktorej dziatalno$¢ koncentruje sie na tworzeniu i
dostarczaniu zaawansowanych rozwigzan, narzedzi, technologii i oprogramowania dla rynku e-
commerce, ufatwiajgcego dziatalno$¢ handlowag w Internecie, w szczegolnosci na rynku B2B tj. rynku
dystrybucyjnego i hurtowego.

Spotka kieruje swoje produkty do s$rednich i duzych dystrybutorow i hurtowni. Obecnie Spotka
sukcesywnie rozwija swojg dziatalnos¢ na dwoéch rynkach: na rynku polskim oraz rynku Stanow
Zjednoczonych.

Podstawowe informacje o produktach i ich technologii
Podstawowym produktem Planet B2B S.A. jest Platforma Planet B2B, ktorej moduty jako catos¢ lub

czes¢ umozliwiajg indywidualne dostosowanie jej funkcjonalnosci do potrzeb biznesowych firm
handlowych. Spotka w ramach swojej platformy oferuje nastepujace rozwigzania:

e Planet B2B Wholesale (Dystrybucja hurtowa) - Dystrybutorzy, hurtownie i producenci korzystajg
z Platformy Planet B2B do sprzedazy dla autoryzowanych odbiorcéw. Dzieki integracji z systemem
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magazynowo-ksiegowym kupujgcy otrzymujg indywidualne ceny, aktualne stany dostepno$ci,
wymiang danych EDI/XML oraz indywidualne programy lojalnosciowe.

e Planet B2B Dropshipping (Automatyzacja Dropshipping) Platforma Planet B2B dostarcza
rozwigzan dla firm, ktére chcg prowadzi¢ sprzedaz w modelu dropship. Wspierane jest
generowanie katalogéw dla sprzedawcow XML oraz obstuga zaméwien do klienta koncowego.

e Planet B2B Procurement (Portal Zakupow Katalogowych) Przedsiebiorstwa i korporacje
korzystajg z gotowych rozwigzan Platformy Planet B2B do prowadzenia proceséw zakupowych w
elektronicznych katalogach. Dzieki umozliwieniu pracownikom samodzielnego zamawiania
towaréw i ustug od autoryzowanych dostawcow mozliwe sg duze oszczednosci w dziale zakupow
przy petnej kontroli kosztow i budzetow.

o Planet B2B Marketplace (Marketplace Builder) Wicksze firmy oferujgce sprzedaz w modelu
marketplace korzystajg z Platformy Planet B2B do budowy wtasnego portalu B2B. Dostepne sg
moduty zaréwno dla sprzedawcéw, jak i odbiorcéw oraz administracja portalem sprzedazy.

e Planet B2B Amazon (Sprzedaz B2B na portalu Amazon) Platforma Planet B2B zapewnia ustugi
i technologie pozwalajgce na wprowadzenie oferty produktowej B2B na najwiekszym portalu e-
commerce Amazon, zaréwno w Europie jak rowniez w USA.

o Planet B2B International Seller (Sprzedaz Crossborder) Platforma Planet B2B zapewnia
miedzynarodowy zasieg sprzedazy i dziata na wielu rynkach dzieki wsparciu wielu jezykow i walut.
Wspierana jest takze promocja oferty w zagranicznych portalach B2B.

Ponadto w ramach ustug Planet B2B S.A. oferuje:

e Planet B2B ERP Connector. Umozliwia on potgczenie wlasnego systemu ksiegowego lub ERP
dla automatyzacji rozliczen, indywidualnych cen sprzedazy, finansowania zakupdéw i faktur
elektronicznych.

e Planet B2B Inventory. Zapewnia mozliwosci synchronizacji wkasnych magazynéw i punktéw
odbioru osobistego zaméwien. Integracja z systemami kurierskimi zapewnia tez automatyzacje
wysytek.

e Planet B2B Fullfilment. Umozliwia integracje dostawcow w czasie rzeczywistym za pomocg EDI,
API, XML i innych formatéw danych. Zewnetrzni dostawcy mogg réwniez obstugiwaé zamowienia
w panelu webowym.

e Planet B2B Catalog. Katalogi produktow to podstawa efektywnej sprzedazy on-line. Planet B2B
zapewnia procesy budowania wiasnych katalogéw w oparciu o zewnetrzne bazy katalogowe i dane
od dostawcéw i producentow.

Dostarczanie ustug Platformy Planet B2B jest rozwigzaniem chmurowym, dzieki czemu mozliwe jest
jego szybkie wdrozenie i korzystanie z niego w dowolnym czasie i w dowolnym miejscu na swiecie.

Spotka oferuje swoje rozwigzania w systemie abonamentowym zapewniajgc ciggtosc dziatania i biezgce
aktualizacje oprogramowania. W ramach rozwoju i unowoczesniania Platformy Planet B2B Spoétka
wspotpracuje z podmiotami wchodzacymi w skiad konsorcjum tj. B2B Online sp. z 0.0. oraz I-Dotcom
LLC.
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1.2 ZDARZENIA ISTOTNIE WPLYWAJACE NA DZIALALNOSC SPOLKI, JAKIE
WYSTAPILY W ROKU OBROTOWYM 2021

Podpisanie umowy handlowej ze sp6tka Streamsoft

W dniu 14 maja 2021 r. Emitent podpisat istotng umowe handlowg w zakresie oferowania produktow
informatycznych Emitenta i spotki Streamsoft sp. z 0.0. s.k. — producenta systeméw ERP.
Przedmiotem umowy jest wspdipraca handlowa i marketingowa dotyczgca oferowania klientom
Streamsoft produktow informatycznych Emitenta, w szczegdlnosci Platformy Planet B2B i klientom
Emitenta produktow informatycznych Streamsoft, w szczegdlnosci systemow ERP.

Podpisanie przedmiotowej umowy ze Streamsoft wpisuje sie w rozwdj dziatalnosci na rynku polskim i
pozwoli Emitentowi na zaoferowanie swoich produktéw bazie ponad 80.000 klientow spotki Streamsoft
z sektora B2B, a spotce Streamsoft uzupetnienie produktow informatycznych o produkty dedykowane
dla rynku e-commerce B2B i zaoferowanie produktéw Streamsoft bazie klientéw Emitenta.

Zatozeniem Emitenta od samego poczatku byto oferowanie produktu informatycznego (licencji) na rynku
polskim w oparciu o wspotprace z innymi podmiotami, dlatego przedmiotowe umowy sg dla Emitenta
wazna dla budowania relacji i wspotpracy z podmiotami informatycznymi oferujgcymi produkty, ktore
moga ze sobg wspotpracowac stanowigc uzupetnienie oferty.

Emitent przewiduje dalszy duzo bardziej zintensyfikowany rozwoj sprzedazy posiadanych rozwigzan e-
commerce i licencji na rynku polskim. Rynek e-commerce dynamicznie rosnie a Emitent stara sie
wykorzysta¢ mozliwosci wspotpracy.

Zawarcie Aneksu do umowy licencyjnej na Platforme B2B

W dniu 22 stycznia 2020 roku Emitent zawart ze spétkg B2B Online sp. z 0.0. z siedzibg we Wroctawiu
umowe licencyjng w ramach, ktérej Emitent otrzymat licencje dot. oprogramowania ,Platformy B2B” i
wytacznosé dotyczacej dalszej dystrybucji i wdrazania na rzecz podmiotéw trzecich oprogramowania
,Platformy B2B” na terenie Unii Europejskiej i pozostatych krajow Europy.

Nastepnie w dniu 20 sierpnia 2021 r. strony powyzszej umowy zawarly istotny aneks. Przedmiotowy
Aneks zostat zawarty celem rozstrzygniecia potencjalnych watpliwo$ci oraz potwierdzenia uprawnien
Planet B2B do korzystania i zasad dystrybuowania przez Planet B2B Platformy B2B w zwigzku z
wykonywaniem umowy przez Emitenta oraz potrzebami zwigzanymi z dystrybucjg i realizowanymi
wdrozeniami oraz konieczno$cig doprecyzowania szczegotowych postanowien umowy licencyjne;.
Przedmiotowy Aneks doprecyzowuje wszelkie watpliwosci zwigzane z umowsg licencyjng i zasadami
wspotpracy pomiedzy podmiotami powigzanymi jakimi sg spétki B2B Online sp. z o0.0. i Emitent.

Na mocy przedmiotowego Aneksu strony doprecyzowaty poszczegdlne postanowienia Umowy i
wzajemne obowigzki, w szczegodlnosci w zakresie: dystrybucji, potwierdzenia wytgcznosci licencji
udzielonej na rzecz Planet B2B, warunkdéw przestrzegania licencji i rozpowszechniania, jak rowniez
prawo do wykonywania przez Planet B2B praw zaleznych do Platformy B2B oraz prawo do udzielania
dalszych sublicenciji.

Wprowadzono Aneksem zmiane czasu obowigzywania umowy, ktéra zostata zawarta na czas
oznaczony na okres 5 lat z mozliwoscig jej wypowiedzenia przez kazdg ze stron z zachowaniem 12
miesiecznego okresu wypowiedzenia. Po okresie 5 lat umowa przeksztatca sie w umowe na czas
nieoznaczony.

Okreslone w Umowie licencyjnej z dnia 22 stycznia 2020 r. optaty licencyjne ptacone przez Emitenta na
rzecz B2B Online sp. z 0.0. na mocy przedmiotowego aneksu nie ulegty zmianie.
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Wprowadzenie do alternatywnego systemu obrotu akcji serii E, G, Hii l.

W dniu 1 pazdziernika 2021 roku Zarzad Gietdy Papierow Wartosciowych w Warszawie S.A. podjat
uchwate nr 1004/2021 w sprawie wprowadzenia do alternatywnego systemu obrotu na rynku
NewConnect akcji zwyktych na okaziciela serii E, G, H i | spotki Planet B2B S.A.

Zarzad Gietdy Papierow Wartosciowych w Warszawie S.A. postanowit wprowadzi¢ do alternatywnego
systemu obrotu na rynku NewConnect:

1) 3.685.650 (trzy miliony szeséset osiemdziesiat pie¢ tysiecy szescset
pie¢dziesigt) akcji serii E,

2) 41.779.061 (czterdziesci jeden milionow siedemset siedemdziesigt dziewie¢
tysiecy szescédziesigt jeden) akcji serii G,

3) 3.413.620 (trzy miliony czterysta trzynascie tysiecy szes¢set dwadziescia)
akcji serii H,

4) 5.707.000 (pie¢ milionéw siedemset siedem tysiecy) akcji serii I.

Fakt wprowadzenia do obrotu przedmiotowych serii akcji zakonczyt pewien etap porzgdkowania
dziatalnosci Emitenta oraz otwiera kolejny zwigzany z przysztoscig i mozliwosciami dalszego rozwoju.
Jeszcze w roku 2022 Emitent zamierza ztozy¢ wniosek o wprowadzenie do Alternatywnego Systemu
Obrotu wszystkich akciji serii F. Catkowite uporzgdkowanie spraw zwigzanych z przesztoscig Emitenta
jest konieczne w celu dalszego jej rozwoju.

.  WIELKOSC | RODZAJE KAPITALOW WELASNYCH | AKCJI

1. WIELKOSC KAPITALU PODSTAWOWEGO | JEGO STRUKTURA

Zadne akcje Emitenta nie sg uprzywilejowane.

Akcje serii A, B, C, D, E, G, Hil Planet B2B S.A. sg wprowadzone do obrotu w Alternatywnym Systemie
Obrotu na rynku NewConnect, prowadzonym przez Gietde Papieréw Wartosciowych w Warszawie S.A.

Struktura kapitatu zakladowego Planet B2B S.A. na dzien publikacji raportu

Wysokos¢ kapitatu zaktadowego Spétki na dzien publikacji raportu wynosi 33 278 446,10 (stownie:
trzydziesci trzy miliony dwiescie siedemdziesigt osiem tysiecy czterysta czterdziesci sze$¢ zitotych
dziesieC groszy) i dzieli sie na:

a) 4.495.000 (stownie: cztery miliony czterysta dziewiecdziesigt pie¢ tysiecy) akcji zwyktych na
okaziciela serii A, o wartosci nominalnej 0,10 zt (dziesie¢ groszy) kazda akcja,

b) 4.500.000 (stownie: cztery miliony piecset tysiecy) akcji zwyklych na okaziciela serii B, o wartosci
nominalnej 0,10 zt (dziesie¢ groszy) kazda akcja,

c) 2.390.500 (stownie: dwa miliony trzysta dziewiecdziesiat tysiecy pieéset) akcji zwyktych na okaziciela
serii C o wartosci nominalnej 0,10 zt (dziesie¢ groszy) kazda akcja,

d) 1.250.000 (stownie: jeden milion dwiescie piecdziesiat tysiecy) akcji zwyklych na okaziciela serii D o
wartosci nominalnej 0,10 zt (dziesie¢ groszy) kazda akcja,

e) 3.685.650 (stownie: trzy miliony szes¢set osiemdziesigt pie¢ tysiecy szescset piecdziesigt) akcji
zwyktych na okaziciela serii E o wartosci nominalnej 0,10 zt (dziesie¢ groszy) kazda akcja,

f) 265.563.630 (stownie: dwiescie szesédziesigt pie¢ miliondw piecset szesédziesigt trzy tysigce
szescset trzydziesci) akcji zwyklych na okaziciela serii F o wartosci nominalnej 0,10 zt (dziesie¢ groszy)
kazda akcja,

g) 41.779.061 (stownie: czterdziesci jeden milionéw siedemset siedemdziesigt dziewie¢ tysiecy
szesctdziesigt jeden) akcji zwyktych na okaziciela serii G o wartosci nominalnej 0,10 zt (stownie: dziesie¢
groszy) kazda akcja,

h) 3.413.620 (stownie: trzy miliony czterysta trzynascie tysiecy szesc¢set dwadziescia) akcji zwyktych na
okaziciela serii H o wartosci nominalnej 0,10 zt (stownie: dziesie¢ groszy) kazda akcja.
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i) 5.707.000 (stownie: pie¢ milionéw siedemset siedem tysiecy) akcji zwyklych na okaziciela serii | o

wartosci nominalnej 0,10 zt (stownie: dziesie¢ groszy) kazda akcja.

Lp. | Serie | Uiesbaakeiiw) ool | Hembaglosewtn |l d
(w proc.) proc.)

1 A 4 495 000 1,35% 4 495 000 1,35%
2 B 4 500 000 1,35% 4 500 000 1,35%
3 Cc 2390 500 0,72% 2390 500 0,72%
4 D 1250 000 0,38% 1250 000 0,38%
5 E 3 685 650 1,11% 3 685 650 1,11%
6 F 265 563 630 79,80% 265 563 630 79,80%
7 G 41779 061 12,55% 41 779 061 12,55%
8 H 3413620 1,03% 3413620 1,03%
9 I 5707 000 1,71% 5707 000 1,71%
Razem 332 784 461 100,00% 332 784 461 100,00%

Struktura akcjonariatu Planet B2B S.A. — stan na dzien publikacji raportu

Imie¢ i nazwisko / nazwa Liczba akcji Udziat w kapitale Udziat w liczbie
zakladowym glosow na WZA

Grzegorz Siwinski (poprzez o o
spotki B2B Online sp. z 0.0.) 294 588 630 88,52% 88,52%
Pozostali akcjonariusze 38 195 831 11,48% 11,48%
SUMA 332 784 461 100,00% 100,00%

Zrédto: Emitent

lI.2. STAN INNYCH KAPITALOW (FUNDUSZOW) TWORZONYCH PRZEZ

JEDNOSTKE

Emitent na dzien 31.12.2021 r. nie dysponowat kapitatem zapasowym.

l.3. WARTOSC NOMINALNA NABYTYCH WELASNYCH UDZIALOW LUB AKCJI

PRZEZ SPOLKE

Na dzien 31 grudnia 2021 r. Emitent nie posiadat akcji wkasnych.

IV. SYTUACJA GOSPODARCZA | FINANSOWA JEDNOSTKI

Ponizej prezentujemy podstawowe dane syntetyczne i analityczne o dziatalnosci i sytuacji jednostki.
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IV.1. PRZYCHODY PODSTAWOWE, WYKAZANE W RACHUNKU ZYSKOW I

STRAT ’

(Z PODZIALEM NA GRUPY PRZYCHODOW)
IF; Rodzaj (grupa) przychodow (w zi) 1 — XI1 2021 roku | |- XII 2020 roku
1 | Przychody ze sprzedazy i zrownane z nimi 1359 374,52 358 426,25
2 | Pozostate przychody operacyjne 0,00 14 521,05
3 | Przychody finansowe 14 721,79 3 705,82

W catym 2021 r. taczne przychody ze sprzedazy wyniosty 1 359,37 tys. zh

Pozostate przychody

operacyjne nie wystgpity. Osiggniete przychody finansowe byly gldwnie zwigzane z rozliczeniem réznic
kursowych dotyczgcych ptatnosci w USD na rzecz Emitenta z tytutu sprzedazy platform Planet B2B oraz
abonamentéw wynikajacych z licencji i ich utrzymania na rynku amerykanskim.

IV.2. GLOWNE POZYCJE KOSZTOW

Rok zakonczony dnia
31 grudnia 2021 roku

Rok zakonczony dnia
31 grudnia 2020 roku

Amortyzacja 119 433,33 0,00
Zuzycie materiatow i energii 1 439,23 0,00
Ustugi obce 599 277,99 196 804,21
Podatki i optaty 350,00 6 738,00
Wynagrodzenia 22 050,00 0,00
Ubezpieczenia spoteczne i inne Swiadczenia 3 953,57 0,00
Pozostate koszty rodzajowe 4 000,00 0,00
Koszty wedtug rodzaju, razem (w zi) 750 504,12 203 542,21

W roku 2021 r. gtdwne koszty Emitenta wyniosty 750,50 tys. zt i wigzaty sie gtéwnie z ustugami obcymi,
ktore wyniosty ponad 599,28 tys. Zt. Najistotniejsze koszty ustug obcych zwigzane byty z dynamicznym
rozwojem dziatalnosci, ktéra byta zwigzana z zakupem zewnetrznych ustug programistycznych do
realizacji wdrozen Platform B2B na rynku polskim i USA. r. Ponadto kosztami licencji i wsparcia
informatycznego, kosztami utrzymania statusu spotki publicznej jak réwniez kosztami zwigzanymi z
wprowadzeniem akgji serii E,G,H i | do obrotu w Alternatywnym Systemie Obrotu na rynku NewConnect.

IV.3. SPECYFIKACJA GLOWNYCH POZYCJI ZAEASOW (SUROWCE,
MATERIALY POMOCNICZE, PRODUKCJA NIEZAKONCZONA | WYROBY
GOTOWE, TOWARY)

Jednostka na koniec okresu obrachunkowego na dzieh 31 grudnia 2021, nie posiadata zapaséw
materiatéw jak i towarow.

IV.4. KOSZTY FINANSOWE

Rok zakonczony dnia
31 grudnia 2021 roku

Rok zakonczony dnia
31 grudnia 2020 roku
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Odsetki, w tym: 129 169 281,18
- odsetki dla spétek powigzanych - -
Strata ze zbycia inwestycji, w tym: 0,00 0,00
Aktualizacja wartosci inwestycji, w tym: - -
- udziaty zakupionych spotek - -
- zakupione akcje wlasne - -
Inne 8 365,63 11 197,11
Koszty finansowe, razem (w z}) 8 494,63 180 478,29

V. WSKAZANIE WSZELKICH ISTOTNYCH ZMIAN W SYTUACJI FINANSOWEJ |
MAJATKOWEJ EMITENTA | ORAZ INNYCH INFORMACJI ISTOTNYCH DLA ICH
OCENY, KTORE POWSTALY PO DNIU BILANSOWYM

Po dniu bilansowym do daty publikacji niniejszego sprawozdania rocznego nie wystgpity Zadne istotne

zmiany w sytuacji finansowej i majgtkowej Emitenta. Nie wystgpity réwniez zadne inne informacje, ktore
bytby by istotne dla oceny sytuacji finansowej i majagtkowej Emitenta.

VI. SYTUACJA KADROWA JEDNOSTKI

W roku 2021 Emitent nie zatrudniat os6b na umowe o prace.

VI1.1. KIEROWNICTWO JEDNOSTKI

Sktad Zarzadu
Zarzad Emitenta powotywany jest przez Rade Nadzorcza.
W catym roku 2021 Zarzad pracowat w nastepujgcym sktadzie:

Zarzad
Imie i nazwisko | Funkcja
Pawet Wieliczko Prezes Zarzadu

Skitad Rady Nadzorczej

Rada Nadzorcza w catym 2021 r. sktadata sie z nastepujgcych oséb:

Rada Nadzorcza

Imie i nazwisko Funkcja

Grzegorz Siwinski Przewodniczgcy Rady Nadzorczej
Andrzej Kietczewski Cztonek Rady Nadzorczej

Marcin Ostrowski Cztonek Rady Nadzorczej

Leszek Czech Cztonek Rady Nadzorczej
Urszula Rybianska Cztonek Rady Nadzorczej

Marek Trawinski Cztonek Rady Nadzorczej
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VI.2. WIELKOSC ZATRUDNIENIA

W roku 2021 jak réwniez na dzien sporzgdzenia niniejszego raportu rocznego Emitent nie zatrudniat
0s6b na umowe o prace. Zarzad i Rada Nadzorcza nie pobiera $wiadczen finansowych z tytutu petnienia
swoich funkcji.

VI.3. OPIS SYTUACJI PLACOWEJ ORAZ SOCJALNEJ

W 2021 r. ja rowniez na dzien sporzgdzenia niniejszego raportu rocznego Emitent nie zatrudniat osob
na umowe o prace. Emitent w roku obrotowym 2021 nie prowadzit réwniez polityki socjalnej wobec
swoich pracownikéw.

VI. RYNEK DZIALALNOSCI | PRZEWIDYWANY ROZWOJ SPOLKI

1. Rynek B2B e-commerce

Wartos¢ catego rynku e-commerce dla 2019 roku szacuje sie przynajmniej na 15751 mid USD. W
ostatnich pieciu latach sprzedaz internetowa na Swiecie wzrastata $rednio o okoto 15% w kazdym roku.

Gléwna czes¢ tego rynku przypada na e-commerce B2B — w przyblizeniu 80%. Gotowy produkt firmy
jest czesto wynikiem wielu transakcji B2B, ktére pomagajag stworzy¢ tancuch dostaw i zaopatrzy¢ ja w
towary i materiaty potrzebne do wytworzenia tego produktu.

Wielkos$¢ rynku e-commerce na swiecie (w mld USD)

15 751
13 588
11 667 3535
9974
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; 1548
o 28 12 216
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m e-commerce B2B me-commerce B2C

Zrédfo: www.statista.com

Szacuje sie, ze wielkos¢ globalnego rynku handlu elektronicznego miedzy przedsiebiorstwami osiggnie
20,9 bin USD w 2027 roku, ($rednioroczne tempo wzrostu na poziomie 17,5% w okresie prognozy)*.

Wedtug prognoz, w 2023 roku swiatowa wartos¢ rynku e-commerce B2C wyniesie 6 542 mid USD, co
bedzie stanowi¢ 22,0% catosci sprzedazy detaliczne;j.

Globalna wartos¢ detalicznego rynku e-commerce w latach 2017-2023

1 Zrédto: Raport Business-to-Business E-Commerce Market Size, Share & Trends Analysis Report by Deployment
Model, by Application, by Region i Segment Forecasts, 2020-2027"
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6 542

16,1%

2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

m \/\Vartosc¢ sprzedazy e-commerce w mld USD
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% udziatu w ogodlnej sprzedazy detalicznej

Zrédto: www.statista.com za eMarketer.com

Pandemia COVID-19 i dgzenie do ograniczenia ryzyka zakazenia sie wirusem spowodowaty trwate
zmiany w zachowaniach zakupowych zaréwno firm jak i konsumentéw. Dlatego tez nalezy sie
spodziewaé, ze w kolejnych latach e-commerce bedzie rozwijac sie szybciej niz zaktadajg prognozy
sporzgdzone tuz przed wybuchem pandemii.

USA

Wielko$¢ rynku e-commerce w USA jest najwieksza na swiecie. Jego wartos¢ w 2019 roku szacowano
na okoto 8 144 mid USD. Zdecydowana wiekszo$¢ tego rynku przypada na transakcje pomiedzy
firmami.

W 2019 roku e-commerce miato 13% udzialu w ogodlnej sprzedazy pomiedzy firmami. Wediug
przewidywan, w 2023 roku udziat ten wzrosnie do 17%. Prognozowany jest takze dynamiczny rozwoj
rynku e-commerce B2C — w latach 2019-2024 prawdopodobnie wzrosnie on o0 40%.

Wielkos$¢ rynku e-commerce w USA (w mid USD)

8144

7177
6695 \ °02
524

461
6234 6653 7
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me-commerce B2B  me-commerce B2C

Zrédto: www.statista.com, UNCTAD oraz www.digitalcommerce360.com

Polska

Poczatki polskiego handlu internetowego siegajg 1997 roku, kiedy to powstat pierwszy e-sklep.

Niestety brak jest danych na temat catosci rynku e-commerce w Polsce. Najnowsze statystyki dotyczg
jedynie e-commerce B2C. W 2019 roku warto$¢ internetowej sprzedazy detalicznej wyniosta 61,1 mid
zti byta 0 21,8% wyzsza niz w poprzednim roku. Handel internetowy stanowit okoto 11% wartosci catosci
sprzedazy detaliczne;.

Z raportu sporzadzonego przez Gemius, przygotowanego we wspotpracy z lzbg Gospodarki
Elektronicznej, E-commerce w Polsce 2020 wynika, ze w 2020 roku 73% ankietowanych internautéw
deklarowato kupowanie on-line (wobec 62% w 2019 roku). Wptyw na ten wynik miata niewatpliwie
pandemia COVID-19 i obawy z nig zwigzane (obawa zakazenia, ograniczenia swobdd, jak i braku
niektorych podstawowych artykutdéw potrzebnych do codziennej egzystencii).
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Wg prognoz PMR, w 2020 roku wartos$¢ e-commerce B2C miata wzrosng¢ do 76,8 mid zi. Zdaniem
analitykow, w zwigzku z pandemig COVID-19, jego wartos¢ w 2020 roku moze wynie$¢ nawet 100 mid
zt. Wczesniejsze prognozy zakfadaty, ze w okresie 2019-2024 warto$¢ e-commerce B2C niemal sie
podwoi i w 2024 roku wyniesie 118 mid zt.

Wartosé e-commerce w Polsce w latach 2016-2020

76,8

2016 2017 2018 2019 2020p

mmmm \Varto$¢ w mld zt e====Dynamika w %

Zrodio: PMR

Niedostepne sg aktualne informacje na temat wielkosci rynku e-commerce B2B w Polsce. W raporcie
Izby Gospodarki Elektronicznej Trendy w sprzedazy B2B w Polsce w 2015 szacowano wielko$¢ rynku
e-commerce B2B na 215 mld zt w 2014 roku. Wielko$¢ tego rynku okreslono na podstawie podanego
przez Eurostat udziatu e-commerce w obrotach polskich firm, ktéry wynosit w 2014 roku 12%. Wedtug
najnowszych danych Eurostatu, w 2019 roku z e-commerce pochodzito 18% obrotéow polskich firm
zatrudniajgcych 10 i wiecej pracownikow.

W przytoczonego raportu Izby Gospodarki Elektronicznej wynika, ze w 2015 roku z e-commerce nie
korzystato 40% polskich firm.

Kanaly sprzedazy w sektorze B2B w 2015 roku

= Tradycyjne kanaty sprzedazy (sprzedaz
bezposrednia, sklep stacjonarny, call
center)

= Przede wszystkim kanaty tradycyjne
(nieinternetowe), ale wspierane narzedziami
internetowymi (strona intemetowa, katalog
on-line)

= Sklep internetowy, platforma sprzedazy
internetowej (e-commerce)

Kazdy kanat sprzedazy

Powyzsze dane wskazujg na znaczny potencjat rozwojowy polskiego rynku e-commerce B2B. Oprocz
korzysci, ktére on przynosi zarowno dostawcom jak i odbiorcom, do jego dynamicznego rozwoju
przyczyni sie zarowno pandemia COVID-19, ktéra na trwale wptyneta na zachowania zakupowe
klientow. Rozwdj tego rynku powinny stymulowac takze dziatania UE w ramach kolejnej perspektywy
budzetowej, w ktorej znaczne srodki zostang przeznaczone na ekologie i rozwoj gospodarki cyfrowe;.

Model obstugi sprzedazowej klientéw biznesowych (b2b)

Tradycyjny proces zawierania transakcji handlowych pomiedzy firmami jest dtugotrwaty i ztozony. W
zaleznosci od branzy i wartosci konkretnej transakcji trwa od kilku dni do kilkunastu miesiecy. Decyzja
o zakupie, a nawet o samym kontakcie z potencjalnym dostawcg, poprzedzona jest zbieraniem
informacji na temat produktéw czy ustug. Dotychczas gtéwnym sposobem pozyskiwania wiedzy byt
kontakt z przedstawicielem handlowym. Pomimo Ze nadal dominuje tradycyjny, kosztowny model
sprzedazy, w ostatnich latach branza handlu B2B i dystrybucji przeszta znaczacg ewolucje. Klienci
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biznesowi stali sie coraz bardziej wymagajgcy. Oczekujg nowoczesnych standardéw obstugi, ktorych
doswiadczajg jako konsumenci indywidualni. Systemy e-commerce B2B sg wdrazane przez coraz
wiekszg liczbe firm, a ich mozliwosci sg stale rozbudowywane. Szybkie i intuicyjne zakupy w kanale on-
line, pelny dostep do informacji o produktach i statusie zaméwien czy elastyczne modele logistyczne,
powoli przestajg stanowi¢ elementy przewagi konkurencyjnej, a staja sie standardowymi wymaganiami.
Sprzedaz relacyjna nie jest juz jedynym i najskuteczniejszym sposobem generowania przychodu.

Ten szybko przyspieszajgcy trend jest napedzany przez coraz bardziej doswiadczong cyfrowo grupe
demograficzng. Milenialsi na stanowiskach kierowniczych zmieniajg proces zakupdéw. 97 proc.
millenialséw zazwyczaj realizuje swoje zakupy osobiste Internecie i ta preferencja przenosi sie do sfer
zawodowych. Juz teraz 26 proc. kupujgcych B2B identyfikuje platformy cyfrowe jako najbardziej
preferowany kanat zakupow.

Firmy moga tworzy¢ wiasne systemy sprzedazy internetowej bgdz korzysta¢ z tzw. marketplace. Sa to
zaawansowane systemy sprzedazowe pozwalajgce sprzedawac towary wielu réznym dostawcom przy
wykorzystaniu oprogramowania i interfejsu operatora marketplace. Najbardziej znane duze marketplace
na swiecie to: miedzynarodowy potentat ebay, amerykarnski Amazon lub chinski AlliExpress. W polskich
realiach marketplace kojarzy sie przede wszystkim z portalem aukcyjnym Allegro.

Platformy handlowe zapewniajg kupujgcym przejrzystosé, ktérej szukajg w procesie zakupu, w
uproszczony, przyjazny dla uzytkownika sposob. Marketplace B2B utatwiajg poréwnywanie réznych
produktéw i dostawcow, cen i specyfikacji produktow, czasu dostawy i kosztéw u réznych dostawcow.
Natomiast dla sprzedajgcych do gtéwnych ich zalet nalezy zaliczyé stosunkowo niskg bariere wejscia.
Nie ma potrzeby uruchamia¢ zupetnie nowej witryny e-commerce, mozna jg skonfigurowaé szybko i
przy niewielkiej poczatkowej inwestycji finansowej. Najwigkszg zaletg marketplace jest jednak
mozliwos¢ dotarcia do szerszej bazy klientow. Korzystajgcy z marketplace wskazujg takze na ich wady,
takie jak: utrata kontaktu i mozliwo$é poznania swoich klientéw oraz wysokie optaty transakcyjne.

Tradycyjny, oparty o rozbudowane dziaty obstugi, infolinie czy handlowcow jest dos¢ kosztowny, a wraz
ze wzrostem wynagrodzen udziat kosztow obstugi handlu w kosztach catkowitych wzrasta. 60 proc.
menedzerow sprzedazy w firmach B2B uwaza, ze digitalizacja organizacji proceséw handlowych bedzie
mie¢ kluczowe znaczenie dla sukcesu ich dziatalnosci. Portale B2B pomagajg przedsiebiorstwom w
dotarciu do odlegtych obszaréw i stajg sie sposobem prowadzenia biznesu na catym Swiecie. Utatwiajg
one nawigzywanie nowych relacji handlowych miedzy firmami, a takze wspierajg istniejgce relacje. Co
wiecej, platformy handlu elektronicznego B2B umozliwiajg firmom obnizenie kosztéw marketingu,
lepsze zarzgdzanie dostawcami i klientami oraz zwiekszajg zaangazowanie w sprzedaz.

Pandemia COVID-19 zmusita kupujgcych i sprzedajgcych B2B do masowego przejscia na technologie
cyfrowq. To, co zaczelo sie jako reakcja na kryzys, teraz stato sie normalnoscig. Badanie McKinsey na
temat zachowan decydentéw na catym swiecie w roznych branzach od poczatku pandemii ujawnia, ze
wielka cyfrowa zmiana trwa. Wedtug tych badan, 70-80% ankietowanych decydujgcych o dostawach
preferowato zdalny interpersonalny lub cyfrowy kontakt ze sprzedawca. Wedtug badania ankietowego
McKinsey interakcje cyfrowe sg teraz dwa razy wazniejsze dla klientéw niz przed pandemiag. Jednym z
gtéwnych powoddw tego zjawiska jest bezpieczenstwo i ograniczenie ryzyka zakazenia sie COVID-19.
Niekorzystajgcy do tej pory z kanatéw zdalnych przekonali sie jednoczesnie o korzysciach z tego typu
interakcji w postaci utatwien w zakresie uzyskania informacji, skladania zamoéwien i organizowania
ustug. Tylko okoto 20 proc. ankietowanych kupujgcych B2B twierdzito, ze ma nadzieje na powrét do
sprzedazy osobistej.

Preferowane sposoby kontaktu z przedstawicielami handlowymi dostawcéw
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2. Kierunki rozwoju rynku, na ktérym dziata Planet B2B S.A.

Z uwagi na zalety e-commerce, zaréwno dla sprzedajgcych jak i kupujgcych, 41% sprzedawcoéw B2B
spodziewato sie wzrostu sprzedazy online w B2B o 25% w 2018 roku.

Sposob prowadzenia dziatan sprzedazowych w relacjach B2B zauwazalnie sie zmienia w kierunku
modelu sprzedazy wielokanatowej (multichannel). Jednakze w wiekszosci przypadkow kanatly
sprzedazowe stosowane w firmie sg nie w petni zintegrowane, co jest charakterystyczne dla modelu
omnichannel.

Omnichannel, to nowe spojrzenie na wielokanatowosé. Celem tego sposobu dystrybucji jest
zapewnienie spéjnego doswiadczenia zakupowego klientowi bez wzgledu na to, w ktérym kanale lub
kanatach wchodzi w interakcje ze sprzedawca.

W przypadku handlu B2B wprowadzenie omnichannel jest niezwykle trudne. Charakter, czestotliwosc¢ i
wielkos¢ zamoéwien klientéw biznesowych jest bardzo zréznicowana. Obecnie, kiedy klienci majg do
dyspozycji r6zne kanaty sprzedazy, poziom skomplikowania proceséw sprzedazowych i logistycznych,
ktorymi nalezy zarzadzag, istotnie rosnie. Omnichannel w B2B to nie tylko platforma internetowa, salony
sprzedazy i handlowcy. To rowniez kwestie zwigzane z integracjg rozwigzan IT z systemami partneréw
biznesowych. W skutecznym wdrozeniu modelu omnichannel kluczowa role odgrywajg rozwigzania
informatyczne, ktére pozwalajg na zapewnienie dostepnosci towaru i umozliwiajg sprawng i szybkg
obstuge zamdwien.

Z badan ankietowych dotyczgcych proceséw zakupowych B2B wynika, ze w 2019 roku jedna trzecia
kupujacych chciataby 90% lub cato$¢ swoich zakupéw dokonywac on-line. Wiekszos$¢ kupujacych szuka
pomocy w kontakcie interpersonalnym, tylko wtedy, gdy nie uzyskuje odpowiedniej informacji w
kanatach on-line. Wedtug Accenture, 75% kupujacych B2B twierdzito, ze kupiliby ponownie od tego
samego dostawcy, gdyby mieli zapewniony doskonaty system omnichannel, Taki sam odsetek
ankietowanych wskazat, ze mozliwo$¢ wyszukiwania informacji o produktach w réznych kanatach jest
wazna lub bardzo wazna podczas dokonywania zakupow on-line?.

Firmy, ktére ktadg mocny nacisk na rozwéj omnichannel e-commerce zatrzymujg srednio 89% swoich
klientéw, podczas gdy sredni wskaznik lojalnosci klientow wynosi 33%.

Rozwoj kanatu e-commerce w B2B sprawia, ze firmy coraz czesciej otwierajg kanat sprzedazy on-line
na rynki zagraniczne. Dzieki temu mozliwe jest intensywne skalowanie sprzedazy i poszukiwanie

2 7rédto: Not sure about omnichannel e-commerce for B2B? 3 compelling arguments, www.sana.com
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odbiorcéw w roznych krajach i kontynentach. Wedtug badan potencjat sprzedazy transgranicznej na
najblizsze lata jest ogromny. Eksperci wskazujg jednocze$nie na wyzwania zwigzane z obstugg
logistyczng handlu cross-border, z ktérymi niewatpliwie beda mierzy¢ sie firmy B2B.

Przecietny nabywca B2B korzysta z szeSciu roznych kanatéw w trakcie swojego kontaktu ze
sprzedawcg. Jednoczesnie 65% kupujgcych wielokrotnie doswiadcza frustracji podczas tych interakcji.

Z drugiej za strony takze wielu sprzedajgcych zdaje sobie sprawe z utomnosci stosowanych przez siebie
systeméw handlu internetowego. Wynika to m.in. z faktu, ze niektérzy z nich korzystajg z rozwigzan e-
commerce skierowanych do klientéw detalicznych, ktére zostaty tylko przystosowane do handlu miedzy
firmami. Dlatego tez 61% firm B2B planuje w najblizszym czasie udoskonali¢ swoje systemy sprzedazy
i wdrozy¢ omnichannel.

Gléwne ograniczenia stosowanych systeméw e-commerce B2B wedtug sprzedawcow (w %)

Trudnosci w integracji technologii back-office _ 44
Trudnosci w porzadkowaniu i analizowaniu danych _ 42
klientow
Ograniczenia po stronie partneréw dystrybucyjnych, _ 40
franczyzy lub klientéw hurtowych
Kanfik pomied, oy | 5o
sprzedazy

Zrédto: Trendy w handlu i dystrybucji na rok 2019, SANA

Jednym z podstawowych kierunkéw usprawniania procesow sprzedazowych B2B jest ich cyfryzacja.
60% menedzerow sprzedazy w firmach B2B twierdzi, ze digitalizacja organizacji proceséw handlowych
bedzie miata kluczowe znaczenie dla sukcesu ich dziatalnosci.

Digitalizacja proceséw handlowych w B2B jest wykorzystywana w celu poprawy jakosci obstugi klienta
i zredukowania kosztow, jakie generuje sprzedaz i obstuga kontrahentéw. Digitalizacja poszczegdlnych
elementéw procesu handlowego sprawia, ze klient biznesowy moze samodzielnie przej$¢ przez
wiekszos¢ procesu zakupowego. Rozwdj modelu self-service (samoobstugi klienta) w B2B to kierunek,
ktéry bedzie intensywnie w najblizszym okresie eksploatowany przez najwiekszych graczy na rynku.
Eksperci podkreslajg, ze chcgc zachowaé konkurencyjnos¢ przedsiebiorcy beda szukac cyfrowych
rozwigzan i przekierowywac coraz wiekszg czes¢ sprzedazy do kanatdéw on-line.

Wyzwaniem w procesie digitalizacji sprzedazy w B2B jest zachowanie réwnowagi pomiedzy jej
automatyzacjg, a zapewnieniem klientom poczucia spersonalizowanej obstugi, do ktérej sag
przyzwyczajeni w tradycyjnym modelu sprzedazy relacyjnej. Platforma B2B powinna by¢ tak
zaprojektowana, aby wchodzac na nig klient biznesowy czut element personalizacji, ktérego
doswiadcza, kiedy ma bezposredni kontakt z handlowcem. Witryna powinna zachowywac¢ dane
historyczne, “pamietac” co klient kupowat do tej pory i rekomendowaé mu produkty, ktére obecnie
najbardziej optaca mu sie kupic. Takie podejscie do roli platformy B2B pozwala digitalizowac sprzedaz
bez obawy utraty przewagi, jakg daje bezposredni kontakt z handlowcem.

Odpowiadajgcy potrzebom klientéw system e-commerce B2B powinien by¢ ponadto zintegrowany z
rozwigzaniami IT firmy oraz zapewnia¢ wymiane danych z systemami partneréw biznesowych. Ich
integracja jest nie tylko kosztowna i czasochtonna, ale jej brak czesto stanowi przeszkode w petnym
wykorzystaniu mozliwosci, jakie daja nowoczesne rozwigzania informatyczne. Eksperci zgodnie
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przyznaja, ze opracowanie szybkiego i efektywnego modelu integracji stanowi wyzwanie, ktore
niezmiennie bedzie towarzyszy¢ firmom B2B.

Globalna wielkos¢ rynku integracji systemowej wyniosta 259,9 mid USD w 2017 roku i oczekuje sie
znacznego wzrostu ze wzgledu na rosngce inwestycje w infrastrukture IT na catym Swiecie.

Integracja systemow bywa zadaniem nietatwym. Potgczenie réznych systeméw jest skomplikowang i
czasochtonng operacjg. Dlugie oczekiwanie na dostarczenie potrzebnych mechanizméw moze sprawic,
ze biznesowo ta integracja po prostu, w momencie wdrozenia, bedzie juz nieaktualna. Dostawca, ktory
opracuje taki model integracji, ktéry pozwoli wykonywaé jg szybko i w rozsgdnych kosztach, uzyska
znaczng przewage konkurencyjng.”

Decydujgc sie na wybor systemu do e-commerce, zamawiajgcy powinien sie upewnié, czy moze on
zosta¢ zintegrowany z réznego rodzaju rozwigzaniami. Zagadnienia integracji systemow to problem
zarzgdzania ciggta zmiang. Raz opracowane mechanizmy wymiany danych bedg musiaty byé
modyfikowane tak czesto, jak czesto bedg zmieniane zintegrowane z firma rozwigzania. Zmiany te
czesto dotyczg nie tylko kwestii technicznych, ale tez logicznych, biznesowych. Dostawca rozwigzania
musi by¢ zatem gotow na szybkie reagowanie na potrzeby biznesowe klienta. Integracja systemow w
B2B juz dawno przestata by¢ przewaga konkurencyjng. Obecnie jest ona konieczna do utrzymania sie
na rynku. Prawdziwg przewagg konkurencyjng staje sie za to czas reagowania na zmiany oraz czas
implementacji nowych rozwigzan.

Uwaza, ze w najblizszej przysztosci digitalizacja potgczona z integracjg systemow stanie sie strategiag
dziatania dla wiekszosci firm i bedzie podstawa ich sukcesu. Firmy, ktére pomysinie zdigitalizujg swojg
dziatalnos¢, doswiadczg transformacji catej swojej organizacji. W wyniku tej transformacji osiggng
wyzszg sprzedaz i rentownos$c¢ niz ich analogowi konkurenci.

Polski rynek dostawcow rozwigzan informatycznych dla e-commerce B2B jest bardzo rozdrobniony.
Oproécz najwiekszych producentéw systemoéw ERP proponujgcych drogie rozwigzania, dziata na rynku
wiele podmiotow oferujgcych typowe rozwigzania dla handlu elektronicznego.

3. Perspektywy Rozwoju Spotki

Od chwili zawarcia z B2B Online sp. z 0.0. umowy licencyjnej dot. oprogramowania Platformy B2B i
wytgcznosci dotyczacej dalszej dystrybucii i wdrazania na rzecz podmiotow trzecich oprogramowania
Platformy B2B Emitent prowadzi dziatania sprzedazowe, ktérych rezultaty sg coraz bardziej widoczne
w wynikach finansowych za 2021 r.

Zgodnie z zatozeniami w roku 2022 Emitent przewiduje duzo bardziej zintensyfikowany rozwoj
sprzedazy posiadanych rozwigzan e-commerce i licencji na rynku polskim, jak rowniez na rynku USA,
ktory z punktu widzenia osigganej marzy jest duzo bardziej atrakcyjny dla Spofki niz rynek Polski.
Nalezy zauwazyé, Ze rynek e-commerce B2B w ostatnich latach bardzo dynamicznie rosnie. Wptywa to
na zwiekszone zapotrzebowanie zgtaszane przez hurtownie, dystrybutoréw i producentéw na
profesjonalne narzedzia sprzedazowe w sieci Internet, ktére oferuje Emitent. W ramach konsorcjum
Planet B2B jest w stanie zaoferowa¢ klientom kompleksowg ustuge i rozwigzania dotyczgce wdrozenia,
uzytkowania i rozwoju nowoczesnych technologii dla e-handlu B2B. W poprzednich okresach z powodu
koronawirusa Covid-19 rynek e-commerce notowat niespotykane dotychczas wzrosty. Taka sytuacja
przektadata sie na zainteresowanie oferowanymi przez Emitenta produktami i rozwigzaniami
informatycznymi dla rynku e-commerce. Spotka zaktada, ze dalszy dynamiczny rozwoj catego rynku e-
commerce wplynie pozytywnie na perspektywy rozwoju Spétki w kolejnych okresach zaréwno na rynku
polskim jak i Stanéw Zjednoczonych.
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W kolejnych okresach Emitent bedzie kontynuowat rozwoju w oparciu o posiadane dotychczas
rozwigzania informatyczne i licencje dotyczace Platformy B2B. Spodziewane jest rowniez rowniez
podpisanie nowych kontraktéw wdrozeniowych. W chwili obecnej Spétka réwniez bada zwiekszenie
mozliwosci sprzedazowych na rynku na amerykanskim z uwagi na atrakcyjnosé i sprawdzone
rozwigzania, ktére nie wymagajg istotnych naktadow.

VIIl. POSIADANE PRZEZ SPOLKE ODDZIALY

Emitent nie posiada zadnych oddziatow.

IX. INFORMACJE O INSTRUMENTACH FINANSOWYCHW ZAKRESIE
RYZYKA: ZMIANY CEN, KREDYTOWEGO, ISTOTNYCH ZAKLOCEN ORAZ
UTRATY PLYNNOSCI FINANSOWE, NA JAKIE NARAZONA JEST JEDNOSTKA

Emitent w 2021 r. nie korzystat z instrumentéw finansowych, z ktérymi zwigzane sg wyzej wymienione
ryzyka.

X. INFORMACJE O INSTRUMENTACH FINANSOWYCHW ZAKRESIE
PRZYJETYCH PRZEZ JEDNOSTKE CELACH | METODACH ZARZADZANIA
RYZYKIEM FINANSOWYM, tACZNIE Z METODAMI ZABEZPIECZENIA
ISTOTNYCH RODZAJOW PLANOWANYCH TRANSAKCJI, DLA KTORYCH
STOSOWANA JEST RACHUNKOWOSC ZABEZPIECZEN

Emitent w 2021 r. nie korzystat z instrumentow finansowych, z ktérymi zwigzane sg wyzej wymienione
ryzyka.

Xl. OPIS PODSTAWOWYCH ZAGROZEN | RYZYK ZWIAZANYCH Z
DZIALALNOSCIA SPOLKI PLANET B2B S.A.

Ryzyko zwigzane z sytuacjg makroekonomiczng

Dziatalnos¢ Spotki uzalezniona jest od sytuacji makroekonomicznej panujacej na rynkach, na ktorych
sg $Swiadczone jej ustugi, w tym przede wszystkim w Polsce oraz Stanach Zjednoczonych. Na wyniki
finansowe Emitenta wptywajg takie czynniki zewnetrzne wystepujgce w tych krajach jak tempo wzrostu
gospodarczego, poziom konsumpgiji, polityka fiskalna i pieniezna, poziom inflacji oraz handel.

Efektywnos¢ prowadzonej przez Spoétke dziatalnosci operacyjnej zalezy od udziatu rynku e-commerce
w handlu i poziomu wydatkbw na rozwigzania informatyczne wspierajgce sprzedaz. Wszystkie te
czynniki wywierajg posrednio wptyw na przychody i wyniki finansowe osiggane przez Emitenta, a takze
warunkujg realizacje zatozonej strategii oraz perspektywy rozwoju Spotki.

W opinii Emitenta z wymienionych czynnikow najwiekszy wptyw na dziatalnos¢ Emitenta ma rynek
handlu B2B oraz szerokorozumiany rynek e-commerce i jego perspektywy. To na tym rynku wystepuje
najwieksze zapotrzebowanie na ustugi i rozwigzania informatyczne oferowane przez Emitenta.

Szacuije sie, ze na Swiecie w 2019 roku warto$é handlu internetowego wyniosta przynajmniej na 15 751
mld USD, przy czym w ostatnich pieciu latach sprzedaz internetowa wzrastata srednio o okoto 15% w
kazdym roku. Gtéwna czes¢ tego rynku przypada na e-commerce B2B — w przyblizeniu ok. 80%.
Gotowy produkt firmy jest czesto wynikiem wielu transakcji B2B, kidére pomagajg stworzy¢ fancuch
dostaw i zaopatrzy¢ jg w towary i materiaty potrzebne do wytworzenia tego produktu. W Polsce w 2019
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roku wartos¢ internetowej sprzedazy detalicznej wyniosta 61,1 mid zt i byta o 21,8% wyzsza niz w
poprzednim roku, ponadto handel internetowy stanowit okoto 11% wartosci catosci sprzedazy
detalicznej. Wg prognoz PMR, w 2020 roku warto$¢ e-commerce B2C miata wzrosng¢ do 76,8 mid zt.
Zdaniem analitykow, w zwigzku z pandemig COVID-19, jego warto$¢ w 2020 roku moze wynies¢ nawet
100 mld zt. Wczes$niejsze prognozy zaktadaty, ze w okresie 2019-2024 warto$¢ e-commerce B2C niemal
sie podwoi i w 2024 roku wyniesie 118 mld zt.

Sytuacja na rynku e-commerce sprzyja obecnie rozwojowi Emitenta. Dodatkowo pandemia COVID-19
przyspieszyta w ujeciu globalnym i lokalnym w poszczegdlnych krajach zmiany w handlu na rzecz
dynamicznego rozwoju e-commerce, co przetozylo sie na istotne wydatki na rozwigzania informatyczne
na tym rynku. Ponadto w przypadku Polski mamy do czynienia réwniez z wejSciem na rynek najwigksze;j
platformy handlu na rynku $wiatowym tj. Amazon.com. To wydarzenie zdaniem Emitenta wymusi na
wielu dystrybutorach i hurtowniach zmiane modelu biznesowego na rzecz wigkszej cyfryzacji
dziatalnosci a co za tym idzie wzrostu wydatkdw na narzedzia informatyczne wspomagajgce handel.

Biorgc pod uwage powyzsze, Emitent identyfikuje przedmiotowe ryzyko zmiany sytuacji rynkowej i w
celu jego minimalizacji na biezgco monitoruje rynek na ktérym oferuje swojg Platforme Planet B2B, tak
aby méc mozliwe szybko dostosowac swojg oferte do sytuacji rynkowej lub zachodzgcych zmian.

Niemniej jednak w przypadku zmiany trendéw lub pogorszenia sie sytuacji rynkowej na rynku rozwigzan
dla e-commerce lub jak rowniez koniunktury gospodarczej w Polsce lub Stanach Zjednoczonych, w
szczegoblnosci w obszarze handlu internetowego istnieje ryzyko, ze spadnie zapotrzebowanie na
produkty informatyczne oferowane przez Emitenta przez co sytuacja operacyjna i finansowa Emitenta
moze ulec pogorszeniu lub zmianie.

Ryzyko zwigzane z krajowym i miedzynarodowym otoczeniem prawnym

Spotka jest narazona na ryzyko zmian regulacji w otoczeniu prawnym, w ktérym Spétka prowadzi
dziatalno$¢ lub dziatalno$¢ prowadzg jej klienci. Regulacje prawne mogg ulega¢ zmianom, a
interpretacja przepisow prawa, nawet takich, ktdére nie ulegajg zmianom, przez sgdy oraz organy
administracji publicznej moze nie by¢ jednolita, przy czym ryzyko braku spéjnosci orzeczniczej
wystepuje zaréowno na ptaszczyznie terytorialnej (ré6zna interpretacja przepiséw w réznych czesciach
kraju), jak i czasowej (zmiennos¢ interpretacji w czasie). Niektore normy prawne budzg watpliwosci
interpretacyjne ze wzgledu na ich niejednoznacznos¢, co rodzi ryzyko natozenia kar administracyjnych
lub finansowych oraz naraza Spoétke na ryzyko podnoszenia roszczen przez inne podmioty w przypadku
przyjecia niewtasciwej wyktadni prawnej. Dotyczy to nie tylko przepisow prawa polskiego, ale rowniez
przepiséw obowigzujgcych w Stanach Zjednoczonych.

Przepisy prawne dotyczgce prowadzenia dziatalnosci gospodarczej w Polsce, ktdére w ostatnich latach
ulegaty czestym zmianom, to przede wszystkim: prawo pracy, prawo ubezpieczen spotecznych, prawo
handlowe, prawo przedsigbiorcéw oraz prawo ochrony danych osobowych.

Spoétka jest szczegdlnie narazona na zmiany w prawie wiasnosci intelektualnej. W zwigzku z
intensywnym postepem technologicznym jest to dziedzina wcigz rozwijana, a akty prawne stale
nowelizowane. W kontek$cie prawa autorskiego szczegdlnie istotne sg prace Parlamentu
Europejskiego nad dyrektywg w sprawie praw autorskich na jednolitym rynku cyfrowym, ktéra w
przysztosci bedzie sie wigzac z procesami implementac;ji tego aktu do przepiséw krajowych.

Kolejnym obszarem intensywnie rozwijajagcym sie w zakresie regulacji prawnych istotnych dla Spotki sg
regulacje dotyczgce handlu elektronicznego. Szczegdlnie istotne dla branzy e-commerce bedg
zaproponowane regulacje unijne zapowiedziane przez Komisje Europejskg w grudniu 2020 r. —
rozporzadzenie o ustugach cyfrowych (regulation on a single market for digital services, nazywany
Digital Services Act) oraz rozporzadzenie o rynkach cyfrowych (regulation on digital markets, nazywany
Digital Markets Act).

Ponadto, w zwigzku z ciggtym postepem technologicznym nie mozna jednoznacznie wskazac¢ kierunku
zmian przepiséw innych dziedzin prawa. Nie mozna wykluczy¢, ze zmiany te bedg miaty negatywny
wplyw na Spotke i mozliwos¢ prowadzenia przez nig dziatalnosci w dotychczasowym ksztaicie.
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Ryzyko zmian regulacji podatkowych

Systemy podatkowe, ktérym podlega Spotka, ulegajg czestym zmianom. Ponadto, niektére przepisy
prawa podatkowego sg niejasne, ich interpretacja czesto nie jest jednoznaczna, a praktyka organéw
podatkowych czesto nie jest jednolita. W szczegdlnosci pojawiajg sie liczne watpliwosci co do
interpretacji przepiséw prawa podatkowego, ktére to interpretacje dodatkowo ulegajg wielokrotnie
Zmianom w czasie.

Ze wzgledu na czeste zmiany przepiséw prawa podatkowego oraz rézne interpretacje tych przepiséw,
ryzyko zwigzane z polskimi przepisami podatkowymi moze byé wyzsze niz w innych jurysdykcjach
podatkowych. Nie mozna zapewni€, ze nie zajdg zmiany w przepisach polskiego lub innego prawa
podatkowego, ktére beda niekorzystne dla Spdtki, ani ze polskie lub europejskie organy podatkowe nie
przyjma odmiennej albo niekorzystnej dla Spoiki interpretacji przepiséw prawa podatkowego. Skutkiem
tego moga by¢ spory z organami podatkowymi, kwestionowanie przez nie rozliczeh podatkowych Spoiki,
a takze okreslenie wysokosci zalegtosci podatkowych wraz z odsetkami, a w skrajnych przypadkach
rowniez oszacowanie wysokosci zobowigzan podatkowych w drodze decyzji administracyjnej i
natozenie kar. Organy podatkowe moga réwniez weryfikowa¢ poprawnosc¢ deklaracji podatkowych
okreslajgcych wysokosé zobowigzania podatkowego w ciggu piecioletniego okresu od kohca roku, w
ktorym minat termin ptatnosci danego podatku. W przypadku przyjecia przez organy podatkowe
odmiennej od bedacej podstawg wyliczenia zobowigzania podatkowego przez Emitenta interpretaciji
przepisow podatkowych, sytuacja ta moze mie¢ istotny negatywny wptyw na jego sytuacje finansows.
Emitent dokonywat i zamierza realizowac¢ transakcje z podmiotem powigzanym. Emitent w 2020 r.
dokonat ptatnosci na rzecz B2B Online sp. z 0.0. (podmiotu dominujgcego) na taczng kwote ponad 24
tys. zt z tytulu wsparcia informatycznego oraz wynagrodzenia za udzielenie wytacznej licencji na
oferowanie Platformy Planet B2B, ktérej ptatnos¢ wynika z zawartej umowy licencyjnej. Spétka posiada
niezbedng dokumentacje, a dokonywane wynagrodzenie z tytutu udzielonej licencji jest na warunkach
rynkowych. Nie mozna jednak wykluczy¢, ze ocena transakcji Spotki z podmiotami powigzanymi przez
organy podatkowe bedzie odmienna, co moze skutkowaé obowigzkiem zaptaty dodatkowego podatku
wraz z odsetkami za zwloke, co w efekcie mogtoby negatywnie przetozy¢ sie na sytuacje finansowg
Emitenta.

Ryzyko walutowe

Ryzyko walutowe Emitenta wynika z faktu generowania znacznej czesci przychodéw w dolarze
amerykanskim (USD), i to od kursu USD/PLN zalezy w znacznej czesci wielkos¢ przychodéw Emitenta.
Natomiast wiekszos¢ wydatkéw zwigzana z dziatalnoscig i kosztami zwigzanymi z wdrozeniami i
pracami programistycznymi na rzecz klientéw ponoszona jest w walucie polskiej (PLN). Obecnie Spétka
koncentruje sie na intensyfikacji sprzedazy na rynku polskim, czego przykliadem jest niedawno
podpisana istotha umowa na wdrozenie zaawansowanej Platformy Planet B2B, niemniej jednak z uwagi
na dziatalnos¢ na rynku amerykanskim cze$¢ przychodoéw, ktéra bedzie generowana na tamtym rynku
bedzie narazona na ryzyko kursowe USD/PLN. W przypadku umocnienia sie dolara amerykanskiego,
w ktérym generowane sg przychody ze sprzedazy zagranicznej, Emitent uzyskiwat bedzie wieksze
przychody w przeliczeniu na ztotéwki, natomiast w razie ostabienia dolara amerykanskiego Spétka
narazona jest na osigganie nizszych przychodéw ze sprzedazy, co moze negatywnie wptyng¢ na
osiggang marze na sprzedazy i w konsekwencji na wyniki finansowe. Z uwagi na miedzynarodowych
charakter dziatalnosci Spodtka ponosi przedmiotowe ryzyko i nie korzysta z mechanizmow
zabezpieczajgcych przed ryzykiem walutowym, przy czym stara sie optymalizowac to ryzyko poprzez
minimalizowanie kosztéw wymiany USD, wymiane waluty tylko wtedy, kiedy jest to niezbedne i poprzez
rozliczanie prac z programistami w USD.

Ryzyko zwigzane z przyjeciem niewtasciwej strategii

Przyszta pozycja Emitenta jego przychody i zyski, zalezne sg od zdolnosci Spétki do wypracowania
strategii skutecznej w diugim horyzoncie. Ewentualne podjecie nietrafnych decyzji wynikajgcych z
niewtasciwej oceny sytuacji lub niezdolnoéci adaptacji Emitenta do dynamicznie zmieniajgcych sie
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warunkow rynkowych na rynku rozwigzan e-commerce, wigzatoby sie z istotnymi negatywnymi skutkami
finansowymi. W celu zminimalizowania ryzyka wystgpienia takiego zagrozenia Emitent na biezaco
analizuje trendy, dziatania i produkty konkurencji oraz sposéb dziatania roznych kategorii uzytkownikéw
w segmencie B2B i B2C.

Strategicznym zamiarem Emitenta w kolejnych okresach jest zintensyfikowanie dziatalnosci
sprzedazowej na rynku polskim i na rynku Stanéw Zjednoczonych Platformy Planet B2B i jej modutéw.
Budowa wtasciwych kanatow sprzedazy jest kluczowym elementem do dalszego rozwoju Spétki rowniez
w oparciu o inne komplementarne narzedzia wykorzystywane przez rynek e-commerce. Ponadto w
chwili obecnej rynek, na ktérym dziata Spétka jest bardzo rozdrobniony i oczekiwana jest konsolidacja
w zwigzku z rozwojem sprzedazy hurtowej online i catego rynku e-commerce.

Biorgc pod uwage powyzsze Emitent identyfikuje ryzyko zwigzane z faktem, ze nie bedzie w stanie
zrealizowaé swoich planow strategicznych, w szczegdlnosci sprzedazowych, w zaktadanej wielkosci,
lub Ze ich realizacja ulegnie przesunieciu w czasie, co w konsekwencji moze nie¢ negatywny wplyw na
pozycje konkurencyjng, na jego rozwdj i przyszte wyniki finansowe.

Ryzyko zwigzane z nieosiggnieciem celow Spokki

Ryzyko dotyczgce realizacji celéw strategicznych obejmuje mozliwos¢ nieosiggniecia zatozonych
parametrow wzrostu i/lub braku oczekiwanych efektéw zrealizowania celéw, co moze byé efektem
btednych analiz i prognoz lub niewladciwym rozumieniem sytuacji makroekonomicznej i trendow
rozwojowych branzy e-commerce. Gdyby do tego doszto, Emitent stracitby czes$¢ poniesionych na
realizacje celéow naktadéw oraz zmarnowat czas i pogorszyt swojg konkurencyjnosé. Na dzieh
sporzgdzenia Dokumentu Informacyjnego Emitent nie dokonat okreslenia szczegdtowych celéw
rozwojowych i sprzedazowych na nadchodzacy okres z uwagi na brak sprecyzowanych planéw
dotyczacych ich finansowania. Okreslenie sposobu finansowania celéw bedzie mozliwe dopiero po
wprowadzeniu wszystkich akcji, tacznie z akcjami serii F Spotki do obrotu na rynku NewConnect.

Biorgc pod uwage powyzsze, z chwilg okreslenia celéw, Emitent identyfikuje ryzyko przesuniecia ich
realizacji w czasie, jak rowniez ich nieosiggniecia. Moze stanowi¢ to ogromne ograniczenie rozwojowe
dla Emitenta, dlatego tez w celu minimalizacji tego typu ryzyka, kazdorazowo implementacje dziatan
strategicznych bedzie poprzedzata analiza konsekwenciji decyzji biznesowych i ocena ryzyka. Dopiero,
gdy ocena bedzie pozytywna, a poziom ryzyka akceptowalny cele bedg realizowane. Ponadto juz w
chwili obecnej Emitent dywersyfikuje rozwdj w taki sposob, by ryzyka zwigzane z pojedynczym
projektem wdrozeniowym nie byly krytyczne dla jego sytuacji finansowej. Przychody ze sprzedazy
osiggane przez Emitenta sg podzielone na przychody state comiesieczne zwigzane z pobieranym
abonamentem i udzielonymi licencjami na uzytkowanie Platformy Planet B2B i wdrozeniowe, ktére
ponoszone sg jednorazowo w chwili implementacji Platformy Planet B2B dla konkretnego klienta.

Ryzyko zwigzane z rozwojem nowych ustug i produktow

Emitent rozwija wiasny innowacyjny software oraz stosuje i adoptuje wiodgce rozwigzania i technologie
pojawiajgce sie na najbardziej rozwinietych rynkach. Emitent obserwuje bardzo szybki rozwdj
technologii, rozwigzan organizacyjnych, oferty software i ewolucje potrzeb klientéw. Konkurencja ma
wymiar globalny, nowe warunki i nowe podmioty na tym rynku rozprzestrzeniajg sie szybko. Na dzien
sporzadzenia Dokumentu Informacyjnego Emitent rozwija na biezgco rozwigzania, ktére posiada.
Podstawowym oferowanym produktem jest Platforma Planet B2B wraz z modutami. W chwili obecnej
dokonywane usprawnienia rozwojowe dotyczg w szczegolnosci modutéw, kidre stanowig dodatkowe
czesci Platformy, natomiast czesto wymagajg indywidualnego dostosowania dla klienta. Przyktadowo
modut Platformy B2B Connector, ktory jest odpowiedzialny za wymiane danych z systemami ERP (ang.
.Enterpirse Resource Planning”’). Z uwagi na fakt, ze jest duzo réznych systeméw ERP
wykorzystywanych przez klientow w przypadku pojawienia sie wdrozenia, gdzie wykorzystywany jest
system ERP z ktérym dotychczas Platforma Planet B2B nie wspétpracowata trzeba dokonac
dostosowania Platformy do tego systemu. To powoduje koniecznos¢ inwestycji po stronie Emitenta w
celu dostosowania oprogramowania.
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W przedmiotowym wypadku poniesienie naktadéw na usprawnienie i dostosowanie produktu nie jest
wysokie i jest ponoszone jednorazowo podnoszgc mozliwosé oferowanych rozwigzan dla szerszej grupy
klientow wykorzystujgcych dany system ERP.

Istnieje ryzyko, ze pomimo ciggtego dostosowywania oferty i monitorowania trendéw, Emitent nie bedzie
w stanie zaoferowac rozwigzan, ktére beda w petni spetniaty oczekiwania rynkowe.

Taka sytuacja mogtaby wptynaé na pogorszenie pozycji konkurencyjnej Emitenta, a oferowane przez
Emitenta ustugi mogtyby wéwczas nie zapewni¢ Spotce wptywdw oczekiwanych przy ich tworzeniu i
rozwoju. Ryzyko zwigzane z niepowodzeniem rozwoju nowych produktéw i ustug jest przez Emitenta
monitorowane, a aktualne oprogramowanie i ustugi sg na biezgco rozwijane i doskonalone we
wspotpracy z uzytkownikami i na potrzeby uzytkownikdw, z uwzglednieniem specyfiki ich dziatalnosci
oraz nowoczesnych trendéw rynku e-commerce B2B i B2C.

Ryzyko zwigzane z poszczegolnymi produktami i ustugami oraz otoczeniem i
warunkami konkurencji

Rynek, na ktérym dziata Emitent rozwija sie dynamicznie i wielokierunkowo. Uwaza sig, ze digitalizacja
organizacji proceséw handlowych bedzie mie¢ kluczowe znaczenie dla handlu. Portale B2B pomagaja
przedsiebiorstwom w dotarciu do odlegtych obszaréw i stajg sie sposobem prowadzenia biznesu na
calym sSwiecie. Utatwiajg one nawigzywanie nowych relacji handlowych miedzy firmami, a takze
wspierajg istniejgce relacje. Co wiecej, platformy handlu elektronicznego B2B umozliwiajg firmom
obnizenie kosztow marketingu, lepsze zarzgdzanie dostawcami i klientami oraz zwiekszajg
zaangazowanie w sprzedaz.

Ponadto pandemia COVID-19 zmusita kupujgcych i sprzedajgcych B2B do masowego przejscia na
technologie cyfrowa. To, co zaczelo sie jako reakcja na kryzys, teraz stato sie normg. Jednym z
gtébwnych powoddéw tego zjawiska jest bezpieczenstwo i ograniczenie ryzyka zakazenia COVID-19.
Niekorzystajgcy do tej pory z kanatéw zdalnych przekonali sie jednoczesnie o korzysciach z tego typu
interakcji w postaci utatwien w zakresie uzyskania informacji, sktadania zamoéwien i organizowania
ustug.

Taka sytuacja powoduje, ze zapotrzebowanie na rozwigzania oferowane przez Spotke jest wysokie i
bedzie stale rosto. Z drugiej jednak strony wraz ze wzrostem rynku wzrasta konkurencja, w
szczegolnosci ze strony firm dostarczajgcych systemy ERP (ang. ,Enterpirse Resource Planning”).
Wymusza to koniecznos¢ szybszego reagowania na potrzeby klienta, w szczegolnosci w zakresie
integracji systemow ERP i platformy sprzedazowej B2B. Na dzien sporzadzenia Informacyjnego polski
rynek dostawcow rozwigzan informatycznych dla e-commerce B2B jest bardzo rozdrobniony. Oprocz
najwiekszych producentéw systeméw ERP proponujgcych drogie rozwigzania, dziata na rynku wiele
podmiotow oferujgcych typowe rozwigzania dla handlu elektronicznego.

Nie mozna jednak wykluczy¢, ze w przypadku dalszego rozwoju rynku e-commerce B2B w wigkszym
zakresie rozpoczng sie procesy przejec, potgczeh oraz konsolidacja biznesowa i produktowa. W
przypadku takich zmian rynek moze zosta¢ zdominowany przez kilku lideréw branzy IT oferujgcych
systemy handlu B2B, ktorzy dzieki konsolidaciji bedg mogli zaoferowac rozwigzania tansze dedykowane
dla grupy odbiorcéw, do ktdrych kieruje swoje rozwigzania Emitent lub zachodzgce procesy moga
doprowadzi¢ do istotnych zmian pozycji konkurencyjnej wynikajgcej z warunkéw oraz cen oferowanych
ustug. Ponadto zmiany wdrazane przez konkurentéw Spotki moga dotyczy¢ nowych rozwigzan zaréwno
technologicznych, jak i marketingowych, w tym takze w zakresie biznesowego modelu oferowania i
sprzedazy rozwigzan informatycznych.

Tym samym istnieje ryzyko, ze w przypadku wprowadzenia nowych produktéw i ustug, pomimo analiz i
szacunkéw potencjatu, ciggtego i systematycznego monitorowania zmian zachodzgcych na rynku oraz
oczekiwan rynkowych, produkty te mogg nie by¢é konkurencyjne, nie trafi¢ w oczekiwania klientow i
moga nie sprzedac sie w ilosci zaktadanej przez Emitenta z uwagi na atrakcyjng oferte konkurencji. W
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zwigzku z tym, naktady finansowe poniesione na rozwoj obecnych i wprowadzenie nowych produktéw
moga przynies¢ nizsze zyski niz Spotka oczekuje lub nawet nie zwrdécic sie.

Biorgc pod uwage powyzsze Spétka jest Swiadoma ryzyka koniecznosci szybkiego dostosowywania
swojej oferty oraz wprowadzania nowych produktéw i ustug do zmiennych warunkéw rynkowych rynku
e-commerce. Na dzieh sporzgdzenia Dokumentu Informacyjnego to ryzyko jest mate i nie wplywa na
dziatalnos¢ Emitenta niemniej jednak Emitent stara sie na biezgco minimalizowa¢ mozliwos¢ jego
wystgpienia. W ramach wdrozenia Platformy Planet B2B oferowany jest modut B2B Connector dzigki
ktoremu mozliwa jest wymiana danych ze wszystkimi renomowanymi systemami ERP. W ten sposob
udaje sie zachowac¢ konkurencyjnos¢ rozwigzania Emitenta wzgledem innych oferowanych systemow.
Jednoczeénie Emitent przewiduje rozwoj przedmiotowego modutu poprzez dostosowanie do kolejnych
systeméw ERP. Pozwoli to dotrze¢ do kolejnych grup odbiorcow, ale rowniez wptynie na
minimalizowanie ryzyka zwigzanego z rozwojem kolejnych rozwigzan informatycznych i ustug w oparciu
o Platforme Planet B2B, tak aby oferta Emitenta byta atrakcyjna i konkurencyjna niezaleznie od
zachodzacych zmian na rynku i otoczenia konkurencyjnego.

Ryzyko wystgpienia negatywnych zdarzen u podmiotéw zewnetrznych
wspotpracujgcych ze Spotkg oraz zwigzane z awariami technicznymi

Przedmiotem dziatalnosci Spotki jest tworzenie oprogramowania oferowanego w postaci ustugi (ang.
Software as a Service - SaaS) swiadczonej drogg elektroniczng opartej na chmurze obliczeniowe;.
Swiadczenie ustugi jest automatyczne i odbywa sie poprzez integracje z systemem klienta. Integracja
ta polega na umieszczeniu biblioteki oprogramowania Emitenta w systemie klienta. Biezace dziatanie
technologii wymaga infrastruktury informatycznej, ktéra oparta jest o wykorzystanie ustug zewnetrznych
dostawcow rozwigzan hostingowych.

W zakresie korzystania z sieci serwerowej Spdtka wspotpracuje gidwnie z uznanymi na rynku firmami
m.in. z Amazon Web Services Inc. W przypadku innych rozwigzan sg to Aurora SQL, DataWarehouse
Google BIG Query, DataLakeS 3, SOAP, Graph QL, Machine Learning TensorFlow itp. Wspomniane
rozwigzania zapewniajg najwyzsze standardy bezpieczenhstwa i zapewnienia ciggtosci Swiadczenia
ustug, jednakze istnieje ryzyko awarii infrastruktury informatycznej u zewnetrznych dostawcow.

W przypadku przestojéw, btedéw systemowych, awarii, utraty urzgdzeh bgdz oprogramowania, czy tez
ataku na systemy komputerowe kontrahentow przez osoby trzecie, Spdtka moze by¢ narazona na
ryzyko przestoju w swojej dziatalnosci operacyjnej, co w konsekwencji moze skutkowac naruszeniem
umow z kontrahentami oraz pogorszeniem reputacji Emitenta i utratg klientéw.

Z tych wzgledow niezwykle istotne jest state doskonalenie i bezawaryjna praca narzedzi
informatycznych. Mimo wdrazania systemow zabezpieczehn i wykonywania kopii bezpieczenstwa,
systemy IT wykorzystywane przez Spétke mogg by¢ podatne na fizyczne i elektroniczne wtargnigcia,
wirusy komputerowe oraz inne zagrozenia. Sytuacja taka moze skutkowac tym, ze dostep do informacji
zgromadzonych w systemach IT Spéftki uzyskajg niepowotane osoby trzecie lub ze Spétka utraci dostep
do takich informacji. Ponadto, btedy w oprogramowaniu i podobne problemy mogg wpltywaé¢ na zdolnos¢
Spotki do Swiadczenia ustug dla jej klientdéw, zaktocic dziatalnosé Spétki, naruszyé jej reputacje lub
spowodowac konieczno$¢ poniesienia istotnych kosztow technicznych, prawnych i innych. Ewentualne
modernizacje lub wdrozenie nowych systeméw IT moze nie zosta¢ zrealizowane terminowo i moze nie
wystarcza¢ w petni do zaspokojenia potrzeb wynikajgcych z prowadzonej dziatalnosci.
Uniemozliwienie lub ograniczenie prawidtowego funkcjonowania Spotki w wyniku zaktécen w systemach
informatycznych moze przetozy¢ sie na trudnosci w utrzymaniu dotychczasowych oraz pozyskaniu
nowych klientéw. Ponadto ryzyko awarii lub ataku hakerskiego na zainstalowane systemy moggq istotnie
wptyng¢ na wizerunek Emitenta. Sytuacja taka skutkowa¢ bedzie mniejszymi przychodami, a takze
ewentualnie wyzszymi kosztami w postaci odszkodowan, kar czy rekompensat z tytutu zaistniatych
zdarzen, co wptywac bedzie negatywnie na sytuacje finansowa Spotki.
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Emitent identyfikuje przedmiotowe ryzyko jako wazne i w celu jego minimalizacji na biezgco monitoruje
dziatalno$¢ wszystkich zainstalowanych systemoéow. W Platformie Planet B2B praktycznie codziennie
wprowadzane sg aktualizacje dotyczgce zabezpieczen, wykrytych btedéw czy usprawnien dziatania.
Ponadto Emitent w przypadku wystgpienia awarii czy btedow dziatania niezwlocznie podejmuje
dziatania majgce na celu usuniecie probleméw. W takich sytuacjach bezposrednim wsparciem sg
réwniez podmioty, z ktérymi spotka wspétpracuje na biezgco w ramach umowy konsorcjalnej tj. B2B
Online sp. z 0.0. (podmiot dominujgcy Emitenta) oraz I-Dotcom LLC, kidre posiadajg wlasne zasoby
programistyczne i informatyczne.

Ryzyko zwigzane z produktami oferowanymi przez Emitenta

Emitent oferuje aktualnie swoim klientom kompletng platforme do obstugi proceséw B2B e-commerce
lub moduly tej platformy.

Na rynku amerykanskim Emitent oferuje rozwigzania informatycznie w ramach Platformy Planet B2B
wspierajgce handel B2B na duzych marketplaceach typu Amazon, Ebay, GSA (portal rzadowy), na
rynku polskim do tej pory najwazniejszg grupa oferowanych przez Emitenta rozwigzan informatycznych
byly rozwigzania indywidualne tworzone dla klientéw gdzie handel lub dystrybucja odbywa sie za
pomocg ich wtasnych platform, ewentualnie poprzez marketplace Allegro.

Bez precedensu jest fakt wejscia na polski rynek platformy sprzedazowej Amazon.com, gdzie Emitent
ma juz przygotowane rozwigzane informatyczne, ktére jest oferowane na rynku amerykanskim.
Przedmiotowa decyzja chociaz podjeta przez globalny koncern, moze mie¢ bardzo istotne znaczenie
dla rozwoju dziatalnosci Emitenta w Polsce, kierunkdw jego rozwoju, kierunkdw rozwoju jego produktéw
oraz ustug i w konsekwencji moze mie¢ znaczacy wptyw na osiggane wyniki finansowe.

W przypadku istotnego spadku popytu rynkowego (np. w wyniku utraty przewagi konkurencyjnej
technologii Emitenta lub w konsekwencji innych negatywnych wydarzen zewnetrznych Iub
wewnetrznych), Spotka jest narazona na ryzyko spadku przychodéw, co w konsekwencji bedzie mieé¢
istotny negatywny wplyw na dziatalno$¢ i sytuacje finansowg Emitenta. Jednoczesnie mogtoby to
wymusi¢ koniecznos$¢ przemodelowania dziatalnosci (w roznej skali w zaleznosci od sytuaciji).

W celu minimalizacji tego czynnika ryzyka, Spétka na biezgco monitoruje i analizuje trendy rynkowe w
branzy e-commerce, postep rozwigzan technologicznych, a takze dziatania konkurentéw. Na biezaco
okresla najbardziej optymalne nisze, w ktérych ma lub moze mie¢ najmocniejszg pozycje rynkowg lub
produktowg. Na biezgco wprowadza usprawnienia technologiczne do swoich rozwigzan w oparciu o
zmieniajgce sie tendencje i warunki rynkowe.

Ryzyko nielegalnego wykorzystywania technologii i oprogramowania Spétki

Spétka w sposob aktywny chroni posiadang wartos¢ intelektualna. Istnieje jednak ryzyko, iz mimo takiej
ochrony, jej produkty, w szczegolnosci oprogramowanie dotyczace modutéw Platformy Planet B2B,
bedg nielegalnie kopiowane, wykorzystywane bez jej zgody lub uzytkowane bez wynagrodzenia
licencyjnego lub zostang naruszone w inny sposob. Sytuacji takiej moze sprzyjac fakt, ze w odniesieniu
do oprogramowania, bedacego istotnym narzedziem wykorzystywanym przez Spotke, nie jest mozliwe
skorzystanie obecnie ze $rodkéw ochrony przewidzianych w prawie witasnosci przemystowe;.
Oprogramowanie, do ktorego spétka ma prawo na podstawie umowy licencyjnej zawartej z gléwnym
akcjonariuszem tj. z B2B Online sp. z 0.0. jest chronione wytacznie prawem autorskim, co zwigkszaé
moze prawdopodobienstwo naruszen praw przystugujgcych Spétce i skutkowac stratami finansowymi
lub wizerunkowymi. Ponadto wszelkie prace zwigzane z wdrozeniem systemow informatycznych,
utrzymaniem i administracjg systemow objetych abonamentem oraz wsparciem technicznym
wykonywane sg przez podmioty zewnetrzne lub programistow wspotpracujgcych z Emitentem, co
powoduje ryzyko nielegalnego kopiowania lub wykorzystywania bez zgody Spotki catosci lub czesci
oprogramowania. Emitent stara sie ogranicza¢ to ryzyko poprzez wspétprace tylko ze sprawdzonym
podmiotami i programistami, w szczegdlnosci Emitent wspotpracuje z B2B Online sp. z 0.0. oraz |-
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Dotcom LLC, ktére posiadajg wtasne zasoby programistyczne i informatyczne. Do chwili obecnej
oprogramowanie Emitenta nigdy nie zostato wykorzystane bez jego zgody i nie zostaty tez naruszone
warunki licencyjne, jednak nie mozna wykluczyc¢ takiego ryzyka w przysztosci.

Ryzyko zwigzane z czynnikami pozostajagcymi poza kontrolg Spotki

Spotka jest narazona na ryzyko poniesienia szkody lub niewspétmiernych kosztéw spowodowanych
przez btedy ludzkie, zewnetrzne btedy systeméw, w tym informatycznych lub przez zdarzenia
zewnetrzne powodujgce w szczegodlnosci zaktocenia w dziatalnosci operacyjnej, spowodowane
réznymi, znajdujgcymi sie poza kontrolg Emitenta, czynnikami np. awarig sprzetu oraz systeméw
wykorzystywanych przez klientéw Spotki.

Spétka jest réwniez narazona na ponoszenie skutkow dziatan sity wyzszej (pozary czy katastrofy
naturalne), aktow o charakterze terrorystycznym oraz prob dziatan zwigzanych z wytudzeniami i
kradziezami zaréwno wewnetrznymi, jak i zewnetrznymi czy takze oszustw oraz innych bezprawnych
dziatan lub zaniechan wspétpracownikéw i podwykonawcdw Emitenta lub innych podmiotéw, za ktorych
dziatania lub zaniechania Spdtka ponosi w jakimkolwiek stopniu odpowiedzialnosé. Wykrycie i
zapobieganie wszelkiego rodzaju oszustwom lub innego rodzaju nieprawidtowym dziataniom ze strony
wspopracownikdw Emitenta oraz podmiotow trzecich wspotpracujgcych ze Spotka moze nie zawsze
by¢ skuteczne, a zdarzenia takie mogg negatywnie wptyngé na reputacje Emitenta oraz spowodowaé
koniecznos¢ naprawienia przez Spoétke szkody wyrzadzonej w ich nastepstwie osobie trzeciej. Ponadto
Emitent wskazuje, ze ryzyka dotyczgce dziatalnosci Emitenta nie stanowig zamknietego katalogu
zawezonego tylko do ryzyk wskazanych w niniejszym Dokumencie Informacyjnym. Emitent nie jest w
stanie przewidzie¢ i zidentyfikowa¢ wszystkich zdarzen, ktére mogg mie¢ potencjalny wptyw na Spotke
i w ten sposob zabezpieczyé wczedniej swojg dziatalnos¢ przed ich negatywnymi skutkami. Ponadto w
przypadku kumulacji wielu nieprzewidzianych zdarzern o negatywnych skutkach dla spotki, Emitent
moze nie by¢ w stanie zareagowacC jednocze$nie na te zdarzenia, co moze spowodowac istotne
problemy w biezgcej dziatalnosci, wzrost kosztéw lub spadek przychodéw a takze pogorszenie pozyciji
konkurencyjnej na rynku.

Jednoczesnie Emitent wskazuje, ze w obecnej dziatalnosci wptyw czynnikbw pozostajgcych poza
kontrolg Spotki nie spowodowat negatywnych zdarzen w dziatalnosci, jednak Emitent nie moze
wykluczy¢ tego ryzyka w przysztosci.

Warszawa, 21 marca 2022 r.

ZARZAD:

Pawet Wieliczko

Prezes Zarzadu

OSWIADCZENIE O STOSOWANIU DOBRYCH PRAKTYK SPOLEK
NOTOWANYCH NA NEWCONNECT

Oswiadczenie spotki Planet B2B S.A. z siedzibg w Warszawie (,Spoétka”) w przedmiocie przestrzegania
zasad zawartych w Zatgczniku Nr 1 do Uchwaty Nr 795/2008 Zarzadu Gietdy z dnia 31 pazdziernika
2008 r. ,Dobre Praktyki Spotek Notowanych na NewConnect’, zmienionych Uchwatg Nr 293/2010
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Zarzadu Gietdy Papierow Wartosciowych w Warszawie S.A. z dnia 31 marca 2010 r. w sprawie zmiany
dokumentu ,Dobre Praktyki Spétek Notowanych na NewConnect”.

Lp. Zasada Propozycja
1. Spétka powinna prowadzi¢ przejrzystg i efektywng polityke TAK,
informacyjna, zaréwno z wykorzystaniem tradycyjnych metod, z wylgczeniem
jak i z uzyciem nowoczesnych technologii oraz najnowszych transmisji obrad
narzedzi komunikacji zapewniajgcych szybkosc, walnego
bezpieczenstwo oraz szeroki i interaktywny dostep do zgromadzenia z
informacji. Spoétka, korzystajgc w jak najszerszym stopniu z tych wykorzystaniem sieci
metod, powinna zapewni¢ odpowiednig komunikacje z Internet,
inwestorami i analitykami, wykorzystujac w tym celu réwniez rejestrowania
nowoczesne metody komunikacji internetowej, umozliwia¢ przebiegu obrad i
transmitowanie obrad walnego zgromadzenia z upubliczniania go na
wykorzystaniem sieci Internet, rejestrowaé przebieg obrad i stronie internetowej
upublicznia¢ go na stronie internetowe;.
Komentarz:
Odstepstwo w zakresie czesciowego stosowania niniejszej zasady wynika z faktu, ze w
ocenie Spdiki istnieje ryzyko zakitdcania prawidtowego i terminowego przebiegu obrad
Walnego Zgromadzenia spowodowane ewentualng mozliwoscig wystgpienia probleméw
natury technicznej i logistycznej, ktére moga wynikac ze stosowania powyzszego punktu
Dobrych Praktyk. Spotka nie wyklucza stosowania powyzszej zasady w przysztosci. Poza
opisywanym wyjatkiem Spoétka zapewnia swoim akcjonariuszom oraz potencjalnym
inwestorom przejrzystg i efektywna polityke informacyjng, prowadzong w sposob rzetelny
i terminowy.
2. Spétka powinna zapewni¢ efektywny dostep do informac;ji TAK
niezbednych do oceny sytuacji i perspektyw spoétki oraz sposobu
jej funkcjonowania.
3. Spotka prowadzi korporacyjng strone internetowg i zamieszcza na TAK
niej:
3.1. Podstawowe informacje o spoéice i jej dziatalnosci (strona TAK
startowa);
3.2. Opis dziatalnosci emitenta ze wskazaniem rodzaju dziatalnosci, z TAK
ktorej emitent uzyskuje najwiecej przychodow;
3.3. Opis rynku, na ktérym dziata emitent, wraz z okresleniem pozyc;ji TAK
emitenta na tym rynku;
3.4. Zyciorysy zawodowe cztonkéw organéw Spotki; TAK
3.5. Powziete przez zarzad, na podstawie o$wiadczenia cztonka rady TAK
nadzorczej, informacje o powigzaniach cztonka rady nadzorczej z
akcjonariuszem dysponujgcym akcjami reprezentujgcymi nie
mniej niz 5% ogolnej liczby gtoséw na walnym zgromadzeniu
spotki;
3.6. Dokumenty korporacyjne spétki; TAK
3.7. Zarys planow strategicznych spétki; TAK
3.8. Opublikowane prognozy wynikéw finansowych na biezgcy rok TAK
obrotowy, wraz z zatozeniami do tych prognoz oraz korektami do
tych prognoz (w przypadku, gdy emitent publikuje prognozy);
3.9. Strukture akcjonariatu emitenta, ze wskazaniem gtéwnych TAK
akcjonariuszy oraz akcji znajdujgcych sie w wolnym obrocie;
3.10.  Dane oraz kontakt do osoby, ktéra jest odpowiedzialna w spétce TAK
za relacje inwestorskie oraz kontakty z mediami;
3.11.  (skre$lony); -
3.12.  Opublikowane raporty biezgce i okresowe; TAK
3.13.  Kalendarz zaplanowanych dat publikacji finansowych raportow TAK
okresowych, dat walnych zgromadzen, a takze spotkan z
inwestorami i analitykami oraz konferencji prasowych;
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3.14. Informacje na temat zdarzenh korporacyjnych, takich jak wyptata TAK
dywidendy, oraz innych zdarzen skutkujgcych nabyciem lub
ograniczeniem praw po stronie akcjonariusza, z uwzglednieniem
terminéw oraz zasad przeprowadzania tych operacji. Informacje
te powinny by¢ zamieszczane w terminie umozliwiajgcym
podjecie przez inwestoréw decyzji inwestycyjnych;
3.15.  (skreslony); -
3.16.  Pytania akcjonariuszy dotyczgce spraw objetych porzgdkiem TAK
obrad, zadawane przed i w trakcie walnego zgromadzenia, wraz
z odpowiedziami na zadawane pytania;

3.17.  Informacje na temat powodéw odwotania walnego zgromadzenia, TAK
zmiany terminu lub porzgdku obrad wraz z uzasadnieniem;

3.18. Informacje o przerwie w obradach walnego zgromadzenia i TAK
powodach zarzgdzenia przerwy;

3.19. Informacje na temat podmiotu, z ktérym spétka podpisata umowe TAK

o $wiadczenie ustug Autoryzowanego Doradcy ze wskazaniem
nazwy, adresu strony internetowej, numerdéw telefonicznych oraz
adresu poczty elektronicznej Doradcy.

3.20. Informacje na temat podmiotu, ktéry petni funkcje animatora akcji TAK
emitenta;
3.21.  Dokument informacyjny (prospekt emisyjny) spétki, opublikowany TAK

w ciggu ostatnich 12 miesiecy;

3.22.  (skreslony); -
Informacje zawarte na stronie internetowej powinny by¢ TAK
zamieszczane w sposoOb umozliwiajgcy tatwy dostep do tych
informacji. Emitent powinien dokonywaé aktualizacji informacji
umieszczanych na stronie internetowej. W przypadku pojawienia
sie nowych, istotnych informacji lub wystgpienia istotnej zmiany
informacji umieszczanych na stronie internetowej, aktualizacja
powinna zosta¢ przeprowadzona niezwiocznie.

4. Spotka prowadzi korporacyjng strone internetowa, wedtug wyboru TAK
emitenta, w jezyku polskim lub angielskim. Raporty biezgce i
okresowe powinny by¢ zamieszczane na stronie internetowej co
najmniej w jednym jezyku, w ktérym nastepuje ich publikacja
zgodnie z przepisami obowigzujacymi emitenta.

5. Spétka powinna prowadzi¢ polityke informacyjng ze szczegoinym TAK
uwzglednieniem potrzeb inwestoréw indywidualnych. W tym celu
Spotka, poza swojg strong korporacyjng powinna wykorzystywacé
indywidualng dla danej spétki sekcje relacji inwestorskich
znajdujgcy sie na stronie www.gpwinfostrefa.pl.

6. Emitent  powinien  utrzymywa¢  biezgce  kontakty z TAK
przedstawicielami Autoryzowanego Doradcy, celem umozliwienia
mu prawidtowego wykonywania swoich obowigzkéw wobec
emitenta. Spotka powinna wyznaczy¢ osobe odpowiedzialng za
kontakt z Autoryzowanym Doradca.

7. W przypadku, gdy w spotce nastgpi zdarzenie, ktére w ocenie TAK
emitenta ma istotne znaczenie dla wykonywania przez
Autoryzowanego Doradce swoich obowigzkéw, emitent
niezwtocznie powiadamia o tym fakcie Autoryzowanego Doradce.

8. Emitent powinien zapewni¢ Autoryzowanemu Doradcy dostep do TAK
wszelkich dokumentéw i informacji niezbednych do wykonywania
obowigzkéw Autoryzowanego Doradcy.

9.1. Emitent przekazuje w raporcie rocznym informacje na temat TAK
tacznej wysokosci wynagrodzen wszystkich cztonkoéw zarzadu i
rady nadzorczej.

9.2. Emitent przekazuje w raporcie rocznym informacje na temat NIE
wynagrodzenia Autoryzowanego Doradcy otrzymywanego od
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emitenta z tytutu Swiadczenia wobec emitenta ustug w kazdym
zakresie.
Komentarz:
Ze wzgledu na konieczno$¢ zachowania poufnosci umowy zawartej z Autoryzowanym
Doradca, Spoétka nie planuje publikacji wynagrodzenia Autoryzowanego Doradcy w
ramach przygotowywanych raportéw rocznych. W opinii Zarzgdu Spoiki przekazanie tych
informacji nie ma istotnego wplywu na decyzje podejmowane przez potencjalnych
inwestorow. Spotka nie planuje stosowania niniejszej zasady Dobrych Praktyk.
10. Czlonkowie zarzadu i rady nadzorczej powinni uczestniczy¢ w TAK
obradach walnego zgromadzenia w skfadzie umozliwiajgcym
udzielenie merytorycznej odpowiedzi na pytania zadawane w
trakcie walnego zgromadzenia.
11. Przynajmniej 2 razy w roku emitent, przy wspotpracy TAK
Autoryzowanego Doradcy, powinien organizowa¢ publicznie
dostepne spotkanie z inwestorami, analitykami i mediami.
12. Uchwata walnego zgromadzenia w sprawie emisji akcji z prawem TAK
poboru powinna precyzowac¢ cene emisyjng albo mechanizm jej
ustalenia lub zobowigza¢ organ do tego upowazniony do
ustalenia jej przed dniem ustalenia prawa poboru, w terminie
umozliwiajgcym podjecie decyzji inwestycyjne;.
13. Uchwaty walnego zgromadzenia powinny zapewniaé¢ zachowanie TAK
niezbednego odstepu czasowego pomiedzy decyzjami
powodujgcymi okreslone zdarzenia korporacyjne, a datami, w
ktorych ustalane sg prawa akcjonariuszy wynikajgce z tych
zdarzen korporacyjnych.
13a. W przypadku otrzymania przez zarzad emitent od akcjonariusza TAK
posiadajgcego co najmniej potowe kapitatu zaktadowego lub co
najmniej potowe ogotu gtoséw w spolce, informacji o zwotaniu
przez niego nadzwyczajnego walnego zgromadzenia w trybie
okreslonym w art. 399 § 3 Kodeksu spotek handlowych, zarzad
emitenta niezwtocznie dokonuje czynnoéci, do ktérych jest
zobowigzany w zwigzku z organizacjg i przeprowadzeniem
walnego zgromadzenia. Zasada ta ma zastosowanie réwniez w
przypadku upowaznienia przez sad rejestrowy akcjonariuszy do
zwotania nadzwyczajnego walnego zgromadzenia na podstawie
art. 400 § 3 Kodeksu spotek handlowych.
14. Dzien ustalenia praw do dywidendy oraz dzien wyptaty dywidendy TAK
powinny by¢ tak ustalone, aby czas przypadajgcy pomiedzy nimi
byt mozliwie najkrotszy, a w kazdym przypadku nie dtuzszy niz 15
dni roboczych. Ustalenie diuzszego okresu pomiedzy tymi
terminami wymaga szczegotowego uzasadnienia.
15. Uchwata walnego zgromadzenia w sprawie wyptaty dywidendy TAK
warunkowej moze zawier¢ tylko takie warunki, ktérych
ewentualne ziszczenie nastgpi przed dniem ustalenia prawa do
dywidendy.
16. Emitent publikuje raporty miesieczne, w terminie 14 dni od NIE
zakonczenia miesigca. Raport miesieczny powinien zawiera¢ co
najmniej:
« informacje na temat wystgpienia tendenc;ji i zdarzen w
otoczeniu rynkowym emitenta, ktére w ocenie emitenta
mogqg mieé w przyszitosci istotne skutki dla kondycji
finansowej oraz wynikéw finansowych emitenta,
e zestawienie wszystkich informacji opublikowanych przez
emitenta w trybie raportu biezgcego w okresie objetym
raportem,
¢ informacje na temat realizacji celéw emisji, jezeli taka
realizacja, cho¢by w czesci, miata miejsce w okresie
objetym raportem,
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e kalendarz inwestora, obejmujgcy wydarzenia majgce

mie¢ miejsce w nadchodzgcym miesigcu, ktére dotyczg

emitenta i sg istotne z punktu widzenia interesow

inwestoréw, w szczegdlnosci daty publikacji raportéw

okresowych, planowanych walnych zgromadzen,

otwarcia subskrypcji, spotkan z inwestorami lub

analitykami, oraz oczekiwany termin publikacji raportu

analitycznego.
Komentarz:
W opinii Zarzadu Spoiki, biorgc pod uwage zbieznos¢ informacji zawartych w raportach
miesiecznych z informacjami przekazywanymi za posrednictwem raportow biezgcych i
okresowych sporzadzanymi zgodnie z zapisami Regulaminu Alternatywnego Systemu
Obrotu, regularnie publikowane raporty biezgce i okresowe zapewniajga zaréwno
znaczgcym jak i drobnym akcjonariuszom, a takze potencjalnym inwestorom zapoznanie
sie ze wszystkimi najwazniejszymi wydarzeniami i informacjami dotyczacymi Spofki.
Ponadto, zdaniem Zarzgdu Spoitki informacje przekazywane w ramach raportow
miesiecznych nie majg istotnego wptywu na decyzje podejmowane przez potencjalnych
inwestoréw. W przypadku otrzymania odmiennych opinii od akcjonariuszy Ilub
potencjalnych inwestoréw, Zarzad Spotki rozwazy stosowanie niniejszej zasady w
przysztosci.

16a. W  przypadku naruszenia przez emitenta obowigzku TAK
informacyjnego okreslonego w Zatgczniku Nr 3 do Regulaminu
Alternatywnego Systemu Obrotu (,Informacje biezace i okresowe
przekazywane w alternatywnym systemie obrotu na rynku
NewConnect”) emitent powinien niezwtocznie opublikowaé, w
trybie wtadciwym dla przekazywania raportéw biezgcych na rynku
NewConnect, informacje wyjasniajaca zaistniatg sytuacije.
17. (skreslony); -
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OPINIA° ORAZ RAPORT Z BADANIA SPRAWOZDANIA
FINANSOWEGO SPOLKI PLANET B2B S.A.

Opinia oraz raport podmiotu uprawnionego do badania sprawozdan finansowych z badania rocznego
sprawozdania finansowego stanowiag Zatgcznik nr 1 (opinia) do niniejszego raportu rocznego.
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OSWIADCZENIA ZARZADU SPOLKI PLANET B2B S.A.

OSWIADCZENIE ZARZADU SPOLKI PLANET B2B S.A.

Zarzad spotki Planet B2B S.A. na podstawie §5 ust. 6.1. pkt 5) Zatgcznika nr 3 do Regulaminu
Alternatywnego Systemu Obrotu "Informacje biezgce i okresowe przekazywane w alternatywnym
systemie obrotu na rynku NewConnect" os$wiadcza, ze wedilug jego najlepszej wiedzy roczne
jednostkowe sprawozdanie finansowe i dane poréwnywalne sporzadzone zostaty zgodnie z przepisami
obowigzujgcymi emitenta lub standardami uznawanymi w skali miedzynarodowej, oraz ze
odzwierciedlajg w sposob prawdziwy, rzetelny i jasny sytuacje majatkowg i finansowg emitenta oraz
jego wynik finansowy, oraz ze sprawozdanie z dziatalnosci emitenta zawiera prawdziwy obraz sytuac;ji
emitenta, w tym opis podstawowych zagrozen i ryzyk.

Pawet Wieliczko

Prezes Zarzadu

OSWIADCZENIE ZARZADU SPOLKI PLANET B2B S.A.

Zarzad spotki Planet B2B S.A. na podstawie §5 ust. 6.1. pkt 6) Zatgcznika nr 3 do Regulaminu
Alternatywnego Systemu Obrotu "Informacje biezgce i okresowe przekazywane w alternatywnym
systemie obrotu na rynku NewConnect" oswiadcza o dokonaniu wyboru firmy audytorskiej
przeprowadzajgcej badanie rocznego jednostkowego sprawozdania finansowego zgodnie z przepisami,
w tym dotyczacymi wyboru i procedury wyboru firmy audytorskiej i wskazuje, ze firma audytorska oraz
cztonkowie zespotu wykonujgcego badanie spetniali warunki do sporzadzenia bezstronnego i
niezaleznego sprawozdania z badania rocznego sprawozdania finansowego zgodnie z obowigzujgcymi
przepisami, standardami wykonywania zawodu i zasadami etyki zawodowe;.

Pawet Wieliczko

Prezes Zarzadu
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