SPRAWOZDANIE

z dziatalno$ci Sp6tki Akcyjnej SUNTECH
za okres od 1 stycznia 2023 roku do 31 grudnia 2023 roku

Informacje ogoélne

Pelna nazwa: Suntech Spotka Akcyjna
Forma prawna: Spétka Akcyjna
Poczta elektroniczna: info@suntech.pl

Strona internetowa: http://www.suntech.pl

Siedziba: Warszawa

Adres: ul. Putawska 107, 02-595 Warszawa, Polska
Telefon: 22 507 92 00

Fax: 22 507 92 01

NIP: 113-01-16-894

REGON: 011325771

KRS: 0000303450

Ticker: SUN

Struktura akcjonariatu Sp61ki na dzien 31 grudnia 2023
Wedtug informacji posiadanych przez Sp6tke akcjonariuszami Suntech S.A. posiadajacymi ponad 5%
glosow byli:

Akcjeliczba | Akcje udziat % Gtosy liczba | Glosy udziat %
Piotr Saczuk 3411016 21,40 4736016 22,62
Wojciech Franczak 2388470 14,98 3713470 17,73
Artur Tomaszewski 2100000 13,18 3350000 16,00
Andrzej Saczuk 1250000 7,84 2350000 11,22
Pozostali 6790 514 42,60 6790 514 32,42
Razem 15940 000 100,00 20940 000 100,00

PowyzZsza informacja o stanie posiadania akcji Spétki przez akcjonariuszy posiadajacych co najmniej
5% w ogoélnej liczbie gtos6w na Walnym Zgromadzeniu Sp6tki sporzadzona zostata na podstawie
informacji uzyskanych od akcjonariuszy w drodze realizacji przez nich obowigzkéw natozonych
obowigzujacymi przepisami prawa.

Struktura organizacyjna Spétki na dzien 31 grudnia 2023 roku

Rada Nadzorcza:

Zbigniew Karpinski - Przewodniczacy Rady Nadzorczej
Waldemar Sielski - Wiceprzewodniczacy Rady Nadzorczej
Juliusz Made;j - Cztonek Rady Nadzorczej

Piotr Janaszek-Seydlitz - Cztonek Rady Nadzorczej

Tomasz Widomski - Cztonek Rady Nadzorczej

Mariusz Kubaczynski - Cztonek Rady Nadzorczej

Zarzad:

Piotr Saczuk - Prezes Zarzadu

Wojciech Franczak - Wiceprezes Zarzadu


mailto:investors@suntech.pl
http://www.suntech.pl/

Spoiki zalezne:

BillNet Sp. z o0.0. - Suntech S.A. posiada 100 % udziatéow
Suntech (SG) Pte. Ltd. - Suntech S.A. posiada 100 % udziatow.

Informacje o dziatalnosci Spotki w 2023 roku

Suntech S.A. jest producentem i dostawca systeméw informatycznych wspomagania dziatalno$ci
biznesowej i operacyjnej (BSS/0SS) dla operatordw infrastruktury telekomunikacyjnej. Klientami
Spotki sg firmy telekomunikacyjne oraz operatorzy energetyczni oraz sektor publiczny i
transportowy posiadajacy infrastrukture telekomunikacyjna.

Produkty wlasne Spoiki - systemy informatyczne pod marke SunVizion www.sunvizion.com
Network Inventory - zarzadzanie zasobami sieci telekomunikacyjnych

Service Order Management - pelna automatyzacja procesu aktywacji ustug

Network Planning - wsparcie procesu planowania sieci

Billing& CRM - wsparcie proceséw rozliczania klientéw i zarzadzania informacja o kliencie
Service Fulfillment - zarzadzanie procesem udostepniania ustug subskrybentom

Network Rollout Management - zarzadzanie procesem budowy sieci

Business Process Management - zarzadzanie procesami dowolnych organizacji

Network Configuration Management - zarzadzanie konfiguracja sieci telekomunikacyjnej
Workforce - zarzadzanie zespotami

Aktualna i przewidywana sytuacja finansowa

Rok 2023 Spétka zakonczyta przychodem ze sprzedazy w wysokosci 41 475 tys. PLN, co jest
wynikiem o 31,6% wyzszym w poréwnaniu do 31 521 tys. w roku 2022. Zysk brutto za 2023 rok
wynosi 7 069 tys. PLN i jest mniejszy 0 22,5% od osiggnietego w 2022 roku (9 121 tys. PLN). W 2024
roku Spétka planuje zwiekszy¢ przychody przynajmniej o 15%, a takze poprawic zysk.

Wskazniki 2023 | 2022
plynnosci biezgcej (current Aktywa obrotowe / Zobowigzania
. . . . 24,96 | 37,14
ratio) krétkoterminowe (biezace)
ptynnosci gotowkowej (cash Inwestycje krotkoterminowe /Zobowigzania
: . . .. 1,88 | 11,39
ratio) krétkoterminowe (biezace)

rentownosci kapitatu wtasnego

0 i 4
(ROE) Zysk netto x 100% / Kapitat wtasny 24,31 0,60
rentownos$ci aktywow (ROA) Zysk netto x 100% / Aktywa ogdtem 17,74 | 27,78
pokrycia majatku trwatego Kapitat wtasny x 100% / Aktywa trwate 355,60 | 420,21

kapitatem wtasnym

Zobowigzania + Rezerwy na zobowigzania/

0,13
Aktywa ogdtem 0,12

ogodlnego zadtuzenia (DR)



http://www.sunvizion.com/

Realizacja Strategii Spoftki

W ramach strategii rozwoju i ekspansji na rynki globalne Suntech koncentruje swoje dziatania na kilku
kluczowych obszarach:

e Wzmacnianie pozycji marki SunVizion na rynkach miedzynarodowych poprzez sprzedaz
innowacyjnych produktéw i ustug.

e Rozwijanie programu partnerskiego i aktywne pozyskiwanie nowych partneréw biznesowych, co
umozliwia rozszerzenie zasiegu naszych dziatan.

e Ciggte udoskonalanie produktow z portfolio Spotki zgodnie z aktualnymi trendami rynkowymi i
wymaganiami klientéw.

e Rozwdj platformy umozliwiajacej efektywny transfer wiedzy do partnerdéw i klientéw.

e Aktywne uczestnictwo w miedzynarodowych targach i konferencjach, zaréwno bezposrednio,
jak i we wspétpracy z partnerami.

e Realizacja oraz rozbudowa umdw na wdrozenie systeméw OSS/BSS dla klientéw z rynkow
europejskich, azjatyckich, amerykanskich i bliskowschodnich.

e Zawieranie uméw na wdrozenie rozwigzan SunVizion z nowymi klientami.

Konsekwentne wdrazanie powyzszego zestawu rozwigzan przynosi konkretne rezultaty w postaci
zwiekszenia sprzedazy oraz rozszerzenia obecnosci marki SunVizion na nowych rynkach geograficznych.
To strategiczne podejscie do rozwoju biznesu umozliwia nam nie tylko utrzymanie konkurencyjnosci, ale
takze zapewnia solidne podstawy dla dalszego wzrostu i ekspansji marki SunVizion na arenie
miedzynarodowe;.

Zdarzenia istotnie wptywajace na dziatalnos¢ Spotki

W 2023 roku sie¢ partnerska Suntech rozszerzyta swoj zasieg na wszystkie kontynenty. Dzieki
konsekwentnej realizacji przyjetej strategii systematycznie powieksza sie liczba klientow Spoétki i
wzrasta przychod ze sprzedazy produktéw i ustug Spotki.

Efektem dziatan sprzedazowych w ubieglym roku byto podpisanie uméw z nowymi klientami
Europy, w tym z Polski oraz rozszerzenie zakresu wdrozen u istniejacych klientéw.

W nastepstwie rozwoju sprzedazy w zesztym roku, znaczaco rozbudowany zostat zespét Suntech, co
umozliwi Spétce efektywne realizowanie biezacych i przysztych kontraktow.

Spotka podjeta intensywne dziatania majace na celu optymalizacje transferu specjalistycznej wiedzy,
co przyspieszy rozwdéj kompetencji naszych zespotéw oraz partnerow.

W 2023 roku Spétka ukoniczyta prace nad nowym produktem SunVizion AI Net Planner,
innowacyjnym w skali $§wiatowej rozwigzaniem wykorzystujacym zaawansowane algorytmy
sztucznej inteligencji do projektowania sieci 5G.

Spotka udostepnita sprzedazowo Kkolejng wersje SunVizion z nowymi interfejsami zgodnymi z
certyfikacja TM Forum API, udoskonaleniami w planowaniu sieci 5G oraz planowaniu sieci logicznej
i nowymi funkcjonalno$ciami w aplikacji mobilnej. SunVizion przeszedt tez certyfikacje techniczna
w Amazon Web Services, co zaciesnia wspotprace z tym partnerem technologicznym.

Przewidywany rozwdj jednostki

W 2024 roku Suntech bedzie rozwija¢ dzialania promocyjne i sprzedazowe, obejmujac swoim
zasiegiem globalne rynki Azji, Bliskiego Wschodu, Europy, obu Ameryk oraz Australii. Dziatania te
beda realizowane zaré6wno w kanatach online, jak i offline, zapewniajac szeroki zasieg naszych
inicjatyw.



Firma oczekuje, Ze w nadchodzacym roku liczba zawieranych uméw pozostanie na stabilnym
poziomie. Kontynuujemy roéwniez rozbudowe globalnego kanatu partnerskiego, ktdéry jest
kluczowym elementem ekspansji Spotki. W nastepstwie wzrastajacej ilosci klientéw i zamowien
Suntech koncentruje sie na optymalizacji dziatan zespotéw produkcyjnych i wdrozeniowych, ktére
zostaty znaczaco rozbudowane w roku 202 3.

Spotka intensywnie pracuje nad usprawnieniem procesu transferu specjalistycznej wiedzy, co
stanowi istotny krok w kierunku przyspieszenia rozwoju umiejetno$ci naszych zespotéw oraz
partneréw. Szybki transfer wiedzy stanie sie dodatkowym katalizatorem wzrostu, przetamujac
jedna z gtéwnych barier rozwojowych w sektorze OSS/BSS.

Ryzyka gospodarcze i opis instrumentéw finansowych

Ryzyko zwiazane z wyzwaniami geopolitycznymi
Dziatania militarne w sasiedztwie Polski oraz ich wplyw na sytuacje miedzynarodowa moga
powodowac trudne do przewidzenia scenariusze rozwoju sytuacji.

Ryzyko zwigzane z dzialalnoscia eksportowa

Dziatalno$¢ zwigzana z eksportem produktéw jest obarczona ryzykiem zwigzanym ze
specyfika rynkéw zagranicznych, w tym konkurencjg zaréwno ze strony globalnych graczy jak
i regionalnych dostawcéw. Ryzyka moga wystapi¢ zaréwno na etapie sprzedazy, powodujac
podwyzszenie jej kosztéw, jak i na etapach wdrozenia i utrzymania. Wystepuje réwniez ryzyko
zwigzane z windykacjg zalegltych ptatnosci. Spétka stara sie minimalizowac te ryzyka poprzez
sprzedaz produktow w sieci partnerskiej oraz przekazywanie wiedzy i kompetencji do partnerow
i klientbw, co obniza zapotrzebowanie na specjalistyczne wsparcie ze strony Sp6tki i umozliwia
koncentracje na Kkluczowych elementach strategii. Ryzyko zwigzane z platnosciami Spoétka
minimalizuje poprzez zapisy kontraktowe i odpowiednie harmonogramy ptatnosci.

Ryzyko kursowe

Z uwagi na fakt, Ze Spétka otrzymuje wiekszos$¢ ptatnosci w walutach innych krajéw niz
Polska, zmiany kursowe majg znaczacy wplyw na przychody, jakie Spétka uzyskuje z realizacji
kontraktow.

Ryzyko zwiazane z dziatalnoscia firm konkurencyjnych

Dziatajgc na rynkach w Polsce i poza jej granicami, Spétka konkuruje z globalnymi a takze
lokalnymi i regionalnymi firmami. Konkurencja jest skoncentrowana, za§ mozliwosci pojawienia
sie nowych graczy w krétkiej perspektywie sa ograniczone. W efekcie konsolidacji rynku przez
ostatnie lata, na rynku zmniejszyta sie liczba graczy w segmencie gtéwnej dziatalnosci Spoétki.

Ryzyko zwigzane z utratg ptynnoS$ci finansowej

W zwigzku z koniecznos$cia utrzymywania stalego rozwoju produktéw, realizacji
wielomiesiecznych uméw oraz naktadéw na budowe miedzynarodowego kanatu dystrybucji, Spétka
ponosi state koszty, ktére sa finansowane z biezacych przychodéw. Sezonowos¢ sprzedazy,
opdznienia w realizacji uméw, problemy z windykacjg nalezno$ci, obnizenie warto$ci sprzedazy
moga stwarzac ryzyko utraty ptynnosci finansowej. W celu minimalizowaniu ryzyka Spétka buduje
szerszg baze klientow w tym Kkorzystajacych z umoéw dlugoterminowych zapewniajgcych state
przychody. Spétka starannie i z dlugofalowym wyprzedzeniem analizuje przeptywy finansowe
i w okresach narazonych na stabszy przyptyw gotéwki Spétka wykorzystuje finansowanie
zewnetrzne.

Ryzyko zwiazane z lockdownami



Wprawdzie branza telekomunikacyjna bylta jedng z najmniej dotknietych skutkami
pandemii, ale nie do konca mozliwe do przewidzenia sa skutki nawrotéw pandemii dla
poszczegoblnych klientéw. Ryzyko pandemii wptywa zaréwno na procesy decyzyjne dotyczace
wyboréw systeméw BSS/0SS, ktére sg przedmiotem oferty Spoétki, jak i mozliwosé realizacji
kontraktéw w okresie ograniczonego lub niemozliwego podrézowania.

Ryzyko zwiazane z sytuacja makroekonomiczna

Dziatalno$¢ Spéiki zalezy od sytuacji makroekonomicznej panujacej na rynkach
zagranicznych i w Polsce. Efektywnos¢, a w szczego6lnosci rentowno$¢ prowadzonej przez Spotke
dziatalno$ci gospodarczej, zalezy miedzy innymi od tempa wzrostu gospodarczego, poziomu
inwestycji przedsiebiorstw, polityki fiskalnej i pienieznej panstwa, inflacji. Wszystkie te czynniki
wywierajg posredni wptyw na przychody i inne wyniki finansowe osiggane przez Spoétke. Moga
takze wptywac na realizacje zatozonych przez Spoétke celéw strategicznych. Nie jest mozliwym
wykluczenie sytuacji utrzymania sie stabej koniunktury gospodarczej lub dekoniunktury, jednak
dziatalno$¢ na wielu rynkach geograficznych znajdujgcych sie w réznych fazach koniunkturalnych
takie ryzyko znaczaco ogranicza. Spo6tka stara sie wykorzysta¢ tendencje do obnizania kosztow
przez klientow poprzez przygotowanie atrakcyjnych na tle konkurencji pakietéw produktowych.

Ryzyko zwigzane z niestabilnoscia systemu bankowego

Spétka posiada rachunki bankowe w dwdch renomowanych bankach. Posiadanie
rachunkéw bankowych w dwéch renomowanych bankach pozwala spoétce na dywersyfikacje
swojego ryzyka bankowego i minimalizacje skutkéw potencjalnych probleméw finansowych
jednego z bankow. Dodatkowo, taka strategia zabezpiecza spotke przed ewentualnymi
ograniczeniami w dostepie do sSrodkéw finansowych z powodu probleméw jednego z bankéw, co
pozwala na utrzymanie ptynnosci finansowej sp6tki.

Ryzyko zwigzane z cyberbezpieczenstwem

Dotyczy zar6wno bezpieczenstwa srodowiska produkcyjnego firmy jak i bezpieczenstwa
systemow Spotki eksploatowanych przez klientéw. W celu minimalizowania tego ryzyka Spétka
stale udoskonala zabezpieczenia wtasnej infrastruktury, metod produkcji a takze implementuje
zalecenia dotyczace bezpieczenstwa produkowanych systeméw.

Oswiadczenie dotyczace tadu korporacyjnego

Zarzad o$wiadcza, iz Spo6tka stosuje wiekszos$¢ zasad tadu korporacyjnego zawartych w Zatgczniku
do Uchwaty Zarzadu Gietdy Papieréw Wartosciowych w Warszawie S.A. nr 293/2010 z dnia
31marca 2010 r. w sprawie zmiany dokumentu "Dobre Praktyki Spétek Notowanych na
NewConnect", ktérych szczegdtowa lista zostata wskazana w dokumencie, ktéry zgodnie z § 5 ust.
6.3 Zatacznika nr 3 do Regulaminu Alternatywnego Systemu Obrotu, stanowi zalacznik
sprawozdania z dziatalno$ci Sp6tki Suntech S.A. za 2023 rok

Warszawa, 28 marca 2024

Zarzad Suntech S.A.
Elektronicznie
podpisany przez
. Piotr Saczuk
Piotr Saczuk - Prezes Zarzadu Data: 2024.03.28
10:10:34 +01'00"
Wojciech Franczak - Wiceprezes Zarzadu
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Zatacznik:
"Dobre Praktyki Spétek Notowanych na NewConnect".

Oswiadczenie Zarzadu SUNTECH SA o przestrzeganiu przez Emitenta spotke zasad tadu
korporacyjnego o ktérych mowa w dokumencie ,,.Dobre Praktyki Spotek Notowanych na
NewConnect”.

UZASADNIENIE
OSWIADCZENIE NIESTOSOWANIA,

PTK DOBRA PRAKTYKA O STOSOWANIU: UWAGI |
TAK/NIE KOMENTARZ
EMITENTA
Spotka powinna prowadzi¢ przejrzysta i Emitent nie transmituje
efektywna polityke informacyjna, zardwno z obrad WZ.

wykorzystaniem tradycyjnych metod, jak i z
uzyciem nowoczesnych  technologii  oraz
najnowszych narzedzi komunikacji
zapewniajacych szybko$é, bezpieczenstwo oraz
szeroki 1 interaktywny dostgp do informacji.
Spotka korzystajac w jak najszerszym stopniu z
tych metod, powinna zapewni¢ odpowiednia
komunikacje¢ z inwestorami i analitykami,
wykorzystujac w tym celu rowniez nowoczesne
metody komunikacji internetowej, umozliwiac
transmitowanie obrad walnego zgromadzenia z
wykorzystaniem sieci Internet, rejestrowac
przebieg obrad i upublicznia¢é go na stronie
internetowej. TAK
Spolka powinna zapewnié¢ efektywny dostgp do Emitent prowadzi
informacji niezbednych do oceny sytuacji i efektywng komunikacje
perspektyw  spotki oraz sposobu  jej obustronng z rynkiem.

funkcjonowania. TAK

3 Spotka prowadzi korporacyjna strong¢ internetowa
www.suntech.pl i zamieszcza na niej:

31 podstawowe informacje o spotce i jej dziatalnosci
' (strona startowa), TAK
opis dziatalnos$ci emitenta ze wskazaniem rodzaju
3.2 | dziatalnosci, z ktorej emitent uzyskuje najwiccej

przychodow, TAK
33 |opis rynku, na ktérym dziala emitent, wraz z

okresleniem pozycji emitenta na tym rynku, TAK
3.4 zyciorysy zawodowe cztonkow organow spolki, TAK

powzigte przez zarzad na podstawie oswiadczenia
cztonka rady nadzorczej, informacje o
powiazaniach czlonka rady nadzorczej z

35 L . I
akcjonariuszem dysponujacym akcjami
reprezentujacymi nie mniej niz 5% ogodlnej liczby
glosow na walnym zgromadzeniu spoiki, TAK

3.6 | dokumenty korporacyjne spolki, TAK

3.7 | zarys planow strategicznych spoiki, TAK




3.8

opublikowane prognozy wynikow finansowych na
biezacy rok obrotowy, wraz z zatozeniami do tych
prognoz oraz korektami do tych prognoz

(w przypadku gdy emitent publikuje prognozy),

NIE

3.9

strukture akcjonariatu emitenta, ze wskazaniem
glownych akcjonariuszy oraz akcji znajdujacych
sie w wolnym obrocie,

TAK

3.10

dane oraz kontakt do osoby, ktéra jest
odpowiedzialna w spotce za relacje inwestorskie
oraz kontakty z mediami,

TAK

3.11

Skreslony,

3.12

opublikowane raporty biezace i okresowe,

TAK

3.13

kalendarz ~ zaplanowanych  dat  publikacji
finansowych raportéw okresowych, dat walnych
zgromadzen, a takze spotkan z inwestorami i
analitykami oraz konferencji prasowych,

TAK

3.14

informacje na temat zdarzen korporacyjnych,
takich jak wyplata dywidendy, oraz innych
zdarzen skutkujacych nabyciem lub
ograniczeniem praw po stronie akcjonariusza, z
uwzglednieniem terminéw oraz zasad
przeprowadzania tych operacji. Informacje te
powinny by¢ zamieszczane w  terminie
umozliwiajacym podjecie przez inwestorow
decyzji inwestycyjnych.

TAK

3.15

informacj¢ o terminie 1 miejscu walnego
zgromadzenia, porzadek obrad oraz projekty
uchwal wraz z uzasadnieniami, a takze inne
dostepne materialy zwigzane z walnymi
zgromadzeniami spotki.

TAK

3.16

pytania akcjonariuszy dotyczace spraw objetych
porzadkiem obrad, zadawane przed i w trakcie
walnego zgromadzenia, wraz z odpowiedziami na
zadawane pytania.

NIE

Spotka nie publikuje
pytan akcjonariuszy

3.17

informacj¢ na temat powodow odwotania walnego
zgromadzenia, zmiany terminu lub porzadku obrad
wraz z uzasadnieniem.

TAK

3.18

informacj¢ o przerwie w obradach walnego
zgromadzenia i powodach zarzadzenia przerwy,

TAK

3.19

informacje na temat podmiotu, z ktorym spotka
podpisata umowe¢ o S$wiadczenie ushig
Autoryzowanego Doradcy ze wskazaniem nazwy,
adresu strony internetowej, numerow
telefonicznych oraz adresu poczty elektronicznej
Doradcy.

TAK

3.20

informacje na temat podmiotu, ktory petni funkcje
animatora akcji emitenta.

TAK

3.21

dokument informacyjny (prospekt emisyjny)
spotki, opublikowany w ciggu ostatnich 12
miesigcy.

TAK

Spotka nie publikowata
w ciggu ostatnich 12 mcy
dokumentu
informacyjnego

3.22

skreslony.

3.23

informacje zawarte na stronie internetowej
powinny by¢  zamieszczane W  Sposob
umozliwiajacy tatwy dostep do tych informacji.
Emitent powinien dokonywa¢ aktualizacji
informacji umieszczanych na stronie internetowe;j.
W przypadku pojawienia si¢ nowych, istotnych
informacji lub wystapienia istotnej zmiany

TAK




informacji umieszczanych nastronie internetowej,
aktualizacja powinna zosta¢ przeprowadzona
niezwlocznie.

Spoétka prowadzi korporacyjng strong internetowa,
wedlug wyboru emitenta, w jezyku polskim lub
angielskim. Raporty biezace i okresowe powinny
by¢ zamieszczane na stronie internetowej co
najmniej w tym samym jezyku, w ktorym
nastgpuje ich publikacja zgodnie z przepisami
obowigzujacymi emitenta.

TAK

Spotka powinna prowadzi¢ polityke informacyjna
ze  szczegblnym  uwzglednieniem  potrzeb
inwestorow indywidualnych. W tym celu Spoika,
poza swoja strong korporacyjng powinna
wykorzystywa¢ indywidualng dla danej spotki
sekcje relacji inwestorskich znajdujaca na stronie
www.gpw. InfoStrefa.pl.

TAK

Emitent powinien utrzymywac biezace kontakty z
przedstawicielami  Autoryzowanego Doradcy,
celem  umozliwienia ~mu  prawidlowego
wykonywania swoich obowiazkéw  wobec
emitenta. Spotka powinna wyznaczyé osobe
odpowiedzialng za kontakty z Autoryzowanym
Doradca.

NIE

Spotka nie korzysta z
ustug  Autoryzowanego
Doradcy

W przypadku, gdy w spotce nastapi zdarzenie,
ktdre w ocenie emitenta ma istotne znaczenie dla
wykonywania przez Autoryzowanego Doradcg
swoich obowiazkow, emitent niezwlocznie
powiadamia o tym fakcie Autoryzowanego
Doradce.

NIE

Spotka nie korzysta z
uslug  Autoryzowanego
Doradcy

Emitent powinien zapewni¢ Autoryzowanemu
Doradcy dostep do wszelkich dokumentéw i
informacji  niezbednych do  wykonywania
obowiazkow Autoryzowanego Doradcy.

NIE

Spotka nie korzysta z
uslug  Autoryzowanego
Doradcy

emitent przekazuje w raporcie rocznym:

9.1

Informacje na temat lacznej wysokosci
wynagrodzen wszystkich cztonkéw zarzadu i rady
nadzorczej,

TAK

9.2

informacje na temat wynagrodzenia
Autoryzowanego Doradcy otrzymywanego od
emitenta z tytulu $wiadczenia wobec emitenta
ushug w kazdym zakresie.

NIE

Spotka nie korzysta z
uslug  Autoryzowanego
Doradcy

10

Czlonkowie zarzadu i rady nadzorczej powinni
uczestniczy¢ w obradach walnego zgromadzenia
w  skladzie  umozliwiajacym  udzielenie
merytorycznej odpowiedzi na pytania zadawane w
trakcie walnego zgromadzenia

TAK

11

Przynajmniej 2 razy w roku emitent, przy
wspolpracy Autoryzowanego Doradcy, powinien
organizowa¢ publicznie dostgpne spotkanie z
inwestorami, analitykami i mediami.

NIE

Spotka nie korzysta z
uslug  Autoryzowanego
Doradcy

12

Uchwata walnego zgromadzenia w sprawie emisji
akcji z prawem poboru powinna precyzowac cene
emisyjng albo mechanizm jej ustalenia lub
zobowigza¢ organ do tego upowazniony do
ustalenia jej przed dniem ustalenia prawa poboru,
w terminie umozliwiajacym podjecie decyzji
inwestycyijnej.

TAK




13

Uchwaly walnego zgromadzenia powinny
zapewnia¢ zachowanie niezbgdnego odstgpu
czasowego pomiedzy decyzjami powodujgcymi
okre§lone zdarzenia korporacyjne a datami, w
ktéorych ustalane sa prawa akcjonariuszy
wynikajace z tych zdarzen korporacyjnych.

TAK

13a

W  przypadku otrzymania przez zarzad od
akcjonariusza posiadajacego co najmniej polowe
kapitatu zaktadowego lub co najmniej potowe
ogolu glosow w spolce informacji o zwotaniu
przez niego NWZA w trybie okres§lonym w art.393
par.3 KSH zarzad emitenta niezwlocznie dokonuje
czynnosci do ktorych jest zobowigzany w zwigzku
z organizacja 1 przeprowadzeniem WZA. Zasada
ta ma zastosowanie réwniez w przypadku
upowaznienia przez sad rejestrowy akcjonariuszy
do zwotania NWZA na podstawie art. 400 par. 3
KSH.

14

Dzien ustalenia praw do dywidendy oraz dzien
wyptaty dywidendy powinny by¢ tak ustalone, aby
czas przypadajacy pomigdzy nimi byl mozliwie
najkrotszy, a w kazdym przypadku nie dhuzszy niz
15 dni roboczych. Ustalenie dluzszego okresu
pomiedzy tymi terminami wymaga
szczegolowego uzasadnienia.

TAK

15

Uchwata walnego zgromadzenia w sprawie
wyptaty dywidendy warunkowej moze zawieraé
tylko takie warunki, ktérych ewentualne
ziszczenie nastgpi przed dniem ustalenia prawa do

dywidendy.

TAK

16

Emitent publikuje raporty miesigczne, w terminie
14 dni od zakonczenia miesigca. Raport
miesieczny powinien zawiera¢ co najmniej:

* informacje na temat wystapienia tendencji i
zdarzen w otoczeniu rynkowym emitenta, ktore w
ocenie emitenta moga mie¢ w przyszlosci istotne
skutki dla kondycji finansowej oraz wynikéw
finansowych emitenta,

. zestawienie wszystkich informacji
opublikowanych przez emitenta w trybie raportu
biezacego w okresie objetym raportem,

* informacje na temat realizacji celow emisji, jezeli
taka realizacja, cho¢by w czeséci, miata miejsce w
okresie objetym raportem,

* kalendarz inwestora, obejmujacy wydarzenia
majace mie¢ miejsce w nadchodzacym miesiacu,
ktore dotycza emitenta i sg istotne z punktu
widzenia interesow inwestorow, w szczegolnosci
daty publikacji raportow  okresowych,
planowanych walnych zgromadzen, otwarCia
subskrypcji, spotkan z inwestorami lub
analitykami, oraz oczekiwany termin publikacji
raportu analitycznego.

NIE

16a

W przypadku naruszenia przez emitenta
obowigzku informacyjnego w zatagczniku Nr 3 do
regulaminu ASO emitent powinien niezwlocznie
opublikowa¢ w trybie wlasciwym do przekazania
raportow biezacych na rynku NewConnect
informacje wyjasniajaca zaistniala sytuacje.

TAK

17

Skreslony.
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