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Wprowadzenie

Raport okresowy InteliWISE S.A. za III kwartat 2009 roku zawiera:

» Wybrane dane finansowe, za III kwartat 2009 r. oraz za trzy kwartaty 2009 r.

narastajaco, tj. za okres od 01.01.2009 r. do 30.09.2009 r., wraz z danymi

poréwnawczymi.

* Sprawozdanie Zarzadu z dziatalnosci InteliWISE S.A. za III kwartat 2009 roku,

» QOswiadczenie Zarzadu.
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Sozrnowr %’/‘/%W/

ninejszym oddajemy w Panstwa rece raport spotki InteliWISE S.A. za III kwartat
2009 roku.

Okres 3 ostatnich miesiecy wypetniony byt dziataniami sktadajacymi sie na
realizacje strategii sprzedazy oprogramowania na rynku Standéw Zjednoczonych. W
tym czasie rozbudowaliSmy nasze produkty, zapoczatkowaliSmy rozwdj narzedzi do
integracji z duzymi systemami informatycznymi i przeprowadziliSmy szereg dziatan
z zakresu ,lead generation®, czyli pozyskiwania klientow, ktore powinny przyczynic
sie do sprzedazy technologii InteliWISE. Tak jak wiekszos¢ firm z sektora IT,
sprzedajacego oprogramowania dla najwiekszych firm, zmagamy sie z dtugim
cyklem zakupu software’u. Stad dziatania zapoczatkowane w III kwartale, powinny
przetozy¢ sie na sprzedaz w 2010 roku. Zywa reakcja klientdw na rozwigzania
InteliWISE oraz prowadzone rozmowy pozwalajg mie¢ duzg nadzieje na to, iz nasze
unikalne pozycjonowanie wsrdd polskich spotek IT zostanie docenione przez
inwestordw.

Dziekujemy naszym Akcjonariuszom za okazane zaufanie.

7Z /ﬁawgw/é”/? )

Warszawa, dnia 11 01 2010 r.

Prezes Zarzadu Wiceprezes Zarzadu

Marcin Strzatkowski Marek Trojanowicz
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Wybrane dane z rachunku zyskow i strat za okres od 01.01.2009 r. do
30.09.2009 r. z danymi porownawczymi za okres za okres od 01.01.2008 r. do

30.09.2008 r..

01.01.2009 - 30.09.2009 01.01.2008 - 30.09.2008

w zt w zt
Przychody netto ze sprzedazy 1 021 547,72 220 112,46
Zysk (strata) na sprzedazy - 227 900,00 - 1591 996,37
Zysk (strata) z dziatalnosci operacyjnej -227 900,00 -1591997,01
Zysk (strata) brutto -220 903,16 - 1602 373,55
Zysk (strata) netto -220 903,16 -1602 373,55
Amortyzacja 1 248,25 22 311,27

Wybrane dane z rachunku zyskow i strat za III kwartat 2009 r. (od 01.07.2009 r.

do 30.09.2009 r.) oraz III kwartat 2008 (od 01.07.2008 r. do 30.09.2008 r.)-.

III kwartat 2009 III kwartat 2008

w zt w zt
Przychody netto ze sprzedazy 162 546,97 23 425,50
Zysk (strata) na sprzedazy - 194 146,34 -488 777,13
Zysk (strata) z dziatalnosci operacyjnej - 194 146,34 -488 777,77
Zysk (strata) brutto - 207 519,65 - 488 720,40
Zysk (strata) netto - 207 519,65 - 488 720,40
Amortyzacja 1 248,25 2 787,69
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Wybrane dane z bilansu na koniec III kwartatu 2009 oraz III kwartatu 2008r.

30.09.2009 30.09.2008

Aktywa razem 2999 663,53 3620 328,55
Zobowigzania i rezerwy na 377 247,54 243 381,51
zobowigzania

Zobowigzania krétkoterminowe 281 902,43 243 381,51
Zobowigzania dtugoterminowe 0,00 0,00
Naleznosci krotkoterminowe 762 133,99 656 556,49
Naleznosci dtugoterminowe 0,00 0,00
Srod_ki_ pieniezne i inne aktywa 786 419,95 2904 162,55
pieniezne

Kapitat wtasny 2 622 416,05 3 376 947,04
Kapitat zaktadowy 548 891,50 548 891,50
Liczba akcji (w sztukach) 5488 915 5488 915
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Sprawozdanie Zarzadu
z dziatalnosci InteliWISE

Spotka Akcyjna z siedzibg w
Warszawie,

za okres 01.07.2009 -
30.09.2009
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1 Informacje ogdline o Spoice.

1.1. Informacje podstawowe

Petna Nazwa: InteliWISE Spoétka Akcyjna
Forma Prawna: Spotka Akcyjna
Siedziba: Warszawa

Adres: InteliWISE/ Finanscorp, ul. Ursynowska 72, 02-605 Warszawa, Polska
Adres Oddziatu: InteliWISE, 81-451 Gdynia, Al. Zwyciestwa 96/98

Adres Oddziatu: 440 N Wolfe Rd , Sunnyvale, CA 94085 USA

Telefon: 22 379 7442

Poczta elektroniczna:info@inteliwise.com

Strona internetowa: www.inteliwise.com

NIP EU 525 23 23 343
REGON 14 0000 046

KRS 0000297672
Ticker: ITL

Przedmiot dziatalnosci spotki obejmuje:

» Dziatalnos¢ wydawnicza; poligrafia i reprodukcja zapisanych nosnikdw informacji;

Produkcja komputerdw i pozostatych urzadzen do przetwarzania informacii;
* Produkcja lamp elektronowych i pozostatych elementdéw elektronicznych;

* Produkcja gier i zabawek;

» Wykonywanie pozostatych instalacji elektrycznych;

* Wykonywanie instalacji centralnego ogrzewania i wentylacyjnych;

» Sprzedaz hurtowa komputerow, urzadzen peryferyjnych i oprogramowania;
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* Sprzedaz detaliczna mebli, wyposazenia biurowego, komputerdw oraz sprzetu
telekomunikacyjnego;

» Telekomunikacja;

* Informatyka;

* Prace badawczo - rozwojowe w dziedzinie nauk technicznych;

* Badania i analizy techniczne;

* Produkcja filmdéw i nagran wideo;

* Rozpowszechnianie filméw i nagran wideo.

1.2, Struktura organizacyjna

1.2.1 Zarzad

Na dzien 30.09.2009 roku w sktad Zarzadu InteliWISE S.A. wchodzili:
1/ Prezes Zarzadu - Marcin Strzatkowski

2/ Wiceprezes Zarzadu - Marek Trojanowicz

1.2.2 Rada Nadzorcza

Na dzien 30.09.2009 roku w sktad Rady Nadzorczej InteliWISE S.A. wchodzili:
1/ Marek Borzestowski,

2/ Grzegorz Maciag,

3/ Waldemar Sielski,

4/ Pawet Piwowar,

5/ Michat Lach,

6/ Piotr Jakubowski.

1.2.3 Informacje na temat akcjonariuszy Spotki

Kapitat zaktadowy Spdtki wynosit na dzien 30.09.2009 roku 548 891,5 zt i dzielit sie na
5488 915 akcji o wartosci nominalnej 0,10 (dziesie¢ groszy) zt kazda.
Lista akcjonariuszy InteliWISE S.A. na dzien 30.09.2009 roku:
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Liczba Wartos¢ Udziat w akcji Udziat w

Wyszczegdlnienie akgcji nominalna kapitale gtosach na
zaktadowym WZ Spotki
Spotki
szt zt % %
Sokrates Inwestycje Sp. z 0.0. 2 840 284 000,0 51,74% 51,74%
000
Marcin Strzatkowski 851500 85150,0 15,51% 15,51%
Marek Trojanowicz 608 500 60 850,0 11,09% 11,09%
Asseco Poland S.A. 500 000 50 000,0 9,11% 9,11%
Inni akcjonariusze 688 915 68 891,5 12,55% 12,55%
RAZEM 5 488 548 891,5 100,00% 100,00%
915
2 Informacje o dziataniach Spoétki w pierwszych trzech kwartalach 2009 r.

2.1 Informacja zarzadu na temat aktywnosci, jaka w okresie objetym raportem
emitent podejmowat w obszarze rozwoju prowadzonej dziatalnosci, w szczegdlnosci
poprzez dziatania nastawione na wprowadzenie rozwigzan innowacyjnych w
przedsiebiorstwie.

W ciggu III kwartatu 2009 roku dziatania spdtki InteliWISE S.A., zgodnie z zatozong
strategig i planem operacyjnym, byty zogniskowane na:

1. Rozbudowie dziatalnosci operacyjnej nastawionej na budowe kanatow dystrybucji
oraz przychoddw na rynku amerykanskim. W tym celu podjeto nastepujace
czynnosci:

» Zapoczatkowano wspdtprace z przedstawicielem handlowym na Wschodnie
Wybrzeze USA;

> Przeprowadzono szereg akcji z zakresu pozyskiwania klientow (tzw. lead
generation) w USA :

0]
0]

pozycjonowanie, kampania w Google Adwords, Bing, LinkedIn;

Mailingi branzowe (do okoto 2500 przedsiebiorstw w USA), nakierowane na
pozycjonowanie firmy w ramach Web - self - service;

Prezentacja Spotki na najwiekszej konferencji lidera w tworzeniu
oprogramowania dla przedsiebiorstw — Oracle Open World

Przeprowadzenie ok 30 bezposrednich prezentacji do klientow, partnerdw i
potencjalnych inwestorow;

2. Rozbudowie strony WWW, jako gtéwnej ,wizytowki” firmy w USA, w szczegolnosci w
zakresie oferty oprogramowania i rozwigzan w obszarze ,samoobstugi” klienta (web -
self - service);
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3. Rozwoju technologii Inteliwise, w tym integracji z wiodacymi systemami z zakresu
wsparcia procesdw obstugi klienta on-line;

4.

Pozyskanie funduszy na ekspansje na rynku Stanéw Zjednoczonych, w postaci

inwestora indywidualnego badz funduszu VC.

2.2. Komentarz zarzadu emitenta na temat czynnikow i zdarzen, ktore mialy
wplyw na osiagniete wyniki finansowe;

W ciggu III kwartatu 2009 roku zaobserwowaliSmy nastepujace czynniki, ktdre miaty
wplyw na osiggniete wyniki:

1.

2.

3.

Stan rozwoju rozwigzan InteliWISE wobec wymagan rynku USA, ktory zmusit firme
do przebudowy portfela produktowego oraz repozycjonowania; Spdtka przeznaczyta
znaczng cze$¢ swych zasobow ludzkich na powyzsze dziatania;

Wprowadzenie rozwigzan testowych InteliWISE, zintegrowanych z duzymi
systemami obstugi klientéow, jak CRM czy Call Center, ktére umozliwity Spodtce
rozszerzenie oferty i spowodowaty, iz klienci w USA rozpoczeli rozmowy o
potencjalnych wdrozeniach;

Spowolnienie gospodarcze na rynku Standw Zjednoczonych, powodujace
wydtuzenie cykli zakupdw rozwigzan oprogramowania, wiaczajac produkty
InteliWISE;

Niepewnos$¢ co do przysztosci stanu gospodarki wsrod najwiekszych koncerndw, w
tym Kraft Foods, powodujgca zmniejszenie budzetéw na innowacje, w tym zakup
software’u.

2.3 Wybrane informacje o sprzedazy Spoftki

W ciggu pierwszych dziewieciu miesiecy 2009 roku Spdtka osiqgneta przychody
przekraczajace milion ztotych, zmniejszyta koszty operacyjne, a takze optymalizowata
strate na dziatalnosci.

Przychody netto ze | Styczen- wrzesien 2009 Styczen- wrzesien 2008
sprzedazy PLN 1 021 547,72 PLN 220 112,46
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Wiecej o przychodach ze sprzedazy:

3

Spotka prowadzi sprzedaz rozwigzan na rynku USA, ktéry jest traktowany jako
strategiczny rynek Spotki;

Zgodnie z planem, struktura sprzedazy, nawet na wczesnym etapie jej rozwoiju,
umozliwia osigganie co najmniej 50% przychoddw z modelu SaaS (Software - as -
a - Service);

Jednym z najwiekszych klientéw jest Kraft Foods, jeden z 50-ciu najwiekszych
koncerndw w USA;

o Spoétka przeprowadzita na przetomie 2008 / 2009 projekt pilotazowy, ktory
okazat sie sukcesem;

o W I potowie 2009 Kraft Foods zlecit Spétce kolejne wdrozenia w obszarach
intranetu i portalu korporacyjnego;

Spotka posiada jest w trakcie dyskusji dot. wdrozen z kilkunastoma nowymi
klientami - firmami z segmentu Enterprise o obrotach wiekszych niz 100 min
dolarow;

W oparciu na doswiadczeniach ze sprzedazy do koncernu Kraft Foods, Spotka
przebudowata model sprzedazy oraz licencji, tak by odpowiadaty one standardom
procesu zakupu oprogramowania koncerndéw w Stanach Zjednoczonych;

Spotka rozpoczeta takze sprzedaz do ,matego biznesu”, gtdwnie w USA oraz Azji.

Informacje o finansach Spotki.

W III kwartale 2009 roku Spoétka poprawita rentownos¢ swojej dziatalnosci.
Wptynety na to nastepujace czynniki:

Wzrost przychoddw, wynikajacy z udanych projektow pilotazowych oraz rozpoczecia
sprzedazy w Stanach Zjednoczonych;

Poniesienie gtownych kosztéow budowy produktéw, w tym rozwoju, testowania,
patentowania oprogramowania InteliWISE w latach poprzednich - gtéwnie 2006-
2008;

Obnizenie kosztéw poprzez restrukturyzacje zatrudnienia oraz optymalizacje
procesdw dot. wytwarzania oprogramowania oraz wdrazania do klientow.
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4 Czynniki ryzyka

Czynniki ryzyka zwigzane z otoczeniem Spdfki i jej dziatalnoscig

Ryzyko niepowodzenia strategii rozwoju Spotki
Z uwagi na fakt, ze Spdtka dziata na rynku, ktéry nie ma dtugiej historii i jest w duzym
stopniu obarczony jego innowacyjnoscig, zmiennoscig i nieprzewidywalnos$cig, narazona
jest na ryzyko zwigzane z nietrafnosciq przyjetych zatozen strategicznych dotyczacych
m.in. rozwijanych ustug i produktéw oraz przysziego zapotrzebowania na nie ze strony
klientdw. Powyzsze wptywa takze na ryzyko niezrealizowania mozliwych do osiggniecia
przychodow i wynikow finansowych.

Ryzyko zwigzane z ekspansjq na rynki zagraniczne

Dziafalno$¢ Spotki moze byé obarczona ryzykiem niepowodzenia strategii ekspansji
produktowej na rynkach zagranicznych - Europy Zachodniej, Standéw Zjednoczonych oraz
rynkach azjatyckich - Chin i Tajwanu. Tamtejsze rynki charakteryzujg sie wysokim
poziomem innowacyjnosci oferowanych ustug i produktéow, duzg dynamika zmian oraz
nasilong konkurencjq we wszystkich obszarach bedacych przedmiotem dziatalnosci Spdtki.
Niepowodzenie ekspansji na rynki zagraniczne moze by¢ rowniez powodowane btednym
rozpoznaniem i identyfikacjq potencjalnych klientéw, niepetnym dostosowaniem produktéw
i ustug Spodtki do wymagan tamtejszych rynkéw oraz niedostatecznym popytem w krajach
docelowych. Spdtka stara sie minimalizowaé powyzsze czynniki ryzyka poprzez
szczegotowe badania rynkow zagranicznych oraz rzetelng analize szans ekspansii.

Ryzyko realizowanych kontraktow

Dziatalnos$¢ Spotki polega w duzej mierze na realizacji proceséw i zadan o wysokim stopniu
ztozonosci, wymagajacych dtugookresowej pracy wysokiej klasy specjalistow z rdznych
dziedzin, co moze wigzac sie z ryzykiem wydtuzenia czasu wdrozenia, zmiany zakresu
dziatan oraz wyzszych, przekraczajacych planowane, kosztoéw zwigzanych z realizacjg
kontraktu. Ryzyko takie moze wigza¢ sie z odstgpieniem klienta od kontraktu,
ewentualnymi reklamacjami lub roszczeniami finansowymi. Powyzsze zdarzenia mogq mieé
negatywny wptyw na sytuacje i wyniki finansowe Spotki. Spotka minimalizuje powyzsze
czynniki ryzyka poprzez zatrudnianie posiadajacych wysokie kompetencje specjalistow
oraz doswiadczonej kadry zarzadzajacej.

Ryzyko naruszenia praw z zakresu wtasnosci intelektualnej
Podmioty trzecie mogq by¢ w posiadaniu okreslonych praw wiasnosci intelektualnej, w tym
prawa wiasnosci przemystowej i praw autorskich, ktore sg podobne badz takie same jak te
stosowane przez Spotke w pracy lub polecane przez nig swoim kontrahentom. Osoby
trzecie mogaq w takiej sytuacji wystepowac z roszczeniami przeciwko Spdtce badz jej
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kontrahentom, argumentujac, iz praca Spotki badz ktdregos z jego klientdw narusza ich
prawa wiasnosci intelektualnej. Zwigzane z tym postepowanie sgdowe moze byc
kosztowne i absorbujace dla 0sob zarzadzajacych Spotka. W sytuacji, gdy podmioty trzecie
wystapig z roszczeniem, obecni klienci Spétki mogg zadaé stosownego odszkodowania. W
celu minimalizacji tego ryzyka Spodtka rozpoczeta proces uzyskania patentdw na
wypracowane produkty oraz ztozyta wnioski w zakresie ochrony wifasnych znakdéw
towarowych w Stanach Zjednoczonych Ameryki (wniosek o patent oprogramowania
bedacego kluczowym elementem systemu) oraz w Polsce (wniosek o patent metodologii
budowania rozwigzan).

Ryzyko zwigzane z wykorzystaniem licencji oraz oprogramowania komputerowego
Dziafalno$¢ Spotki wymaga posiadania specjalistycznego oprogramowania komputerowego
oraz posiadania wielu licencji. Istnieje ryzyko, ze Spdtka nabedzie licencje od podmiotu
podajacego sie, a nie bedacego wtascicielem danej licencji, ze ujawniona zostania inna
wada prawna posiadanej licencji lub, ze w inny sposob zostang naruszone prawa
wiasciciela licencji. Roszczenia wobec Spdtki dotyczace naruszenia praw do programoéw
komputerowych mogg mie¢ negatywny wpltyw na dziatalno$¢ Spotki i jej sytuacje
finansowa.

Ryzyko zwigzane z utratg kluczowych pracownikéw

Spotka prowadzi dziatalno$¢ ustugowq, ktorej bardzo istotnym aktywem sg zasoby ludzkie.
Spotka dziata w oparciu o wiedze, doswiadczenie i umiejetnosci swoich pracownikdow,
wysokiej klasy specjalistow - informatykdw, lingwistow, psychologéw, specjalistéw od
sprzedazy, marketingu oraz inzynierii wiedzy. Utrata kluczowych pracownikow mogtaby
negatywnie wptyng¢ na terminowos$¢ realizacji biezacych zadan oraz tempo kreowania
i rozwoju nowych produktéw i ustug. Nie mozna wykluczy¢, ze koniecznosé
przeprowadzenia rekrutacji iwdrozenia nowozatrudnionych pracownikdw opoznitaby
realizacje oraz podniosta koszty realizacji zakontraktowanych przez klientéw ustug, co
mogtoby pogorszyé wyniki finansowe Spétki. Dodatkowo - utrata pracownikéw
powodowana m.in. emigracjq zarobkowg moze przetozy¢ sie na spadek zdolnosci do
Swiadczenia ustug bedacych przedmiotem dziatalnosci Spodtki. Zwiekszenie kosztow
zatrudnienia i pozyskiwania wykwalifikowanych pracownikdw moze wptynac na rentownosé
dziatalnosci Spotki poprzez wzrost kosztow zatrudnienia. Nie mozna rowniez wykluczy¢, ze
utrata kluczowych pracownikdw na rzecz firm konkurencyjnych spowodowataby takze
zwiekszenie presji konkurencyjnej na Spdtke (z uwagi na udostepnienie wypracowanej
przez Spotke wiedzy i know-how). Spoétka stara sie minimalizowaC powyzsze ryzyka
poprzez stosowanie w umowach z pracownikami dozwolonych prawem klauzul
zobowigzujacych do zachowania poufnosci.

Ryzyko zwigzane z odejsciem kluczowych o0séb z kierownictwa i trudnosci
zwigzane z pozyskaniem nowej wykwalifikowanej kadry zarzadzajgcej
Na dziatalno$¢ Spdtki duzy wptyw wywierajqg kompetencje i profesjonalizm kadry
zarzadzajacej. Spdtka nie moze zapewnié, ze ewentualne odejscie niektorych cztonkdw
kierownictwa nie bedzie miato negatywnego wptywu na jego biezacg dziatalnos¢, sytuacje
finansowg i wyniki. W efekcie odejscia niektorych cztonkéw kierownictwa, Spotka mdgtaby
zosta¢ pozbawiona personelu posiadajacego wiedze i doswiadczenie z zakresu zarzadzania
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i prowadzonej dziatalnosci operacyjnej. Ewentualne zmiany w skfadzie kadry kierowniczej
mogg wywotac zaktocenia w dziatalnosci Spotki, ktére mogg mieé negatywny wptyw na
jego sytuacje finansowg i osiggane wyniki Spotki.

Ryzyko zwigzane z tworzeniem nowych ustug i produktow oraz pozyskiwaniem nowych
kontraktow

Spotka zamierza ciggle ulepszac¢ oferowane ustugi i produkty, jak i dodawac nowe, w tym
w segmentach, w ktérych dotad nie zgromadzita znacznego doswiadczenia lub ktére sg w
poczatkowej fazie rozwoju. Poszerzanie bazy klientow wymaga m.in. wyprzedzania dziatan
konkurencji oraz skutecznego zaspokajania rosngcych potrzeb klientdw. Wprowadzanie
nowatorskich ustug wigze sie ze znacznymi kosztami, ponoszonymi na opracowanie ich
koncepcji, wypracowanie, testowanie oraz reklame. Nie mozna wykluczyé przypadku, w
ktorym nowatorskie, nowowprowadzone przez Spdétke ustugi i produkty przyniosg nizsze
niz oczekiwane rezultaty ekonomiczne.

Ryzyko mozliwosci zmiany sposobu finansowania celéw emisji
Spotka zaktada finansowanie planowanych naktaddw inwestycyjnych na rok 2009 z
wpltywdw z emisji Akcji serii C oraz z innych dostepnych dla Spétki srodkdw (wypracowana
nadwyzka finansowa, leasing). W przypadku, gdyby wptywy z emisji Akcji serii C oraz z
innych  zrédet byly niewystarczajagce do sfinansowania wszystkich zamierzen
inwestycyjnych, Spotka dopuszcza mozliwos¢ przesuniecia w czasie realizacji inwestycji
w nowych obszarach produktowo-ustugowych.

Ryzyko wahan kurséw walutowych
Ze wzgledu na fakt, iz znaczacy udziat przychoddw ze sprzedazy Spoétka planuje generowac
ze sprzedazy eksportowej (gtdwnie USA, Azja oraz Europa Zachodnia), bedzie w ten
sposob narazony na ryzyko zwigzane ze zmianami kurséw walutowych. Przychody ze
sprzedazy eksportowej generowane bedg gtéwnie w euro (EUR) i dolarze amerykanskim
(USD). Spoétka zamierza minimalizowaé wptyw ryzyka walutowego na wyniki finansowe
stosujgc dostepne instrumenty finansowe.

Ryzyko zwigzane z koniunkturg gospodarczg

Na dziatalnos¢ i wyniki Spotki majg wptyw czynniki zwigzane z ogolng sytuacjg
gospodarczg docelowych rynkéw (Polska, Europa, Stany Zjednoczone Ameryki, rynki
azjatyckie) na ktorych Spdtka zamierza prowadzi¢ dziatalnos¢, ksztattujgce réwniez
sytuacje majatkowg potencjalnych klientow Spétki (wptyw posredni), w tym: poziom
produktu krajowego brutto, inflacja, sytuacja na rynku pracy, wysokos¢ sredniego
wynagrodzenia, poziom wydatkdw inwestycyjnych. Wyzej wskazane parametry
ekonomiczne majg wptyw m.in. na poziom srodkdéw jakie klienci Spoétki alokujg na wydatki
zwigzane z ustugami Swiadczonymi przez Spdtke. Ogdlna sytuacja gospodarcza kraju
ksztattuje takze warunki na rynku pracy, co ma bezposrednie przetozenie na koszty
ponoszone przez Spotke.

Ryzyko zwigzane ze wzrostem konkurencji
Spotka jako podmiot prowadzacy dziatalno$¢ na dynamicznie rozwijajacym sie i
innowacyjnym rynku nowych technologii zwigzanych z rozwojem serwiséw w ramach Web
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2.0, Web 3.0 oraz zastosowaniami sztucznej inteligencji i sieci semantycznych jest
narazona na konkurencje ze strony podmiotéw zagranicznych. Nasilenie konkurencji ze
strony powyzszych mogtoby sie wigza¢ z ograniczeniem dynamiki i potencjatu rozwoju
Spotki, co wptynetoby niekorzystnie na jego dalszy rozwdj, sytuacje i wyniki finansowe.

Ryzyko zwigzane z niestabilnoScig systemu prawnego

Polski system prawny jest przedmiotem licznych zmian, ktére mogg mie¢ wptyw na Spodtke.
Wprowadzane zmiany prawne mogq potencjalnie rodzi¢ ryzyko zwigzane z problemami
interpretacyjnymi, brakiem praktyki w orzecznictwie sgaddéw powszechnych badz
administracyjnych, niekorzystnymi interpretacjami przyjmowanymi przez organy
administracji publicznej. Spotka podlega regulacjom prawa polskiego m.in. w zakresie
opodatkowania prowadzonej dziatalnosci gospodarczej i regulacji dotyczacych ubezpieczen
spotecznych. Nie mozna wykluczyé ryzyka, ze deklaracje / zeznania podatkowe sktadane
przez Spotke zostang uznane przez organy podatkowe za niezgodne z przepisami, za$
ustalony nowy wymiar podatku okaze sie znacznie wyzszy od zaptaconego. Podobnie, nie
mozna wykluczy¢ ryzyka, ze deklaracje dotyczace sktadek na ubezpieczenie spoteczne
zostang zakwestionowane przez odpowiednie organy administracyjne i ustalony nowy
wymiar optat z tego tytutu bedzie znacznie wyzszy od zaptaconego. Koniecznos¢
uregulowania ewentualnych tak powstatych zalegtosci podatkowych lub zobowigzan wobec
Zaktadu Ubezpieczenn Spotecznych wraz z odsetkami mogtaby negatywnie wptyng¢ na
sytuacje finansowg (rentownosc¢) Spétki. Organy kontroli skarbowej i Zaktad Ubezpieczen
Spotecznych majg prawo kontroli dokumentacji finansowo-ksiegowej i zwigzanej z
systemem ubezpieczen spotecznych takze wstecznie za poprzednie lata. Istnieje ryzyko, iz
Spdtka podejmowata wczesniej decyzje oparte o takie rozumienie przepisow dotyczacych
podatkdw i ubezpieczen spotecznych, ktdre zostang zakwestionowane w trakcie kontroli.
Wydanie niekorzystnych decyzji dla Spétki moze skutkowad koniecznoscig zaptaty kar,
zalegtych zobowigzan wraz z naleznymi odsetkami itp. Ewentualne przyszte niekorzystne
zmiany dotyczace stawek podatkowych lub inne zmiany legislacyjne mogq wptynaé na
zmniejszenie planowanych przychoddw Spotki lub zwiekszenie kosztdw jej dziatalnosci.

Ryzyko zwigzane ze spowolnieniem tempa rozwoju rynku internetowego

Rynek internetowy w Polsce i na catym $wiecie jest w fazie dynamicznego rozwoju. Wzrost
liczby internautdw oraz zwiekszajacy sie dostep do Internetu (penetracja Internetu)
wplywajg na poszerzanie bazy potencjalnych klientow oraz czestotliwosci korzystania z
ustug Spoétki. Prognozy dotyczace penetracji Internetu w Polsce i na $wiecie sg obiecujace,
co powinno przetozy¢ sie na osiggane przez Spotke przychody. Nie mozna jednakze
wykluczy¢ zahamowanie tempa rozwoju rynku, w szczegdlnosci wydatkdéw na reklame i
rozrywke internetowg, co moze miec¢ niekorzystny wptyw na dalszy rozwdj Spdiki, jej
dziatalnosc¢, sytuacje finansowg oraz osiggane wyniki.

Ryzyko zwigzane z ograniczeniem wydatkow przedsiebiorstw na rozwigzania IT
Z uwagi na fakt, iz Spdtka kieruje swoje innowacyjne rozwigzania do klientow
korporacyjnych/biznesowych oraz w wezszym zakresie instytucji administracji panstwowej
i samorzadowej, ograniczenie przez powyzsze instytucje wydatkow na wszelkiego rodzaju
rozwigzania IT, w tym przede wszystkim utatwiajace komunikacje i obstuge informacyjng i
sprzedazowq klienta, moze wigzac sie ze spadkiem popytu na produkty i ustugi oferowane
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przez Spotke. Powyzsze moze mieC negatywny wptyw na sytuacje i wyniki finansowe
Spotki.

5 Informacje na temat przewidywanych kierunkéw rozwoju Spoftki

Strategicznym celem spdtki jest osiggniecie uznanej pozycji dostawcy oprogramowania,
opartego o algorytmy sztucznej inteligencji, w tym semantycznego wyszukiwania,
skierowanego do przedsiebiorstw. Gtéwnym rynkiem w ciggu kolejnych 2 - 3 lat powinny
by¢ stany zjednoczone, w kolejnych latach strategicznymi rynkami bedzie takze Taiwan,
Chiny czy Singapur.

Do gtownych celdw strategii Spofki zaliczy¢ nalezy:
e Zdobycie nowych klientdéw typu ,enterprise” i kontraktow na rynku USA;
» Wsparcie dla zakoiczonych sukcesem biznesowym wdrozen u klientow;

* Rozwiniecie dziatalnosci miedzynarodowej (w szczegolnosci na terenie Unii Europejskiej
i Stanow Zjednoczonych), wraz z partnerami, w tym miedzy innymi Intel Capital, w
celu wykorzystania potencjatu na rynkach miedzynarodowych,

* Rozszerzenie sieci partnerow strategicznych i sojuszniczych, gtdwnie w Stanach
Zjednoczonych,

* Wsparcie i rozwijanie zaawansowanych technologii i wtasnosci intelektualnych (IP);

- Wprowadzenie zaawansowanych, inteligentnych technologii na globalny rynek aplikacji
matych firm (SOHO, MSP), sprzedawanych w modelu SaaS (Software - as - a -
Service), dotychczas nieosiggalnych dla nich ze wzgledu na bardzo wysokie koszty
wdrozen.

Przychody ze sprzedazy rozwigzan InteliWISE S.A. beda generowane z réznych zrédet w
zaleznosci od odbiorcy, do ktérego bedzie skierowany produkt:

1. Klienci w segmencie duzych korporacji — rozwigzania klasy , Enterprise”:

przychody z tytutu optat licencyjnych za korzystanie z oprogramowania - w
wersji Application Service Provider (ASP) lub Software - as - a- Service (SaaS),
lub wersji serwerowej;

przychody za ustugi IT (budowa baz danych, konfiguracja aplikacji,
integracja);

przychody okresowe (miesieczne, kwartalne, roczne) za wsparcie techniczne
i uaktualnienia oprogramowania.

2. Klienci w segmencie mikroprzedsiebiorstw i matych firm

przychody z tytutu opfaty za korzystanie z oprogramowania - w wersji
SaaS;

przychody z tytutu ustug dodanych, jak wybor wizualizacji, personalizowane
dialogi etc.
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6 Zasady sporzadzenia wybranych informacji finansowych

Sprawozdanie finansowe sporzadzone zostatlo na podstawie ksigg rachunkowych
prowadzonych w roku obrotowym zgodnie z dokumentacjg przyjetych zasad (politykq)
rachunkowosci Spdtki (wprowadzong do stosowania postanowieniami Uchwaty Zarzadu
Spdtki wprowadzajgcymi:

1/ zasady ustalania roku obrotowego i okresdéw sprawozdawczych,

2/ zasady wyceny aktywow i pasywow oraz ustalania wyniku finansowego
3/ zasady prowadzenia ksiag rachunkowych, w tym zakfadowy plan kont,
4/ wykaz ksigg rachunkowych,

5/ dokumentacje systemu przetwarzania danych,

6/ system ochrony danych i ich zbiordw.

Ksiegi rachunkowe Spotki prowadzone sg przez firme Hera Sp. z o.0.
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7 Oswiadczenie Zarzadu

Zarzad InteliWISE S.A. o$wiadcza, ze wedtug jego najlepszej wiedzy, wybrane informacje
finansowe i dane pordwnywalne sporzadzone zostaty zgodnie z przepisami obowigzujgcymi
InteliWISE S.A. oraz ze sprawozdanie Zarzadu z dziatalnosci InteliWISE S.A. za III kwartat
2009 roku zawiera prawdziwy obraz rozwoju i osiggnie¢ oraz sytuacji InteliWISE S.A., w

tym opis podstawowych ryzyk i zagrozen.

Warszawa, 11. 01.2010 r.

Prezes Zarzadu Wiceprezes Zarzadu

Marek Trojanowicz
Marcin Strzatkowski
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