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Podsumowanie Q2 2021

14,0 4,3 2,2

min PLN min PLN min PLN
Przychody EBITDA Zysk netto

+30,6% +4 1 +3,1

min PLN min PLN
vs Q2 2020 vs Q2 2020 vs Q2 2020
Przychody EBITDA Zysk netto
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Podsumowanie H1 2021

26,5 7,8 3,1

min PLN min PLN min PLN
Przychody EBITDA Zysk netto

+20,3% +7.,7 +4,8

min PLN min PLN
vs H1 2020 vs H1 2020 vs H1 2020
Przychody EBITDA Zysk netto
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Monetyzujemy dane w internecie

|
oo BIG DATA —— SMART DATA
ol Q ___________ - DaaP (Data as a Product)
— . j\)—\vl‘ ______________ Sprzedaz przetworzonych danych
NS e
i ° — e Daa$S (Data as a Service)
o T Kampanie reklamowe
E’ B 0 \X wykorzystujgce dane
ZBIERANIE PROFILOWANIE MONETYZOWANIE
Dane o uzytkownikach internetu Profilowanie uzytkownikéw Wykorzystanie przetworzonych danych

Strony internetowe desktop oraz mobile,
aplikacje, bazy danych online i inne

Sprzedaz sprofilowanych danych i technologii,

Zainteresowania, intencje zakupowe, _ _
kampanie reklamowe wykorzystujace dane

demografia, geolokalizacja, dane mobilne
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Dywersyfikacja biznesu pomiedzy segmenty

Data enrichment Data consulting Data acquisition
Przychody Q2 2021 r. Przychody Q2 2021 r. Przychody Q2 2021 .
+3,4 min PLN r/r +1,7 min PLN r/r -1,4 min PLN r/r

5,7 4,6
min min

° Dostarczanie danych przeznaczonych ° Efektywne kampanie wizerunkowe wsparte ° Kampanie afiliacyjne na globalnych rynkach.
do targetowania reklamy internetowe;j. analityka Big Data. ° Posrednictwo w hurtowej (brokerskiej)

° Autorska technologia DMP stuzgca do ° Kampanie performance z uzyciem danych. odsprzedazy mediéw reklamowych, celem
gromadzenia, analizy i monetyzacji danych, Wzrost konwersji dzieki analizie i modelowaniu pozyskania danych, monetyzowanych
oferowana w modelu SaaS lub na licenciji. danych o klientach. w pozostatych segmentach.

DYSTRYBUTORZY DANYCH AGENCJE REKLAMOWE | DOMY MEDIOWE SIECI AFILIACYJNE
| TECHNOLOGII KLIENCI BEZPOSREDNI BROKERZY POWIERZCHNI REKLAMOWYCH
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Wydarzenia Q2: Realizacja planow strategicznych
| dalszy dynamiczny wzrost wynikow

e Wysoka dynamika wzrostu i rosngcy potencjat kluczowego segmentu Data enrichment
Model biznesowy Cloud Technologies oparty jest na sprzedazy danych, a segment Data enrichment stanowi gtéwny
czynnik wzrostu sprzedazy spétki, odpowiadajgc juz za ponad 40% osiaganych przychoddw. Wysoki poziom marzy
sprawia, ze segment ten w najwiekszym stopniu kontrybuuje do poprawy wynikow netto catej Grupy. Q2 przyniost takze
znaczacy wzrost segmentu Data consulting, ktéry odbudowat swojg sprzedaz i marze po okresie pandemii w 2020 roku.

e Ogtoszenie plandéw strategicznych na 2021 rok
Z poczatkiem Il kwartatu Cloud Technologies przedstawito plany strategiczne na biezacy rok, obejmujgce dziatania w
trzech obszarach: globalizacja, miedzynarodowe akwizycje i rozwéj wtasnych technologii. Na przestrzeni kwartatu Grupa

poczynita istotne postepy w kazdym ze zidentyfikowanych obszaréw rozwoju, co wptynie pozytywnie na osiggane wyniki
w kolejnych okresach.

e Utworzenie spotki zaleznej OnProspects Ltd w Londynie
W maju Cloud Technologies utworzyto nowg spotke zalezna w Wielkiej Brytanii, ktéra odpowiedzialna jest za
komercijalizacje platformy DSP (Demand Side Platform), umozliwiajgcej zautomatyzowany zakup powierzchni reklamowej
w modelu aukcyjnym. Platforma pozwoli dotrze¢ do nowych klientdw oraz posrednio przyczyni sie do rozwoju kluczowego
segmentu Data enrichment, kt6ry stanowi gtdwne zrédto wzrostu przychoddw i wynikdéw Grupy.
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Wydarzenia Q2: Realizacja planow strategicznych
| dalszy dynamiczny wzrost wynikow

e Nabycie udziatéw w hiszpanskiej spoétce The Lineal MKT S.L.
W celu rozszerzenia zasiegu sprzedazy danych, Cloud Technologies nabyto w czerwcu 24% udziatdw w hiszpanskiej spoétce
The Lineal MKT S.L. z branzy marketingu internetowego. Akwizycja pozwala Grupie na szybkie dotarcie z danymi do
nowych klientéw, co wptynie pozytywnie na wyniki w kolejnym kwartale. Zawarta umowa daje mozliwos¢ zwiekszenia
zaangazowania Grupy do poziomu 60% udziatow w przysztosci.

e Zwolnienie z obowigzku zwrotu czesci wsparcia otrzymanego w ramach Tarczy Finansowej
Polski Fundusz Rozwoju dokonat zwolnienia z obowigzku zwrotu czesci subwenciji finansowej otrzymanej przez Cloud
Technologies w ramach Tarczy Finansowej, kwota zwolnienia wyniosta 931,5 tys. PLN. W wyniku umorzenia Grupa
rozpoznata zdarzenie jako pozostaty przychdd operacyjny.

e Wptyw pandemii COVID-19 na dziatalnos¢ operacyjna
Grupa nalezy do grona beneficjentdw przeniesienia aktywnosci konsumentéw i firm do Internetu, co przektada sie na wzrost
popytu na dane i ustugi reklamowe. Negatywny efekt pandemii zanotowany zostat przejsciowo w Il kwartale 2020 r.
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Q2 2021: znaczacy wzrost zysku oraz poziomu gotowki

Cashflow (min PLN)

Przychody (min PLN) Zysk netto (min PLN)
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° Sprzedaz w Q2 2021 przekroczyta poziom 14 min PLN (wzrost o 31% r/r), na co wptyw miaty wzrosty odnotowane w segmencie Data enrichment i Data consulting oraz
niska baza, ktéra w poréwnywalnym okresie byta obcigzona krétkim i przejsciowym, negatywnym wptywem pandemii COVID-19, odbudowanym w Q3 i Q4.

° Wynik netto w Q2 w wysokosci 2,2 min PLN przewyzszyt zysk osiggniety w najlepszym, zgodnie z sezonowoscig rynku reklamy internetowej, okresie Q4.
W najwiekszym stopniu do wyniku, za sprawa wysokich przychoddéw i marzy, kontrybuowat segment Data enrichment. Wptyw miato takze zdarzenie jednorazowe w
postaci zwolnienia z obowigzku zwrotu czesci subwencji finansowej w ramach Tarczy Finansowej w wysokosci 0,9 min PLN.

° W Q2 2021 kolejny raz poprawiony zostat poziom cashflow, stan gotéwki na koniec okresu wyniost ponad 23 min PLN. Zgodnie ze strategig, srodki te moga postuzy¢ do
inwestycji w rozwoj technologii lub do potencjalnych akwizycji, ktérych celem jest rozbudowa sieci dystrybucji danych.
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H1 2021: zysk netto przewyzszyt wynik H2 2020

Przychody (min PLN) Zysk netto (min PLN) Cashflow (min PLN)

30 4 12 10,7

10

20

53

10

H1 2020 H1 2021 ) H1 2020 H1 2021 H1 2020 H1 2021

° Sprzedaz Grupy w okresie H1 2021 wzrosta o ponad 20% i wyniosta 26,5 min PLN, wobec 22,0 min PLN osiggnietych w okresie H1 2020.

° Wynik netto w H1 2021 w wysokosci 3,1 min PLN poprawit wynik osiggniety w H1 2020 (strata na poziomie 1,7 min PLN) o okoto 4,8 min PLN. Jednoczesnie zysk
netto wygenerowany w H1 2021 przewyzszyt zysk osiggniety w H2 2020 (wynoszacy 2,3 min PLN).

° Cashflow Grupy w H1 2021 byt pozytywny i wyniost 5,3 min PLN wobec 10,7 min w H1 2020, pomimo praktycznie identycznych przeptywéw z dziatalnosci

operacyjnej. W H1 2020 Grupa otrzymata 3,4 min PLN subwencji z PFR, natomiast w H1 2021 Grupa dokonata sptfaty kredytu inwestycyjnego, zaciagnietego na
realizacje projektu inwestycyjnego objetego dotacja BGK.
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Q2 2021: skuteczny model biznesowy i wysoka EBITDA

EBITDA segmentow* (min PLN) EBITDA (min PLN)

Q22020 Q32020 Q42020 Q12021 Q22021 Q22020 Q32020 Q42020 Q12021 Q22021

° Model biznesowy Cloud Technologies opiera sie na sprzedazy danych i jest Poziom EBITDA w Q2 wyniést 4,8 min PLN, znaczaco przewyzszajac rezultat

beneficjentem rosnacego rynku reklamy internetowej oraz przenoszenia sie osiggniety w poréwnywalnym okresie 2020 roku. Wytaczajac wptyw zdarzenia
aktywnosci do kanatu online. Ponadto odznacza sie wysokim poziomem jednorazowego w kwocie 0,9 min, EBITDA wcigz zdotata przebi¢ rekordowy wynik
skalowalnosci, co odzwierciedla staty, rosngcy trend EBITDA na przestrzeni Grupy osiagniety w najlepszym, ze wzgledu na sezonowosc i statystyke, okresie Q4
ostatnich kwartatéw, napedzanych zwtaszcza przez segment Data enrichment. 2020.
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H1 2021: skokowa poprawa EBITDA r/r

EBITDA segmentéw* (min PLN)

56
6
4
2
0
-0,4
-2
H1 2020 H1 2021

° EBITDA segmentow Grupy wyniosta w H1 2021 okoto 5,6 min PLN,
wobec straty na poziomie 0,4 min w H1 2020. Nalezy jednakze
podkresli¢, iz na wyniki okresu poréwnywalnego duzy wptyw miata
rozwijajgca sie pandemia COVID-19.

EBITDA (min PLN)
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H1 2020 H1 2021

° Ro6znica miedzy okresem H1 2021 a H1 2020 byta jeszcze wigksza na

poziomie EBITDA, ktéra uwzglednia przychody z dotacji. EBITDA Grupy
wyniosta w H1 2021 okoto 7,8 min PLN, wobec zysku na poziomie 0,1
min w H1 2020. Na wyniki H1 2021 dodatkowy pozytywny wptyw miato
czesciowe umorzenie pozyczki od PFR.
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Dynamiczny wzrost najbardziej rentownego segmentu
Data enrichment - juz ponad 40% przychodow

° Wzrost udziatu segmentéw o wyzszym poziomie
marzy (Data enrichment, Data consulting)

kosztem spadku udziatu segmentéw o nizszej Q2 2020 Q2 2021
marzy (Data acquisition).

e Istotny wzrost znaczenia segmentu Data Fozosae —
enrichment, ktéry odpowiadat w Q2 2021 juz za
ponad 40% przychoddéw Grupy, a zanotowany
poziom marzowosci drugi kwartat z rzedu zblizyt

sie do 70%. 10,7

Data acquisition
min PLN

Data enrichmnent
Data acquisition

Data enrichmnent

14,0

min PLN

° Rosnie na znaczeniu réwniez sprzedaz
segmentu Data consulting (33% w Q2 2021
wobec 27% w Q2 2020).

Data consulting

Data consulting

° Segment DA petni funkcje dostarczyciela danych
do pozostatych segmentéw, koncentrujac sie na
jakosci danych. Wptywa to na stopniowe
obnizanie przychoddéw tego segmentu oraz ich
wzrost, razem z marzg, w pozostatych.
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Q2 2021 segmenty: Data enrichment motorem wzrostu

° Data enrichment kolejny kwartat z rzedu notuje dynamiczne wzrosty, co Przychody (min PLN)

w potaczeniu z wysokim poziom marzy na poziomie blisko 70%, wptywa
pozytywnie na wyniki catej Grupy. W |l kwartale poprzez utworzenie spofki
zaleznej w UK do komercjalizacji platformy DSP oraz nabycie udziatéw w
hiszpanskiej spétce The Lineal MKT S.L., Grupa posrednio i bezposrednio
wptynie na dalsze wzrosty w segmencie Data enrichment w kolejnych
okresach. Segment cechuje sie wysokim poziomem skalowalnosci.

| Q22020
B Q22021

0,4

|
° Data consulting odnotowat zaréwno wzrost sprzedazy jak i rentownosci, Data enrichmnent Data consulting Data acquisition Pozostate

na co pozytywnie wplynety zwtaszcza agencje reklamowe, w szczegolnosci
dziatalnos¢ spotki zaleznej Audience Network. Obecna rentownos$¢ jest
zblizona do modelowej rentownosci zaktadanej w tym segmencie. EBITDA segmentéw (min PLN)

0,0

B Q22020

° Data acquisition notuje spadek przychodéw, co ma zwigzek z optymalizacja S

procesu pozyskiwania danych. Grupa koncentruje dziatania na pozyskiwaniu 3

danych o wysokiej jakosci, co ma przetozenie na ich wyzszy potencjat

sprzedazowy, z sukcesem wykorzystywany w segmencie Data enrichment.

Ponadto w segmencie znajduja sie koszty zwigzane z dziataniami 1

zmierzajgcymi do komercjalizacji technologii DSP w nowo utworzonej spotce -

zaleznej w UK. ’ - -—

Data enrichmnent Data consulting Data acquisition Pozostate

° Segment Pozostate obejmuje dziatalnos¢ centralng Grupy, m.in. koszty
zwigzane z ksiegowoscig, obecnoscia na gietdzie itp.
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Q2 2021 Bilans: wzrost aktywow trwatych
oraz poziomu gotowki

30.06.2021 31.12.2020 30.06.2020

I Aktywa trwate: 49,2 47,3 39,5

(a) WNIP 36,9 39,3 37,9

(b) Pozostate 12,3 8,1 1,6

Aktywa obrotowe: 52,5 51,4 45,6

(@) Naleznosci handlowe 25,2 28,1 23,7

e  Zmiana struktury WNiP: zakonczenie kolejnego projektu objetego dotacja (b) Gotéwka i ekwiwalenty 23,1 17,8 15,5
("Big Data Analytics Platform”) oraz nastepnej generaciji platformy DMP.

(c) Pozostate 41 55 6,4

° Wzrost pozostatych aktywow trwatych: rozpoznanie dodatkowych aktywdw
i zobowigzan leasingowych zgodnie z MSSF 16 (najem biura oraz Aktywa razem 101,7 9,8 85,1
serwerdw) oraz podpisanie dtugoterminowych umoéw zakupu danych.

Kapitat wiasny 69,1 64,6 57,0
° Relatywnie stabilny poziom naleznosci handlowych pomimo rosnacej skali Zobowiszania 6 san ve1
dziatalnosci. obowigzania i rezerwy: X . 3
. - . . . . . . . a) Zobowigzania handlowe 3,9 4,9 10,1
° Znaczacy wzrost gotowki, kilkakrotnie przewyzszajacej zadtuzenie (ujemny @ ?
d’fug_ netto), obejmujace przede wszystkim pozyczki PFR oraz zobowigzania (b) Zadhuzenie odsetkowe 54 77 40
leasingowe.
, ; L . (c) Przychody przysztych okreséw 21,6 20,3 13,2
° Wzrost przychodow przysztych okresow wynikajgcy przede wszystkim z
podpisania wieloletnich uméw sprzedazy licencji na DMP, pozyskanych (d) Pozostate 17 14 08
dotacji oraz okoto 2-letnich kontraktéw na sprzedaz danych.
Pasywa Razem 101,7 98,8 85,1
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Q2 2021 Cash Flow: 2,0 min PLN wzrost poziomu gotowki

—¢" Cash flow

@) A Wybrane pozycje w min PLN

e  Wozrost poziomu gotowki w kwartale o 2,0 min
PLN, w tym pozytywny cash flow z dziatalnosci
operacyjnej w wysokosci 2,9 min PLN

e CAPEX na rozpoczecie rozwoju platformy DMP
kolejnej generacji (ujemne przeptywy z dziatalnosci
inwestycyjnej)

e Ujemne przeptywy z dziatalnosci finansowej
wynikajgce przede wszystkim ze spfaty biezgcych
zobowigzan leasingowych

Gotowka
31.03.2021

Przeptywy
pieniezne netto
z dziatalnosci
operacyjnej

+2,0
min PLN

Przeplywy
pieniezne netto
z dziatalnosci
inwestycyjnej

-0,4

23,1

Przeptywy
pieniezne netto
z dziatalnosci
finansowej

Gotowka
30.06.2021
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Plany rozwoju Cloud Technologies - 2021

Globalizacja

e  Wzmocnienie obecnosci Spotki
na rynkach zagranicznych, w tym
USA

e Dalsza rozbudowa sieci dystrybucji
danych

e  Eksploracja nowych zrédet danych

e Rozwdj poprzez spotke zalezng
w UK i komercjalizacje DSP

%

Akwizycje

Akwizycje firm o mniejszej skali
dziatalnosci niz Cloud Technologies
na rynkach zagranicznych w celu
rozbudowy sieci dystrybuciji danych

Zakup pakietdw mniejszosciowych
Zz mozliwoscig przejecia kontroli
W przysztosci

Transakcje z wykorzystaniem akcji
wiasnych lub gotowki

e
Technologie

Dalszy rozwdj technologii DMP
i nowa generacja platformy
OnAudience.com

Przygotowanie do komercjalizaciji
technologii DSP oraz analiza potencjatu
zakupu kodu zrédtowego

Przygotowanie technologiczne do
zmian rynkowych w 2023 roku
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Dziekujemy za uwage

Piotr Prajsnar Piotr Soleniec
Prezes Zarzgdu Cztonek Zarzgdu, CFO
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