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Raport półroczny

EPIGON S.A.

Za okres od 12.11.2007 – 30.06.2008

Sprawozdanie Zarządu EPIGON S.A. za okres 12.11.2007 – 30.06.2008

Spółka Akcyjna Epigon SA  powstała z przekształcenia firmy FHU EPIGON będącej własnością osoby fizycznej.  Epigon SA rozpoczął działalność 12 listopada 2007 roku.

Pierwszy rok obrotowy EPIGON SA został określony  na czasokres od 12.11. 2007 do 31.12.2008.

Przedstawione sprawozdanie Zarządu obejmuje okres od 12 listopada 2007 roku do 30 czerwca 2008 roku, czyli czas od momentu zarejestrowania spółki akcyjnej do końca I-go półrocza.  W pierwszych miesiącach funkcjonowania Spółki działalność operacyjna koncentrowała się na usługach transportowych, składowaniu i przechowywaniu towarów mrożonych oraz sprzedaży detalicznej mrożonek, skierowanej do sklepów, małych sieci handlowych  i gastronomii.

Na przełomie III i IV kwartału 2007 roku  w firmie FHU EPIGON w przedstawicielstwie handlowym w Gdyni wprowadzony został pilotażowy projekt sprzedaży detalicznej produktów mrożonych.  Kierunek ten kontynuowany jest w EPIGON SA.

Przedstawiciele handlowi dysponując samochodami chłodniami VW o ładowności do 750 kg, przystosowanymi do przewozu towarów w temperaturach kontrolowanych, w szybkim tempie zdobywali rynek pozyskując nowych klientów.   Baza klientów detalicznych w ciągu miesięcy rozwijania działalności wzrosła do kilkuset klientów z Trójmiasta i okolic.

Spółka w swojej działalności koncentrowała się na małych sklepach spożywczych, hurtowniach często o lokalnym charakterze oraz na małych sieciach handlowych. 

Idea rozwoju biznesu polegała na jak największym udziale produktów oferowanych przez Epigon w grupie wszystkich produktów mrożonych sprzedawanych przez sklep. Ograniczeniem jest liczba i pojemność urządzeń chłodniczych będących w posiadaniu sklepu,  rozwiązaniem jest dostarczenie sklepom urządzeń chłodniczych co pozwala na większe zatowarowanie.

Posiadanie  zaplecza chłodniczego pozwoliło na zwiększenie wolumenu zakupowego, a co za tym idzie, dokonywanie zakupów w dobrych cenach od producentów lub importerów. Ta pozycja dała  Spółce możliwość zaoferowania produktów w lepszych cenach niż konkurencja oraz na  poprawienie konkurencyjności oferty pod względem asortymentu  oraz  realizowania kompleksowych zamówień.

Spółka nawiązała kontakty handlowe z takimi firmami jak BOMI, Sieć 34, Rabat Pomorze, Fritar, Dr Oetker, ze sklepami sieci Żabka,  w ostatnim czasie  podjęto rozmowy np.  z Jago  SA oraz innymi dystrybutorami.

Obecnie sieć dystrybucji obejmuje 4 ( cztery) regiony handlowe obsługiwane przez przedstawicieli:  w  rejonie Trójmiasta ( siedziba w Gdyni), Warszawie rozpoczęcie działalności kwiecień 2008  i okolicach, Mszanie Dolnej ( region krakowski ) rozpoczęcie działalności również kwiecień 2008  oraz  Wodzisław Śląski ( region Śląska)  rozpoczęcie działalności czerwiec  2008, oddział ten powstał z uwagi na  podjęcie współpracy z siecią sklepów „Żabka” zgromadzonych w regionie Dolnego Śląska.

W tym też czasie Zarząd podjął działania polegające na rozwoju sieci przedstawicielstw handlowych prowadzących sprzedaż detaliczną, pozwoli to na wzrost osiąganej marży.  

Powołanie jednego przedstawicielstwa, poniesione koszty zwracają się po okresie ok. 6 miesięcy. Wynika to z wielkości nakładów na jego uruchomienie, kosztów pozyskania klienta i  czasu niezbędnego na osiągnięcie minimum sprzedaży na zysk.  Okres ten pozwala na  zdobycie takiej liczby klientów i osiągnięcie takiego poziomu sprzedaży, że oddział staje się samowystarczalny finansowo i generujący na tyle wysokie  marże, że powinny pozwalać na realizację zakładanych planów finansowych  całej spółki.

Ciężar finansowy powołania trzech przedstawicielstw poniosło przedstawicielstwo w Gdyni i na obecnym etapie brak środków w obrocie stał się hamulcem dalszego rozwoju.

Spółka jest w trakcie przeprowadzenia emisji akcji.  Dnia 13 lutego 2008 roku Spółka zadebiutowała na rynku papierów wartościowych New Connect.   W planach inwestycyjnych firmy jest bardzo ambitne zadanie,  do którego zaliczamy  zbudowanie własnego centralnego magazynu logistycznego (chłodni – mroźni), posiadanie takiego zaplecza umożliwia dalszy rozwój działalności w oparciu o tę infrastrukturę. Pozwoli to na znaczne obniżenie kosztów składowania,  podniesienie atrakcyjności oferty poprzez zwiększenie asortymentów.

Sytuacja na GPW zmusiła Zarząd do korekty planów w zakresie warunków emisji akcji, z tego też powodu planowane na III kw 2008 zasilenie funduszy  spółki   zostało przesunięte w czasie, z tego też powodu Zarząd został zobligowany do poszukiwania alternatywnych źródeł finansowania.

W planach Spółki jeszcze w 2008 roku zamierza się dynamicznie rozwijać sieć dystrybucji marek własnych w szczególności marki „Mr Ice” oraz ryby mrożonej poprzez współpracę z hurtowniami branżowymi na terenie całego kraju. W tym celu spółka zamierza stać się bezpośrednim importerem ryb mrożonych.  Dodatkowo Spółka prowadzi negocjacje o przejęciu spółki z branży rybnej o wysokiej rentowności w celu budowy własnej sieci sprzedaży detalicznej.
Istotnym wzmocnieniem Zarządu było powołanie  nowego Prezesa co stało się faktem 1 sierpnia 2008, rozbudowywany jest kanał dystrybucyjny, weryfikowane są wcześniejsze założenia, poszukiwane są inne możliwości dystrybucji.

W chwili obecnej trwają prace nad weryfikacją projekcji finansowej na lata 2008 do   

  2013 pod względem:

-  struktury przychodów  w tym:  kanałów w dystrybucji, asortymentów   

   i osiąganych marż, 

-  poziomu kosztów funkcjonowania przedstawicieli handlowych i całego   

   segmentu dz. sprzedaży i kosztów sprzedaży,

-  poziomu kosztów ogólnych.

Wszystkie te działania pozwolą na osiągnięcie zakładanych celów i zrealizowanie planu finansowego.

W bieżącym sprawozdaniu podane zostały dane finansowe narastająco od momentu zawiązania Spółki. Ze względu na krótki okres funkcjonowania Spółki na rynku, w sprawozdaniu nie zamieszczono danych za analogiczne okresy poprzednich lat.

W sprawozdaniu dokonano przeliczenia danych finansowych na EURO według średniego kursu NBP z dnia 30 czerwca 2008 roku.

Na działalność operacyjną EPIGON S.A. mogą mieć wpływ następujące zagrożenia i czynniki ryzyka:

1. ryzyko związane z krótką działalnością Emitenta

 
EPIGON SA została zawiązana 12.11.2007 roku. W związku z krótkim okresem działalności w tej formie prawnej nie ma możliwości podsumowania pełnego okresu obrachunkowego Emitenta. W tym aspekcie Emitent jako przedsiębiorstwo działające na rynku krócej niż rok może być postrzegany przez instytucje finansowe jako przedsiębiorstwo nie spełniające niektórych  kryteriów uzyskania finansowania. 

2. ryzyko związane z działalnością konkurencji


Firma EPIGON S.A. świadczy usługi na polskim rynku i jej aktualna oferta skierowana jest do następujących grup klientów:

· małe sieci handlowe, oferujące w sprzedaży produkty mrożone,

· sklepy detaliczne, pozostali detaliczni odbiorcy produktów i towarów mrożonych,

· przedsiębiorstwa korzystające z usług transportowych, w szczególności zlecające transport towarów w temperaturze kontrolowanej,

· przedsiębiorstwa zajmujące się produkcją, importem, dystrybucją towarów i produktów mrożonych, korzystające z zewnętrznych magazynów (chłodni, mroźni) w toku prowadzenia działalności gospodarczej lub korzystające z usług firm dystrybucyjnych.

Aktualnie firma prowadzi następujące rodzaje usług: transportowe ( planowana rezygnacja) , magazynowania, kompletowania, dystrybucji, realizacji zamówień specjalnych, bezpośrednią sprzedaż do punktów sprzedaży detalicznej, prowadzi także działalność handlową ukierunkowana na odbiorów większych – półburt i hurt. Istnieje ryzyko, że firmy o profilu handlowo-dystrybucyjnym o dużym potencjale finansowym dostosują,  bądź rozszerzą swój profil działalności, obsługując dodatkowe segmenty rynku. Tym samym, istnieje ryzyko, że firma będzie zmuszona do zwiększenia wysiłków celem pozyskania nowych odbiorców alternatywnie  pozyska ich mniejszą liczbę, mniejszą niż zakładano to w planach biznesowych. Taki obrót spraw  może wpłynąć  negatywnie na jego wyniki finansowe.

3. Ryzyko związane z możliwością utraty kadry menedżerskiej  oraz kluczowych pracowników.

EPIGON SA  prowadzi działalność gospodarczą przy minimalnym składzie osobowym..

Sprawne działanie Spółki oparte jest na nielicznej kadrze zarządzającej i kluczowych pracownikach odpowiedzialnych za rozwój danego działu sprzedaży. Zadaniem specjalistów jest organizowanie wszelkich procesów logistycznych, odpowiedni nadzór, dbałość o prawidłowe funkcjonowanie i oczekiwany rozwój właściwych kanałów przychodów Spółki. Istnieje ryzyko, że utrata kluczowych specjalistów lub zarządzających może spowodować krótkookresową destabilizację w jakości świadczonych usług.

4. Ryzyko nieterminowego i niekompletnego wykonania zlecenia

EPIGON SA, w swojej działalności występuje w dwojakiej roli: jako pośrednik pomiędzy producentami produktów i towarów mrożonych, a ich odbiorcami (supermarketami, dyskontami) świadcząc wyłącznie usługę dystrybucji, a także jako strona świadcząca usługi dystrybucji i jednocześnie partner handlowy.
Istnieje zatem ryzyko nieterminowej realizacji zamówienia na skutek tak dużej różnorodności oraz  zewnętrznych uwarunkowań.

5. Ryzyko związane z sezonowością sprzedaży

Pomimo znajomości zasad obowiązujących w handlu towarami i produktami chłodzonymi i mrożonymi, biorąc pod uwagę aspekt sezonowości, możliwe jest wystąpienie  wahań poziomu sprzedaży usług. Ryzyko to związane jest :

· ze zmianą zachowań i preferencji konsumenckich,

· z warunkami pogodowymi,

· z dostępnością towarów i produktów pochodzenia naturalnego (np. ryby, owoce morza),

· z dostępnością towarów i produktów importowanych (Azja) i prowadzonej polityki zagranicznej państw wysyłających na eksport towary.

Ze względu na zróżnicowane zapotrzebowanie rynku, istnieje ryzyko związane z czasem potrzebnym do zawarcia odpowiednich umów na dostawy z określonym producentem dobra, wykraczające poza sezon sprzedażowy, co może skutkować niższymi niż zakładane przychodami ze sprzedaży. Celem ograniczenia ryzyka związanego z sezonowością, EPIGON zakłada taki dobór kontrahentów, by w maksymalny sposób ograniczyć zjawisko sezonowości przychodów ze sprzedaży. Wymaga to ze strony firmy zróżnicowania asortymentowego dokonywanych zakupów i zawarcia umów handlowych i dystrybucyjnych dających oczekiwany poziom przychodów ze sprzedaży adekwatnie do sezonu działalności i pory roku. 

6. Ryzyko związane z niedostatecznym pozyskaniem środków z emisji

Ryzyko uplasowania emisji akcji na rynku ma istotny wpływ na możliwość realizowania strategii Emitenta, której powodzenie w zasadniczej mierze opiera się na realizacji budowy sieci sprzedaży oraz zakupu dodatkowych specjalistycznych środków transportu. 

Emitent nie przeprowadzał emisji akcji na przełomie I i II kwartału b.r. co było pierwotnie podstawą planu rozwoju Spółki. Brak działań w tym kierunku związany był ze złą koniunkturą na rynku kapitałowym i dużym prawdopodobieństwem nie uplasowania akcji na rynku. Powtórna emisja, ze względu na wymogi formalne, odsunęłaby w czasie możliwość pozyskania środków na kilka lub kilkanaście miesięcy. Stąd Zarząd podjął decyzję o czasowym wstrzymaniu starań o przeprowadzenie emisji akcji na inwestycje związane z magazynem centralnym i podjęcie działań celem przeprowadzenia nowej emisji akcji na przełomie II i III kwartału, z przeznaczeniem na rozwój sieci sprzedaży detalicznej.

Aby uwiarygodnić cele nowej emisji akcji, Emitent z własnych środków utworzył dwa przedstawicielstwa koncentrujące się na rynkach warszawskim i krakowskim. 

Z uwagi na to, że zasadnicza część środków na inwestycje będzie pochodziła od inwestorów indywidualnych oraz instytucjonalnych, wyżej wymienione ryzyko ma istotne znaczenie. 

Strategia rozwoju Emitenta będzie realizowana bez względu na to czy środki na rozwój sieci sprzedaży będą pochodziły z emisji nowych akcji i sfinansują tę inwestycję w 100% czy też w mniejszej części. 

Pozyskanie środków w niedostatecznej ilości na sfinansowanie całości planowanej inwestycji może spowodować  opóźnienie w realizacji zakładanych wyników ekonomicznych i stworzyć szansę rozwoju potencjalnym konkurentom. 

Jeżeli osiągnięcie zakładanego poziomu obsługi będzie odbywało się bez udziału środków pochodzących z emisji akcji, realizacja zakładanych wyników finansowych znacząco się obniży a proces inwestycyjny będzie musiał być finansowany z kredytów komercyjnych lub ze środków wygenerowanych z bieżącej działalności.

Emitent zakłada powstanie do końca bieżącego roku nowych przedstawicielstw.

Emitent uzależnia tempo rozwoju strukturalnego od powodzenia emisji.  

7. Ryzyko związane ze zmiennością kursów walutowych

EPIGON w swojej działalności usługowej nie jest bezpośrednio narażony na zmiany kursów walutowych, gdyż aktualnie sam nie prowadzi działalności importowej czy eksportowej. Forma nie korzysta z zabezpieczeń przed ryzykiem zmian kursów walutowych. 

Realizacja planów rozwoju sieci sprzedaży na rynki Słowacji, Czech i Niemiec spowoduje rozliczenia w walutach innych niż PLN. Zatem należy przyjąć, że zmiana kursów walutowych będzie miała w przyszłości wpływ na poziom przychodów ze sprzedaży.

Zmiana kursów walutowych będzie miała też wpływ na poziom cen zarówno zakupu jak i sprzedaży towarów i produktów importowanych, które są przedmiotem obrotu. 

8. Ryzyko związane ze zmianami regulacji prawnych 

Zmiany wprowadzane w polskim systemie prawnym mogą rodzić dla EPIGON pewne ryzyko w zakresie prowadzonej przez niego działalności gospodarczej. Dotyczy to w szczególności regulacji z dziedzin prawa handlowego, podatkowego, przepisów regulujących działalność gospodarczą, przepisów prawa pracy i ubezpieczeń społecznych czy prawa papierów wartościowych.  Należy zauważyć, iż przepisy polskiego prawa przechodzą obecnie proces intensywnych zmian związanych z dostosowaniem polskich przepisów do przepisów unijnych.  Zmiany te mogą mieć wpływ na  otoczenie prawne działalności EPIGON i na jego wyniki finansowe. Zmiany te mogą ponadto stwarzać problemy wynikające z niejednolitej wykładni prawa, która obecnie jest dokonywana nie tylko przez sądy krajowe, organy administracji publicznej, ale również przez sądy wspólnotowe. Interpretacje dotyczące zastosowania przepisów, dokonywane przez sądy i inne organy interpretacyjne bywają często niejednoznaczne lub rozbieżne, co może 

generować ryzyko prawne. Orzecznictwo sądów polskich musi pozostawać w zgodności z orzecznictwem wspólnotowym. Tymczasem nie zharmonizowane z prawem unijnym przepisy prawa krajowego mogą budzić wiele wątpliwości interpretacyjnych oraz rodzić komplikacje natury administracyjno – prawnej. W głównej mierze ryzyko może rodzić stosowanie przepisów krajowych niezgodnych z przepisami unijnymi czy też odmiennie interpretowanymi. 

9. Ryzyko związane z polityką fiskalną

Polski system podatkowy charakteryzuje się dużą zmiennością przepisów, które dodatkowo sformułowane są w sposób nieprecyzyjny i którym brakuje jednoznacznej wykładni. Interpretacje przepisów podatkowych ulegają częstym zmianom, przy czym zarówno organy skarbowe jak i orzecznictwo sądowe w sferze podatków nie mają wypracowanych jednolitych stanowisk. Wszystko to sprawia, że polskie spółki narażone są na większe ryzyko niż spółki działające w bardziej stabilnych systemach podatkowych. 

O ile zaistnieją okoliczności, w których organy podatkowe przyjmą interpretację przepisów podatkowych odmienną od przyjętej przez EPIGON, a będącej podstawą wyliczenia zobowiązania podatkowego, mogą mieć one negatywny wpływ na działalność EPIGON, jego sytuację finansową, wyniki oraz perspektywy rozwoju.

10. Ryzyko związane z odmową wprowadzenia akcji do obrotu w alternatywnym systemie lub opóźnieniem w tym zakresie.

Wprowadzenie Akcji Serii C, praw poboru akcji serii D, praw do akcji serii D i akcji serii D EPIGON S.A. do obrotu w alternatywnym systemie odbywa się na wniosek Emitenta. Zgodnie z Regulaminem Alternatywnego Systemu Obrotu, Giełda Papierów Wartościowych, jako Organizator ASO, może wyrazić sprzeciw wobec wprowadzeniu instrumentów finansowych objętych wnioskiem do obrotu. Wydanie odmownej decyzji w tej sprawie może spowodować zachwianie lub całkowite przerwanie procesu wprowadzenia akcji Epigon S.A. do alternatywnego systemu obrotu. 

Wyrażając sprzeciw wobec wprowadzenia do obrotu w alternatywnym systemie instrumentów finansowych objętych wnioskiem Emitenta, GPW zobowiązana jest uzasadnić swoją decyzję i przekazać Emitentowi jej odpis wraz z uzasadnieniem. Emitent, w terminie pięciu dni roboczych od daty doręczenia decyzji, może złożyć wniosek o ponowne rozpatrzenie sprawy. Wniosek ten powinien być niezwłocznie rozpatrzony przez Organizatora ASO. W związku z powyższym Emitent nie może precyzyjnie określić i zagwarantować dotrzymania terminów wprowadzenia akcji do obrotu w alternatywnym systemie obrotu.

11. Ryzyko związane z kształtowaniem się przyszłego kursu akcji oraz ich płynnością 

Kurs akcji i płynność obrotu akcjami spółek notowanych w alternatywnym systemie obrotu zależy od zleceń kupna i sprzedaży składanych przez inwestorów. 

W zależności od powodzenia emisji akcji serii D, akcje wprowadzone do obrotu do obrotu w alternatywnym systemie na rynku NewConnect będą stanowiły od 20,68% do 36,55% kapitału akcyjnego Emitenta. 

Uplasowanie emisji akcji serii D oraz dopuszczenie do obrotu akcji serii C spowoduje większe rozproszenie akcjonariatu.

Nie można mimo tego zapewnić, iż osoba nabywająca oferowane akcje Emitenta będzie mogła je zbyć w dowolnym terminie i po satysfakcjonującej cenie. 

12. Ryzyko związane z obrotem prawem poboru

Prawa poboru akcji serii D będą przedmiotem obrotu w alternatywnym systemie na rynku NewConnect w ściśle określonym terminie. Przedział czasowy będzie zawarty pomiędzy datą wyznaczoną w uchwale GPW SA na wniosek Emitenta (nie wcześniej jednak niż w następnym dniu sesyjnym po ustaleniu prawa poboru), a czwartym dniem sesyjnym przed zakończeniem terminu zapisów na akcje serii D w pierwszym terminie. Po tym terminie nie będzie możliwości sprzedaży praw poboru w ramach NewConnect. Uwzględniając przyjęty harmonogram oferty obrót prawami poboru zakończy się dnia 16.06.2008 roku. Inwestorzy nabędą prawa do Akcji serii D w Pierwszym Terminie Prawa Poboru jaki został wskazany w raporcie bieżącym nr 25/2008 w dniu 26 maja 2008 roku.

Raport jest dostępny na stronach internetowych Emitenta i NewConnect.

Zapis na Akcje serii D i ich objęcie będzie możliwe po ich pełnym opłaceniu. 

Prawa poboru, które nie zostały wykonane w terminie – wygasają. 

13. Ryzyko związane ze strukturą akcjonariatu Emitenta w aspekcie dominującego wpływu większościowych akcjonariuszy na działalność Spółki.

Na dzień sporządzenia Dokumentu Informacyjnego w strukturze akcjonariatu dominujący wpływ mają Państwo Beata i Jacek Koy, skupiający nie więcej niż 97,95% kapitału akcyjnego. 

Należy wskazać na możliwość wystąpienia sytuacji, w której posiadacze znacznego pakietu akcji, będą mogli wywierać decydujący wpływ na decyzje Emitenta, w tym wpływ na decyzje dotyczące treści uchwał podejmowanych przez Walne Zgromadzenie. Wystąpienie takiej sytuacji może  powodować ujemne skutki w sferze stosunków korporacyjnych dla inwestorów mniejszościowych. 

14. Ryzyko związane z zawieszeniem notowań

Organizator Alternatywnego Systemu Obrotu może zawiesić obrót instrumentami finansowymi na okres do trzech miesięcy w trzech przypadkach: gdy emitent narusza przepisy obowiązujące w alternatywnym systemie, gdy wymaga tego bezpieczeństwo i interes uczestników obrotu lub na wniosek Emitenta.

15. Ryzyko związane z wykluczeniem instrumentów finansowych z obrotu w alternatywnym systemie.

Organizator Alternatywnego Systemu wyklucza z obrotu instrumenty finansowe Emitenta w przypadku, gdy:
· zbywalność tych instrumentów stała się ograniczona,

· zniesiona zostaje dematerializacja tych instrumentów.

Wykluczenie instrumentów finansowych z obrotu w alternatywnym systemie może nastąpić również:

· na wniosek Emitenta, z zastrzeżeniem możliwości uzależnienia decyzji w tym zakresie od spełnienia przez Emitenta dodatkowych warunków,

· jeżeli Organizator Alternatywnego Systemu uzna, że wymaga tego interes i bezpieczeństwo uczestników obrotu,

· wskutek ogłoszenia upadłości Emitenta albo w przypadku oddalenia przez sąd wniosku o ogłoszenie upadłości z powodu braku środków w majątku Emitenta na zaspokojenie kosztów postępowania,

· wskutek otwarcia likwidacji Emitenta.

16. Ryzyko związane z możliwością nałożenia na Emitenta przez Komisję Nadzoru Finansowego kar administracyjnych 

Spółki, których akcje zostają wprowadzone do alternatywnego systemu obrotu na rynku NewConnect, mają status spółki publicznej w rozumieniu Ustawy o obrocie instrumentami finansowymi. W związku z tym, w przypadku, gdy Emitent nie będzie wykonywał lub wykonywał nienależycie obowiązki wynikające z przepisów prawa, a w szczególności obowiązków wynikających z Ustawy o ofercie publicznej i Ustawy o obrocie instrumentami finansowym, Komisja Nadzoru Finansowego może nałożyć na Emitenta kary administracyjne. W przypadku niewykonywania bądź nienależytego wykonywania obowiązków określonych w  art. 96 Ustawy o ofercie publicznej, Komisja Nadzoru Finansowego może:

1) wydać decyzję o wykluczeniu, na czas określony lub bezterminowo, akcji z obrotu w Alternatywnym Systemie Obrotu, albo

2) nałożyć, biorąc pod uwagę w szczególności sytuację finansową podmiotu, na który kara jest nakładana, karę pieniężną w wysokości do 1.000.000 zł, albo

3) zastosować obie kary jednocześnie.

Maksymalna kara pieniężna, jaka – zgodnie z Ustawą o obrocie instrumentami finansowymi – może zostać nałożona na Emitenta, który nie wykonuje bądź wykonuje nienależycie obowiązki określone w w/w Ustawie, wynosi 1.000.000 zł.

Zarząd Emitenta oświadcza, że nieznane są mu zdarzenia, fakty oraz okoliczności, które mogłyby skutkować nałożeniem na Emitenta sankcji administracyjnych, o których mowa powyżej.
Wybrane dane finansowe Epigon SA za okres 12.11.2007 do 30.06.2008

	Wybrane dane finansowe EPIGON SA na pierwszy okres finansowy  od 12.11. 2007 do 30.06.2008.

	

	 
	 

	 
	 

	Przychody netto ze sprzedaży
	3 461 737,01

	 
	 

	Wynik na sprzedaży
	11 251,89

	 
	 

	Wynik na działalności operacyjnej 
	72 911,23

	 
	 

	Wynik na działalności operacyjnej + amortyzacja
	355 442,33

	 
	 

	Wynik brutto
	-39 681,67

	 
	 

	Wynik netto
	-39 681,67

	 
	 

	 
	 

	Aktywa ogółem
	5 348 218,75

	 
	 

	Aktywa trwałe
	1 771 072,46

	 
	 

	Aktywa obrotowe w tym:
	3 577 146,29

	 
	 

	zapasy
	1 443 013,20

	 
	 

	należności
	2 052 216,68

	 
	 

	Inwestycje krótkoterminowe
	7 309,66

	 
	 

	w tym środki pieniężne
	7 309,66

	 
	 

	Krótkoterminowe rozliczenia międzyokresowe
	74 606,75

	 
	 

	Kapitał własny
	830 318,33

	 
	 

	Kapitał podstawowy
	870 000,00

	 
	 

	Zobowiązania i rezerwy na zobowiązania w tym:
	4 517 900,42

	 
	 

	zobowiązania długoterminowe
	1 802 363,02

	 
	 

	 w tym kredyty i pożyczki
	155 940,00

	 
	 

	Zobowiązania krótkoterminowe
	2 520 695,13

	 
	 

	w tym kredyty i pożyczki
	416 714,62

	 
	 

	Rozliczenia międzyokresowe
	194 842,27


Oświadczenie Zarządu EPIGON S.A. w sprawie rzetelności półrocznego sprawozdania         

finansowego

Działając jako Zarząd Spółki Epigon S.A. oświadczam, że według mojej najlepszej wiedzy wybrane dane finansowe za I półrocze 2008 roku zostały sporządzone zgodnie z obowiązującymi przepisami. Półroczne sprawozdanie z działalności Spółki zawiera prawdziwy obraz rozwoju i osiągnięć oraz sytuacji Spółki, w tym opis podstawowych zagrożeń i ryzyk

_______________________

Zarząd EPIGON S.A.

 „EPIGON”S.A. ul. Przemysłowa 5, 81-036 Gdynia tel. (058) 690 86 44,  fax. (058)690 86 30
Spółka wpisana do rejestru przedsiębiorców w Sądzie Rejonowym Gdańsk-Północ, VIII Wydział Gospodarczy Krajowego Rejestru Sądowego, KRS: 0000293627, REGON 220510788

Kapitał zakładowy: 870 000 PLN


