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Slowo wstepne Prezesa Zarzadu

MobiMedia Solution S.A.

Jestem dumny, ze moge by¢ czescig nowego MMS, w ktorym bede mogl wykorzystac
cala moja wiedz¢ na temat platnosci elektronicznych 1 IT jaka zgromadzilem w ciagu catej
mojej drogi zawodowej.

Stoimy przed trudnymi ale i zarazem bardzo ekscytujacymi wyzwaniami dla MMS.
JesteSmy co prawda niewielkim zespotem, ale $wietnie przygotowanym do pracy
w zakresie globalnym z najwigkszymi partnerami i instytucjami

Moim celem jest realizacja strategii Spotki oraz wprowadzenie Naszych rozwigzan
FINTECH na rynek tak, aby moc wypracowywaé wyzsze dochody dla akcjonariuszy MMS.

Mam zamiar skupi¢ si¢ przede wszystkim na wdrozeniu technologii i jej rozwoju,
zgodnie z zapisami Strategii Spolki.

Celem zasadniczym jest doprowadzenie technologii do stanu pelnej gotowosci oraz
zbudowanie sieci partnerow handlowych na Ukrainie, w Wielkiej Brytanii i Niemczech przed
koncem roku.

Chciatbym doprowadzi¢ do integracji z naszg technologia kilku bankow na Ukrainie
oraz w Polsce dzigki czemu pozyskamy punkty do transferu srodkéw pienieznych
z Wielkiej Brytanii 1 Niemiec, po wczesniejszych testach w Polsce 1 na Ukrainie.

lvan Hanamov

Prezes Zarzadu
MobiMedia Solution S.A.
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MOBIMEDIA SOLUTION S.A. (MMYS)

MobiMedia Solution S.A. jest spotka notowang na GPW. MobiMedia Solution S.A.
zostala zatozona w grudniu 2011 roku. Od tego czasu dziata w rdéznych sektorach
I segmentach rynku. Firma zmienita nazwg 10 lutego 2016 roku na MobiMedia Solution S.A.
Od stycznia 2015 roku spotka ma nowych gléwnych akcjonariuszy.

MMS ma zamiar tworzy¢ nowe strumienie dochodow wraz z naszymi partnerami
w branzy bankowos$ci i platnosci, a jednoczes$nie zapewniaé szybsze, bezpieczniejsze
1 bardziej ekonomiczne rozwigzania dla uzytkownika koncowego.

Glownym celem jest rozwoj rozwigzan dla transferow pieni¢znych, wraz z dobrze
znanymi partnerami, ktorzy poszukuja nowych mozliwos$ci 1 strumieni dochodow w szybko
rozwijajacej si¢ branzy FINTECH. Jednoczes$nie chcemy zapewni¢ szybsze, bezpieczniejsze
I bardziej ekonomiczne rozwigzania dla uzytkownika koncowego.

Firma ma ambicj¢ sta¢ si¢ waznym graczem w dziedzinie rozwigzan transferow
pieniedzy (C2C i B2C) na rynku europejskim.

WIZJA

Wskazana przez Zarzad MobiMedia Solutions wizja ma na celu stanie si¢ uznanym
dostawcg ustug dodanych w sektorze FINTECH, poprzez stworzenie globalnego systemu
elektronicznych przekazow pieni¢znych opartego na rozwigzaniach Kkryptograficznych.
Rozwigzania te bedg oparte na technologiach obstugujacych systemy ptatnicze zintegrowane
z terminalami platniczymi naszych partnerow.

(NOWA) STRATEGIA

Nowa Rada Nadzorcza zdecydowata, ze MobiMedia Solution w pierwszej kolejnosci
winna si¢ skupi¢ na dzialalnosci zwigzanej z przekazami pienieznymi w $Srodowisku
FINTECH.

MMS zawrze szereg uméw W celu uzyskania nowych aktywow, zgodnie
z komunikatami z maja 2016 roku

Spotka dokonata wyboru z krétkiej listy potencjalnych firm i technologii, ktére beda
przedmiotem kompensaty w trzecim i czwartym kwartale. Po zawarciu uméw MMS bedzie
miala nowe aktywa, ktore stang si¢ gtdwnym przedmiotem zarzadzania przez MMS.

MMS zamierza rozwijaé rozwigzania z zakresu transferOw pienieznych wraz
z globalnymi partnerami oraz z bankami, ktore sg zainteresowane zdobywaniem nowych
segmentow rynku w szybko rozwijajacej si¢ branzy sektora FINTECH.
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Celem naszej strategii jest wprowadzenie naszego rozwigzania przelewoéw na rynek
we wspolpracy z bankami. Chcemy zaoferowaé¢ bankom nasze rozwigzanie dla pienigdza
elektronicznego i dotadowan gotowkowych. MMS bedzie oferowa¢ je bankom wedlug
oczekiwanych przez banki specyfikacji (White Label), tak aby mozliwa byta integracja tych
rozwigzan z juz istniejacymi aplikacjami mobilnymi adresowanymi do klientow bankow.
Nasze rozwigzania bedg tez przeznaczone dla nowych klientow.

Nie jest naszym zamiarem cechowanie wtasng marka naszych rozwigzan (aplikacji).
Naszym celem jest monetyzacja opracowanych przez nas rozwigzan technologicznych
FINTECH poprzez wykorzystanie juz istniejacej infrastruktury oraz baz potencjalnych
klientow.

W pierwszej kolejnosci chcemy wykorzysta¢ nasze technologie na rynku polskim
1 ukrainskim. Celem jest wykorzystanie punktow sprzedazy w Polsce jako punktow transferu
pieniedzy na pieniadz elektroniczny oraz ich transfer (P2P) do odbiorcow na Ukrainie.
Zaletami takiej metody jest szybko$¢, bezpieczenstwo i niski koszt. Po uzyskaniu
dziatajacego prototypu technologia bedzie rozwijana na rynkach europejskich we wspotpracy
Z naszymi partnerami.

MMS dazy do stworzenia globalnego systemu przekazow pieni¢znych opartego o
Systemy kryptograficzne i obstugujacego platnosci w tzw. Chmurze. Rozwigzanie to bgdzie
zintegrowane z terminalami platniczymi naszych partneréw jako ustuga dodana.

W celu spehienia wszelkich wymogéw MMS docelowo chce wykorzystywaé
istniejace kluczowe elementy technologiczne. MMS zapewnia¢ bedzie zaréwno produkt
(ptatnosci P2P) jak tez bedzie odpowiedzialny za integracj¢ systemoéw u odbiorcow
koncowych. Wszystkie transakcje beda szyfrowane unikalnym szyfrem, tak aby chronié¢ caty
proces transakcji.

REALIZACJA

Zarzad MMS w drugiej potowie 2016 r bedzie zawiera¢ umowy z nowymi partnerami
strategicznymi i zabezpiecza¢ dostarczanie rozwigzan FINTECH. MMS bedzie w stanie
zapewni¢ swoim globalnym partnerom najnowoczes$niejsze rozwigzania techniki FINTECH
w zakresie przelewow i przesytu srodkow pienieznych

STRATEGIA RYNKOWA

Dzisiaj widzimy zmiany jakie zachodza w sektorze bankowym oraz na rynku ustug
platnosci. Banki i firmy platnicze tacza sity z firmami technologii FINTECH, aby moc §ledzi¢
trendy rynkowe. Sg teraz bardziej otwarte na integracj¢ zewnetrznych rozwigzan FINTECH
z wlasna, juz istniejaca, infrastrukturg.
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Pierwszym krokiem MMS jest pozyskanie do wspotpracy globalnego partnera w
branzy terminali platniczych dysponujacego duza liczba punktow sprzedazy, co umozliwi
peine rozwinigcie systemu transferow a tym samym spowoduje wygenerowanie nowych
strumieni przychodu.

Nastgpny krok w naszej strategii 10 nawigzanie wspotpracy z bankami. Chcemy
zaoferowa¢ bankom nasze rozwigzanie Wallet Solution i oraz jego integracje z istniejacymi
aplikacjami bankowos$ci mobilnej adresowanym do dotychczasowych klientow lub jako
samodzielna aplikacja dla nowych potencjalnych klientow.

MMS planuje uruchomienie ustugi transferéw w pierwszej kolejnosci pomiedzy
Polska i Ukraing. Adresujemy nasze ushugi do bankéw na Ukrainie. Ukrainskie banki begda
mogly zaproponowac t¢ ustuge swoim klientom, ktérzy pracuja w Polsce. Dzigki temu osoby
te, w tatwy, bezpieczny, szybki i tani sposob beda mogty, za pomoca aplikacji mobilnej,
dokonywa¢ przesytlu pienigdzy swoim rodzinom, bliskim czy znajomym mieszkajagcym na
Ukrainie. Opcjonalnie, na wirtualne konto w aplikacji, wyplaty wynagrodzen bedzie mogt
bezposrednio dokonywaé¢ pracodawca. Opcja ta przySpieszy caty proces ewentualnego
dalszego przesylu srodkow za granice.

MMS prowadzi rozmowy z kilkoma bankami na Ukrainie poprzez Prezesa Zarzadu,
ktory mieszkal w tym kraju 11 lat. W Polsce 1 Europie prowadzimy rozmowy z dostawcami
terminali ptatniczych o zasiggu globalnym. Chcemy bowiem dokonywac¢ transakcji w naszym
rozwigzaniu poprzez ich sie¢ terminali. Prowadzone rozmowy z bankami w Polsce beda miaty
na celu obsluge analogicznej ustugi dla polskich klientow pracujacych poza granicami RP
(w Niemczech, Wielkiej Brytanii).

EUROPEJSKI RYNEK TRANSFEROW MIEDZYNARODOWYCH

Europa stanowi prawie 10 % ludnosci $wiata, ale jest domem dla 20 % wszystkich
pracownikéw migrujacych (50 mln) 1 jest zrodtem 25 % globalnych przeptywow przekazow.
W 2014 roku oszacowano, ze migranci zyjacy w Europie wystali 109,4 mld USD przekazow
pienigznych do krajow europejskich o nizszych dochodach 1 do krajow rozwijajacych sie.
Europa Zachodnia i Federacja Rosyjska sg glownymi zrodtami przekazow migrantow
w Europie.

Sze$¢ krajow o najwyzszych kwotach przekazow w Europie stanowi 75 % rynku
przeptywow: Federacja Rosyjska (20,6 mld USD), Wielka Brytania (17,1 mld USD), Niemcy
(14 mld USD), Francja (10,5 mld euro), Wtochy (10,4 mld USD) i Hiszpania (9,6 mld USD).

W 26 europejskich krajach wysytajacych, przekazy wysytane stanowig $rednio ok. 0,7
% swojego PKB — lub 178 USD per capita. Przecigtna wysoko$¢ przeptywow wystanych
przez pracownikoéw migrujacych w Europie waha si¢ od 1500 do 3200 USD rocznie
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PRZEPLYW SRODKOW PIENIEZNYCH - ODBIORCY

Z 1lacznej kwoty srodkow pienieznych przesylanych przez emigrantéow zyjacych
w Europie, okoto jedna trzecia (36.5 mld USD) pozostaje w 19 krajach europejskich, podczas
gdy dwie trzecie (72 mld USD) zostaje przestanych do ubogich rodzin w ponad 50 krajach
rozwijajacych si¢. Rzeczywiste przeptywy przekazow do wielu krajéw moga by¢ znacznie
wyzsze niz W oficjalnych szacunkach ze wzgledu na czeste stosowanie nieformalnych
kanatow do przekazywania pieniedzy. Szacuje si¢, ze 150 miliondw ludzi na catym $wiecie
korzysta z przekazoéw pochodzacych z Europy. Istnieje 19 gtownych krajow przyjmujacych
przekazy w Europie, na czele z Ukraing, Polska i Rumunig. Dziesi¢¢ z tych krajow
przyjmujacych sg panstwami cztonkowskimi UE, otrzymuja ponad 20,5 mld USD rocznie.

RYNEK TRANSFEROW WYNAGRODZEN DO POLSKI NA UKRAINE

Migdzynarodowe transfery pieni¢zne do Polski osiggnety putap 7,5 miliarda USD
w 2014 roku. Bank Swiatowy szacuje, ze wzrost bedzie wynosit ok 5% rocznie.

Glowne kierunki z ktoérych sg przesytane do Polski pienigdze to Niemcy (+2,3 mld
PLN).

Na rynku brytyjskim obstuga przekazow do Polski zajmuje si¢ ok. 15 duzych
posrednikéw. Z posrdd nich tylko kilka firm oferuje transfery typu Cash2Cash.

Sredni koszt transferu gotowki do Polski waha si¢ od 7,1% do 12% kwoty przekazu,
w zaleznosci od ilosci, sposobu (karta on-line, lub $rodkow pienieznych) i kraju pochodzenia.
Na rynku brytyjskim w przypadku transferow cash2cash $rednia optata waha si¢ od 9% do
11% przekazywanej kwoty. Polscy imigranci wysylaja pieniadze do kraju przecigtnie raz w
miesigcu (63% w Niemczech, 52% w Wielkiej Brytanii) lub co drugi miesigc (30% w
Niemczech i Wielkiej Brytanii). Kwoty jednorazowych przekazow wynoszg zazwyczaj ok.
500 EUR dla Niemiec i 300 GBP w Wielkiej Brytanii.

W 2015 roku zagraniczni pracownicy przestali okoto 601 miliardow USD do swoich
rodzin zamieszkalych w krajach pochodzenia. Sredni koszt optaty transferowej wyniost
7,37% (Q4 2015). Przekazy te sa jednym z najwigkszych zrodet wpltywow finansowych w
wielu krajach rozwijajacych sie.

Jak wynika z raportu Banku Swiatowego, Ukraina stala si¢ liderem posrod krajow
otrzymujacych pienigdze od swoich obywateli mieszkajacych i pracujgcych w Europie.

Wedlug Narodowego Banku Ukrainy, najwickszym zrodtem przekazéw byli
pracownicy zatrudnieni na terytorium Federacji Rosyjskiej, skad wystano na Ukraing ponad
3 mld USD. Kolejnymi na tej liscie bylty Niemcy i Grecja. W 2013 roku przekazy na Ukraing
z Europy osiagnety putap 8,5 mld USD.

Strona6z6



