TOBIASZ W. BURY

Wyksztalcenie:

2013 - 2013 Harvard Business School, Harvard University, Boston, MA USA
Advanced Management Program, AMP 185

2006 - 2007 Kellogg School of Management, Northwestern University, Chicago, IL USA
Master of Business Administration (MBA)

1997 - 2002 Szkola Glé6wna Handlowa (SGH), Warszawa, Polska

Magister, Kierunki: Zarzqdzanie, Miedzynarodowe Stosunki Gospodarcze

2000 - 2001 Umea School of Business and Economics, Umea University, Umea, Szwecja

Doswiadczenie zawodowe:

2016 - obecnie
Idea Bank SA (Grupa Kapitalowa)

Wiceprezes Zarzadu (od 06.2017), Czlonek Zarzadu (01.2017-06.2017), Doradca Zarzadu

(09.2016-12.2016),

- sprawujacy nadzoér nad spétkami zaleznymi banku, w szczegolnosci w zakresie realizacji
planéw finansowych, kontroli i zarzadzania ryzykiem, realizacji strategii Banku i GK

- zarzadzajacy obszarem nadzoru wlascicielskiego i konsolidacji w banku

- sprawujacy nadzoér merytoryczny i organizacyjny nad obszarem obstugi Klienta i kontroli
jakosci w banku

Jako Przewodniczacy i Czlonek Rad Nadzorczych sprawuje staly nadzér nad dzialalnoscig
spotek we wszystkich dziedzinach dziatalnosci, w szczego6lnosci w:

- Idea Money SA (faktoring) od 01.2017 - Przewodniczacy RN

- Tax Care SA (ksiegowosc) od 01.2017 - Wiceprzewodniczacy RN

- Idea Fleet SA (leasing, najem) od 02.2017 - Przewodniczacy RN

- Idea Leasing SA (leasing) od 10.2016 - Wiceprzewodniczacy RN

- Getin Leasing SA (leasing) od 10.2016 - Wiceprzewodniczacy RN

- Open Finance SA (posrednictwo finansowe) od 11.2016 - Przewodniczacy RN

- Home Broker SA (posrednictwo nieruchomosci) od 11.2016 - Przewodniczacy RN

- Open Life TU Zycie SA (zaktad ubezpieczeri) od 12.2016 - Cztonek RN

01.2014 - 04.2016

Grupa PZU
Czlonek Zarzadu PZU Zycie SA oraz Dyrektor Grupy PZU

- nadzorujacy obszar sprzedazy w catej Grupie PZU

- zarzadzajacy obszarem sprzedazy i obstugi klienta (PZU SA i PZU Zycie SA) obejmujacym
wszystkie kanaly dystrybucji Grupy tj.: kanal wlasnych Oddzialéw PZU, kanaly agentow
wylacznych PZU SA i PZU Zycie, kanaly niewylaczne (w tym multiagencyjny i dilerski),
kanat brokerski oraz kanaty zdalnej sprzedazy i obstugi (Internet, Contact Center, Centrum
Klienta Grupy PZU) - ok. 5 tys. pracownikéw i ponad 25 tys. sprzedawcéw

- zakres produktowy: ubezpieczenia komunikacyjne, majatkowe, na zycie, zdrowotne,
produkty oszczednosciowe i inwestycyjne



09.2014 - 02.2016
Link4 TU SA - Czlonek Rady Nadzorczej

05.2010 - 01.2014
PZU SA i PZU Zycie SA
Dyrektor Zarzadzajacy ds. Sieci w Grupie PZU

- kierujacy Pionem Sieci Grupy, w sklad ktérego wchodza jednostki terenowe (Oddziaty
PZU powstale z polaczenia sieci PZU SA i PZU Zycie) i jednostka centralna Centrum
Klienta Grupy PZU

- odpowiedzialny za sprzedaz ubezpieczerr majatkowych, ubezpieczeri na zycie, produktéw
inwestycyjnych i emerytalnych oraz obstuge klienta realizowang w sieci i zdalnie

01.2009 - 12.2010

PZU Zycie SA

Dyrektor Zarzadzajacy ds. Sprzedazy Masowej (10.2009-12.2010)

- kierujacy Pionem Sprzedazy Masowej

- odpowiedzialny za sprzedaz i obstuge klienta realizowana przez sie¢ agencyjna i placéwki
PZU Zycie do klientéw indywidualnych oraz matych firm

Dyrektor Zarzadzajacy ds. Sieci Agencyjnej (01.2009-09.2009),

- Kkierujacy siecig Sprzedazy Agencyijnej PZU Zycie (w tym agentéw wylacznych) w zakresie
ubezpieczen indywidulanych i grupowych na zycie

2002 - 2008
The Boston Consulting Group

Manager, Specjalizacja Bankowosé i Ubezpieczenia, Cztonek Swiatowej Grupy
Ubezpieczeniowej BCG

Zarzadzal projektami i wdrazat kluczowe zmiany modelu dziatania dla klientéw z sektora
finansowego w tym czotowych bankéw i firm ubezpieczeniowych w Polsce.

Kluczowe wdrazane projekty w obszarach:

- strategii dystrybucji, w tym organizacji i optymalizacji kanatéw dystrybucji dla bankéw PL

- budowy i organizacji sieci sprzedazy, optymalizacji struktur sprzedazy i obstugi klienta dla
bankéw i ubezpieczycieli

- optymalizacji i reorganizacji procesow obstugi klienta i likwidacji szkéd dla ubezpieczycieli

- strategii wzrostu na rynkach Europy Centralnej i Wschodniej

- wdrozenia strategii wzrostu banku w segmencie matych i $rednich firm

- organizacji grupy kapitalowej skladajgcej sie z podmiotéw dzialajagcych na rynkach
regulowanych - budowa holdingu

Poza doswiadczeniem w konsultingu dla sektora finansowego, bral réwniez udzial
w projektach w zakresie strategii dystrybucji, organizacji i zarzadzania sprzedaza i obstuga
klienta w innych branzach (d6br konsumpcyjnych)

Jezyki obce:

Angielski - biegle, Niemiecki - podstawowy, Szwedzki - podstawowy



