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Monetyzujemy dane w internecie

—
oo BIG DATA ——— SMART DATA
= Q = DaaP (Data as a Product)
— — U e Sprzedaz przetworzonych danych
SR e
: e .
: e . Daa$S (Data as a Service)
............ Kampanie reklamowe
E’ Q ° \X wykorzystujgce dane
ZBIERANIE PROFILOWANIE MONETYZOWANIE
Dane o uzytkownikach internetu Profilowanie uzytkownikow Wykorzystanie przetworzonych danych
Strony internetowe desktop oraz mobile, Zainteresowania, intencje zakupowe, Sprzedaz sprofilowanych danych i technologii,
aplikacje, bazy danych online i inne demografia, geolokalizacja, dane mobilne kampanie reklamowe wykorzystujace dane
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Dywersyfikacja biznesu pomiedzy segmenty

Data consulting

Przychody Q1 2021 .

+1,0 min PLN r/r

Data enrichment

Przychody Q1 2021 r.

+3,2 min PLN r/r

4,5
min

° Dostarczanie danych przeznaczonych do
targetowania reklamy internetowe;j.

e  Autorska technologia DMP stuzgca do
gromadzenia, analizy i monetyzacji danych,
oferowana w modelu Saa$S lub na licenciji.

DYSTRYBUTORZY DANYCH
| TECHNOLOGII

Data acquisition

Przychody Q1 2021 r.

-3,1 min PLN r/r

4.4 3,6
min min

° Efektywne kampanie wizerunkowe wsparte Kampanie afiliacyjne na globalnych rynkach.
analityka Big Data. ° Posrednictwo w hurtowej (brokerskiej)

° Kampanie performance z uzyciem danych. odsprzedazy mediéw reklamowych, celem
Wzrost konwersji dzieki analizie i modelowaniu pozyskania danych, monetyzowanych
danych o klientach. w pozostatych segmentach.

SIECI AFILIACYJNE
BROKERZY POWIERZCHNI REKLAMOWYCH

AGENCJE REKLAMOWE | DOMY MEDIOWE
KLIENCI BEZPOSREDNI
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Wydarzenia Q1: Wzrost wynikow finansowych
| realizacja planow strategicznych

e Wysoki potencjat kluczowego segmentu Data enrichment
Model biznesowy Grupy oparty na sprzedazy danych, ktéry w najwiekszym stopniu realizowany jest przez segment Data
enrichment stanowi gtéwny czynnik wzrostu sprzedazy spétki, a najwyzszy poziom marzy osiggany w tym obszarze
przektada sie na istotng poprawe wynikéw r/r. Segment Data enrichment odpowiada juz za ponad 1/3 osigganych
przychoddw Grupy i w najwiekszym stopniu przyczynia sie do poprawy wynikdw netto.

e Umowa na sprzedaz licencji na uzytkowanie autorskiej technologii DMP
W lutym 2021 r. zostata sfinalizowana umowa dotyczaca sprzedazy licencji na wykorzystanie autorskiej technologii Data
Management Platform do polskiej spoétki z branzy medialnej. Umowa przewiduje standardowy 5-letni okres licenciji,
a kwota opiewa na 1 min PLN netto. Przychdd z transakciji rozliczany bedzie proporcjonalnie do czasu trwania licencji. Od
poczatku 2020 r. Grupa podpisata tgcznie siedem umdw na uzytkowanie technologii DMP na tagczng kwote 8,9 min PLN.

e Ukonczenie prac nad nowa generacja platformy DMP
Przez ostatni rok Grupa prowadzita proces wytworzenia i ulepszenia obecnie uzywanej generacji autorskiej platformy
DMP. Z koncem Q1 2021 prace te zostaty ukonczone, a w ich wyniku dokonano rozbudowy platformy o nowe
funkcjonalnosci, ktére zostang zaoferowane klientom Grupy. Jednoczesnie rozpoczete zostaty prace nad kolejna
generacja platformy DMP ze wzgledu na jej wysoki potencjat komercyjny i technologiczny.
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Wydarzenia Q1: Wzrost wynikow finansowych
| realizacja planow strategicznych

e Otrzymanie koncowej transzy dotacji od Banku Gospodarstwa Krajowego
W lutym 2021 r., spétka zalezna Audience Network otrzymata ostateczng transze dotacji od BGK w wysokosci 0,9
min PLN (z tacznej dotacji na kwote 5,1 min PLN). Otrzymana kwota zostata w cato$ci przeznaczona na sptate
kredytu bankowego, zaciggnietego w celu realizacji projektu objetego dotacjg. Kredyt zostat sptacony w catosci.

e Wpltyw pandemii COVID-19 na dziatalnos¢é operacyjna
Grupa nalezy do grona beneficjentow przeniesienia aktywnosci konsumentéw i firm do Internetu, co przektada sie na
wzrost popytu na dane i ustugi reklamowe. Planowane luzowania obostrzen mogg wptynac¢ pozytywnie na wyniki
Grupy ze wzgledu na branze historycznie bedgce zrodtem zlecen reklamowych dla Spétki jak np. turystyka.

e Utworzenie nowej spotki zaleznej w Londynie
Krétko po zakonczeniu Q1 2021, Grupa ogtosita plany strategiczne na 2021 r. w ramach ktérych w maju utworzona
zostata nowa spotka zalezna w Wielkiej Brytanii, ktéra odpowiedzialna bedzie za komercjalizacje platformy DSP
(Demand Side Platform), umozliwiajgcej zautomatyzowany zakup powierzchni reklamowej w modelu aukcyjnym.
Platforma pozwoli dotrze¢ do nowych klientow oraz posrednio przyczyni sie do rozwoju kluczowego segmentu Data
enrichment, ktory stanowi gtéwne zrédto wzrostu przychoddéw i wynikow Grupy.
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Q1 2021: zysk

Przychody (min PLN)

Zysk netto (min PLN)

netto przewyzszyt wynik catego 2020 roku

Cashflow (min PLN)
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° Ciagta praca nad efektywnoscig modelu pozyskiwania danych przetozyta sie w Q1
na zakup bardziej kalorycznych zrodet danych, charakteryzujgcych sie wieksza
iloscig oraz jakos$cig informaciji. Skutkuje to wyzszym kosztem ich pozyskania, za to
jest rekompensowane wiekszym potencjatem sprzedazy. Strategia ta ma wptyw na
osiagane przychody.

° Sprzedaz w Q1 2021 osiggneta poziom 12,4 min PLN (wzrost o0 10% r/r) i spadta o
okoto 21% w porownaniu do Q4 2020 (zgodnie z typowag sezonowoscig rynku
reklamy internetowej). Jednoczesnie poziom sprzedazy w Q1 2021 byt praktycznie
réwny sprzedazy za Q3 2020.

° Wynik netto w Q1 (0,9 min PLN) przewyzszyt zysk uzyskany w catym 2020
roku (0,6 min PLN), byt jednakze nizszy od wyniku w Q4, zgodnie z
sezonowoscia rynku reklamy internetowej, ktory generuje szczyt w Q4
(a w 2020 r. doszto ponadto do kumulacji wydatkéw marketingowych,
wstrzymanych w poprzednich okresach) oraz rowny wynikowi za Q3 2020.

° W Q1 2021 ponownie poprawit sie poziom cash flow, stan gotéwki Spotki na
koniec okresu wyniost ponad 21 min PLN. Najwiekszy wptyw na dodatni
wynik miaty przeptywy operacyjne, ktére wyniosty 4,1 min zt.
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Q1 2021: skokowa poprawa EBITDA r/r

EBITDA segmentow* (min PLN) EBITDA (min PLN)
3 4 37
3
2 1,6
2
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-1 0,7 Q12020 Q2 2020 Q3 2020 Q4 2020 Q1 2021
Q12020 Q22020 Q32020 Q42020 Q12021

e  Zgodnie z sezonowoscig Q4 jest najlepszym okresem dla Grupy, osiagniety
wynik na poziomie 2,3 min PLN w Q1 2021 stanowi istotng poprawe
wzgledem poréwnywalnego okresu w roku ubiegtym.
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Dynamiczny wzrost najbardziej rentownego segmentu
Data enrichment - juz ponad 73 przychodow

Q1 2020 Q1 2021

e  Wzrost udziatu segmentow o wyzszym
poziomie marzy (DE, DC) kosztem spadku
udziatu segmentow o nizszej marzy (DA).

Data acquisition

12,4

min PLN

e Istotny wzrost znaczenia segmentu Data 1 1 3
Enrichment (bezposrednia sprzedaz danych ’
oraz przychody z platformy DMP)

- najbardziej rentownego segmentu, w tym
sprzedaz 5-letniej licencji na DMP na kwote
0,9 min PLN.

Data acquisition - min PLN
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Q1 2021 segmenty: Data enrichment napedza wzrost

Przychody (min PLN)
° Data enrichment notuje najwyzsze dynamiki wzrostu r/r, a poziom marzy
uzyskany w Q1 2021 przewyzsza wynik osiggniety w statystycznie 6,6 W Q12020
najlepszym kwartale - Q4. Plany Grupy na rok 2021 zakiadajg dalszg miQ] 2021
intensyfikacje rozwoju tego segmentu, ktéry charakteryzuje sie wysokim
poziomem skalowalnosci i najwyzszymi marzami.

° Data consulting odnotowat zaréwno wzrost sprzedazy jak i rentownosci,
na co pozytywnie wplynety zwtaszcza agencije reklamowe, a szczegdlnie
dziatalnos¢ spétki zaleznej Audience Network.

00 00

Data enrichmnent Data consulting Data acquisition Pozostate

° Spadek przychoddw w segmencie Data acquisition zwigzany jest EBITDA segmentéw (min PLN)
z optymalizacja procesu pozyskiwania danych. Grupa skupia sie obecnie
na ich jakosci i wysokiej kalorycznosci co ma przetozenie na wyzszy ® Q12020
potencjat sprzedazy, z tego wzgledu wolumen samych danych zostat 4 sles
ograniczony. W segmencie znajdujg sie takze koszty zwigzane z
dziataniami zmierzajgcymi do komercjalizacji technologii DSP w nowo 2
utworzonej spotce zaleznej w UK, co obcigza jego wynik.

° Segment Pozostate obejmuje dziatalno$¢ centralng Grupy, koszty 0 - r
zwigzane z ksiegowoscig, obecnoscia na gietdzie etc.

Data enrichmnent Data consulting Data acquisition Pozostate
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Q1 2021 Bilans: Znaczacy wzrost pozycji WNIP
oraz poziomu gotowki

w min PLN 31.03.2021 31.12.2020 31.03.2020
I Aktywa trwate: 47,830 47,342 34,221
(2) WNIP 38,805 39,279 33,145
(b) Pozostate 9,025 8,062 1,075
Aktywa obrotowe: 52,209 51,415 42,015
(@) Naleznosci handlowe 26,344 28,132 24,565
e  Wzrost wartosci WNiP wynikajacy z zakoriczenia kolejnego projektu (b) Gotéwka i ekwiwalenty 21,142 17,807 9,225
objetego dotacjg ("Big Data Analytics Platform”)
(c) Pozostate 4,723 5,476 8,225
° Rozpoznanie dodatkowych aktywéw i zobowigzan leasingowych
zgodnie z MSSF 16 (najem biura oraz serwerow) Aktywa razem 100,040 98,757 76,236
e  Znaczacy wzrost gotowki, kilkakrotnie przewyzszajgcej zadtuzenie Kapitat wiasny 67,194 64,557 58,004
(ujemny dtug netto)
Zobowiagzania i rezerwy: 32,846 34,200 18,232
° Zaciagniecie pozyczek od PFR w wysokosci 3,4 min PLN, jak réwniez o
. . . . . (a) Zobowigzania handlowe 3,889 4,869 6,558
kredytu bankowego na realizacje projektu objetego dotacja (sptacony
na Q1 2021; pozyczki PFR - decyzja co do umorzenia w Q2) (b) Zadtuzenie odsetkows 6.685 7,655 0.657
° Wzrostlprzychqdow pljzysziyclh okreséw yvyplkaja-c_:y przede wszystkim (¢) Praychody przyszlych okresow 20,844 20,274 10413
z podpisania wieloletnich umow sprzedazy licencji na DMP,
pozyskanych dotacji oraz okoto 2-letnich kontraktéw na sprzedaz (d) Pozostale 1428 1402 0.904
danych.
Pasywa Razem 100,040 98,757 76,236
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Q1 2021 Cash Flow: 3,3 min PLN wzrost poziomu gotowki

—¢" Cash flow

@) A Wybrane pozycje w min PLN

e  Wozrost poziomu gotowki w kwartale o 3,3 min
PLN, w tym pozytywny cash flow z dziatalnosci
operacyjnej (4,1 min PLN)

e  Wplyw dotacji w kwocie 0,9 min PLN (dziatalnos¢
inwestycyjna)

e Ujemny cash flow finansowy: sptfata pozostatej
czesci kredytu na obstuge projektu z dotacjg oraz
stopniowa sptata zobowigzan leasingowych
(zgodnie z harmonogramem ich ponoszenia)

17,8

Gotowka
31.12.2020

4,1

Przeptywy
pieniezne netto
z dziatalnosci
operacyjnej

0,6

+3,3
min PLN

Przeplywy
pieniezne netto
z dziatalnosci
inwestycyjnej

Przeptywy
pieniezne netto
z dziatalnosci
finansowej

Gotowka
31.03.2021
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Plany rozwoju Cloud Technologies - 2021

Globalizacja

e  Wzmocnienie obecnosci Spdtki na
rynkach zagranicznych,
w tym USA

e Dalsza rozbudowa sieci dystrybucji
danych

e  Eksploracja nowych zrédet danych

e  Zatozenie nowej spotki zaleznej w
UK do komercjalizacji DSP

%

Akwizycje

Akwizycje firm o mniejszej skali
dziatalnosci niz Cloud Technologies
na rynkach zagranicznych w celu
rozbudowy sieci dystrybuciji danych

Zakup pakietdw mniejszosciowych z
mozliwoscig przejecia kontroli w
przysztosci

Transakcje z wykorzystaniem akcji
wiasnych lub gotowki

e
Technologie

Dalszy rozwdj technologii DMP
i nowa generacja platformy
OnAudience.com

Przygotowanie do komercjalizaciji
technologii DSP

Rozwazany zakup kodu zrédtowego
DSP

Przygotowanie technologiczne do
zmian rynkowych w 2022 roku
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Dziekujemy za uwage

Piotr Prajsnar Piotr Soleniec
Prezes Zarzgdu Cztonek Zarzgdu, CFO
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