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Kluczowe osiggniecia w | kw. 2020

Bardzo wysoka kontraktacja biznesu, suma nadanych nowych limitéw faktoringowych wyniosta 25,3 mln zt (+39% YoY).

Najwyzsza historycznie liczba aktywnych klientéw w kwartale, 1075 podmiotéw skorzystato z finansowania PragmaGO®

(108% YoY).

©  Warto$¢ sfinansowanych faktur w okresie wyniosta 146,6 min zt (15% YoY) z tendencjg mocno wzrostowq (styczen 46
mln zt, a marzec ponad 53 min z1).

Rekordowa po zmianie modelu biznesowego wartoéé portfela naleznosci na poziomie 94,7 min zt (24% YoY).

Nabycie 99% udziatéw w fintechu Brutto, ktéry dostarcza ustugi finansowe klientom platform e-ksiggowosci i wystawiania
e-faktur w sposéb w petni automatyczny, intuicyjny i wygodny. Brutto wspétpracuje m.in. z fakturownia.pl, ifirma.pl,
szybkafaktura.pl, favato.pl i umozliwi PragmaGO® dystrybucje produktéw online w modelu white-label — pozyskanie i
obstuga klienta po stronie Brutto, finansowanie, produkty i ryzyko po stronie PragmaGQO®.

*Dane oczyszczone z transakcji z podmiotami powigzanymi



Podsumowanie wynikéw 1Q 2020

Dane w tys. zt

Nowe limity faktoringowe

Wartosé sfinansowanych faktur

Portfel brutto

Portfel netto

Przychody netto, w tym:
przychody z faktoringu
przychody niefaktoringowe
przychody serwiserskie
przychody pozostate

Koszty operacyjne
amortyzacja
wynagrodzenia
pozostate koszty

Zysk operacyjny

dane ksiggowe

1Q
2020
25338

150 897
114 657
99 697
6022
4269
1116
619
16
3730
194
1710
1826

2292

1Q
2019
18235

138 219
92 064
80386
6335
5529
679
62
65
4944
201
2307
2435

1391

% YoY

39%
9%
25%
24%
-5%
-23%
64%
898%
-75%
-25%
-3%
-26%
-25%

65%

dane pro forma*

1Q
2020
25338

146 587
94723
79878
5441
5204

220

3740
195
1710
1835

1701

1Q
2019
18235

127 622
76 606
64929
4695
4585

45

65
4950
202
2307
2 440

-255

% YoY

39%
15%
24%
23%
16%
14%

389%

-75%
-24%
-3%
-26%

-25%

PragmaGO® czeéé ruchu biznesowego przekierowuje

do SPV Pragma Faktor,

ktiéra ma podstawione

finansowanie diuzne. Struktura opiera sie o model

serwiserski z finansowaniem pozabilansowym.

Dane w tys. zt

Przychody ksiegowe
+ przychody PF

- przychody powigzane niefaktoringowe

- przychody powigzane faktoring
- przychody serwiserkie

Przychody pro-forma

*Dane oczyszczone z transakcji z podmiotami powigzanymi i transakeji jednorazowych, fgcznie z biznesem Pragma Faktor

Rekocyliacja
1Q 1Q
2020 2019
6022 6336
935 92
897 635

1036
620 63
5441 4 694
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Kompleksowy system IT klasy enerprise

Najbardziej zaawansowany i nowoczesny system do obstugi faktoringu na polskim rynku. System nieustannie rozwijany od kilku lat, koszt inwestyciji

to aktualnie ponad 8 min zi.

() NAVIPRAGMA -

Online

Petna obstuga transakcji pozyskanych i obstugiwanych online.

Operacje
Automatyczne rozliczenia i ksiegowania, automatyczna wysytka
dokumentéw ksiegowych, CRM, panel klienta, modut raportowy.

Ryzyko

Wielowariantowy proces wnioskowania i decyzji kredytowej

z wielopoziomowym komitetem kredytowym. Autorski system antyfraudowy.
Integracja z zewnetrznymi zrédtami danych (kilkadziesigt integracii) —
zaprezentowanie profilu klienta i decyzji kredytowej w kilka sekund.
Avutomatyzacja ma na celu eliminacje Komitetu Kredytowego.

Technologia
Rozbudowany system uprawnien, architektura oparta na mikroserwisach,
szyfrowanie danych, VPN, konteneryzacja i ciggla integracja, ponad 1 mln

linii kodu, duza skalowalnosé.
° ————— Produkty
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ompleksowy system IT klasy enerprise

() NAVFPRAGMA
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Modut Business Modut i Modut i Modut Scoringowy Modut Modut Modut Modut Bazowy
Intelligence Rozliczeniowy Mlkrofalftorlngu i Integrator Faktoringu Panel Klienta  Sprzedazy OnlineMint Faktor System
Online Informacii Klasycznego
Gospodarczych
monitoring limitéw,/ finansowanie zautomatyzowane agregator danych whioski kredytowe umowy,/ aneksy/ APl do integracjiz panel administratora
splat/ rozliczer transakgji whioski kredytowe gospodarczych i aneksy faktury partnerami system autoryzacji
monitoring uméw automatyczne analiza portfela silnik scoringowy analiza kredytowa OCR formularze online wsparcie dla RODO
monitoring naliczenia prowizji cesje kalkulator rang komitet kredytowy zaliczki/ pozyczki/ weryfikacja Rest AP
rentownosci i odsetek generator uméw scoringowych zaliczki faktoringowe zakupy tozsamosci online system logéw
rozliczanie integracja z auvtomatyczne Checklista cesje autoryzacja transakgji integracja
handlowcéw i bankowoscig parametry uméw integracja z limity faktoringowe rozliczenia z e-commerce
brokeréw elektroniczng i limity whnioskami i umowami ustanawianie import danych i brokerami
integracja z rozliczenia Split model analizy faktoringowymi zabezpieczeri uprawnienia i
hurtownig danych Payment podmiotéw generator uméw powiadomienia
definiowanie dokumenty
potrgcer elektroniczne
automatyczne
kompensaty
generator
dokumentéw i not
ksiegowych
integracja z systemem
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Produkty

Nowoczesne, elastyczne produkty i intuicyjne formularze na froncie
PragmaGO® przeszta diugg droge od tradycyjnego faktoringu klasycznego do dostawcy najbardziej zaawansowanych ustug finansowych opartych
o najnowszq technologig, dostepnych online na wyciggniecie reki, tam gdzie przedsiebiorca prowadzi swéj biznes.

6 ~ o PGNP
. AN
Decyzja i wyptata Autoryzacja SMS Lekki i intuicyjny Caly proces bez
srodkéw bez papierowych proces wychodzenia z domu
do 2h whioskéw online lub biura - 100% online

Najszersza oferta na rynku
Zaawansowany system IT i nowatorskie metody sprzedazy pozwalajg tworzyé kompleksowq oferte pokrywajgca potrzeby kazdego przedsiebiorcy

Potrafimy na biezgco tworzy¢ nowe produkty w rytmie zmieniajqcego sig rynku i potrzeb o najwyzszym UX.

Staly, Odroczenie ptatnosci E-skonto na klik -
za zakupy merchant korzysta,

od 1 do 36 miesiecy kiedy potrzebuje

-

Finansowanie faktur
od 500 zt odnawialny limit

azdo 1 min zt finansowania

- Dystrybucja

’ i Operacje .

. T Ryzyko ~ 1
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_ umowy
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Dystrybucja

Wielokanatowa sprzedaz

PragmaGO® wykorzystuje cztery gtéwne kanaly dystrybucii, poprzez tradycyinqg sie¢ wlasnych handlowcéw, sieciowych i branzowych brokeréw, marketing
online, az po najbardziej dynamicznie rozwijajqcy si¢ kanat partnerski (dostarczanie swoich produktéw do ekosystemédw Partneréw, wykorzystujgc rézne

modele integracii).

Warto$é finansowan
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Operacje

Skalowalnosé i dzwignia operacyjna

Cze$¢ produktéw PragmaGO® jest catkowicie zautomatyzowana, nie wymaga ingerencii czowieka, ani bezposredniego kontaktu z klientem. Wszystkie
pozostate sq w duzej czeéci $wiadczone online, obstugiwane i rozliczane przez system IT.
PragmaGO @ jest przygotowana na obstuge coraz wigkszego ruchu i operaciji bez zwigkszania naktadéw i wzrostéw kosztéw.

OPEX/ilo$¢ aktywnych klientéw w okresie
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Ryzyko O

NPL/Obrét (prawdopodobienstwo defaultu)
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*Procent naleznosci zapadalnych w danym okresie pozostajgcy niesptacony po uptywie 3 miesiecy po miesigcu zapadalnosci, fj. czeéé
portfela, w stosunku do ktérej Spétka rozpoczyna dziatania twardej windykacii (prawdopodobienstwo defaultu).

Przeprowadzone w trakcie 2018 r. zmiany w strukturze portfela oraz w obszarze zarzqdzania ryzykiem i windykacjq, a takze rozwdj narzedzi IT
wspierajqcych te obszary, doprowadzity do znacznego zmniejszenia puli biezgcych naleznosci ulegajgcych opdznieniu i kierowanej do dziatar
windykacyijnych.

Widoczna na wykresie poprawa jakoéci zarzgdzania biezqcym portfelem przektada sie na zmniejszanie udziatu NPL w portfelu.

——————— Produkty -
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Ryzyko O

Wiekowanie portfela netto bez powigzanych (PGO + PF) ||

Dane w tys. zt 2018-12-31 2019-03-31 2019-06-30  2019-09-30  2019-12-31  2020-03-31

18%

18%

biezqce 41203 47 940 45914 56992 57477 61227 -

DPD 1-30 11081 7 427 10092 9842 13970 10627 14%

DPD 31-90 2199 1010 2085 1630 2611 1627 :z/

DPD 91-180 3000 997 696 1220 641 1010 8%

DPD 181-365 4998 4083 2282 790 564 777 » o 7%
DPD > 365 3691 3472 4719 6171 4881 4610 vars Qe e fnee vane Q20
RAZEM 66172 64929 65789 76 645 80143 79878 8 DPD>90/portelbrute —8—DPD>90 / portel netto

Wozrosty przy poprawiajqcej sie jakosci portfela

Warto$é portfela NPL i udziat w portfelu ogétem systematycznie spada. Jest to efektem zmian w zarzgdzaniu procesami ryzyka i windykacji dokonanego w | H 2018 r., a takze wsparcia tych
obszaréw narzedziami IT.

W zarzqdzaniu obszarem Ryzyka kluczowe sq:

© Zarzqgdzanie marzq i kosztami ryzyka: Rozwijane algorytmy, ktére automatycznie dostosowujg marze i limity do zmiennego w czasie poziomu ryzyka kazdej transakciji (Dynamiczne
Ceny i Limity)
© Scoring aplikacyjny: Automatyzacja wykorzystywania doé$wiadczen portfelowych do analizy ryzyka i optymalizacii portfela.

Niska szkodowos¢ portfela: Stata rozbudowa narzedzi antyfraudowych, automatyczny monitoring portfela z wyszukiwaniem podwyzszonego ryzyka defaultu i fraudu.

Monitoring ptatnosci i windykacja: Wszystkie zasoby in house w pefni skoncentrowane na portfelu PragmaGO®. Wsparcie IT w obszarze miekkiej windykacii.

——————— Produkty Widl
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. Dystrybucia - umowy

e \Operode _/@ VR
S e AT e (11



Ryzyko

NPL/OBROT (prawdopodobieristwo defaultu)
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NPL/Portfel

5,0%

1Q'18 naQ'18 IVQ'18 1Q"19

Przeprowadzone w trakcie 2018 r. zmiany w strukturze portfela oraz w zakresie
zarzqdzania ryzykiem i windykacjq, a takze rozwdj narzedzi IT wspierajgeych te
obszary, doprowadzity do znacznego zmniejszenia puli biezqcych naleznosci
ulegajacych opéznieniu i kierowanej do dziafari windykacyjnych.

Kluczowe wyzwania:
1. Monitoring portfela — zarzqdzanie marzq i kosztami ryzyka:

©  Na biezgco wdrazane sq wnioski z analiz
© W trakcie jest rozbudowa automatycznych narzedzi utatwiajgeych kontroling

©  Rozwijamy algorytmy prowizyjne, ktére bedq automatycznie dostosowywaé
marze
i |imii{ do zmiennego poziomu ryzyka kazdej transakeji (Dynamiczne Ceny i

Limity

2. Model scoringu aplikacyjnego - petniejsze i zautomatyzowane
wykorzystywanie doswiadczen portfelowych do analizy ryzyka
i optymalizacii portfela:

© W trakcie prace analityczne
©  Nowy scoring pozwoli wydawa¢ decyzje szybciej, ograniczy ryzyko fraudéw
i defaultéw na portfelu, a takze zwigkszy jego efektywnoé¢ marzowq
3. Stata rozbudowa narzedzi antyfraudowych:

© 0dIlI'H 2018 r. rozwijane automatyczne rozwigzania IT w tym zakresie

4. Automatyzacja czynnosci ryzyka i operacji — kilkaset mikrodecyzji
kazdego dnia:

©  Wdrazana jest kompleksowa mapa prac na 2020

/” ‘sOperoc\'e o 7,@

_ umowy
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Wartos¢ umowy

Wielokanatowa sprzedaz

Nadal odnotowujemy spadek $redniej wartoici finansowari per klient, jednak ujecie na odbiorce oraz fakture pokazuje juz wyplaszczenie trendu
spadkowego.

Jeszcze w 2017 roku udziat 10 najwiekszych klientéw w portfelu przekraczat 40%, obecnie stabilizuje si¢ na poziomie kilkunastu procent. Liczby te
potwierdzajqg, ze PragmaGO® zakoriczyla proces transformacji z tradycyjnego faktora w multikanafowy i multiproduktowy fintech, ktéry dzieki technologii
jest w stanie efektywnie obstugiwaé najmniejsze podmioty gospodarcze.

Warto$¢ sfinansowanych naleznosci bez powigzanych (PGO + PF) Udziat TOP10*
350 100 18%
300 o
80 17,0% 16.7% 16,3%
250 ) '
17%
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150 40 ’
100 16%
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0 0 15%
IVQ'18 1Q'19 11Q"19 Q' vVQ'19 1Q'20 IVQ'18 1Q'19 11Q"19 Q19 IvVQ'19 1Q'20

—&— obrét / aktywnego klienta —8&— obrét / aktywnego odbiorce

—&— saldo netto naleznosci bez powiganych (PGO + PF)

—&— obrét / fakture
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Podstawowe dane finansowe - produkcja

Nowe limity faktoringowe (w tys. zt)

30000 27843 30000 25338
23 342 23084

20000 18235 20000 18235 -

13048 +39%
10000 I 10 000

0
IvVQ'18 1Q"19 Q"1 na'1te  Iva'e 1Q'20 1Q"19 1Q'20
M suma udzielonych limitéw w danym okresie bez podmiotéw powigzanych
(PGO + PF)
s [
Warto$¢ sfinansowanych faktur (w tys. z1)

180 000 170 960 180 000

170000

oo Lo ssr esey 100 146 587
150000 139349 137 347

140 000 127 699 140000 457499 .

Bg 228 I I I 120 000 5%
110000

oo 100 000
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W wartoé¢ sfinansowanych faktur bez podmiotéw powigzanych (PGO + PF)

1200
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20000

19 000
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17 000

16 000

15000

Liczba klientéw

1075
992
905

453 514

IVQ'18 1Q'19 1Q"19 Qe vVQ'19 1Q'20

—&— iloé¢ Klientéw, ktérzy skorzystali z ustug finansowania w danym okresie (PGO + PF)

Liczba sfinansowanych faktur

18 633 18 620 18 522

17347 17363 17 198

IVQ'18 1Q"19 Q"9 mnQ'9e vVQ'19 1Q"20

—— iloé¢ sfinansowanych faktur w okresie (PGO + PF)
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Podstawowe dane finansowe - portfel

Zdrowa i rosngca baza przychodowa

Pomimo sezonowosci (czwarty kwartat mocniejszy niz pierwszy w kolejnym roku) i skutkéw COVID-19 odczuwalnych juz w marcu, udato sig utrzymaé
warto$¢ portfela praktycznie na niezmienionym poziomie.
O dobrej jakosci portfela $wiadczy spadajqcy udziat naleznoéci handlowych w catosci.

Marza na porffelu netto utrzymuije sie na poziomie 28-30% i wykazuje nieznaczng tendencje wzrostowq.

Warto$é portfela brutto Wartoéé portfela netto Rentowno$é portfela netto

80143 79878 14% 29,9%  30,0%
100 000 94497 94723  20% 80 000 76 645 30,0%

89150

28,8%

18% 28,7%

o 285%  28,5%
29,0% : :
16% 70000 66172 440909 65789

77960 76606 77867

80000
8% o
14% 28,0%
N 60000 6%
60000 1 1 27,0%
o 4%
10%
50000 5
8% 29 26,0%
40 000 6% 40 000 0% 25,0%
IVQ'18  1Q'19  11IQ'19 1IQ'19 IVQ'19  1Q"20 IVQ'18 1Q'1?  11Q'19 1IQ'1? IVQ'1? 1Q'20 IVQ'18 1Q'19 Q19 Q' VQ'19 1Q'20
M naleznosci bez podmiotéw powigzanych (PGO + PF) I noleznoéci bez podmiotéw powigzanych po odpisach (PGO + PF)

—=&— przychody do portfela netto bez powigzanych (PGO + PF)

——@— udziat naleznosci handlowych w portfelu brutto #— udzial naleznoéci handlowych w porffelu nefio
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Podstawowe dane finansowe - przychody

Niewidoczna sezonowos¢

Druga potowa roku jest tradycyijnie lepsza dla branzy faktoringowej. Do tego naktada sie réwniez organiczny wzrost rynku i relatywnie szybszy wzrost
PragmaGO ®. Po rekordowych przychodach w trzecim i czwartym kwartale 2019, pierwszy kwartat 2020 przyniést kolejny wzrost przychodéw, mimo, ze
po analizie sezonowosci nalezafoby sie oczekiwaé spadkéw.

Jeszcze bardziej imponujgco wygladajq wzrosty rok do roku. Coraz wiekszq kontrybucje osiqga Pragma Faktor.
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Finansowanie dziafalnosci

Obecny wskaznik zadluzenia netto spétki wynosi 144% podczas gdy warunki emisji obligacji pozwalajg PragmaGO® zadtuzaé sig do poziomu 400%

Obecne zrédta finansowania
(dane w min z)

6,4

46 65

8

m Obligacie MKredyty BKW M Finansowanie pozabilansowe*

Docelowe zrédta finansowania
(dane w min =)

22,0
46

120

30

m Obligacie mKredyty ®KW mFinansowanie pozabilansowe*

Strategia finansowa

© Budowanie finansowania w oparciu

o portfel, odchodzenie od innych
zabezpieczen rzeczowych

©  Strukturyzacja finansowania
dedykowanego konkretnym projektom
celowym (partnerom)

©  Obnizenie kosztu finansowania -
wieksze wykorzystanie kredytéw
bankowych i obnizenie kosztu obligacji
©  Refinansowanie emisji prywatnych
obligaciji obligacjami w ramach emisji
publicznej

©  Zwiekszenie ROE poprzez
wykorzystanie pozabilansowych zrédet
kapitatu (vide Pragma Faktor)

(1
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Brutto zajmuje miejsce po Leaselink H

Brutto sp. z o.0. to kolejny po Lleaselink fintech w portfelu PragmaGO®. Model biznesowy Spétki opera sie na integracji z platformami typu

Fakturownia.pl, ciggtym doskonaleniu UX i CX dla klienta i poprawianiu warunkéw wspétpracy z Partnerami.

Spétka intensywnie pozyskuije kolejne platformy, nie tylko w obszarze e-ksiegowosci i dzieki PragmaGO® wprowadza nowe produkty na polskim rynku.

Obie spétki sie doskonale uzupetniajq i tworzg naturalny tandem.

...... —— VU e—
el Sreria Afaktury |E| RMA zszybkafaktura.pl Nowi partnerzy
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Transformacja z offline do online - efekiy realizacji g

Wozrost liczby klientéw
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Wszystko czytelne i dostepne PRAGMACO
na wyciggniecie rekil

pragmago.pl
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