SPRAWOZDANIE

Warszawa, dnia 27 maja 2021 r.

z dziatalnosci Spétki Akcyjnej SUNTECH
za okres od 1 stycznia 2020 roku do 31 grudnia 2020 roku

Informacje ogdlne

Petna nazwa: Suntech Spétka Akcyjna
Forma prawna: Spétka Akcyjna

Poczta elektroniczna: info@suntech.pl
Strona internetowa: http://www.suntech.pl
Siedziba: Warszawa

Adres: ul. Putawska 107, 02-595 Warszawa, Polska
Telefon: 22 507 92 00

Fax: 22 507 92 01

NIP: 113-01-16-894

REGON: 011325771

KRS: 0000303450

Ticker: SUN

Struktura akcjonariatu Sp6tki na dzien 31 grudnia 2020
Wedtug informacji posiadanych przez Spo6tke akcjonariuszami Suntech S.A. posiadajacymi ponad

5% gtoséw byli:
Akcje liczba
Piotr Saczuk 3411016
Wojciech Franczak 2388470
Artur Tomaszewski 2 175000
Andrzej Saczuk 1250000
Pozostali 6715514
Razem 15940 000

Akcje udziat = Gfosy liczba
%

21,40 4661016
14,98 3638470
13,64 3425000
7,84 2 500 000
42,14 6715514
100,00 20940 000

Gtosy udziat
%

22,26
17,38
16,35
11,94
32,07
100,00

Powyzsza informacja o stanie posiadania akcji Spétki przez akcjonariuszy posiadajacych co

najmniej 5% w og0lnej liczbie gtoséw na Walnym Zgromadzeniu Sp6tki sporzadzona zostata na

podstawie informacji uzyskanych od akcjonariuszy w drodze realizacji przez nich obowigzkow

natozonych na akcjonariuszy spoétek publicznych, w szczegdlnosci na mocy odpowiednich

postanowien: ustawy z dnia 29.07.2005 r. o ofercie publicznej i warunkach wprowadzania

instrumentéw finansowych do zorganizowanego systemu obrotu oraz o spotkach publicznych
(art. 69 i art. 69a) i ustawy z dnia 29.07.2005 r. o obrocie instrumentami finansowymi (art. 160

i nast.).


mailto:investors@suntech.pl
http://www.suntech.pl/

Struktura organizacyjna Sp61ki na dzien 31 grudnia 2020 roku

Rada Nadzorcza:

Zbigniew Karpinski - Przewodniczacy Rady Nadzorczej
Waldemar Sielski -  Wiceprzewodniczacy Rady Nadzorczej
Juliusz Madej - Cztonek Rady Nadzorczej

Piotr Janaszek-Seydlitz - Cztonek Rady Nadzorczej

Tomasz Widomski - Cztonek Rady Nadzorczej

Mariusz Kubaczynski - Cztonek Rady Nadzorczej

Zarzad:
Piotr Saczuk - Prezes Zarzadu
Wojciech Franczak - Wiceprezes Zarzadu

Spoiki zalezne:

BillNet Sp. z o.0. (przeksztatcona z BillNet S.A. 26.06.2020r.) - Suntech S.A. posiada 100 %
udziatéw

Suntech Technologies Inc. - Suntech S.A. posiada 100% udziatéw.

Suntech Pte. Ltd. - Suntech S.A. posiada 100% udziatow.

Informacje o dziatalnosci Spétki w 2020 roku

Informacje ogdlne

Suntech S.A. jest producentem i dostawcg systemdw informatycznych wspomagania dziatalnos$ci
biznesowej i operacyjnej (BSS/0SS). Klientami Spétki sg firmy telekomunikacyjne, operatorzy
infrastruktury gazowej i energetycznej, transport, sektor publiczny i e-commerce.

Najwazniejsze informacje finansowe
Rok 2020 Spoétka zakonczyta przychodem ze sprzedazy w wysokosci 19 254 tys. PLN co jest
wynikiem o 25,8% wyzszym w porédwnaniu do 2019 i zyskiem brutto 2541 tys. PLN w
poréwnaniudo 1 179 tys. PLN w 2019.

Wskazniki 2020 | 2019
plynnosci biezacej (current ratio) lﬁ" lgiﬁ)v:e:;Ezgme({)i(;zggiqzania 5,25 6,13
plynnosci gotéwkowej (cash ratio) ;gcme;\f\yi;jzeaﬁgi(r%t‘cel::;(ie?r%vivr?owe (biezace) 1,83 2,48
rentownosci kapitatu wtasnego (ROE) |Zysk netto x 100% / Kapitat wtasny 32,12 | 21,18
rentownosci aktywdéw (ROA) Zysk netto x 100% / Aktywa ogétem 23,60 | 11,27




pokrycia majatku trwatego kapitatem
wilasnym

Kapitat wtasny x 100% / Aktywa trwate 929,04 | 299,82

Zobowigzania + Rezerwy na

zobowigzania/ Aktywa ogotem 0,20

ogolnego zadtuzenia (DR)

Produkty wlasne SpéiKi - systemy informatyczne pod marke SunVizion
(www.sunvizion.com)

e Network Inventory - zarzadzanie zasobami sieci telekomunikacyjnych

e Billing/CRM/Workflow - Billing, CRM i procesy operatora telekomunikacyjnego

e Network Rollout Management - zarzadzanie procesem budowy sieci

e Network Performance Monitoring - monitoring jako$ci dziatania sieci telekomunikacyjnej
e Business Process Management - zarzadzanie procesami dowolnych organizacji

e Network Configuration Management - zarzgdzanie konfiguracja sieci telekomunikacyjnej
e Service Provisioning - system automatycznego udostepniania ustug w sieci

Realizacja Strategii Spolki:

e Budowa rozpoznawalnosci marki SunVizion na rynkach $wiatowych i sprzedaz produktow
oraz ustug wtasnych

e Wprowadzanie nowych produktéw i wyjscie na rynki wertykalne poza telekomunikacja
(energia, gaz, transport, sektor publiczny, etc.).

e Rozwdj programu partnerskiego i pozyskanie nowych partneréw biznesowych

e Uczestnictwo w miedzynarodowych targach, wystawach i konferencjach bezposrednio i przy
wspotpracy z partnerami.

e Realizacja umoéw eksportowych na wdrozenie systeméw OSS/BSS dla klientéw na rynkach
europejskich, azjatyckich i bliskowschodnich.

e Podpisanie umowy na wdrozenie systemu Network Inventory u operatora
telekomunikacyjnego w Azji.

Produkcja i innowacyjnos¢

Dla rozwoju Spotki kluczowe jest utrzymanie konkurencyjnos$ci oferowanych rozwigzan,
co wymusza ich staty rozwo;.

W roku 2020 Spotka kontynuowata prace rozwojowe w dwdch kierunkach, pierwszym byt
rozwdj istniejacych produktéw wg przyjetych tzw. RoadMap, czyli strategii rozwoju
opracowanych na bazie specjalistycznej wiedzy na temat ksztaltowania sie diugofalowych
trendow i potrzeb rynku, drugim - opracowanie nowych produktéw i wiaczenie ich do
ogo6lnofirmowej $ciezki rozwoju. Spétka ogranicza wydatki inwestycyjne ze $srodkéw wiasnych,
uzupelniajac je Srodkami z rzadowych i unijnych programéw badawczo-rozwojowych.

W 2020 roku kontynuowano wdrazanie innowacji zaréwno produktowych jak i
procesowych. Ich celem byta poprawa rentowno$ci dziatania Spétki poprzez zwiekszenie
szybkosci i powtarzalno$ci wdrazania produktéw oraz sprawniejszy transfer know-how do
partneréw i klientow.

Spétka opracowata nowa wersje systemu SunVizion Network Inventory, wprowadzajac
szereg nowosci technologicznych i funkcjonalnych.


http://www.sunvizion.com/

Sprzedaz i dzialania operacyjne

W wyniku systematycznej realizacji strategii sukcesywnie poprawiaja sie perspektywy
sprzedazowe Spotki. Sie¢ partneréw dziata w Europie, Azji, Ameryce P6tnocnej i Potudniowej
oraz na Bliskim Wschodzie. Efektem dziatan sprzedazowych byto podpisanie uméw z nowym
klientem z Azji.

W 2020 roku sprzedaz Spoétki byta o 25,8 % wyzsza niz w roku 2019 a udziat przychodu
ze sprzedazy na rynkach zagranicznych wzrost kolejny rok z rzedu i przekroczyt 90% przychodu
ze sprzedazy ogotem.

Plany i prognozy na rok 2021

Wydarzeniem o nietypowym charakterze byto wystgpienie i utrzymywanie sie pandemii.
Z uwagi na fakt, ze Spétka dziata na terenie Azji, Sledzac zmiany w sytuacji epidemiologicznej i
ekonomicznej w tamtym regionie mogta wcze$niej przygotowac sie na rozwdéj wypadkéw w
Polsce. Dzieki temu Spo6tka sprawnie wdrozyta zdalny model pracy, co sprawito, Ze zastosowanie
sie do wytycznych rzgdowych w zakresie przepiséw sanitarnych miato niewielki wptyw na wynik
finansowy Spétki w 2020.

W 2021 roku Suntech planuje kontynuacje dziatan promocyjnych oraz wsparcie
partneréw na rynkach Azji, Bliskiego Wschodu, Europy oraz obu Ameryk. Konieczne bedzie
dostosowanie planu dziatan promocyjnych do sytuacji spowodowanej ograniczeniami w
podrdézach i odwotaniem prawie wszystkich znaczacych imprez wystawienniczo-targowych.

W 2021 roku Spotka spodziewa sie utrzymania ilosci podpisywanych uméw. W dalszym
ciggu bedzie budowany globalny kanat partnerski. W nastepstwie wzrastajacej ilosci klientow
Suntech przewiduje rozbudowe zespotu produkcyjnego i wdrozeniowego do realizacji rozwoju
produktéw oraz podpisanych umoéw. W 2021 roku Spétka powinna zwiekszy¢ przychody
przynajmniej o 10% w stosunku do roku 2020, a takze wypracowac¢ wzrost zysku brutto.

Ryzyka

Ryzyko zwigzane ze skutkami pandemii

Wprawdzie branza telekomunikacyjna jest jedng z najmniej dotknietych skutkami
pandemii ale nie do konca mozliwe do przewidzenia s3 skutki pandemii dla poszczegdlnych
klientow. Ryzyko pandemii wptywa zaréwno na procesy decyzyjne dotyczace wyboréw
systeméw BSS/0SS ktoére sa przedmiotem oferty Spoétki jak i mozliwo$¢ realizacji kontraktéw w
okresie ograniczonego lub niemozliwego podrézowania.

Ryzyko zwiazane z dziatalnoscig eksportowa

Dziatalno$¢ zwigzana z eksportem produktéw jest obarczona ryzykiem zwigzanym ze
specyfika rynkéw zagranicznych, w tym konkurencjg zaréwno ze strony globalnych graczy jak i
regionalnych dostawcéw. Ryzyka moga wystapi¢ zaré6wno na etapie sprzedazy, powodujac
podwyzszenie jej kosztdw, jak i na etapach wdrozenia i utrzymania. Wystepuje réwniez ryzyko
zwigzane z windykacjg zaleglych ptatnosci. Spétka stara sie minimalizowa¢ te ryzyka poprzez
sprzedaz produktow w sieci partnerskiej oraz przekazywanie wiedzy i kompetencji do partneréw
i klientéw, co obniza zapotrzebowanie na specjalistyczne wsparcie ze strony Spoétki i umozliwia
koncentracje na kluczowych elementach strategii. Ryzyko zwigzane z ptatno$ciami Spétka
minimalizuje poprzez zapisy kontraktowe i odpowiednie harmonogramy ptatnosci.



Ryzyko kursowe

Z uwagi na fakt, ze Spétka otrzymuje wiekszos¢ ptatnosci w walutach innych krajow niz
Polska, zmiany kursowe maja znaczacy wptyw na przychody jakie Spoétka uzyskuje z realizacji
kontraktow.

Ryzyko zwigzane z dziatalnoscia firm konkurencyjnych

Dziatajac na rynkach w Polsce i poza jej granicami, Spétka konkuruje z globalnymi a takze
lokalnymi i regionalnymi firmami. Konkurencja jest skoncentrowana, za$§ mozliwoSci
pojawienia sie nowych graczy w krotkiej perspektywie sg ograniczone. W efekcie konsolidacji
rynku przez ostatnie lata, na rynku zmniejszyta sie liczba graczy w segmencie gtéwnej
dziatalno$ci Spotki.

Ryzyko zwiazane z utrata ptynnosci finansowej

W zwigzku z konieczno$cig utrzymywania statego rozwoju produktéw, realizacji
wielomiesiecznych umoéw oraz naktadéw na budowe miedzynarodowego kanatu dystrybucji,
Spétka ponosi state koszty, ktére sg finansowane z biezacych przychodéw. Sezonowos¢
sprzedazy, opoZnienia w realizacji uméw, problemy z windykacja naleznosci, obnizenie warto$ci
sprzedazy mogg stwarzaé ryzyko utraty ptynnosci finansowej. W celu minimalizowaniu ryzyka
Spétka buduje szerszg baze klientéw w tym korzystajacych z uméw diugoterminowych
zapewniajgcych state przychody. Spétka starannie i z dtugofalowym wyprzedzeniem analizuje
przeptywy finansowe i w okresach narazonych na stabszy przyptyw gotéwki Spo6tka
wykorzystuje finansowanie zewnetrzne.

Ryzyko zwigzane z sytuacja makroekonomiczna

Dziatalno$¢ Spotki zalezy od sytuacji makroekonomicznej panujgcej na rynkach
zagranicznych i w Polsce. Efektywno$¢, a w szczegdlnosci rentowno$¢ prowadzonej przez
Spoétke dziatalno$ci gospodarczej, zalezy miedzy innymi od tempa wzrostu gospodarczego,
poziomu inwestycji przedsiebiorstw, polityki fiskalnej i pienieznej panstwa, inflacji. Wszystkie
te czynniki wywierajg posredni wplyw na przychody i inne wyniki finansowe osiaggane przez
Spoétke. Moga takze wpltywaé na realizacje zalozonych przez Spotke celéw strategicznych. Nie
jest mozliwym wykluczenie sytuacji utrzymania sie stabej koniunktury gospodarczej lub
dekoniunktury, jednak dziatalno$¢ na wielu rynkach geograficznych znajdujacych sie w réznych
fazach koniunkturalnych takie ryzyko znaczaco ogranicza. Spotka stara sie wykorzystaé
tendencje do obnizania kosztow przez klientéw poprzez przygotowanie atrakcyjnych na tle
konkurencji pakietdéw produktowych.

ZARZAD
Piotr Saczuk - Prezes Zarzadu

Wojciech Franczak - Wiceprezes Zarzadu
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