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JesteSmy skoncentrowani na finansowaniu
przedsiebiorcow z sektora MSP.

Chcemy by¢ partnerem, ktéry dostarcza
ustugi szybko i wygodnie oraz doradca dla
Klienta  $redniej wielkosci, oferujacym
unikalne i uszyte na miare rozwigzania
finansowe.

WARTOSC

Dostarczamy kapitat obrotowy
firmom sektora MSP szybko
i wygodnie.

Y%

PROCESY

Inwestujemy w rozwigzania IT,

aby nasza stale rozwijajaca sie

oferta produktow byta tatwa
W uzyciu.

)

Kreujemy nowe produkty i nieustannie je
dopasowujemy do zmieniajacych sie potrzeb
Klientow.

Inwestujemy w najnowoczesniejsze
rozwigzania IT, aby nasza oferta produktow
byta tatwa i wygodna w uzyciu.

TRENDY

Z modelu klasycznego offline
zmieniliSmy sie w FinTech,

ktory dostarcza rozwigzania
finansowe online/offline.

ZESPOL

Stale inwestujemy w rozwoj
naszych pracownikéw, ktérzy
kreuja konkurencyjnos¢
i innowacyjnos¢ organizacji.

taczymy unikatowe kompetencje
z technologia, aby korzystac z efektu dzwigni
operacyjnej i zwieksza¢ skale biznesu.

Nasz model biznesowy jest skalowalny
na rynku polskimi w UE.

RYZYKO

Posiadamy ekspercki system
projektowania decyzji kredytowych

i 20 lat doswiadczen w finansowaniu
i windykacji MSP.

KAPITAL
®

&

Mamy zdywersyfikowane
zrodta finansowania
dziatalnosci, niskie bariery
dalszego rozwoju.

STRATEGIA PRAGMA FAKTORING NA LATA 2017-2020

PRAGMACT


https://inwestor.pragmafaktoring.pl/wp-content/uploads/2017/10/Pragma-Faktoring-Strategia-2017-2020-wybrane-aspekty.pdf

STRATEGIA

EWOLUCJA MODELU BIZNESOWEGO

KANALY KONKUROWANIE

TRANSAKCIJE SPRZEDAZY Z PODMIOTAMI BANKOWYMI

Jakoscia produktow

Srednie Mate . . Akceptowanym > i wygodnym dla
i duze > i $rednie Offline > Online ryzykiem Klienta sposobem

ich dostarczania
i realizowania

PLANOWANE EFEKTY REALIZACJI

il 4 K =

Rozwéj w segmencie rynku Pozycja lidera Wysoka rentownos¢ Nizsza szkodowos¢ Duzy portfel Klientéw
o bardzo duzych perspektywach w finansowaniu dziatalnosci dzieki efektywnosci portfela dzieki unikalnym z mozliwoscig dostarczenia
(niskie nasycenie ustuga w grupie matych i mikro firm, istotna portfela i wysokiej dzwigni kompetencjom w zakresie im szerokiej gamy produktéw
docelowej) i relatywnie duzych pozycja rynkowa operacyjnej uzyskanej przy zarzadzania ryzykiem finansowania  wtasnych i obcych; lepsze standingi
barierach wejscia (kompetencje w finansowaniu $rednich firm wsparciu technologii MSP wspartym technologia finansowe Klientéw dzieki
w zakresie specyfiki ryzyka atrakcyjnosci produktow
finansowego MSP) i efektywnej dystrybucji
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REALIZACJA STRATEGII

STRUMIEN GOTOWKI PRZEKIEROWANY NA PRODUKTY *PRAGMACO .
WARTOSC SFINANSOWANYCH FAKTUR PRAGMAGO® WARTOSC SFINANSOWANYCH FAKTUR ,KLASYCZNY
W MLN PLN BIZNES” W MLN PLN
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—#— PragmaGO® —&— obrot kwartalnie
Spadek obrotéw w obszarze produktéw klasycznych ma zwigzek z zamykaniem transakcji o niskich marzach
Zwiekszanie naktadéw na biznes PragmaGO® jest uzasadnione wyzsza rentownoscia i nizsza szkodowoscig lub zbyt wysokim poziomie ryzyka. Proces ten wyhamowuje, odnotowujemy stabilny popyt na ustugi
portfela. klasyczne przy akceptowalnej relacji ceny i ryzyka.
DYWERSYFIKACJA PORTFELA i
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= $redni obrot na klienta == $redni obrot na odbiorce =@ $rednia wartosc¢ faktury —#— Klienci TOP10 —&— Odbiorcy TOP10
Zwiekszona dywersyfikacja portfela sprzyja polepszaniu wskaznikéw ryzyka. Zmniejszajaca sie koncentracja portfela, poza korzysciami w obszarze ryzyka, ma tez pozytywny wptyw na

stabilnos¢ biznesu-minimalizowane sg negatywne skutki utraty kluczowych Klientéw.
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REALIZACJA STRATEGII

NAJSZERSZA OFERTA PRODUKTOW ONLINOWYCH NA RYNKU
FAKTORING ONLINE

@ State finansowanie z limitami do 1 min zt.

WYKUP FAKTUR ONLINE 250K @®-
Pomocnicze finansowanie obrotowe dla wiekszych klientéow
w momentach pikéw zamoéwien lub zachwian ptynnosci.

NANOFAKTORING ONLINE

Wykup pojedynczych faktur do kwoty ° FINANSOWANIE ZAKUPOW

50k bez statej umowy wspétpracy. 20017 g WA T | ZOBOWlAZAN ONLINE

Finansowanie zakupu dowolnego produktu

MIKROFAKTORING ONLINE @

State finansowanie z limitami do 250k. Ustuga
realizowana od 2012 r. W 2017 r. zeskalowana
dzieki przeniesieniu do ONLINE.

z ptatnoscia roztozong od 3 do 12 miesiecy.

PROGRAMY WHITE LABEL
PREFINANSOWANIE FAKTORINGOWE @ s , . . .
Dzieki zaawanasowanej technologii rozpoczelismy wspdtprace
Dodatkowe Zrédto finansowania - zaliczka na poczet przysztych z partnerami, jako provider produktéw, proceséw i systeméw IT.

rozliczen faktoringowych, z ktérych nastepnie bedzie sptacana.

\/
FAKTORING KLASYCZNY f
o /00

FAKTORING ONLINE 777
Lepiej dopasowana cena, Wzrost skali dziatalnosci
MIKROFAKTORING ONLINE struktura, - zmiana potrzeb,
forma prawna umowy wzrost wolumenu

WYKUP FAKTUR ONLINE 250K

LIMIT ZAKUPOWY

NANOFAKTORING
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EFEKTY REALIZACJI STRATEGII

WZROST ILOSCI KLIENTOW ROSNACA RENTOWNOSC PORTFELA
LICZBA KLIENTOW 20.0% MARZA NA PORTFELU
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—#— jlos¢ Klientow, ktérzy skorzystali z ustug finansowania w danym okresie —#—rentownos¢ portfela (%) przychody/naleznosci po odpisach
POPRAWA RYZYKA
NPL/OBROT
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Procent naleznosci zapadalnych w danym okresie pozostajacy niesptacony po uptywie 3 miesiecy po
miesigcu zapadalnosci, tj. czes$¢ portfela, w stosunku do ktérej Spotka rozpoczyna dziatania twardej
windykacji.
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Skokowy wzrost skali
PragmaGO®

Sprzedaz LeaselLink
i wygenerowanie zysku
transakcyjnego

DZIALALNOSC W 2019

KLUCZOWE FAKTY
| Dalsze polepszenie Oddtuzenie - bardzo duza
: ryzyka portfela przestrzen do finansowania -

wzrostow

————————

Zmiany w modelu
dystrybucji

Woyptata 4,1 min zt
dywidendy

®




DZIALALNOSC W 2019

WYNIKI SEGMENTU PRAGMAGO® .

Q2017 1Q2017 111Q2017 IVQ2017 | 1Q2018 [1Q2018 111Q2018 1VQ2018 | 1Q2019 [1Q2019  111Q2019

obroty (min zf | 156 21,1 26,4 402 | 441 53,4 59,9 713 | 742 87,0 98,8
naleznosci (min zf) | 77 10,8 14,1 201 | 256 31,2 31,8 322 | 366 42,5 51,7
przychody (min z1) | 09 1,2 13 20 | 27 29 30 28 | 30 3,5 4,2
iloé¢ Klientow | 86 112 139 255 | 298 340 365 375 | 459 569 845
ilos¢ transakji | 2763 4026 5175 7032 | 7224 8 784 10 466 12504 | 12945 14997 16 684
*dane wraz z portfelem Pragma Faktor serwisowanym przez PragmaGO®
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—8— udziat przychodéw PragmaGO® w catym portfelu w % —&— udziat portfela PragmaGO® w catym portfelu w %

Wysoka rentowno$¢ produktow PragmaGO® pozwala zwiekszaé udziat przychodéw PragmaGO® szybciej niz udziat portfela.

Obecnie PragmaGO® generuje wiekszo$¢ przychoddw spétki - Pragma Faktoring staje sie PragmaGO® .




SPRZEDAZ LEASELINK

PODSUMOWANIE TRANSAKCIJI

= W dniu 8 marca tego roku udato sie sfinalizowac¢ roczny proces poszukiwania inwestora dla spétki LeaseLink. Nabywcg zostata
Grupa mBank przejmujac 100% udziatow.

* t3czna wartosé transakcji wyniosta 102 min zt, z czego 88 min ztotych przypadto na Pragma Faktoring (22,6 min zt za udziaty
i 65,1 mIn zt za refinansowanie catosci zadtuzenia). Warto$¢ ksiegowa posiadanych przez PFA udziatéw LL wynosita na dzien
transakcji 10,1 min zt.

=  Oprécz jednorazowego zysku, transakcja w s$rednim i dtugim okresie bedzie miata pozytywny wptyw na rozwodj spétki.
Uwolniona gotéwka, uwzgledniajgc nawet zerowg szkodowo$¢, pracowata na nizszej rentownosci niz srednia z portfela
naleznosci wobec podmiotéw niepowigzanych. Zwolnienie znacznych $rodkéw finansowych umozliwi zwiekszenie skali
dziatalnosci operacyjnej w zakresie faktoringu.

= W krétkim terminie wptyw bedzie jednak negatywny, przejsciowa sptata niewymagalnych zobowigzan tylko czeSciowo
zneutralizuje utrate przychodoéw z 65 min zt pracujacych naleznosci.

PRAGMACO -




PODSUMOWANIE WYNIKOW FINANSOWYCH

DANE O PORTFELU WIERZYTELNOSCI FAKTORINGOWYCH

1Q'17 1nQ'i7 nmQ'i7 vQ'lz 1Q'18 1nQ'ie 11Q'18 1vQ'is 1Q'19 1Q'19 11Q'19
wartosc sfinansowanych faktur 150,9 148,1 150,3 165,4 149,3 144,2 133,6 139,4 128,4 139,3 152,6
wartos¢ wyptaconych srodkéw (KF) 123,6 124,5 126,1 138,7 126,3 120,0 110,7 114,2 105,0 115,5 129,2
calkowite wplywy ze sfinansowanych faktur 150,5 150,5 149,9 178,9 154,1 162,3 154,0 156,4 139,3 142,8 148,6
saldo sfinansowanych faktur na koniec okresu 108,6 112,4 119,5 114,0 116,9 107,5 95,0 85,1 84,4 87,5 100,5
saldo wyptaconych srodkéw (KF) na koniec okresu 89,1 95,3 101,1 96,9 99,3 89,8 79,3 69,6 69,4 73,0 84,5
saldo naleznego wynagrodzenia (NH) na koniec okresu 51 5,8 6,9 8,5 10,2 10,7 10,5 10,0 9,6 9,7 9,9
saldo KF i NH na koniec okresu 94,2 101,2 108,0 105,5 109,5 100,5 89,8 79,6 79,0 82,6 94,4
odpisy indywidualne i na przyszla szkodowosc 15 1,8 2,1 2,9 51 7,1 7,4 11,8 11,7 12,1 12,6
saldo KF i NH na koniec okresu po odpisach 92,7 99,4 105,9 102,6 104,4 93,4 82,4 67,8 67,3 70,6 81,8

LEGENDA:

= wartosc¢ sfinansowanych faktur: 100% wartosci faktury,
= warto$¢ wyptaconych srodkow (KF tj. kwota finansowania) : zazwyczaj miedzy 80-100% wartosci sfinansowanej faktury

(po pomniejszeniu o kaucje),

= wptywy ze sfinansowanych faktur (wartos$c faktury + przychody gotowkowe),

= saldo sfinansowanych faktur na koniec okresu (KF + kaucje),
= saldo wyptaconych srodkéw na koniec okresu (KF),
= warto$¢ naleznego wynagrodzenia na koniec okresu (naleznosci handlowe),

= wartos¢ odpisow KF, wartos¢ odpiséw na przysztg szkodowosé KF, wartosé odpiséw NH, wartos¢ odpisdw na przyszta szkodowos¢ NH,

= dane z pominieciem transakcji z podmiotami powigzanymi, z uwzglednieniem portfela serwisowanego w Pragma Faktor.

300%

250%

200%

150%

100%

50%

SPLATY / SREDNI PORTFEL BRUTTO

211%

195% 4000 5
186% 175% 1705 185%

204%

210% 216% 214%

201%

R ) 169%
160% 450% 161% 149% 151%

138%

135%

AD

N

144% 140%

—&— sptaty/sredni portfel PragmaGO
—8— sptaty/s$redni portfel "klasyk"

W ramach realizacji Strategii nastgpito zmniejszenie niskomarzowego portfela klasycznego, ktory dodatkowo charakteryzowat sie wyzsza szkodowoscia. Skutkowato
to przejsciowym zmniejszeniem sald naleznosci, ktore jednak od kilku kwartatéw w zmienionej, zoptymalizowanej strukturze produktowej systematycznie rosna.

Portfel, szczegdlnie w zakresie PragmaGO®, generuje bardzo wysokie i regularne przeptywy gotéwkowe.

W 2018 roku wdrozona zostata rygorystyczna polityka odpiséw (w tym po raz pierwszy zawigzano odpisy na przyszte straty na portfelu), w efekcie czego utworzono prawie 10
min zt odpisow. W zwigzku z ,oczyszczeniem” portfela i znaczng poprawa jakosci biezacych naleznosci poziom odpiséw w kolejnych okresach powinien by¢ istotnie nizszy.

130%
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PODSUMOWANIE WYNIKOW FINANSOWYCH

CHARAKTERYSTYKA RYZYKA PORTFELA - WYBRANE ASPEKTY

NPL/OBROT
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e TOtal

= Produkty klasyczne — mmmm PragmaGQO®

*Procent naleznosci zapadalnych w danym okresie pozostajacy niesptacony po uptywie 3 miesiecy po miesigcu zapadalnosci, tj. czes$¢ portfela, w stosunku do ktérej Spétka rozpoczyna dziatania twardej windykacji.

Przeprowadzone w trakcie 2018 r. zmiany w strukturze portfela oraz w zakresie zarzadzania ryzykiem i windykacja, a takze rozwdj narzedzi IT wspierajacych te obszary, doprowadzity
do znacznego zmniejszenia puli biezacych naleznosci ulegajagcych opdznieniu i kierowanej do dziatan windykacyjnych. Aktualna skuteczno$¢ windykacji portfela NPL w 15 miesiecznym cyklu
dziatan wynosi 71 %, co oznacza, ze przy obecnym poziomie wskaznika NPL/obrét (0,7%) modelowo 0,2 % obrotu finansowanego jest niesciagalne.

NPL 1 JEGO POKRYCIE ODPISAMI

31.12.2018 30.09.2019 Widoczna na pierwszym wykresie poprawa jakosci zarzadzania biezacym
Pragma W tym Banki Banki Pragma W tym portfelem przektada sie na zmniejszanie udziatu NPL w portfelu.
Faktoring PragmaGO® komercyjne  spétdzielcze | Faktoring PragmaGO® . . ..
Portfel PragmaGO® w zakresie ryzyka plasuje sie na poziomie lepszym
NPL udziat niz $rednia bankéw komercyjnych i aktualnie pracuje lepiej niz
w portfelu 29,6% 16,7% 11,4% 18,1% 22% 10% w modelowych zatozeniach. W przeciwieristwie do bankéw Pragma nie
brutto realizuje transakcji sprzedazy NPL, a wiec nie zmniejsza mianownika we
. wskazniku NPL/portfel
NPL objety | 479 45% 46% 38% 58% 69%
odpisami . . . . .
‘ Polityka odpiséw indywidualnych i statystycznych (na przyszta
N?L nie 15.8% 93% 6.% 11.2% 9% 3% szkodowo$¢) zostata przedstawiona w pkt 6.11 wprowadzenia do
odpisany™* ’ ’ ’ ’ jednostkowego sprawozdania finansowego za 2018 r. (str. 18-21)

*odpisy na NPL/NPL **(NPL - odpisy na NPL)/Portfel brutto ***NPL to naleznosci przeterminowane powyzej 90 dni
Dane dotyczace Bankoéw obejmuja portfele wierzytelnosci wobec podmiotéw z sektora MSP (zrodto KNF),
dane Pragma® bez podmiotow powigzanych

oraz nocie nr 7 (str. 47-49)
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https://inwestor.pragmafaktoring.pl/wp-content/uploads/2019/04/jednostkowe_sprawozdanie_finansowe_pragma_faktoring.pdf

PODSUMOWANIE WYNIKOW FINANSOWYCH

Podsumowanie przychodéw
(dane w tys. zt) 1Q 2Q 3Q 1-3Q 2019
Przychody 6 335 5420 6 302 18 057
Przychody bez linii LeaseLink* 5299 5420 6 302 17 021
Koszty operacyjne** (3561) (3741) (3551) (10 853)
Wynik na sprzedazy 2774 1679 2 751 7204 Na wyniki 2019 r. duzy wptyw miata zrealizowana w pierwszym kwartale
transakcja sprzedazy Leaselink. Wygenerowata ona przychody finansowe na
Wynik na sprzedazy bez linii LeaseLink*| 1 738 1679 2751 6168 poziomie 11.305 tys. zt przy kosztach operacyjnych w kwocie 800 tys. zt, co
pozwolito osiggnac¢ rekordowy wynik kwartalny.
Wynik operacyjny 2102 58 1718 3878
Jednoczesnie wyniki Il kwartatu zostaty obcigzone niekorzystnymi skutkami
Wynik brutto 11 384 (1912) 510 9 982 zdarzen jednostkowych na kwote ok 2,1 min zt (nadptynnoé¢ i jej redukcja po
) sprzedazy LeaselLink oraz memoriatowa rezerwa na sporne zobowigzania-
Wynik netto 9 642 (2153) 334 7823 szczegoty zostaty przedstawione w prezentacji za | H).

*linia LeaseLink to przychody Pragmy z tytutu finansowania spétki LeaseLink
**skorygowane o 800 tys. zt kosztow zwigzanych z transakcja refinansowania LeaseLink

W trzecim kwartale Pragma zgodnie z planem istotnie zwiekszyta swoje przychody (+16 % w stosunku do Il Q br.), a takze obroty faktoringowe i portfel ogétem (odpowiednio + 9 % i + 15
% w stosunku do Il Q br.). Wyniki te pozwolity osiggna¢ zysk netto na poziomie 334 tys. netto, mimo obcigzenia wyniku jednorazowym kosztem w wysokosci 390 tys. zt (doptata do
sktadki ubezpieczeniowe]j dotyczaca rozliczenia polisy ubezpieczenia naleznosci za 2018 r.) oraz wciaz jeszcze wyzszymi niz w normalnym roku dziatalnosci kosztami finansowymi (malejaca
nadptynnosc po transakcji LeaseLink). Szacunkowy zysk netto z pominieciem tych kosztow wynositby w Il Q br. ok 1 min zt, a wiec bytby wyzszy niz ten odnotowany rok wczesniej.

Poza wzrostem skali dziatalnosci i poziomu przychodéw w trzecim kwartale br. warto odnotowac réwniez systematyczny (pie¢ kwartatéw z rzedu) i istotny (+25 %) wzrost rentownosci
portfela (slajd 6), co jest efektem wynikajacych ze strategii zmian w strukturze portfela. Co wazne, odbywa sie to przy poprawie jego jakosci (slajd 11), duzej dywersyfikacji i wysokiej
ptynnosci (w trzecim kwartale br. wptywy z portfela faktoringowego stanowity 195 % jego $redniej bilansowej wartosci).

W okresie trzech kwartatéw 2019 r. Pragma wypracowata zysk netto w wysokosci 7.823 tys. zt, co jest historycznie rekordowym wynikiem i stanowi 18 % kapitatéw wtasnych
z poczatku roku.

= PRAGMACO



FINANSOWANIE DZIALALNOSCI

OBECNE ZRODEA FINANSOWANIA (dane w min z4)

= Obecny wskaznik zadtuzenia netto spétki wynosi 124% podczas gdy warunki

3,0

\ emisji obligacji pozwalajg Pragmie zadtuza¢ sie do poziomu 400%
46 63 = 4 lipca 2019 r. Pragma® zakonczyta sukcesem emisje 4 letnich obligacji
w wysokosci 10 min zt potwierdzajac wysoka zdolnos$¢ do emisji dtugu réwniez
118 mln w nowych realiach rynkowych; emisja nie przewidywata podwyzszenia marzy
w stosunku do poprzednich serii obligacji, zmieniono zakres zabezpieczen
finansowania m.in. poprzez rezygnacje z poreczenia Pragma Inkaso SA, co bedzie
mie¢ pozytywny wptyw na wyniki finansowe (koszt poreczenia przy saldzie

/. obligacji z korica 2018 r. wynosit rocznie ok. 660 tys. z1).
6

. Pragma® jest doswiadczonym emitentem obligacji; od 2011 r. wyemitowata 16
serii obligacji o wartosci 218 mln; wszystkie emisje zostaty objete w catosci;
10 serii o wartosci 155 min zt zostato sptaconych terminowo lub przed terminem
*struktura zostata opisana w raportach biezacych nr 41/2018 oraz 21/2019 w formie gotéwkowej, bez rolowania. Aktualnie wszystkie obligacje maja charakter

L, dtugoterminowy i s3 wymagalne w okresie grudzien 2020 - lipiec 2023.
POTENCJAL FINANSOWANIA WZROSTU SKALI DZIALALNOSCI

(dane w mln zt)

= Obligacje = Kredyty = KW Finansowanie pozabilansowe*

portfel trzykrotnie, o niemal 150 min zt; wartos¢ ta bedzie sie zwieksza¢ stosownie
do akumulowanego zysku (warto$¢ zysku oraz zwiekszenie dtugu pod wzrost

147 min kapitatéw wtasnych).

14
{Y 18 Pragma® bez barier w postaci koniecznosci dokapitalizowania moze zwiekszy¢ swoj

115

= Wykorzystanie posiadanej gotowki
= Wykorzystanie lini pozabilansowej
= Zwiekszenie dtugu bilansowego do poziomu kowenantowego
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PRZEWAGI KONKURENCYJNE

O NAVIPRAGMA | %

Najszersza na rynku pozabankowym IT - wieloproduktowy, 20 lat doéwiadczen w Szerokie kanaty
oferta produktow online wydajny system finansowaniu i windykacji dystrybucji-cztery
obstugujacy MSP zaimplementowanych mocne strumienie
pozyskiwanie i obstuge w systemy IT naptywu biznesu
biznesu

Pozycje konkurencyjng Pragmy oceniamy jako istotng z korzystnymi perspektywami. Konkurenci majg w wiekszosci do$¢ mtode modele
biznesowe i zdecydowanie krotsze doswiadczenia w zakresie zarzadzania ryzykiem portfela MSP. Skala dziatalnosci Konkurentéw jest istotnie
mniejsza, paleta produktéw ubozsza, a mozliwosci wzrostu wiekszosci z nich mogg ogranicza¢ m.in. wysoki poziom zadtuzenia i jego

krotkoterminowosé.
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MIKROFAKTORING - OTOCZENIE KONKURENCYJNE

= W ostatnich dwdch latach nastgpit wysyp projektéw pozycjonujacych sie jako fintechowe rozwigzania dla matych i mikroprzedsiebiorcéw, przyspieszajacych wptywy

z faktur sprzedazowych wystawionych na odroczony termin ptatnosci.

= Wiele z nich nie zaczeto realnej dziatalnosci operacyjnej, ale kilku podmiotom udato sie zbudowac kilku-kilkunasto milionowe portfele. Cze$¢ z nich realizuje ustugi
mikrofaktoringowe tradycyjnymi modelami dystrybucji, czes¢ nastawiona jest na sprzedaz onlinowa.

= Zbudowanie takich relatywnie matych portfeli okupione zostato jednak bardzo duzym kosztem, spotki osiggnety krytyczne poziomy dzwigni finansowej

i wielomilionowe straty.

2018r. | Portfel mikro Caty portfel Dtug/BV Dtug/Portfel Zysk netto

Pragma Faktoring SA | 32,2 151,6 322% 86% 1,3

Finiata Sp. z 0.0. | 18,6 18,6 ujemne BV 129% (3,6)
NFG SA | 17,2 17,2 430% 139% (3,6)
Faktoria Sp. z 0.0. (Grupa NestBank) | 14,6 14,6 329% 79% (7,6)
Monevia Sp. z 0.0 | 13,1 13,1 628% 114% 04

InviPay SA w restrukturyzacji | 12,0 12,0 ujemne BV 250% (18,7)
SMEO SA | 3,9 3,9 23288% 439% (4,6)

Zrédto: Dane w oparciu o opublikowane przez spotki sprawozdania finansowe; dane Pragmy skonsolidowane, w portfelu mikro Pragmy ujety segment PragmaGO® a nie uwzgledniono LeaseLink

Portfel mikro 2018 Portfel mikro 2017 % yoy
Pragma Faktoring SA 32,2 20,1 160%
Finiata Sp. z o.0. 18,6 12,5 149%
NFG SA 17,2 11,6 148%
Monevia Sp. z 0.0 13,1 9,9 132%
IviPay SA w restrukturyzacji 12,0 34,9 35%
Faktoria Sp. z 0.0. (Grupa NestBank) 14,6 0 n/a
SMEO SA 3,9 0 n/a

H
_

Segment mikrofaktoringu rozwija sie
kilkukrotnie szybciej niz caty rynek, ale
mimo to, przy relatywnie duzych

kosztach projektow i szkodowosci
portfeli, droga nowych na rynku
podmiotéw do dochodowosci

i efektywnosci modeli moze by¢ dtuga.

PRAGMACT



ODWIEDZ NAS NA:

JI’

PRAGMA PL

PRAGMA FAKTORING SA
tel: +48 324 420 200
fax: +48 324 420 240
faktoring@pragma.pl



https://www.pragma.pl/?utm_source=raport-finansowy&utm_medium=button&utm_campaign=GPW&utm_term=inwestor
https://www.pragma.pl/?utm_source=raport-finansowy&utm_medium=button&utm_campaign=GPW&utm_term=inwestor
mailto:faktoring@pragma.pl
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