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Podsumowanie Q3 2021

14,4 5,0 4.4

min PLN min PLN min PLN
Przychody EBITDA Zysk netto

+15,9% +3,3 +3,7

min PLN min PLN
vs Q3 2020 vs Q3 2020 vs Q3 2020
Przychody EBITDA Zysk netto

CloudTechnologies



Podsumowanie Q3 YTD 2021
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Monetyzujemy dane w internecie

—
S BIG DATA — SMART DATA
o |;| ___________ - DaaP (Data as a Product)
— . f/’_\vz_‘ e Sprzedaz przetworzonych danych
; NS e
: T
s e w Daa$S (Data as a Service
- L N ( )
XX Autorska platforma DMP ' K o rek
............ ampanie reklamowe
[ o . (Data Management Platform) \X wykorzystujace dane
— stuzagcg do przetwarzania danych
ZBIERANIE PROFILOWANIE MONETYZOWANIE
Internet - dane o uzytkownikach DMP - profilowanie uzytkownikéw Produkt - wykorzystanie danych
Strony internetowe desktop oraz mobile, Zainteresowania, intencje zakupowe, Sprzedaz sprofilowanych danych i technologii,
aplikacje, bazy danych online i inne demografia, geolokalizacja, dane mobilne kampanie reklamowe wykorzystujgce dane
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Dywersyfikacja biznesu pomiedzy segmenty

Data enrichment
Przychody Q3 2021 r. Przychody Q3 2021 r. Przychody Q3 2021 r.
+2,6 min PLN r/r +0,6 min PLN r/r -1,0 min PLN r/r
6,5 3,6
min min

o Dostarczanie danych przeznaczonych ° Efektywne kampanie wizerunkowe wsparte ° Kampanie afiliacyjne na globalnych rynkach.
do targetowania reklamy internetowe;. analitykg Big Data. Posrednictwo w hurtowe;j (brokerskiej)

e  Autorska technologia DMP stuzgca do e  Kampanie performance z uzyciem danych. odsprzedazy mediéw reklamowych, celem
gromadzenia, analizy i monetyzacji danych, e  Wzrost konwersji dzieki analizie i modelowaniu pozyskania danych, monetyzowanych
oferowana w modelu Saa$S lub na licenciji. danych o klientach. w pozostatych segmentach.

DYSTRYBUTORZY DANYCH AGENCJE REKLAMOWE | DOMY MEDIOWE SIECI AFILIACYJNE
| TECHNOLOGII KLIENCI BEZPOSREDNI BROKERZY POWIERZCHNI REKLAMOWYCH
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Wydarzenia Q3: Kolejny okres wzrostu Grupy i powrot
klasyczne] sezonowosci biznesu po pandemi

e Data enrichment rosnie r/r oraz kw/kw
Model biznesowy Cloud Technologies oparty jest na sprzedazy danych, a dynamiczny rozwéj segmentu Data enrichment stanowi
kluczowy czynnik wzrostu sprzedazy spoétki, odpowiadajgc juz za blisko potowe osigganych przychoddéw. Marza na poziomie ok. 68%
sprawia, ze segment w najwiekszym stopniu kontrybuuje do wzrostu wynikbw EBITDA i netto catej Grupy.

e Zwolnienie z obowiazku zwrotu czesci wsparcia otrzymanego w ramach Tarczy Finansowej
Polski Fundusz Rozwoju dokonat zwolnienia z obowigzku zwrotu czesci subwencji finansowej otrzymanej przez Grupe Cloud
Technologies w ramach Tarczy Finansowej, kwota zwolnienia wyniosta 1,575 min PLN. W wyniku umorzenia Grupa rozpoznata
zdarzenie jako pozostaty przychdd operacyjny.

o  Wplyw pandemii COVID-19 i sezonowosci na dziatalnos¢ operacyjna
Grupa nalezy do grona beneficjentdw przeniesienia aktywnosci konsumentow i firm do Internetu, co przektada sie na wzrost popytu na
dane i ustugi reklamowe. Negatywny efekt pandemii zanotowany zostat przejsciowo w Il kwartale 2020 r. Obecnie, sezonowos$¢
biznesu Cloud Technologies powraca do stanu sprzed pandemii, ktory cechujg nizsze wyniki w okresie wakacyjnym w Il kwartale, a
najwyzsza sprzedaz notowana jest w IV kwartale roku. Pomimo wptywu sezonowosci Grupa poprawita wyniki w Q3 2021 w poréwnaniu
do Q2 2021.
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Q3 2021: Wysokie wzrosty zysku netto i pozytywny cashflow

Przychody (min PLN) Zysk netto (min PLN) Cashflow (min PLN)
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e  Sprzedaz w Q3 2021 wzrosta zaréwno w ujeciu r/r (wzrost o 16%) jak i kw/kw (wzrost o 3%), co jest pozytywnym wynikiem ze wzgledu na sezonowos$c¢ biznesu Cloud
Technologies, ktoérg standardowo cechuje nizsza sprzedaz w okresie wakacyjnym, w Q3. Na utrzymanie trendu wzrostowego kw/kw wptynat przede wszystkim stale
rosnacy segment Data enrichment, ktory wzrdst 0 65% r/r i 14% kw/kw. Segment odpowiada juz za ponad 45% sprzedazy catej Grupy.

e Wynik netto w Q3 w wysokosci 4,4 min PLN istotnie przewyzszyt zysk osiagniety w najlepszym, zgodnie z sezonowoscia rynku reklamy internetowej, okresie Q4 2020, a
takze zwiekszyt sie w ujeciu kw/kw o ponad 2 min PLN. Po wytgczeniu zdarzen jednorazowych w postaci zwolnienia z obowigzku zwrotu czesci subwencji finansowej w
ramach Tarczy Finansowej w wysokosci 0,9 min PLN w Q2 i 1,6 min PLN w Q8, zysk netto wzrdst o 2,1 min PLN r/r i 1,6 min PLN kw/kw. W najwiekszym stopniu do
wyniku, za sprawa wysokich przychodéw i generowanej marzy, kontrybuowat segment Data enrichment.

e W Q32021 kolejny raz zanotowano pozytywny cashflow, stan gotéwki na koniec okresu wynidst blisko 25 min PLN. Zgodnie ze strategig spotki, srodki te moga postuzyé
do inwestycji w rozwdj technologii lub do potencjalnych akwizycji, ktérych celem jest rozbudowa sieci dystrybucji danych.
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Q3 YTD 2021: Skokowy wzrost rentownosci spotki

Przychody (min PLN) Zysk netto (min PLN)

Cashflow (min PLN)
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e  Sprzedaz Grupy narastajgco w okresie Q1-Q3 2021 wzrosta o 19% r/r i wyniosta ponad 40 min PLN. Na wynik w najwiekszym stopniu wptyw miat segment Data
enrichment, ktéry podwoit swojg sprzedaz rosngc o 120% r/r.

e  Narastajgco po trzech kwartatach zysk netto wyniést 7,5 min PLN. Po oczyszczeniu go z wptywu subwenciji finansowych w ramach Tarczy Finansowej wyniost 5,0
min PLN i odnotowat skokowy wzrost wzgledem analogicznego okresu w roku ubiegtym. Jednoczesnie skorygowany zysk netto po trzech kwartatach przewyzsza
juz zysk z catego ubiegtego roku o 4,5 min PLN (+921%), a spotka historycznie najlepsze rezultaty osigga w Q4.

e  Cashflow Grupy osiagniety po trzech kwartatach ponownie byt pozytywny i wyniést 6,9 min PLN wobec 10,0 min PLN w ubiegtym roku, w ktérym odnotowano

jednorazowe zdarzenia w postaci m.in. otrzymania pozyczek PFR (3,4 min PLN). Przeptywy operacyjne po trzech kwartatach 2021 r. byly natomiast wyzsze w
ujeciu r/r (10,7 min PLN vs 9,7 min PLN).
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Q3 2021 Efektywny model biznesowy napedza wzrosty

EBITDA segmentéw* (min PLN) EBITDA (min PLN)
4 35
3,2 3,3
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e Model biznesowy Cloud Technologies jest zdywersyfikowany, skalowalny i e  Poziom EBITDA w Q3 wynidst 5,6 min PLN, ponad dwukrotnie przewyzszajgc wynik

korzysta osiagniety w poréwnywalnym okresie 2020 roku. Wytaczajgc wptyw zdarzen
z efektu dZzwigni operacyjnej, ktéra w najwiekszym stopniu widoczna jest w jednorazowych w kwocie 1,6 min w Q3 i w kwocie 0,9 min w Q2 (umorzenia w
segmencie Data enrichment, gdzie marza siega blisko 70%, przektadajgc sie na ramach Tarczy Finansowej), spétce udato sie zanotowaé wzrost kw/kw pomimo
dynamiczny wzrost EBITDA segmentu. W ujeciu r/r, zanotowat on wzrost o 77%. sezonowo trudniejszego, okresu wakacyjnego w branzy reklamy cyfrowej. W Q4
Wynik EBITDA segmentéw w Q3 2021 to najlepszy wynik od ponad 3 lat. spétka bedzie beneficjentem najlepszego dla branzy okresu w roku.
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Q3'Y

EBIT

10

DA segmentow* (min PLN)

9.1

Q3 YTD 2020 Q3 YTD 2021

EBITDA segmentéw Grupy wyniosta narastajaco po trzech kwartatach
2021 roku 9,1 min PLN, co przektada sie na wzrost o 669 % r/r.
Najwyzszy wzrost ponownie zanotowany zostat w segmencie Data
enrichment, ktéry ponad trzykrotnie zwiekszyt swojg warto$¢ rosngc o
242% r/r. Na wzrost EBITDA segmentdéw nie majg wptywu umorzenia z
Tarczy Finansowe;j.

D 2021: Dynamiczny wzrost wyniku EBITDA Grupy

EBITDA (min PLN)

15 13,4

10

Q3 YTD 2020 Q3 YTD 2021

e  Dynamika wzrostu EBITDA grupy przekroczyta 470% r/r i osiagneta
poziom 13,4 min PLN. Na wyniki Q2 i Q3 2021 pozytywny wptyw miato
dodatkowe czesciowe umorzenie pozyczek od PFR, odpowiednio 0,9
min PLN i 1,6 min PLN. Po wytaczeniu tych zdarzen jednorazowych,
wynik EBITDA wzrést blisko 5-krotnie.
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Data enrichment rosnie systematycznie | dynamicznie,
odpowiadajgc juz za blisko 50% przychoddw

e Wzrost udziatu segmentu o najwyzszym
poziomie marzy Data enrichment kosztem
spadku udziatu segmentu o negatywnej marzy
Data acquisition.

e Wysoki wzrost znaczenia segmentu Data
enrichment, ktéry odpowiadat w Q3 2021 juz za
ponad 45% przychoddw Grupy, a zanotowany
poziom marzowosci juz trzeci kwartat z rzedu
zblizyt sie do 70%.

° Data consulting cechuje stabilny poziom
przychoddw, a co najwazniejsze, notowana od
kilku kwartatéw rentownos$c¢ tego obszaru
biznesu.

e Segment DA petni funkcje dostarczyciela
danych do pozostatych segmentow,
koncentrujgc sie na ich jakosci. Wptywa to na
stopniowe obnizanie przychodow tego
segmentu oraz ich wzrost, razem z marzg, w
Data enrichment.

Pozostate

Data acquisition

Q3 2020

12,4

min PLN

Data enrichmnent

Data consulting

Q3 2021

Pozostate

Data acquisition

1 I l Data enrichmnent

min PLN

Data consulting
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Q3 2021 segmenty: skalowalny Data enrichment

Przychody (min PLN)

e  Data enrichment kolejny kwartat z rzedu notuje dynamiczne wzrosty, co
w potgczeniu z wysokim poziom marzy na poziomie bliskim 70%, wptywa 65 W Q32020
pozytywnie na wyniki catej Grupy. Segment cechuje sie wysokim poziomem " s 202t
skalowalnosci oraz jest zdywersyfikowany pod wzgledem liczby klientéw.
Dodatkowo, dzieki sprzedazy wieloletnich licencji na DMP, dynamika wzrostu
EBITDA (78%) przewyzszyta wzrost przychoddéw (65%).

02 00

e  Data consulting odnotowat zaréwno wzrost sprzedazy jak i rentownosci, Data enrichmnent Data consulting Data acquisition Pozostate
pomimo okresu wakacyjnego, ktéra wptywa negatywnie na dziatalno$¢ agencji
reklamowych.

EBITDA segmentéw (min PLN)
e  Data acquisition notuje spadek przychoddéw zwigzany z optymalizacja
procesu pozyskiwania danych. Grupa koncentruje sie na danych o wysokiej
jakosci, co ma przetozenie na ich wyzszy potencjat sprzedazowy, z sukcesem
wykorzystywany w segmencie Data enrichment. Ponadto w segmencie 3
znajdujg sie koszty zwigzane z dziataniami zmierzajgcymi do komercjalizacji
technologii DSP w utworzonej w tym roku spétce zaleznej w UK.

B Q32020
4 B Q32021

e  Segment Pozostate obejmuje dziatalno$¢ centralng Grupy, m.in. koszty 0 —

zwigzane z ksiegowoscia, obecnoscia na gietdzie itp. -1

=B | =

Data enrichmnent Data consulting Data acquisition Pozostate
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Q3 2021 Bilans: wzrost aktywow obrotowych | poziomu
gotOwWKI

w min PLN 30.09.2021 31.12.2020 30.09.2020

— Aktywa trwate: 47,5 47,3 42,1
(@) WNIP 35,8 39,3 40,0

*

[~ [ =

@ e B I Ia n S (b) Pozostate 11,7 8,1 2,1
I@ Wybrane pOZije Aktywa obrotowe: 56,9 51,4 51,7
(@) Naleznosci handlowe 26,4 28,1 25,0
e  Zmiana struktury WNIiP: zakoriczenie kolejnego projektu objetego dotacja (b) Gotéwka i ekwiwalenty 24,7 17,8 14,9

("Big Data Analytics Platform”) oraz nastepnej generaciji platformy DMP.
(c) Pozostate 5,8 5,5 11,8
e  Wzrost pozostatych aktywow trwatych: rozpoznanie dodatkowych aktywow
i zobowigzan leasingowych zgodnie z MSSF 16 (najem biura oraz Aktywa razem 104,4 98,8 93,8
serwerow) oraz podpisanie dtugoterminowych uméw zakupu danych.

Kapitat wiasny 74,1 64,6 57,8
° Relatywnie stabilny poziom naleznos$ci handlowych pomimo rosngce;j skali
dziatalnosci. Zobowiazania i rezerwy: 30,3 34,2 35,9
e  Znaczgcy wzrost gotdwki, kilkakrotnie przewyzszajgcej zadtuzenie (ujemny (a) Zobowigzania handlowe 27 4.9 3.8
dtug netto), obejmujace przede wszystkim zobowigzania leasingowe wg
MSSF 16 (b) Zadtuzenie odsetkowe 3,4 7,7 9,1
e Wzrost przychodéw przysztych okreséw wynikajacy przede wszystkim z () Przychody przysztych okresw 22,0 203 204
podpisania wieloletnich umoéw sprzedazy licencji na DMP, pozyskanych
dotacji oraz okoto 2-letnich kontraktéw na sprzedaz danych. (d) Pozostate 22 14 26
Pasywa Razem 104,4 98,8 93,8
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Q3 2021 Cash Flow: 1,6 min PLN wzrostu poziomu gotowki

Sl Cash flow

~ (8) ]| Wybrane pozycje w min PLN

23,1

e Wozrost poziomu gotowki w trzecim kwartale o 1,6
min PLN, w tym pozytywny cash flow z dziatalnosci
operacyjnej w wysokosci 3,8 min PLN.

e CAPEX m.in. na (a) kontynuacje rozwoju platformy +1,6
o " s min PLN
DMP kolejnej generaciji, (b) ptatnos¢ za nabyte
udziaty w TL1, (c) udzielenie pozyczki
inwestycyjnej, (d) uzupetnienie floty.
e Ujemne przeptywy z dziatalnosci finansowe;j Gotéwka Przeptywy Przeptywy Przeptywy Gotéwka
wynikajgce przede wszystkim ze spiaty biezacych B ol i sfllor Uil = it Sl
zobowigzan leasingowych. operacyjnej inwestycyjnej finansowej
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Podsumowanie

—
Globalny rynek Rozwdj autorskich technologii Zdywersyfikowany biznes
staly trend rosngcej bazy uzytkownikow platforma DMP, oferowana skalowalny i efektywny model
z dostepem do internetu i cyfryzacii w formule SaaS lub w formie licenciji, biznesowy spétki ze znaczacym
spoteczenstwa co wplywa na wzrost o szerokim zastosowaniu w analizie wzrostem dynamik kluczowego,
zrddet danych, gtéwnego obszaru danych, a takze rozwdj i komercjalizacja najbardziej marzowego segmentu
dziatalnosci Cloud Technologies platformy sprzedazowej DSP Data enrichment
‘ echnolo EY Entrepreneur nla
Iﬁfym?ﬁ EUROPE 101: EMIE;\gy ﬂll Of The Year 1 |1l,1((),(\)91 astest
Deloitte Deloitte 2015 Finalist . (;r()\\liltlg (f(l)n:;‘miu\
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