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Podsumowanie Q1-Q4 2021

59,0 17,5 3,/

min PLN min PLN min PLN
Przychody EBITDA Zysk netto

+9,7% +11,4 +8,1
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Przychody EBITDA Zysk netto

CloudTechnologies



Podsumowanie Q4 2021

14,2 4,1 1,2

min PLN min PLN min PLN
Przychody EBITDA Zysk netto

-9,9% +0,4 -0,4
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vs Q4 2020 vs Q4 2020 vs Q4 2020
Przychody EBITDA Zysk netto
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Model biznesowy | segmenty
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Monetyzujemy dane w internecie

I
oee BIG DATA —— SMART DATA
Lo |;] ........... - DaaP (Data as a Product)
— - j\)_\v?\' ___________ ’ Sprzedaz przetworzonych danych
: ANS e
: o | Tt :
: R DaaS (Data as a Service)
eee Autorska platforma DMP Kampanie reklamowe
[ gl 1 (Data Management Platform) \X w k(F))rz stuiace dane
————— stuzgcg do przetwarzania danych y ystuia
ZBIERANIE PROFILOWANIE MONETYZOWANIE
Internet - dane o uzytkownikach DMP - profilowanie uzytkownikow Produkt - wykorzystanie danych
Strony internetowe desktop oraz mobile, Zainteresowania, intencje zakupowe, demografia, Sprzedaz sprofilowanych danych i technologii,
aplikacje, bazy danych online i inne geolokalizacja, dane mobilne kampanie reklamowe wykorzystujgce dane
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Dywersyfikacja biznesu pomiedzy segmenty

Data enrichment

Data consulting Data acquisition

Przychody Q4 2021 r. Przychody Q4 2021 r. Przychody Q4 2021 r.

+2,5 min PLN r/r -1,7 min PLN r/r -2,2 min PLN r/r

1,2
min

o

° Dostarczanie danych przeznaczonych ° Efektywne kampanie wizerunkowe wsparte Kampanie afiliacyjne na globalnych rynkach.
do targetowania reklamy internetowe;j. analityka Big Data. ° Posrednictwo w hurtowej (brokerskiej)

° Autorska technologia DMP stuzgca do ° Kampanie performance z uzyciem danych. odsprzedazy mediéw reklamowych, celem
gromadzenia, analizy i monetyzacji danych, Wzrost konwersji dzieki analizie i modelowaniu pozyskania danych, monetyzowanych
oferowana w modelu SaaS lub na licenciji. danych o klientach. w pozostatych segmentach.

DYSTRYBUTORZY DANYCH AGENCJE REKLAMOWE | DOMY MEDIOWE SIECI AFILIACYJNE
| TECHNOLOGI! KLIENCI BEZPOSREDNI BROKERZY POWIERZCHNI REKLAMOWYCH
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Wydarzenia Q4 2021
oraz strategia 2021 - 2023
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Wydarzenia Q4: Najlepszy w historii wynik kluczowego
segmentu Grupy

e Najlepszy w historii wynik segmentu Data enrichment

Systematyczny i dynamiczny rozwdéj na przestrzeni ostatnich kwartatéw, pozwolit zakoniczy¢ rok 2021 z
rekordowym udziatem Data enrichment w przychodach segmentéw na poziomie 58%. Pod wzgledem
sprzedazy, dla segmentu Data enrichment byt to najlepszy kwartat w historii - w Q4 2021 poziom
sprzedazy segmentu siegnat 8,2 min PLN, a wartos¢ EBITDA wyniosta 5,5 min PLN. Znaczgca marza
cechujgca ten segment, utrzymuje wysoka wartos¢ na poziomie 67%. Szybki rozwdj Cloud Technologies
potwierdzony rosngcymi wynikami finansowymi, jest osiggany w najwiekszym stopniu przez
konsekwentny wzrost segmentu Data enrichment.

e Publikacja strategii rozwoju Grupy na lata 2021-2023

@ Z koncem listopada Cloud Technologies przedstawito nowa strategie rozwoju, ktora zaktada osiggnigcie
pozycji wiodgcego dostawcy na globalnym rynku danych w ciagu najblizszych kilku lat. W realizaciji celu
wsparciem okaza¢ majg sie planowane inwestycje do 50 min PLN w horyzoncie do 2023 r. Obejma
akwizycje miedzynarodowe (ok. 10 min PLN), zakup technologii (ok. 15 min PLN), prace
badawczo-rozwojowe (ok. 10 min PLN) oraz skup akcji wtasnych (ok. 15 min PLN), ktéry umozliwi
realizacje programu motywacyjnego na lata 2021 - 2023.
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Trzy perspektywy strategii Cloud Technologies 2021 - 2023

& & -

Perspektywa biznesowa Perspektywa finansowa Perspektywa korporacyjna
e Globalizacja biznesu e Zakup technologii e Program motywacyjny
e Rozwdj wiasnych technologii e  Skup akcji wtasnych e Gtéwny Rynek GPW

e Zwiekszenie monetyzaciji danych Akwizycje miedzynarodowe

Dziatalnos¢ B+R
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Realizacja strategii 2021 - 2023

&
O

Miedzynarodowe akwizycje
e Cloud Technologies jest aktywne na rynku przeje¢ i miedzynarodowych akwizycji, stale analizujgc kolejne
mozliwosci inwestycyjne w celu wyselekcjonowania najwyzszej jakosci podmiotdw posiadajgcych
miedzynarodowe kanaty dystrybucji danych, ktére mogg znaczgco przyczyni¢ sie do rozwoju sprzedazy Grupy,
zwtaszcza w kluczowym segmencie Data enrichment. W 2021 r. spotka nabyta 24% udziatdbw w hiszparnskie;
firmie The Lineal MKT S.L., z mozliwo$cig zwigkszenia swojego zaangazowania w przysztosci.

Rozwdj kompetencji technologicznych
e Grupa rozwija autorska technologie w postaci platformy DMP oraz prowadzi dziatania zmierzajace do zakupu
kodow zrédtowych platformy DSP, chcgc wzmocni¢ swoja pozycje konkurencyjng i uzyska¢ korzysci ptynace z
synergii obydwu technologii.

Skup akcji i program motywacyjny

e Jednym z kluczowych elementow strategii Cloud Technologies na lata 2021-2023 jest program motywacyjny dla
kluczowych pracownikow i przeprowadzenie w jego ramach skupu akcji wiasnych.

e 31 stycznia 2022 roku na WZA podjeto uchwate dotyczaca skupu 250 tys. akcji wtasnych w formie ciggtej za
posrednictwem rynku, a 11 lutego przyjeto regulamin skupu. Spdtka na ten cel planuje przeznaczy¢ 15 min PLN.

e Cena nabycia akcji w ramach programu motywacyjnego zostata ustalona na poziomie 25,00 zt z zastosowang
opcja premii oraz dyskonta, w zaleznosci od poziomu spetnienia warunku KPI, ktérym jest skumulowana EBITDA
na poziomie co najmniej 55 min PLN w latach 2021-2023.
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Wyniki finansowe
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2021: Skokowy wzrost rentownosci Grupy

—
Przychody (min PLN) Zysk netto (min PLN) Cash flow (min PLN)
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° Sprzedaz Grupy wzrosta w 2021 roku o 10% r/r i wyniosta 55 min PLN. Do osiggnietego wyniku pozytywnie kontrybuowat segment Data consulting, rosngc o 10% r/r pomimo
nizszej liczby zlecen odnotowanej w Q4, a przede wszystkim segment Data enrichment, ktéry zanotowat wzrost o 87% r/r, co w ujeciu ilosciowym przetozyto sie na dodatkowe 11,6
min PLN. Segment Data acquisition odnotowat spadek przychodow, co jest efektem zamierzonej optymalizacji procesu pozyskiwania danych.

° W catym 2021 roku zysk netto wyniést 8,7 min PLN. Po oczyszczeniu go z wptywu subwencji w ramach Tarczy Finansowej osiggniety wynik to 6,2 min PLN, co oznacza skokowy
wzrost 0 5,6 min PLN wzgledem analogicznego okresu w roku ubiegtym. Rentownos¢ w 2020 roku potwierdzita efektywnos¢ nowego modelu biznesowego, a skalowanie w roku
2021 dowiodto jego wysokiego potencjatu, ktory bedzie wspierat takze przyszte wyniki Grupy.

° Cash flow osiggniety w 2021 roku ponownie byt pozytywny i wyniést 10,7 min PLN wobec 13,0 min PLN w ubiegtym roku, w ktérym odnotowano wigekszg ilos¢ jednorazowych
zdarzen m.in. w postaci otrzymania pozyczek PFR (3,4 min PLN). Przeptywy operacyjne w 2021 r. byty natomiast wyraznie wyzsze w ujeciu r/r i wyniosty 16,5 min PLN vs 10,9 min
PLN.
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Q4 2021: Najlepszy kwartat w historii Data enrichment

Przychody (min PLN) Zysk netto (min PLN) Cash flow (min PLN)

15,7

14,0 14,4 14,2
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° W  kluczowym segmencie dla catej Grupy - Data enrichment - Spétka odnotowata wzrost w ujeciu r/r 0 43%, a w ujeciu kw/kw o 27%. Osiggnieta wartos¢ kwartalnej
sprzedazy w tym segmencie w Q4 2021 to wynik najlepszy w historii Grupy. W segmencie Data acquisition (DA) spétka zanotowata spadek o 2,2 min PLN r/r, ktéry wynika ze
zmiany sposobu pozyskiwania danych z realizacji kampanii na rzecz bezposredniego zakupu, pozwalajac uzyskiwaé¢ dane o wyzszym potencjale do monetyzacji, na czym
korzysta segment Data enrichment (DE). W Q4 nastgpit 30% spadek przychodéw r/r w segmencie Data consulting (DC) w wyniku mniejszej liczby pozyskanych zlecen, co
wptyneto na poziom sprzedazy zblizony do poziomu z Q3 i brak wzrostu kw/kw. Wyrazny wzrost sprzedazy kluczowego segmentu DE zostat wiec skompensowany przez
spadki w segmentach DA oraz DC i sprzedaz Grupy w Q4 2021 byta nizsza w ujeciu r/r 0 10% i 0 1% w ujeciu kw/kw.

° Wynik netto w ostatnim kwartale nie zawierat juz zdarzen jednorazowych w postaci umorzenia zwrotu czesci subwencji w ramach Tarczy Finansowej (0,9 min PLN w Q2 i 1,6
min PLN w Q8). Wptyw na osiggniety zysk netto w wysokosci 1,2 min PLN miaty nizsze dodatnie réznice kursowe niz w Q3 oraz rozliczenie CIT dla spétki OnAudience w
kwocie 1,2 min PLN w ostatnim kwartale roku.

° W Q4 2021 kolejny raz wystapit wysoki, pozytywny cash flow. Przeptywy pieniezne netto fgcznie wyniosty 3,8 min PLN (z czego z dziatalnosci operacyjnej: 5,7 min PLN), a
stan gotowki na koniec okresu wzrést do 28,5 min PLN. Zgodnie z aktualng strategia rozwoju spétki, srodki te postuza do realizacji zaplanowanych na lata 2022-2023

inwestycji w dalszy rozwdj Grupy.
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2021: Staty wzrostowy trend wynikow

|
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° EBITDA segmentow Grupy odzwierciedla zweryfikowany i skalowalny model ° EBITDA osiagnieta w 2021 roku zawiera wptyw zdarzen jednorazowych w
biznesowy, ktory przetozyt sie na wzrost wyniku w 2021 roku o 183%, postaci umorzen w ramach Tarczy Finansowej w wysokosci 2,5 min PLN. Po
bedac bliski potrojenia rezultatu z ubiegtego roku. Do wyniku najmocniej oczyszczeniu wynik EBITDA wzrést o okoto 248% r/r. W opublikowanej z
kontrybuowat segment Data enrichment, ktéry wzrést o 123% r/r, co konicem listopada 2021 r. strategii rozwoju Grupy, ustalono KPI dla programu
przektada sie na 9,3 min PLN dodatniego wptywu. Segment Data consulting motywacyjnego w postaci skumulowanej EBITDA za lata 2021-2023 w
pomimo stabszego Q4, w perspektywie roku utrzymat ptaskg EBITDA, wysokosci 55 min PLN. Stopien wykonania celu po 2021 roku wynosi 32%.

gtéwnie dzieki mocnej dyspozycji w okresie Q1-Q3.
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Q4 2021: Skuteczna dywersyfikacja

EBITDA segmentow* (min PLN) EBITDA (min PLN)
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° EBITDA segmentow zanotowata w Q4 wzrost w ujeciu r/r o 7%, a brak ° EBITDA oczyszczona ze zdarzenh jednorazowych zwigzanych z umorzeniami w ramach
poprawy w ujeciu kw/kw wynika z fluktuacji wyniku segmentu Data Tarczy Finansowej w wysokosci 0,9 min w Q2 i 1,6 min w Q3, zanotowata wzrost w
consulting, ktéry zakonczyt kwartat z negatywna marza. Kluczowy dla Q4 zaréwno w ujeciu r/r jak i kw/kw, odpowiednio o 11% i 3%. Utrzymanie wzrostu
wynikow Grupy segment Data enrichment wzrdst r/r 0 30% i 0 26% kw/kw, kw/kw to efekt zdywersyfikowanego biznesu, gdzie okresowy spadek w segmencie
co potwierdza jego skalowalnosc i dalszy wysoki potencjat wzrostu. Data consulting zostat skompensowany przez wzrost w Data enrichment.
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Wzrost znaczenia segmentu Data enrichment,
odpowiadajacego juz za 58% przychodow Grupy

° Pozytywny dla Grupy wzrost udziatu w przychodach
najwyzej marzowego segmentu Data enrichment
kosztem spadku udzialu segmentu o negatywnej

marzy Data acquisition. Q4 2020 Q4 2021

e Wysoka dynamika wzrostu kluczowego segmentu
Data enrichment, ktéry odpowiadat w Q4 2021 za
58% przychodow Grupy, notujac wysoka marzowos¢
rzedu 67%.

Pozostate Pozostate

Data acquisition
Data acquisition

Data enrichmnent

° Data consulting cechuje stabilny poziom przychoddéw
i rentownosci w perspektywie catego roku, segment
jest wrazliwy na rynkowe zmiany kosztéw reklamy
miedzy kwartatami i okresowe fluktuacje zlecen.

15,7

min PLN

14,2

min PLN

Data consulting

Data enrichmnent

° Funkcja Data acquisition polega na dostarczaniu Data consulting
wysokiej jakosci danych do pozostatych segmentow,
zajmujgcych sie ich monetyzacjg. Bardziej selektywna
inwestycja w jakosciowe dane wptywa na spadek
przychodéw i jednoczesny wzrost wynikéw w
segmencie Data enrichment.
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2021 segmenty: skalowanie Data enrichment

Data enrichment to segment z najwiekszym potencjatem do wzrostu, dynamicznie
skalowanym przez Grupe w 2021 roku, czego efektem jest niemal dwukrotny wzrost
przychoddéw i rosngca o blisko 10 min PLN EBITDA. Rekordowe wyniki segmentu
przektadaja sie bezposrednio na bardzo dobra sytuacje finansowg Cloud Technologies za
sprawg wysokiego poziomu marzy, ktdéra przez caty rok utrzymywata sie w przedziale
67-68%. Kluczowy dla dalszego, szybkiego rozwoju Grupy segment odznacza sie
ponadto dywersyfikacjg pod wzgledem liczby klientow, a dodatkowo wspiera go otoczenie
rynkowe i rosngce znaczenie reklamy cyfrowej, generujgcej zapotrzebowanie na wysokiej
jakosci dane do precyzyjnego targetowania swoich odbiorcéw.

Data consulting opiera sie na dziatalnosci agenciji reklamowych, ktére na przestrzeni roku
sg wrazliwe na zmiany wysokosci kosztéw zakupu powierzchni reklamowej, co byto
widoczne zwtaszcza w wynikach Q4, kiedy koszty reklamy wyraznie wzrosty. W catym roku
segment poprawit wynik pod wzgledem przychodéw o 10% i utrzymat EBITDA na
poziomie 0,2 min PLN. Dziatalnos¢ Grupy w tym segmencie pozwala sledzi¢ trendy
rynkowe w branzy i lepiej odpowiada¢ na jej potrzeby w ramach segmentu Data
enrichment.

Data acquisition zanotowat wyrazny spadek przychodéw, co jest bezposrednig
konsekwencja optymalizacji procesu pozyskiwania danych. Grupa ogranicza wydatki na
realizacje kampanii, skupiajac sie na bezposrednim zakupie zbioréw danych o lepszej
jakosci, co skutkuje ich wyzszym potencjatem monetyzacji, ktéry z sukcesem
wykorzystywany jest w segmencie Data enrichment.

Segment Pozostate obejmuje dziatalno$¢ centralng Grupy, m.in. koszty zwigzane z
ksiegowoscig, obecnoscig na gietdzie itp.

Przychody (min PLN)

25,0

W 2020
| 2021

1.2 o6

I
Data enrichmnent Data consulting Data acquisition Pozostate
EBITDA segmentéw (min PLN)

2 W 2020
| 2021

: | - .

Data enrichmnent Data consulting Data acquisition Pozostate
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Q4 2021 segmenty: rekordowy kwartat Data enrichment

Data enrichment o kluczowym znaczeniu dla wynikéw Cloud Technologies odpowiadat
w Q4 juz za 58% przychoddéw Grupy i uzyskat najwyzszy historycznie rezultat zaréwno
w ujeciu przychodow, ktore wzrosty o 43% r/r do poziomu 8,2 min PLN, jak i EBITDA
segmentu, gdzie dynamika wzrostu r/r osiggneta 30%, co przetozyto sie na 5,5 min PLN.
Marza EBITDA kolejny kwartat z rzedu utrzymata wysoki poziom, ktéry wyniost 67%.
Segment w Q4 pozwolit w cato$ci skompensowaé okresowo nizszy wynik zanotowany
w segmencie Data consulting.

Data consulting w ostatnim kwartale roku zanotowat nizszy wynik przychoddéw w ujeciu
rok do roku 0 30%, co jest efektem pozyskania mniejszej liczby zlecen. Przetozyto sie to
na spadek przychodéw o 1,7 min PLN, co w pofgczeniu z wyzszymi kosztami zakupu
powierzchni reklamowej, charakterystycznych dla Q4, wptyneto na negatywny wynik
EBITDA. Dodatkowo sprzedaz w Q4 2020 roku byta ponadprzecigtnie wysoka, z uwagi
na kumulacje budzetéw reklamowych, niewykorzystanych w okresie Q1-Q3 2020 z
uwagi na COVID-19.

Data acquisition regularnie notuje nizsze przychody w ujeciu r/r, co jest bezposrednia
konsekwencja optymalizacji procesu pozyskiwania danych i zwiekszeniem skali
bezposredniego ich nabycia. Pogorszenie wyniku segmentu Data acquisition jest jednak
mniejsze, niz poprawa wyniku Data enrichment.

Segment Pozostate obejmuje dziatalno$¢ centralng Grupy, m.in. koszty zwigzane z
ksiegowoscig, obecnoscig na gietdzie itp. W Q4 2020 w ramach segmentu rozpoznano
jednorazowy koszt realizacji historycznego programu motywacyjnego w wysokosci 1,6
min PLN.

Przychody (min PLN)

8,2 H Q4 2020
B Q4 2021

Data enrichmnent Data consulting

Data acquisition Pozostate

EBITDA segmentéw (min PLN)

B Q4 2020
B Q4 2021

: -

Data enrichmnent Data consulting Data acquisition Pozostate
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2021 Bilans: wysoki poziom gotowki i naleznosci

|
w min PLN 31.12.2021 31.12.2020
Aktywa trwate: 47,0 47,3
(@ WNIP 35,3 39,3
(b) Pozostate 11,7 8,1
Aktywa obrotowe: 57,9 51,4
(a) Naleznosci handlowe 25,9 28,1
. . . ; b) Gotéwka i ekwiwalent 28,5 17,8
° Istotny udziat WNIiP: autorska technologia DMP, oprogramowanie (b) Gotowka i ekwiwalenty
sporzadzone dzieki dotacjom oraz licencjia na technologie DMP.
(c) Pozostate 3,5 55
° Stabilny poziom naleznos$ci handlowych pomimo rosnacej skali dziatalnosci.
Aktywa razem 104,9 98,8
e  Znaczacy wzrost gotowki, kilkakrotnie przewyzszajgcej zadtuzenie (ujemny .
. . . . . . Kapitat wiasny 75,5 64,6
dtug netto), obejmujace przede wszystkim zobowigzania leasingowe wg.
MSSF 16. . L
Zobowigzania i rezerwy: 29,4 34,2
° Wysoki poziom kapitatdbw wiasnych umozliwi wydzielenie kapitatu o
(a) Zobowigzania handlowe 2,8 4,9
rezerwowego pod skup planowany od Qi 2022  roku.
. ) oo . b) Zadtuzenie odsetk 2,7 7.7
° Wzrost przychoddéw przysztych okreséw wynikajacy przede wszystkim z (b) Zadtuzenie odsetkowe
podpisania wieloletnich uméw sprzedazy licencji na DMP oraz okoto )
. p . (c) Przychody przysztych okresow 20,5 20,3
2-letnich kontraktéw na sprzedaz danych.
(d) Pozostate 3,4 1,4
Pasywa Razem 104,9 98,8
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Q4 2021 Cash Flow: 3,8 miIn

—¢" Cash flow

8 @) A Wybrane pozycje w min PLN

° Wzrost poziomu gotéwki w trzecim kwartale o 3,8 min PLN,
w tym pozytywny cash flow z dziatalnosci operacyjnej w
wysokosci 5,7 min PLN.

° CAPEX m.in. na (a) kontynuacje rozwoju platformy DMP
kolejnej generaciji, (b) zakup oprogramowania
wspomagajacego proces zakupu powierzchni reklamowe;j

° Ujemne przeptywy z dziatalnosci finansowej wynikajace
przede wszystkim ze sptaty biezacych zobowiagzan
leasingowych.

PLN wzrost poziomu gotowki

24,7

Gotowka
30.09.2021

Przeptywy
pieniezne netto
z dziatalnosci
operacyjnej

-0,8
+3,8
min PLN
Przeplywy Przeptywy
pieniezne netto  pieniezne netto
z dziatalnosci z dziatalnosci
inwestycyjnej finansowej

28,5

Gotowka
31.12.2021
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Podsumowanie

Globalny rynek

staty trend rosnacej bazy
uzytkownikdéw z dostepem do
internetu i cyfryzacji spoteczenstwa
co wptywa na wzrost Zrédet danych,
gtébwnego obszaru dziatalnosci
Cloud Technologies

Technology

2017 CENTRAL EUROPE

Deloitte

Rozwdj autorskich technologii

platforma DMP, oferowana
w formule SaaS lub w formie licencii,
o szerokim zastosowaniu w analizie
danych, a takze rozwd;j i
komercjalizacja platformy
sprzedazowej DSP

EY Entrepreneur

Technology Il
2017 EMEA I) Of The Year
Deloitte 2015 Finalist

Zdywersyfikowany biznes

skalowalny i efektywny model
biznesowy spdtki ze znaczacym
wzrostem dynamik kluczowego,
najbardziej marzowego segmentu
Data enrichment
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FT 1000
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