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RAPORT BIEZACY 17/2024

Na podstawie Art. 17 ust. 1 Rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr 596/2014 z dnia 16 kwietnia
2014 roku w sprawie naduzy¢ na rynku (rozporzadzenie w sprawie naduzy¢ na rynku) oraz uchylajacego dyrektywe
2003/6/WE Parlamentu Europejskiego i Rady i dyrektywy Komisji 2003/124/WE, 2003/125/WE i 2004/72/WE, Zarzad
Orange Polska S.A. przekazuje do wiadomosci wybrane dane finansowe i operacyjne dotyczace dziatalnosci Grupy
Kapitatowej Orange Polska (,Grupa”, ,Orange Polska”) za drugi kwartat i pierwsze poétrocze 2024 roku.

Informacje dotyczace poszczegdlinych wskaznikéw zostaty przedstawione w Nocie 2 do Skréconego Srédrocznego
Skonsolidowanego Sprawozdania Finansowego Grupy Kapitatowej Orange Polska za sze$¢ miesiecy zakoriczonych
30 czerwca 2024 roku sporzgdzonego wg MSSF (ktére jest dostepne na stronie internetowej https://www.orange-
ir.pl/pl/centrum-wynikowy/).

Orange Polska informuje o solidnych wynikach komercyjnych i finansowych w 2 kw. 2024 roku
oraz aktualizuje prognoze catoroczng

Solidne wyniki finansowe w 2 kw./1 pot. 2024 roku:

= Spadek przychodéw w 2 kw. o 3,1% rok-do-roku, poniewaz spadki w ustugach IT i integracyjnych
oraz odsprzedazy energii przestonity bardzo dobre wyniki w kluczowych ustugach
telekomunikacyjnych (+4,7% r/r)

= Szybkie tempo wzrostu EBITDAaL, o 3,8% rok-do-roku w 2 kw. i 4,3% rok-do-roku w 1 pétroczu,
wsparte przez wyzszg marze bezposrednig i nizsze koszty posrednie

= Zysk netto w 1 pétroczu w wysokosci 458 min zt (spadek o 10% rok-do-roku), poniewaz wzrost
EBITDAaL zostat zniwelowany przez wysoka baze porownawcza zyskéw ze sprzedazy nieruchomosci
oraz roznic kursowych

= eCapex (ekonomiczne naktady inwestycyjne) w 1 p6troczu w wysokosci 674 min zt, wzrost o 25% rok-
do-roku, odzwierciedlajacy szybkie tempo budowy sieci 5G oraz inne roztozenie wplywow ze
sprzedazy nieruchomosci w ciggu roku

= Organiczne przeptywy pieniezne w 1 pétroczu w wysokosci 411 min zt, spadek o 3% rok-do-roku,
odzwierciedlajgcy wzrost EBITDAaL oraz zmiany w zapotrzebowaniu na kapitat obrotowy pomiedzy
latami

= Prognoza catoroczna zaktualizowana w celu odzwierciedlenia biezgcych trendéw: przewidujemy
stabilny poziom lub niski jednocyfrowy spadek przychoddéw w wyniku malejgcej odsprzedazy energii,
a jednoczesnie solidne wyniki w kluczowych ustugach oraz nizsze koszty posrednie umozliwiajg
podwyzszenie prognozy catorocznej EBITDAaL do niskiego lub sredniego jednocyfrowego wzrostu


https://www.orange-ir.pl/pl/centrum-wynikow/
https://www.orange-ir.pl/pl/centrum-wynikow/

:fv":nf:;;’ve wskaznki | 51y 2024 | 2kw. 2023 | Zmiana | 1 pot 2024 | 1 pot. 2023 | Zmiana
przychody 3123 3224 3,1% 6 204 6 363 -2,5%
EBITDAaL 854 823 +3,8% 1653 1585 +4,3%
marza EBITDAaL 27,3% 25,5% +1,8 p.p. 26,6% 24,9% +1,7 p.p.
zysk operacyjny 360 343 +5,0% 709 735 -3,5%
zysk netto 231 239 -3,3% 458 509 -10,0%
ekonomiczne naktady 383 313 +22% 674 538 +25%
inwestycyjne

organiczne przeplywy 389 543 8% 411 424 3%
pieniezne

Bardzo dobre wyniki komercyjne — wysoka liczba przytgczen klientéw netto w potaczeniu z solidng
$ciezkg wzrostu ARPO we wszystkich kluczowych ustugach telekomunikacyjnych:
=+ 5% r/r liczby indywidualnych klientéw konwergentnych, +20 tys. przytaczen netto w 2 kw.
= wzrost ARPO z ofert konwergentnych o 4,0% r/r
= +15% r/r liczby detalicznych klientéw $wiattowodu, +40 tys. organicznych przytaczen netto w 2 kw.
= 8,5 mIn gospodarstw domowych w zasiegu sieci swiattowodowej (299 tys. objetych zasiegiem
w 2 kw.)
= wzrost ARPO z ustug wytacznie stacjonarnego internetu o 3,1% r/r
= +3% r/r liczby klientéw komérkowych abonamentowych ustug gtosowych, +72 tys. przytaczen netto w
2 kw.
= wzrost ARPO z wytgcznie komorkowych ustug gtosowych o 1,7% r/r

Kluczowe wskazniki — KPI (w tys.) 2 kw. 2024 | 2 kw. 2023 | Zmiana
indywidualni klienci ofert konwergentnych 1738 1653 +5,1%
dostepy mobilne (karty SIM) 17 939 17 449 +2,8%
post-paid (z M2M) 13 580 12 759 +6,4%

w tym komoérkowe ustugi glosowe 9 061 8 820 +2,7%
pre-paid 4 358 4 690 -7,1%
stacjonarne dostepy szerokopasmowe (rynek detaliczny) 2 849 2810 +1,4%
w tym tgcza Swiattowodowe 1450 1257 +15,4%
stacjonarne tacza glosowe (rynek detaliczny) 2 367 2 506 -5,5%

Odnoszgc sie do wynikéw za 2 kwartat 2024 roku, Liudmila Climoc, Prezes Zarzadu, stwierdzita:

+-W drugim kwartale osiggneliSmy bardzo dobre wyniki komercyjne, pomimo tego, ze otoczenie
konkurencyjne pozostaje wymagajgce. We wszystkich kluczowych ustugach telekomunikacyjnych
utrzymata sie solidna dynamika wzrostu baz klientéw. W obszarze komdorkowym, liczba przytagczen netto
byta najwyzsza od wielu kwartatéw, w czym miaty udziat wszystkie nasze marki i rynki. Te osiggniecia
wsparto wprowadzenie nowego formatu komunikacji marki Orange, podkreslajacego niezawodnos¢ ustug

oraz naszg obecnos¢ w zyciu klientow.
2



Do dobrych wynikow przyczyniajg sie takze ciggte inwestycje w infrastrukture, zarowno mobilng jak i
Swiattowodowa, ktére majg zapewnic¢ polskiemu spoteczenstwu najlepsza jakos¢ sieci. Nasza sie¢ 5G jest
juz dostepna na 2 000 stacji bazowych, obejmujgcych zasiegiem okoto 28% mieszkancow Polski. W
zasiegu naszych ustug swiattowodowych znajduje sie ponad 50% wszystkich gospodarstw domowych w
Polsce. Zgodnie z przyjeta strategia, poszerzamy zasieg tej technologii rowniez poprzez przejmowanie
lokalnych operatoréw swiattowodowych, co znalazto odzwierciedlenie w bazie klientow $wiattowodu w
tym kwartale. Rosnacej liczbie klientdw poszczegdlnych ustug towarzyszyt solidny wzrost wskaznika
ARPO, wynikajacy z zachowania wiasciwej rownowagi pomiedzy wzrostem ilosciowym i wartosciowym.
Jednoczesnie, nasze wyniki na rynku biznesowym odzwierciedlaty dalsze cykliczne spowolnienie popytu
na ustugi teleinformatyczne oraz ubiegtoroczng wysoka baze porownawcza.

Narzedzia cyfrowe coraz bardziej wspieraja nasz wzrost w réznych obszarach. Udziat sprzedazy przez
kanaty cyfrowe zwiekszyt sie w pierwszym pétroczu do 24% (wobec 20% w catym 2023 roku).
Wystartowalismy takze Orange Business Metaverse — przestrzen, ktéra umozliwia wirtualng prezentacje
klientom biznesowym naszych zaawansowanych ustug, takich jak Smart City czy sieci kampusowe. To
rozwigzanie pokazuje nasze innowacyjne podejscie oraz przyczyni sie do pobudzenia zastosowan
technologii 5G.”

Wyniki finansowe

Spadek przychoddéw w 2 kw. o 3,1% r/r z powodu spadkéw w odsprzedazy energii oraz ustugach IT i
integracyjnych, ale wzrost w kluczowych ustugach telekomunikacyjnych przyspieszyt

Przychody w 2 kw. 2024 roku wyniosty 3 123 min zt i w ujeciu rocznym zmniejszyty sie o 101 min zi, t;.
3,1%. kaczne przychody z kluczowych ustug telekomunikacyjnych (konwergentnych, wytgcznie
komérkowych i wytacznie stacjonarnego internetu) zwigkszyly sie znaczaco o 4,7% rok-do-roku.
Dynamika ta przyspieszyta wzgledem poprzednich kilku kwartatdéw, dzigeki systematycznemu zwiekszaniu
liczby klientéw i wskaznikow ARPO. Jednak ten wzrost zostat zrbwnowazony przez dwa czynniki. Po
pierwsze, spadek przychoddéw z ustug IT i integracyjnych o 12% rok-do-roku, do czego przyczynito sie
cykliczne spowolnienie popytu oraz wysoka baza poréwnawcza w 2 kw. 2023 roku (kiedy przychody z
tych ustug byty wsparte realizacja projektow publicznych z zakresu e-zdrowia). Po drugie, spadek
pozostatych przychodéw o 32%, spowodowany nizszymi przychodami z odsprzedazy energii w wyniku
niestabilnosci rynku i presji regulacyjnej.

Bardzo dobre wyniki komercyjne: wysoka liczba przytgczen klientéw netto w potgczeniu z solidng Sciezkag
wzrostu ARPO we wszystkich kluczowych ustugach telekomunikacyjnych

W 2 kw. 2024 roku nadal skutecznie taczylismy solidne wzrosty liczby klientéw we wszystkich kluczowych
ustugach (konwergentnych, stacjonarnego internetu i komérkowych gtosowych) z poprawg sredniego
przychodu, jaki ci klienci generujg (ARPO).

Liczba indywidualnych klientéw ofert konwergentnych zwiekszyta sie w 2 kw. 2024 roku o 20 tys., tj. 5,1%
rok-do-roku. Wskaznik ARPO z ustug konwergentnych wzrést w ujeciu rocznym o 4,0%, osiagajac 123,3
zt. Byto to wynikiem strategii nastawionej na wartos¢, a takze dobrego popytu na kontent oraz oferty
Swiattowodu o wyzszych predkosciach.

Catkowita liczba klientéw stacjonarnego dostepu szerokopasmowego wzrosta w 2 kw. 2024 roku o 22 tys.,
tj. 1,4% rok-do-roku. Liczba klientéw Swiattowodu zwiekszyta sie w drugim kwartale o 56 tys., tj. 15%
rok-do-roku (w tym wzrost o 16 tys. wynikat z przejecia lokalnych operatoréw swiattowodowych). Udziat
klientow ustug swiattowodowych w catkowitej bazie klientow internetu stacjonarnego osiggnat juz 51%. W
dalszym ciggu zmniejszata sie baza klientéw korzystajgcych z miedzianych tgczy szerokopasmowych —ich
liczba spadta wzgledem poprzedniego kwartatu o 35 tys. Wskaznik ARPO z ustug wytacznie stacjonarnego
internetu wzrést w 2 kw. 2024 roku o 3,1% rok-do-roku, do poziomu 66,0 zt, dzieki strategii nastawionej na
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wartos¢ oraz rosngcemu udziatowi klientéw ustug Swiattowodowych (w poréwnaniu z innymi
technologiami te ustugi generuja wyzszy sredni przychéd na oferte).

Liczba klientéw komérkowych ustug gtosowych zwigkszyta sie w 2 kw. 2024 roku o 72 tys., tj. 2,7% rok-
do-roku, przy czym do tego wyniku przyczynity sie wszystkie nasze marki i rynki (konsumencki i
biznesowy). Dynamika przytaczen netto w drugim kwartale zwigkszyta sig¢ wobec 48 tys. w pierwszym
kwartale oraz 57 tys. w 2 kw. 2023 roku. Wskaznik ARPO z wytgcznie komorkowych ustug gtosowych
zwigkszyt sie 0 1,7% rok-do-roku, do poziomu 29,8 zt.

Baza klientéw ustug przedptaconych zmniejszyta sie w 2 kw. 2024 roku o 51 tys., co byto najnizszym
spadkiem na przestrzeni kilku ostatnich kwartatow. Wskaznik ARPO z ustug przedptaconych wyniést w
2 kw. 2024 roku 14,7 zt i w ujeciu rocznym wzrdst o 5,8%, dzieki strategii nastawionej na wartosc.

W stacjonarnych ustugach gtosowych utrata tgczy netto w 2 kw. 2024 roku utrzymata sie na podobnym
poziomie jak w poprzednich kwartatach i wyniosta 26 tys., co odzwierciedlato niekorzystne trendy
strukturalne na rynku.

Wzrost EBITDAaL w 2 kw. o 3,8% r/r, wsparty dobrym wzrostem marzy z kluczowych ustug
telekomunikacyjnych i korzysciami efektywnosciowymi

EBITDAaL za 2 kw. 2024 roku wyniosta 854 min zti w ujeciu rocznym zwigekszyta sie o 31 min zi, tj. o 3,8%,
na co ziozyta sie zarébwno wyzsza marza bezposrednia (réznica pomiedzy przychodami a kosztami
bezposrednimi) jak i nizsze koszty posrednie. Najwazniejszym elementem, ktéry przyczynit sie do tego
solidnego wyniku, byta marza wygenerowana przez kluczowe ustugi telekomunikacyjne (marza
bezposrednia, z wylaczeniem wptywu dziatalnosci zwigzanej z odsprzedazg energii, zwiekszyta sie w
ujeciu rocznym o 28 min zf), co wynikato z dynamiki przychodéw z tych ustug. Z drugiej strony, na
ewolucje EBITDAaL wptynety malejgce zyski z odsprzedazy energii oraz wptyw ubiegtorocznej inflacji na
koszty operacyjne. Te niekorzystne czynniki zostaty zréwnowazone przez transformacje kosztow oraz
osiggnietymi korzysciami z inicjatyw efektywnosciowych (gtéwnie rozpoznanie wyzszej marzy na budowie
sieci dla spotki Swiattowdd Inwestycje, co znalazto odzwierciedlenie w pozostatych przychodach
operacyjnych).

Solidny poziom zysku netto w 1 pétroczu ale dynamika r/r odzwierciedla wysoka baze poréwnawczg

Zysk netto w 1 potowie 2024 roku byt na solidnym poziomie 458 min zt. Jednak w pordéwnaniu z
analogicznym okresem 2023 roku zmniejszyt sie o 10%. Wzrost EBITDAaL zostat zredukowany przez
nizsze zyski ze sprzedazy nieruchomosci, wyzszg amortyzacje i wyzsze koszty finansowe netto. W
zwigzku z trwajgca transformacija aktywdw, zyski ze sprzedazy nieruchomosci byty w 1 pofowie 2024 roku
na bardzo dobrym poziomie 64 min zi, to jednak zmniejszyly sie o 50 min zt wzgledem wyjgtkowo
wysokiego poziomu tych zyskéw rok wczesniej. Wyzsza amortyzacja odzwierciedlata nabycie nowego
pasma czestotliwosci komérkowych. Wyzsze koszty finansowe netto w 1 potowie 2024 roku wynikaty
gtéwnie z dodatnich réznic kursowych w 1 potowie ubiegtego roku (z przeszacowania dtugoterminowych
zobowigzan z tytutu leasingu denominowanych w euro), spowodowanych umocnieniem ziotego.

Solidne organiczne przeptywy pieniezne w 1 pétroczu, wsparte wzrostem EBITDAaL

Organiczne przeptywy pieniezne w 1 potowie 2024 roku wyniosty 411 min zt i w poréwnaniu z
analogicznym okresem 2023 roku byty nizsze o 13 min zt (tj. 3%). Do wzrostu przeptywow pienieznych
przyczynita sie wyzsza EBITDAaL (odzwierciedlona we wzroscie o 7% rok-do-roku srodkéw pienieznych
netto z dziatalnosci operacyjnej przed zmiang kapitatu obrotowego) oraz nizsze o 173 min zt rok-do-roku
pieniezne naktady inwestycyjne’. Do zmniejszenia tych naktadéw przyczynito sie bardziej réwnomierne
roztozenie inwestycji w 2023 roku w poréwnaniu z poprzednim rokiem, co w ujeciu rocznym przetozyto sie
na nizsze ptatnosci dla dostawcow. Wptyw tych dwéch korzystnych czynnikow zostat zréwnowazony
przez zmiany w zapotrzebowaniu na kapitat obrotowy pomiedzy latami (w 1 pétroczu 2023 r. zostat od
zredukowany przez nizszy poziom naleznosci, natomiast wzrdst w 1 pétroczu 2024 r. z powodu wyzszych



zakupéw telefondw) oraz spadek wptywéw ze sprzedazy nieruchomosci o 48 min zt rok-do-roku' (w
zwigzku z wyjatkowo wysokimi wptywami w 1 poétroczu 2023 roku).

Aktualizacja catorocznej prognozy przychodéw i EBITDAaL

Na podstawie wynikdéw finansowych pierwszego pétrocza oraz perspektyw dotyczgcych pozostatej czesci
roku, Zarzad zaktualizowat catoroczng prognoze przychodéw i EBITDAaL.

Obecnie oczekujemy stabilnego poziomu lub niskiego jednocyfrowego spadku przychodow w 2024 roku
(wobec prognozowanego poprzednio niskiego jednocyfrowego wzrostu). Mniej korzystna prognoza
przychodoéw wynika gtéwnie z nizszych od oczekiwanych przychoddéw z odsprzedazy energii (w zwiazku z
nizszymi cenami energii na rynku oraz dziataniami regulacyjnymi) oraz ustug IT i integracyjnych (w wyniku
cyklicznego spowolnienia popytu). Jednoczesnie, przychody z kluczowych ustug telekomunikacyjnych
(konwergentnych, wytacznie komorkowych i wytgcznie stacjonarnego internetu), ktére majg najistotniejszy
wptyw na wysokos¢ marzy, nadal rosng w solidnym tempie, dzigki jednoczesnemu zwigkszaniu liczby
klientow i wskaznikéw ARPO.

Obecnie oczekujemy niskiego do $redniego jednocyfrowego wzrostu wskaznika EBITDAaL (wobec
prognozowanego poprzednio niskiego jednocyfrowego wzrostu). Korzystniejsza prognoza EBITDAaL
wynika z solidnego wptywu naszej kluczowej dziatalnosci oraz korzysci z inicjatyw efektywnosciowych (w
tym wyzszej od oczekiwanej zrealizowanej marzy na budowie sieci dla spétki Swiattowdd Inwestycje).

Jednoczesnie, prognoza ekonomicznych naktadéw inwestycyjnych (eCapex) zostata podtrzymana przez
Zarzad na niezmienionym poziomie (tj. w przedziale 1,7-1,9 mld zt) w stosunku do opublikowanej w
raporcie biezgcym 4/2024 z 14 lutego 2024 roku.

Oryginalna prognoza na 2024 rok Zaktualizowana proghoza na 2024 rok

Przychody r/r niski jednocyfrowy wzrost stabilny poziom/niski jednocyfrowy spadek
solidny wzrost w kluczowych ustugach telekomunikacyjnych
skompensowany przez spadki w odsprzedazy energii oraz ustugach
IT i integracyjnych
EBITDAaL r/r niski jednocyfrowy wzrost niski do $redniego jednocyfrowy wzrost
solidny kontrybucja z kluczowych ustug telekomunikacyjnych oraz

korzysci z inicjatyw efektywnosciowych

eCapexr/r 1,7-1,9 mid zt prognoza potwierdzona
1,7-1,9 mid zt

Odnoszgc sie¢ do wynikow za 2 kwartat 2024 roku, Jacek Kunicki, Cztonek Zarzadu ds. Finanséw,
stwierdzit:

s~Jestem zadowolony z wynikow finansowych z naszej podstawowej dziatalnosci telekomunikacyjnej w
drugim kwartale. Wzrost przychoddw z kluczowych ustug telekomunikacyjnych o 4,7% oznacza poprawe
dynamiki wobec kilku ostatnich kwartatéw, do czego przyczynit sie dalszy jednoczesny wzrost liczby
klientéw i wskaznikdbw ARPO. To przetozylo sie na wygenerowanie solidnej marzy, ktoéra byta
najistotniejszym elementem wzrostu EBITDAaL w tym kwartale o prawie 4%. Pogorszenie wynikow
zwigzane z odsprzedazg energii elektrycznej oraz wptywem ubiegtorocznej inflacji na koszty zostato
zréownowazone przez oszczednosci kosztowe i pozostate zyski operacyjne. Dzieki temu, rosngca marza na
dziatalnosci podstawowej przetozyta sie na wzrost EBITDAaL. To pokazuje naszg zdolnos¢ adaptacji do
niekorzystnego otoczenia zewnetrznego oraz naszg determinacje w realizacji celéw biznesowych.

! Pieniezne nakfady inwestycyjne zostaty pomniejszone o wplywy ze sprzedazy aktywéw sieciowych do spétki Swiattowod
Inwestycje (co wytgczono z wpltywow ze sprzedazy aktywow).



W catym 2024 roku oczekujemy dalszego dobrego wzrostu przychoddéw i zyskéw z podstawowej
dziatalnosci telekomunikacyjnej. Biorgc pod uwage ten wzrost oraz dalsze dziatania w zakresie
transformacji kosztéw, podwyzszamy catoroczng prognoze EBITDAaL. Obecnie oczekujemy niskiego do
sredniego jednocyfrowego wzrostu tego wskaznika. Jednoczesnie, aktualizujemy prognoze catkowitych
przychodéw do stabilnego poziomu lub niskiego jednocyfrowego spadku — ale wynika to gtéwnie ze
stabszych wynikbw w obszarze odsprzedazy energii, przy utrzymaniu solidnych wynikbw z naszej
dziatalnosci podstawowej.”

Uzgodnienie miary rentownos$ci operacyjnej ze sprawozdaniem finansowym

Informacje dotyczace poszczegdlnych wskaznikéw zostaty przedstawione w Nocie 2 do Skréconego Srédrocznego Skonsolidowanego
Sprawozdania Finansowego Grupy Kapitatowej Orange Polska za sze$¢ miesiecy zakonczonych 30 czerwca 2024 roku sporzadzonego wg MSSF
(ktore jest dostepne na stronie internetowej https://www.orange-ir.pl/pl/centrum-wynikow/).

(w milionach zfotych) 2 kw.2024 2 kw.2023 1 pot. 2024 1 pot. 2023
Zysk z dziatalnos$ci operacyjnej 360 343 709 735
Pomniejszenie o zyski ze sprzedazy srodkéw trwatych -22 -28 -64 -114

Odwrdécenie wptywu amortyzacii i utraty wartosci srodkéw trwatych i wartosci
niematerialnych*

Powigkszenie o udziat w stratach wspodlnego przedsiewziecia, skorygowany o
eliminacje marzy uzyskanej na transakcjach dotyczacych aktywéw ze wspdélnym 45 16 82 29
przedsiewzigciem

508 502 1013 989

Pomniejszenie o koszty odsetkowe od zobowigzan z tytutu leasingu -38 -35 -75 -66
Korekta dotyczgca wptywu programéw rozwigzania stosunku pracy i kosztéw 1 o5 12 12
reorganizacji

EBITDAaL (EBITDA po uwzglednieniu kosztéw leasingu) 854 823 1653 1585

* Zawiera wptyw utraty wartosci aktywow z tytutu prawa do uzytkowania gruntu historycznie ujetych jako srodki trwate (4 min zt w 1 kw. 2023
roku, 3 min zt w 2 kw. 2023 roku o 1 min zt w 2024 roku).

Stwierdzenia dotyczace przysztosci

Niniejsza informacja zawiera pewne stwierdzenia dotyczace przysztosci, w tym miedzy innymi przewidywanych przyszfych
zdarzeri i wynikow finansowych, w odniesfeniu do dziafalnosci Grupy. Stwierdzenia dotyczace przyszfosci charakteryzuja sie tym, Ze
nie odnosza sie wylacznie do danych historycznych lub sytuacji bieZacej;, zawieraja czesto nastepujace sfowa lub wyrazenia:
»Sadzic”, ,spodziewac sie”, ,przewidywac”, ,szacowane”, ,projekt”, ,plan”, ,skorygowane”, ,zamierzac”, ,przyszte”, a takZze
czasowniki w czasie przyszlym lub trybie przypuszczajacym/warunkowym. Czynniki, ktore moga spowodowac, Ze wyniki
rzeczywiste beda w istotny sposob odbiegac od przewidywanych — opisane w Oswiadczeniu Refestracyjnym dla Komisji Papierow
Wartosciowych i Gietd — to miedzy innymi ofoczenie konkurencyjne Grupy, zmiany sytuacji gospodarczef oraz zmiany na rynkach
finansowych i kapitatowych w Polsce i na swiecie. Stwierdzenia dotyczace przysztosci odzwierciedlaja poglady Zarzadu na dzieri ich
sformufowania. Grupa nie zobowigzuje sie do aktualizowania jakichkolwiek stwierdzeri dotyczacych przysztosci w zwigzku z
wydarzeniami nastepujacymi po tej dacle. Do stwierdzeri dotyczacych pizysztosci nie mozna przyktadac nadmiernej wagi przy
podejmowaniu decyzji.


https://www.orange-ir.pl/pl/centrum-wynikowa
https://www.orange-ir.pl/pl/centrum-wynikow/

Zaproszenie na prezentacje wynikow Orange Polska za 2 kwartat 2024 roku

Zarzad Orange Polska ma przyjemnos$¢ zaprosi¢ Panstwa na prezentacje wynikéw Spétki za 2 kwartat
2024 roku

24 lipca 2024 .

Godzina:

11:00 (Warszawa)
10:00 (Londyn)
05:00 (Nowy Jork)

Prezentacja odbedzie sie przez internet. Bedzie dostepna poprzez telefoniczne potaczenie konferencyjne.

Aby wzia¢ udziat w konferenciji, prosimy wybrac¢ nastepujacy numer:

Numery telekonferencii:

Kod do telekonferenciji: 411064

Polska: 0048 22 124 49 59

Francja: 0033 1758 50 878

Niemcy: 0049 30 25 555 323

Stany Zjednoczone: 001 718 866 4614
Wielka Brytania: 44 203 984 9844

lub klikna¢ na ponizszy link w celu potaczenia przez internet:

https://mm.closir.com/slides?id=411064



http://mail.closir.com/c/eJxdkN1OwzAMhZ-mvSNKHOfvohdIaK8xOXG6lTXL1AxV8PQEhoRA9o11Pp9jmaeIwRgYlwkkgMReQUkDwsokYyZvswSPHAeUaa1t2USqZTxPGB1lNnMHSDuJQCpkziZhAgXZj-t0vt9vbdDPAxx6lyJ-Dfrc1oVzlw8LD_oFlZIWx3mr5ZgLLetUN7qe8t_YbWrv676Q2Ovr_VL3dqEOPMhvYK2nenzb_mc_LJ5KU6JpQYU-6pX29nMJoVWstE-snJGGcwqcpI6WnekPCeBnH2I0zGwNzyQ1BD2jzlYpazNyYmDtTKSvNVToLAXrmTSS99JG5cgaN0elZ2OIg_MRfJLMLlqNUdyup09UNXe5

Skonsolidowane wyniki Grupy Kapitatowej Orange Polska

w milionach ziotych

2023 2024

1kw. 2kw. 3kw. Akw. Peiny rok 1kw. 2kw.
Rachunek zyskéw | strat MSSF16 MSSF16 MSSF16 MSSF16 MSSF16 MSSF16 MSSF16
Przychody
Ustugi wytacznie komérkowe 710 723 733 725 2891 719 742
Ustugi wylacznie stacjonarne 464 471 459 453 1847 446 442
Ustugi waskopasmowe 132 128 123 119 502 115 111
Ustugi szerokopasmowe 222 224 222 223 891 220 219
Ustugi dla przedsigbiorstw z zakresu infrastruktury sieciowej 110 119 114 111 454 111 112
Ustugi konwergentne dla klientow indywidualnych (B2C) 564 578 591 604 2337 620 636
Sprzedaz sprzetu 463 417 442 537 1859 475 407
Ustugi IT i integracyjne 348 458 312 583 1701 327 405
Ustugi hurtowe 427 448 456 457 1788 391 403
Hurtowe ustugi komérkowe 242 256 273 271 1042 206 221
Hurtowe ustugi stacjonarne 144 146 151 153 594 144 142
Pozostate 41 46 32 33 152 41 40
Pozostate przychody 163 129 122 133 547 103 88
Przychody razem 3139 3224 3115 3492 12 970 3081 3123
Koszty $wiadczen pracowniczych* (372) (347) (344) (370) (1 433) (382) (369)
Koszty zakupéw zewnetrznych* (1867) (1881) (1 780) (2 211) (7 739) (1 796) (1 799)
- Koszty rozliczen z innymi operatorami (337) (356) (370) (371) (1434) (314) (322)
- Koszty sieci oraz ustug informatycznych (228) (235) (231) (266) (960) (235) (250)
- Koszty sprzedazy (762) (771) (676) (989) (3198) (707) (711)
- Pozostate ustugi obce* (540) (519) (503) (585) (2 147) (540) (516)
Pozostate przychody i koszty operacyjne* 46 19 40 33 138 98 103
Utrata wartosci nalezno$ci i aktywoéw kontraktowych (22) (24) (23) (22) (91) (30) (27)
Amortyzacja i utrata wartosci aktywow z tytutu prawa do uzytkowania (131) (133) (131) (133) (528) (135) (139)
Koszty odsetkowe od zobowigzan z tytutu leasingu (31) (35) (36) (36) (138) (37) (38)
EBITDAaL 762 823 841 753 3179 799 854
% przychodéw 24,3% 25,5% 27,0% 21,6% 24,5% 25,9% 27,3%
Zysk ze sprzedazy srodkéw trwatych i wartosci niematerialnych 86 28 11 9 134 42 22
Amortyzacja i utrata wartosci $rodkéw trwatych i warto$ci niematerialnych** (487) (502) (494) (517) (2 000) (505) (508)
Odwrécenie wptywu kosztéw odsetkowych od zobowigzan z tytutu leasingu 31 35 36 36 138 37 38
Korekta_ doty::zaca wplywu programéw rozwigzania stosunku pracy i kosztow 13 (25) @ (150) (166) 13 @
reorganizacji
Korekla dol.yczac*a kosztéw zwigzanych z nabyciem, sprzedazg i integracjg 0 o 0 @ @ 0 o
spotek zaleznych
Udziat w zysku/stracie wspolnego przedsiewziecia skorygowany o eliminacje
marzy uzyskanej na transakcjach dotyczacych aktywéw ze wspdélnym (13) (16) 13) (20) (62) 37) (45)
przedsigwzigciem
Zysk z dziatalnosci operacyjnej 392 343 377 109 1221 349 360
% przychodéw 12,5% 10,6% 12,1% 3,1% 9,4% 11,3% 11,5%
Koszty finansowe, netto (62) (45) 87) (19) (213) (69) (75)
- Przychody odsetkowe 26 19 21 24 90 22 25
- Koszty odsetkowe od zobowigzan z tytutu leasingu (31) (35) (36) (36) (138) 37) (38)
- Pozostate koszty odsetkowe i koszty finansowe (42) (38) 37) (34) (151) 37) (43)
- Koszty dyskonta (13) (16) (13) (12) (54) (18) (19)
- Koszty réznic kursowych ) 25 (22) 39 40 1 0
Podatek dochodowy (60) (59) (53) (18) (190) (53) (54)
Skonsolidowany zysk netto 270 239 237 72 818 227 231

* Koszty $wiadczen pracowniczych, pozostate ustugi obce oraz pozostate przychody i koszty operacyjne nie zawierajg wptywu programéw rozwigzania stosunku pracy oraz wptywu

pewnych kosztéw zwigzanych z nabyciem, sprzedazg i integracjg spotek zaleznych, a od 2kw 22 réwniez z tytutu eliminacji marzy uzyskanej na transakcjach z joint venture.

** Zawiera wplyw utraty wartosci aktywow z tytutu prawa do uzytkowania gruntu historycznie ujetych jako $rodki trwate (4 min zt w 1 kw. 2023 roku, 3 min zt w 2 kw. 2023 roku o 1

min zt w 2024 roku).



Kluczowe wskazniki operacyjne Grupy Kapitatowej Orange Polska

baza klientéw (w tys.) 2023 2024

1 kw. 2 kw. 3 kw. 4 kw. 1 kw. 2 kw.
Konwergentni klienci indywidualni (B2C) 1639 1653 1669 1700 1718 1738
Dostepy szerokopasmowe
Swiattowéd 1218 1257 1300 1349 1394 1450
ADSL 530 504 478 454 430 410
VDSL 435 424 411 397 383 368
Stacjonarny dostep bezprzewodowy 623 624 621 622 620 622
Rynek detaliczny - facznie 2 806 2810 2811 2821 2827 2849
- w tym klienci konwergentni (B2C) 1639 1653 1669 1700 1718 1738
Baza klientéw ustug TV
IPTV 839 853 867 886 900 911
DTH (telewizja satelitarna) 103 84 69 59 52 48
Liczba klientéw ustug TV 943 937 936 945 953 959
- w tym klienci konwergentni (B2C) 827 824 827 838 847 855
Liczba ustug telefonii komorkowej (karty SIM)
Post-paid
komoérkowe ustugi gtosowe 8763 8 820 8 882 8941 8989 9 061
internet mobilny 621 620 615 610 602 593
M2M 3253 3319 3543 3592 3706 3927
Post-paid razem 12 636 12 759 13 040 13 143 13 298 13 580
- w tym klienci konwergentni (B2C) 3001 3024 3044 3082 3100 3130
Pre-paid 4799 4 690 4599 4 485 4 409 4 358
Razem 17 435 17 449 17 640 17 628 17 706 17 939
Gospodarstwa domowe w zasiggu sieci $wiattowodowej 7 252 7 497 7716 7973 8 205 8 504
Liczba klientéw ustug hurtowych
WLR 190 184 178 171 165 160
BSA 167 171 178 186 193 199
- w tym swiatfowdd 94 103 107 117 127 134
LLU 33 31 30 29 27 25
Stacjonarne ustugi glosowe
PSTN 1286 1248 1196 1146 1098 1068
VolP 1250 1257 1267 1282 1295 1300
Razem iacza gtéwne — rynek detaliczny 2536 2 506 2 463 2428 2393 2 367
- w tym klienci konwergentni (B2C) 947 952 959 970 975 980
- w tym klienci konwergentni (B2C) - PSTN 6 5 5 5 5 4
- w tym klienci konwergentni (B2C) - VoIP 941 947 954 965 971 976
kwartalne ARPO w zf na miesigc 2023 2024
1 kw. 2 kw. 3 kw. 4 kw. 1 kw. 2 kw.
Ustugi konwergentne dla klientéw indywidualnych (B2C) 116,4 118,6 120,0 120,5 121,8 123,3
Ustugi wylacznie stacjonarnego dostepu waskopasmowego 36,1 36,1 35,9 35,8 35,7 35,4
Ustugi wylacznie stacjonarnego dostepu szerokopasmowego 63,0 64,0 64,5 65,1 65,5 66,0
Ustugi wytgcznie komérkowe 21,1 21,9 22,4 22,1 22,0 22,8
Post-paid bez M2M 27,4 27,7 28,3 27,9 27,8 28,3
komérkowe ustugi gtosowe 28,9 29,3 29,9 29,4 29,4 29,8
internet mobilny 11,9 11,7 11,8 11,6 11,7 11,7

Pre-paid 13,0 13,9 14,2 13,9 13,5 14,7




pozostate statystyki operacyjne telefonii komoérkowej

2023
1 kw. 2 kw. 3 kw. 4 kw. 1 kw.

2 kw.

AUPU (w GB)

Post-paid 8,5 9,2 10,0 10,0 10,4 11,9
Pre-paid 8,4 8,9 9,8 10,7 11,7 12,2
Zagregowane 8,5 9,1 9,9 10,2 10,8 12,0
Wskaznik odejs¢ klientéw telefonii komérkowej w danym kwartale (w %)

Post-paid 2,1 1,8 1,9 2,1 2,0 1,8
Pre-paid 16,3 13,2 12,9 11,6 10,9 11,5

Struktura zatrudnienia w Grupie - dane raportowane
(w przeliczeniu na petne aktywne etaty, na koniec okresu)

2023 2024

1 kw. 2 kw. 3 kw. 4 kw. 1 kw. 2 kw.
Orange Polska 9 366 9222 9074 9 044 8 956 8 810
50% pracownikéw Networks 334 332 334 324 342 345
Razem 9 700 9554 9 408 9 368 9298 9 155

Uzywane terminy:

ARPO - Average Revenue Per Offer — $redni przychéd na oferte.

ARPO z ustug konwergentnych dla klientéw indywidualnych — stosunek srednich miesigcznych przychodoéw z ustug
konwergentnych, generowanych przez klientéw indywidualnych, do $redniej liczby indywidualnych klientéw ofert
konwergentnych w danym okresie.

ARPO z ustug wytacznie komérkowych — stosunek $rednich miesiecznych przychodéw detalicznych z ustug
wytgcznie komdérkowych (z wytgczeniem potgczen telemetrii) do Sredniej liczby kart SIM (z wytaczeniem telemetrii)
w danym okresie.

ARPO z ustug wytgcznie mobilnego internetu — stosunek $rednich miesigcznych przychodéw detalicznych z kart
SIM przypisanych do mobilnego dostepu do internetu (z wytgczeniem ofert konwergentnych dla klientéw
indywidualnych i sprzedazy sprzetu) do Sredniej liczby takich kart SIM w danym okresie.

ARPO z ustlug wylgcznie stacjonarnego internetu szerokopasmowego - stosunek srednich miesiecznych przychodow z
ustug stacjonarnego dostepu szerokopasmowego do internetu do $redniej liczby dostepow w danym okresie.

ARPO z wylacznie komdrkowych ustug gtosowych — stosunek $rednich miesiecznych przychodéw detalicznych z kart
SIM przypisanych do telefonéw komoérkowych (z wytaczeniem ofert konwergentnych dla klientéw indywidualnych
i sprzedazy sprzetu) do sredniej liczby takich kart SIM w danym okresie.

AUPU z transmisji danych — Data Average Usage Per User ($redni transfer danych na uzytkownika) — stosunek
Sredniego miesiecznego catkowitego transferu danych w gigabajtach do $redniej liczby mobilnych kart SIM
(z wytaczeniem telemetrii i mobilnego internetu szerokopasmowego) w danym okresie.

Gospodarstwo domowe w zasiggu sieci Swiattowodowej — mieszkanie w budynku wielorodzinnym lub dom
jednorodzinny w zasiegu naszej sieci swiattowodowej, z mozliwoscig swiadczenia ustugi z predkoscia co najmniej
300 Mb/s.

ROCE - Return on capital employed - stopa zwrotu z kapitatu zaangazowanego: stosunek zysku EBIT
(z wytaczeniem zdarzen nadzwyczajnych) do $redniego dtugu netto powigkszonego o kapitat wiasny.

Ustugi konwergentne — przychody z ofert konwergentnych dla klientéw indywidualnych (z wytaczeniem przychodéw
ze sprzedazy sprzetu). Oferta konwergentna jest zdefiniowana jako oferta tgczgca co najmniej ustugi stacjonarnego
internetu (wtaczajac bezprzewodowy dostep stacjonarny) oraz telefonii komérkowej (z wytgczeniem MVNO -
operatoréw wirtualnej sieci ruchomej), zapewniajgca korzy$¢ finansowa. Przychody z ustug konwergentnych nie
obejmuja przychodow ze sprzedazy sprzetu, potaczen przychodzacych od innych operatoréw oraz ustug roamingu
dla oséb odwiedzajgcych.

Ustugi wytacznie komérkowe — przychody z ofert telefonii komérkowych (z wytaczeniem ofert konwergentnych dla
klientéw indywidualnych) oraz potfaczen telemetrii. Przychody z ustug wylgcznie komoérkowych nie obejmuja
przychoddw ze sprzedazy sprzetu, potaczen przychodzacych od innych operatoréw oraz ustug roamingu dla oséb
odwiedzajgcych.

Ustugi wytacznie stacjonarnego internetu szerokopasmowego - przychody z ofert stacjonarnego dostepu
szerokopasmowego do internetu (z wytgczeniem ofert konwergentnych dla klientéw indywidualnych i sprzedazy
sprzetu), w tym ustug TV i VolP.

Wskaznik rezygnaciji z ustug — stosunek liczby klientéw, ktérzy odfaczyli sie od sieci, do Sredniej wazonej liczby
klientéw w danym okresie.
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